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Daimler

Renault-Nissan

desarrollan una‘pick-up’

La Alianza Renault-Nissan y Daimler AG expandiran su coope-
racion hacia el segmento de pick-up y desarrollaran un
modelo de una tonelada para Mercedes-Benz, que se des-
tinaré a distintos mercados. Se fabricara en Barcelona.
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Lapick-up Mercedes-Benz compar-
tirdarquitecturaconlanuevaNissan
NP300, pero seradisefiaday desa-
rrolladapor Daimler paracubrir las
necesidades especificas de sus
clientes. Este vehiculo contaracon
todas las prestaciones y caracteris-
ticas de Mercedes-Benz, tendra
doblecabinaeiradestinadatanto a
uso persona como a clientes co-
mercides. Panorama / Pag. 5

Con el Optifuel Lab 2, Renault
Trucks reline en un mismo vehi-
culo-laboratorio un conjunto de
20 tecnologias disefiedas para re-

22% deahorrodecomusiible

CNH Industrial va areorganizar
sus operaciones industriales en
Espafia, |0 que supondra que Va-
lladolid dejaradefabricar laDaily
de Iveco para dedicarse a produ-
cir cabinas de camiones pesados,
negocio que recibe de la planta
deMadrid. Precisamentedliiran
destinadas estas cabinas, para su
ensambl gje definitivo. Lafactoria
de Bargjas también deja de hacer
los vehiculos especiales, que se
trasladan junto con la Daily afé&
bricasitalianas. Panorama / Pag. 5

ducir € consumoy preparar e cami-
no de sus futuros vehiculos, que ha
logrado una reduccion del consu-
modd 22%.  Panorama / Pag. 11

Valladolid dgjara de producir
Daily paracentraseen cabinas

CNH Industrial acomete una reestructuracion que a afecta también a Madrid

Absentismo alarmante en
lal TV delasfurgonetas

AECA-ITV apunta que

En la Comunidad de Madrid en
2014 subieronlasI TV enun 9%y
€l porcentgje de rechazo se situd
en el 18%. Entrelos datos a des-
tacar es de especid interés el re-
lativo a las furgonetas: casi un
45% de las existentes en el mer-
cado llegan alalTV conlains
peccién caducada Eso s, dedllas,
secaculaqueentre1,2y 1,5mi-
Ilones se encuentra en situa-
cion de ‘abandono’ y no estén
circulando.  Informe / P4g. 18
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Joachim Miebach

CTUALMENTE EL coste de
A impresion de esta pieza
esmuy elevado (entre 15
y 20USD si esdeplésticoy has-
ta 100 USD si es de metal) pero
los costes de fabricacion, finan-
ciacion del inventario, almacena
j&, manipulacion, riesgo obsoles-
cencia, coste de destruccion del
producto y transporte necesarios
para distribuir dicha pieza alre-
dedor del mundo no son nada
desdefiables. Ademas delosele-
vados plazos de entrega que
puede suponer ladistribucién de
lapieza.

Por otro lado, los costesdelas
impresoras 3D y sus costes de
impresion se reduciran dréstica-
mente amedidaque latecnologia
permitasu utilizacion masiva.

De acuerdo con Joachim
Miebach, la impresion 3D con-
[leva cuatro beneficios clave: la
inexistenciadeinventarios, ladis-
ponibilidad global y alargo plazo,
el coste cero de transporte y la
entregainmediata.

No obstante, este sistema to-
daviavaaevolucionar muchismo:
laimpresién seramasrapida, mas
barata, més universal y de mayor
calidad; el disefio de piezas sera
cada vez mas adecuado para la
impresion 3D y los centros de ser-
viciosdeimpresién seubicardnen
los centros de distribucion o en
las grandes ciudades industriales.

Los mayores retos de futuro
en este &mbito son el temadela
garantia de calidad (¢quién asu-
me la responsabilidad/coste si,
por ejemplo, el producto es de-
fectuoso?) y la propiedad inte-
lectual, cuyas fronteras pueden

@ Lapidario

La 42 Revolucion
I ndustrial y su
Impacto (I1)

desdibujarse con maés facilidad
cuando estetipo deimpresion se
generalice y los disefios de las
piezas circulen por las redes en
formato electronico. Por otro
lado, sin duda apareceran nue-
vas oportunidades y modelos de
negocio como los centros deim-
presion certificados por los fa-
bricantes para la impresion de
Sus piezas.

L os robots no humanoidesya
forman parte de nuestro entorno
industrial. S6lo es necesario vi-
sitar una planta de fabricacién
de automdviles paraver decenas
de robots soldando las distintas
piezas que conforman la carro-
ceriade un vehiculo. Con laln-
teligenciaArtificial seestén con-
siguiendo grandes avances, y ya
hace afios que las computadoras
logran ganar partidas de ajedrez
a grandes maestros.

Sin embargo, en los centros
de distribucion siguen viéndose
un gran nimero de operarios ma-
nipulando las mercancias o com-
plejos sistemas de transporte y
almacengje de paletas y cajas,
gue poco se asemejan a robots,
sustituyendo el trabajo de per-
sonas. Tanto para picking de ca-
jas como para picking de unida-
des los sistemas autométicos y
semiautométicos estén alaorden
del dia, pero setrata de solucio-
nes muy complejas que, ademas,
requieren una gran inversion
economica.

En cualquier caso, estas
sofisticadas tecnologias para au-
tomatizar las tecnologias de al-
macenaje, manipulaciony trans-
porte interno de cajas 0 unida-
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La implantacion de robots

especializados en los almacenes
depender& mayoritariamente de su
rentabilidad economica final

desy la preparacion de pedidos
muy pronto se veran parcialmen-
te sustituidas por robots. Segin
diversas fuentes, se estima que
en 10 afios mas del 50% del per-
sonal de almacenes en el mundo
sera sustituido por robots.
Estos robots en lugar de tener
unaformahumanoidetendrén un
disefio mucho mas especializado,
de acuerdo ala funcion que de-
ben acometer, y los elementos
clave seran los sistemas de aga-
rre’y dereconocimiento (las ma-
nosy los o0jos), pudiendo variar

é Retrovisor

sus esguemas en miltiplesformas
y tamafios, alli donde laimagina-
cion de su creador llegue.
Laimplantacién de robots es-
pecializados en |os amacenes de-
pende mayoritariamente de laren-
tabilidad econdémica, siendo las
horas de trabajo, el coste de la
mano de obra y la inversién del
robot |os factores determinantes
delarentabilidad.

Joachim Miebach es fundador de la
compafia Miebach Logisticks GmbH,
encargada de ofrecer servicios de con-
sultoria e ingenieria logistica

Dieter Zetsche

"Nuestra
estrategia de
crecimiento
esta dando
sus frutos"

"Nuestra estrategiade crecimiento
esta dando sus frutos, y desde
Daimler estamosorgullososdeello,
pero todaviano estamostotal men-
te satisfechos con lo logrado”,
declarabael presidentede Daimler
ante la Junta de Accionistas del
grupo, satisfecho con los resulta-
dos obtenidosy con el posiciona-
miento deladivision de camiones,
pero con lavista puestaen crecer.
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Miguel Arias Cafiete

AMOSASIMISMO atraba
V jar para lograr una

mayor transparencia
en el suministro de gas.

2. Esto concierne principal-
mente a nuestras reglas sobre
acuerdos intergubernamental es.
Aqui nuestro principa objetivo
es ayudar a los Estados miem-
bros a garantizar que |os acuer-
dos respeten las normas y prin-
cipiosdelaUE antesdesufirma
No queremosencontrarnosen €
futuroenlaobligacion dedecirle
a los Estadosgue un contrato
que ya han firmado con un pais
tercerotieneque ser renegociado
porque estd en conflicto con
nuestrasnormasrelativasal fun-
cionamiento del mercadointerior
y & derecho delacompetencia

No olvidemosquesetratade
una Unidn Energéticay que te-
nemos que encontrar lamanera
de hablar con una sola voz eu-
ropea con |os terceros paises.

3.También vamos a preparar
una estrategia integral para €l
GasNatura Licuadoy suama
cenamiento con € fin de asegu-
rar su transporte hasta nuestras
costas. Esto supone la construc-
cién de una infraestructura de
transporte necesaria para una
mejor vinculacion con € merca
do interior. Creemos que las ci-
frasecondmicasdel GNL evolu-
cionaran favorablemente - y s
esteesd caso, valelapenacons-
truir infraestructuras con vision
defuturo. Del mismo modo, var
mos atratar de eliminar los obs-
taculos a las importaciones de
GNL deEE.UU.y otroslugares.

4.Por Ultimo, también quere-
mosrevitalizar nuestradiploma
ciaenergéticay mejorar nuestros
didlogosinternacionales con to-
dos los socios estratégicos cla
ve, como Argelia y Turquig;
Azerbaiyan y Turkmenistan;
Oriente Medio, Africay otros
posibles proveedores.

Y para apoyar todos estos
objetivosvamos arespaldar a
los estados miembros para
gue consigan el acceso a pro-
veedores alternativos através
de la gjecucion de proyectos
deinfraestructuras concretos.

Esto incluye nuestro proyec-
to del corredor de gas meridio-
nal, que permitiraque los paises
deAsia Central exporten su gas
aEuropa. Laaperturadd corre-
dor meridiona requeriralacons-
truccion de gaseoductos com-
plgos y costosos, como & ga
seoducto Trans-Adridtico, € ga
seoducto Trans-Anatoliay la
expansion del gaseoducto del
Caucaso Sur.

Miguel Arias Cafiete, comisario euro-
peo de Accion por el Clima y Energia,
ante la Comision Europea. 16 de marzo.
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N Editorial

L NUESTRO ES UN Pais con especial rele-

De hecho, segiin Anfac, Espafia ocupa

mayoria de €ellas de turismos, pero alguna que otra
decomercialeseindustriales. Y no debemosolvidar el enormetejido industrial de compo-
nentes que abrazan alas factorias de mayor renombre.

Desde esta perspectiva, en la Ultima semana hemos conocido dos noticias de capital
importanciaparael Sector. Unabuenay otraun poco menos. Lamejor tiene que ver con
laplanta de Nissan en Barcelona, adjudicataria de la produccion de la nueva pick-up de
unatonelada, destinadaal segmento intermedio. Esta cuestion no seriatan destacable de
no ser por lo que el vehiculo mostrarden su frontal:
laestrellade Mercedesy e rombo de Renault, ade-

Cal yarena

vancia en € mundo de la automocion. BuenaS y no tan buenas las previsiones, la produccion de la primerapick-up
lanovenaposicién en el ranking de pro- nOt|C|aS para Ia.S plantas de en Cuernavaca (México). El circulo secierraconla

ductores del afio 2014, tras haber subido tres pues- A N produccion de laversion para Mercedes-Benz en la
tos el pasado gjercicio, o que supone unarecupera- prOd uccion eSpanOIaS de planta de Cdrdoba (Argentina), junto a la Nissan
cion evidente de la actividad. Son muchaslas plan- 1 1 NP300Yy lapick-up de Renault, paraAméricalatina.
tas de produccion que jalonan nuestra geografia, la Ve h ICU I 0S p rOfeS 1on al es L ostresvehicul ostambién sefabricaran enlaplanta

més del ya conocido anagrama de Nissan. NgOtram quever con lvecoy CNH Industrial no son malas, ni
Esto se debe a que la Alianza Renault-Nissan y mucho menos, pero dejan otro sabor de boca. La

Daimler AG hadado un paso mésen su estrategiade Periédico Profesional del Transporte de Mercancias por Carretera reestructuracion emprendida por €l grupo en su ca

debut de lafirma del rombo en el segmento. Segln

de Renault empezaraen 2016 en laplantade Nissan

de Nissan en Barcelona, para el resto de mercados,
exceptoAméricadel Norte.

Barcelona recibe asi un nuevo soplo de aire puro, tras la adjudicacion por parte de
Nissan de lae-NV 200, lo que deberia asegurar el futuro de lafactoriay de su plantilla.
Producira unas 120.000 pick-up al afio paralos tres socios. "Este proyecto también nos
permitird optimizar la capacidad de produccion en la fébrica de Barcelonay mejorar
nuestra competitividad en un segmento importante”, seglin el maximo responsable dela

Alianza, Carlos Ghosn.
Hasta aqui las mejores noticias. Las que tienen

colaboracion. Un lustro después deiniciar su cami-
no comin, laentente hadecidido desarrollar unapick-

PRESIDENTE: EUGENIO DE QUESADA
ConseJErRO DELEGADO: CARLOS ORTIZ

pacidad productiva hace que Valladolid deje de fa-
bricar lamiticaDaily, que setrasladaasu plantage-

up de unatonelada paraMercedes-Benz, que podre-

en “el creciente segmento de |as pick-up de tamafio

mos ver en Europa, Australia, Sudafricay América DIRECTOR laplanta, dado que recibe de Madrid lafabricacion

Latina, y que compartira arquitectura con el actual CARLOS ORTIZ RODRIGO de |as cabinas a ensamblar en la gama pesada 'y se

Navara, pero con €l disefio y laimpronta particular DIRECTORADJUNTO: Eugenio de Quesada convierte en centro de excelenciaal respecto.

de cadamarca. susniRecToR: Daniel Gallego Alias Esteno esel Gnico cambio que afectaalasinsta-
Dieter Zetsche, presidente del consejo de Admi- Marga Gonzélez, E duﬁ%’*gg;ﬁi;mcaﬁﬁ’;sol\j’;scl’feﬁspraga Andrea Bulla laciones madrilefias. Hasta la fecha, salian de sus

nistracién de Daimler AG, considera que su entrada Pablo Garcia-Diego, Ighacio Samper y Enric Arenés ‘Quique’ lineas Stralisy Trakker, asi como vehicul os especia

melade Suzzara(ltalia). Estono significael cierrede

les. Puesbien, estos Ultimos también emigran alta

medio es un paso importante para seguir con nues-

lia, concretamente a Piacenza. Lasrazones de CNH

q S lobal. Graci REDACCION Y ADMINISTRACION dustrial ol y a
tl’,O'pI’OCESO' eg:[e0| miento g obal. rauasangestra % B4 Lope de Vega, 13. 28014 Madrid /<" Apartado de In, L{Stl’l para eigamow m|ento son _au'mer]t,ar
sblida asociacion con la Alianza Renault-Nissan, A Correos 10.119. 28080 Madrid / & 91 369 41 00 (20 lineas) maximo laproduccion, mejorar laespecializacion de
somos capaces de reducir drasticamente el tiempoy edifores 5.a. & Fax91369 1839/ 5 E-mail redaccion@nexotrans.com lasfactoriasy garantizar el empleo, mejorando laes-
el coste necesarios para acceder a este segmento DIRECTOR FINANCIERO: Javi%r qu’\(/:Iual C(l)gjﬁa_l/ IZ/)IRECTORJURIDICO: Santiaglg_ll\/lolratl_e:lla pecia”zaci (jny laeficiencia’.
" ; ; 2 DIRECTOR DE INFORMATICA: José Manuel Davila / DIRECTORA DE PERSONAL: Pilar la Hoz Al ;
CI ave. Y |O c erto €s que han bug:ado un SOC'Q mas DEPARTAMENTOS: DIRECTORA ADMINISTRACION: M2 Antonia Martin / DIRECTORA CONTABILIDAD: El erISblelpcrqnmto deladaﬂa,n,dade camio-
gue solvente. Nissan es el segundo mayor fabrican- Lorena Hernndez DEPARTAMENTO DE UL ICIDAD: Nexopublic S (Grupo NEXO) / sases nes pesados hara posible la colaboracion de las dos
H DE DATOs: Concha Sarmiento ATENCION AL CLIENTE: Mercedes Leon oncha Lopez = 2
::je de plgk'up dedl-.maéonel adadel (;nune?? y I|| evggég' FACTURACION: M2 José Gonzélez / FERIAS COMERCIALES: Lourdeys Sanchez P p: anctjas eSpanOl as, a go |Og| Co, yla que noe?_ebernos
uciendo y vendiendo este tipo de veniculos e olvidar que se encuentran entre las mas eficientes
hace més de 80 afios, en los que ha comercializado SERVICIOS EDITORIALES: Aconfisa (Asesoria-Auditoria), Nexopublic (Consultoria), Nexo Creativo del grupo, %gl]n las directrices del sistema de ges
. f . . (Autoedicion), Nexotel (Informacion Electronica), Manuel Lanza (Marcas), Nexodata (Base de Datos), A . . ,
més de 14 millones de unidades. Nissan Yy Renault ya Novocomp (Fotomecanica), Gréficas de Prensa Diaria (Impresion, Rotativa, Papel y Distribucién). tion industrial World Class Manufacturi ng. Se preve
estén desarrollando una pick-up de un tonelada para que €l traslado de esta produccion concluya a fina-
Renault que también Comparti ra arquitectura conla NEXOTRANS, el Peri6dico Profesional del Transporte de Mercancias por Carretera, es una Publicacion lesde2016.
Nissan NP300, y quesupondradelamismamanera@l ¢ capyign Nexo eooRes sy o NEXO /beposio gl b 3046 20121159 16664152/ I 1 Eopr Que e sea itil. Es nuestro mayor interés.

UNA PUBLICACION DEL GRUPO"m

A Directa OPersona_je de la Semana Vv Marchatras

A MARCHA DEL GRUPO DAIMLER No puede ser El maximo respon-

mejor, anivel global. Lasolvenciadel con- sable de la dlianza

sorcio germano ha quedado de manifiesto, Renault-Nissan
nuevamente, a conocerse los resultados de su divi- comparte con el
sion de furgonetas, que crecié un 9% en unidades presidentede Daim-
vendidas durante €l afio pasado, hasta alcanzar las ler, Dieter Zetsche,
295.000. Hitoscomo el lanzamiento delaClaseV, de lanominacion, gra-
lanueva Vito o la puesta en marcha de la planta de cias al acuerdo al-
Charleston (Estados Unidos) para producir alli canzado por sus
Sprinter, son hechos més que relevantes, que se su- respectivas compa-
man a los datos contables. Volker Mornhinweg, el fifas para adentrarse en el
presidente de Mercedes-benz Vans, se declara «es- segmento de las pick-up de
pecialmente orgulloso de haber alcanzado niveles tamafio medio. Sobre labase
récord en ventasy facturacion, acompafiados de muy del actual Navara de Nissan,
buenos beneficios, a pesar de tener que afrontar un tanto Mercedes-Benz como
escenario muy dispar en el mercado mundial. Este Renault desarrollaran su pro-
desarrollo demuestra que nuestra estrategia global pio producto, con lagran no-

parala division esta dando sus frutos». La factura-
¢ion creci6 un 6% hastalos 10.000 millones de euros,

cia para2015, gracias aunademandaestable en Eu-

Daimler Van, de récord Carlos Ghosn Escasez de renovables

ticia de que saldrd, AS COSAS HAY QUE HACERLAS BIEN. NO es que €l
en su mayoria, de proceso de armonizacion que pretende la
las lineas de pro- Union Europea sea siempre favorable anues-
duccion de la plan- trosintereses (ni siquieraesfiel asi mismo en ocasio-
ta de Barcelona. A nes), pero cuando hay unadirectivaen firme, hay que
esto sesumaquela adoptarla cuanto antes y de la manera correcta. Esto
firma del rombo no se hacumplido en €l caso de nuestro pais, o que ha
también pondra en provocado que hayarecibido de la Comisidn Europea
€l mercado, un poco un dictamen motivado por no aplicar adecuadamente
antes, una pick-up ladirectivadelaUE sobre energias renovables, en con-
més pequefia, segun fuentes creto, por lo que serefiere alos biocarburantes. El ob-
delaAlianza. Deloqueno hay jetivofijado del 10% de energiasrenovablesen el Sec-
duda es de que las empresas tor de los Transportes, que incluyen |os biocombusti-
quieren ser cada vez mas bles siempre que no provengan ni de zonas con gran
globales, con més soluciones valor en materiade biodiversidad, ni de zonasque con-
para sus clientes, sean de la tienen grandes reservas de carbono. Pero Espafia sus-
parte del mundo que sean. pende en la aplicacion de estos criterios sostenibles,

aunque tiene dos meses para alegar, antes de que el
asunto paseal Tribunal de Luxemburgo. Poloniay Por-

mientrasqueel EBIT sesitud en 682 millones, un 8% La Alianza Nissan-Renault esta tugal se encuentra en la misma tesitura que nosotros,
por encimade lo conseguido €l afio anterior. A esto desarrollando, sobre la base del actual pero eso no es consuelo ni 6bice para aplicarse, dado
Se suman unas previsiones de crecimiento sustan- Navara. un vehiculo de una tonelada que por un lado se estaincumpliendo lanormativa co-

munitaria vigente, y por otro, estamos haciendo un

ropay AméricaL atina, pero que repuntarade manera que Com_e,rCializaré bajo ambas marcas flaco favor alasostenibilidad medioambiental. Ambas
moderada en Estados Unidos. y también con la estrella de Mercedes. conductas son reprobables, aunque subsanables.




4/OPINION

16 - 30 Abril 2015 / Nexotrans

M De Frente

. Analisis

¢Por quéobliga € gobierno al uso de autopistas?

L GOBIERNO, através del Minis-
E terio de Fomento, hallevado a
cabo una propuesta para des-

viar obligatoriamente vehicul os pesados
por las autopistas que discurren paral e-
las a carreteras convencionales. Algu-
nas de las razones que esgrimen para
ello son laexcesiva peligrosidad de al-
gunos tramos de vias secundarias o la
abundante acumulacion de tréfico en
horas puntuales. L os camionestendrian
un descuento de la tarifa normal de un
50% o un 35%, seglin los casos. Laidea
no termina de convencer alos transpor-
tistas, que no ven con buenos ojos €l
carécter obligatorio, € cual, creen, debe-
riaaplicarse sélo en algunostramos con-
cretosy/o enfranjas horarias determina-
das, y nunca en toda la red de autopis-
tas. Muchos apuntan a un afan
recaudatorio pararesolver [osproblemas
de financiacion que tienen muchas

concesionarias de pegjes.

‘& A favor

¢ En contra

Favorecer mejor circulacion

A infraestruc-
L turadelaredin-
terregional del
Estado esta constituida
por las autopistas de
pegey € resto de las
carreteras. Sehanlleva
do a cabo una serie de
medidas que tienen
como objeto Ultimoimpulsar € pro-
ceso de reactivacion econdmicay
también favorecer las condiciones
decirculacion delos usuarios.

Porlo queserefierealasbonifi-
caciones por € uso delasautopis-
tas por vehiculos pesados, la ac-
tuacion que quierellevar acabo el

Ministerio forma parte
delapoliticagenerd que
viene empleando ya. A
los que utilicen & des-
vio en un determinado
tramoseleshaceundes-
cuentodel 50%, pero hay
gue tener en cuenta que
ya hay pesados que es-
tan circulando por la autopista de
pegje; para evitar que tengan que
entrar y salir porque quieran bene-
ficiarse de ese 50 %, alos que ya
circulan en ese tramo en concreto
selesaplicariareduccién del 35%.

Manuel Nifio Gonzalez, secretario ge-
neral de Infraestructuras.

La obligatoriedad es un lastre

0OS GUSTARIA

saber s efecti-

vamente des-
deel Gobierno sesigue
planteando la cuestion
como la obligacion de
tener que circular por
las autopistas o llegar
a algin acuerdo pun-
tual en determinados tramos de
carretera que son de excesiva
peligrosidad o de excesiva acu-
mulacion detréfico en horas pun-
tuales, etc... No nospareceriamuy
correcto, nadacorrecto de hecho,
gue se obligaraal Sector acum-
plir con una imposicién en este

caso, y ademéstenien-
do que pagar, aunque
sea el 50%. Aun sien-
do el 50 % yo no pue-
do ver, y los transpor-
tistas tampoco, en qué
beneficiaria esta cues-
tién alas empresas de
transporte. Desde lue-
go yo transmito lo que ellos me
han comentado, que parece que
tiene mas un afén recaudatorio
para resolver esos problemas de
financiacién que se dice quetie-
nen muchas concesionarias.

Olaia Fernandez Davila, diputada del
Grupo Mixto

Autopigtas s,
pero por tramos

El cometido del Gobiernoy, en
concreto, del Ministerio de Fo-
mento, es el de velar por lasin-
fraestructuras existentes, au-
mentar su numero y disefiar
aquellos planes que puedan
ayudar alamejoray disminucién
de riesgo de las comunicacio-
nes, tanto para transporte de
mercancias como devigjeros.

Es basandose en esta idea
gue seamparael Gobierno para
su propuesta del desvio del tré
fico de vehiculos pesados des-
de las carreteras secundarias a
las autopistas. A priori no pare-
ceni malaideani malaalternati-
va. Sin embargo, €l concepto de
guetal propuestapuedallegar a
ser obligatoriay suimplatancion
cubratodo €l territorio nacional
parece que debe ser estudiado
con mas detenimiento. Por algo
las asociaciones de transportis-
tas se han mostrado, desde el
principio, poco conformes con
tal proposicion.

El punto de vista expuesto
desde el Grupo Mixto, de poner
como obligatorios solo agunos
tramos concretos donde haya
mayor problematica de sinies-
tros o de atascos, parece quetie-
ne méas sentido. Desde el Gobier-
no citan la experiencia positiva
delaAP-7 enlaprovinciade Gi-
rona, en el tramo entre Maganet
y lafrontera francesa, un lugar
sin duda, como desmuestran las
propias estadisticas estatales,
que con un tréfico de media de
2.900 vehiculos pesados, cierta
mente si parece que cumple las
caracteristicas necesarias para
ser sefialado como un tramo
concreto donde sea obligatorio
€l uso de la autopista.

Expertos en
Consultoria de
Transporte por

Ccarretera
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Lostran

ortistas, advertidos

por Fenadismer delacampana
deexcesndevdoadad en Franda

Fenadismer advierte publicamente
alos més de 20.000 transportistas
espariolesquediariamentecirculan
por las carreteras galas que la
gendarmeriafrancesaestarealizan-
do una campafia intensiva de con-
trol del cumplimiento deloslimites
develocidad en las carreteras fran-
cesas.

Este control se esta llevando a
cabo, en las Ultima semanas, tanto
en viasinterurbanas como en trave-
sias, utilizando paraello como apo-
yo alared de radares autométicos a
los dispositivosinstalados sobrelos
seméforos, informa la Federacion
Naciona deAsociacionesde Trans-
porte de Espafia (Fenadismer). Como
consecuencia de dicho plan deins-
peccidn, lasempresastransportistas
espafolas estan recibiendo un vo-
lumen importante de notificaciones
de denuncia por exceso de veloci-
dad, estableciendo un importe de
sancién economicadiferenteenfun-
cién del plazo en que sea abonada,
lacua puede incrementarse masde
un 400% s transcurren més de dos
mesesy medio desdelanatificacion.

Sancion

El margen de error que permitenlas
autoridades francesas respecto de
loslimitesde vel ocidad establecidos
esdel 5%ene casoderadaresfijos
y del 10%en € caso deradaresmo-
viles, sancion ando cua quier incum-

AcuerdodefinitivoentreLec

plimiento que supere dicho margen
proporcionalmenteal exceso come-
tido. Asi, por g emplo, paraun exce-
sodevelocidadinferiora20km/h, la
multaaimponer esde 90 euross se
abona dentro del primer mesy me-
dio, incrementédndosea 135 euross
se paga antes de dos meses y me-
dio, y acanzando los 375 euros s
superadicho plazo de pago.
Laregulacion pend francesaes-
tablece, entodo caso, laposibilidad
deimpugnar lamultaimpuestatanto
en e supuesto dequeel vehiculo no
estébgjo ladisposicion de sutitular
(por giemplo, en caso deventa, robo
o destruccion del mismo) o por cual-
quier otra causa, debiendo en este
ultimo caso abonar un deposito en
garantia cuyo importe serd € esta-
blecido paralamultasin descuento.

En 2015 Daimler invertira1.000 millonesdeeur osen
modernizar laplantadeM ercedes-Benz en Stutgart

Daimler estdmodernizandolaplan-
tade Mercedes-Benz en Sttutgart-
Untertirkheim, paraello redizara
durante 2015 una inversion de
1.000 millonesdeeuros. El princi-
pal objetivo estransformalafacto-
ria en un centro de competencia
para la fabricacion de motores de
ata eficiencia y de sistemas de
ocnduccion aternativos.

La compafiia ha alcanzado un
acuerdo conlosrepresentantessin-
dicales de la planta para poner en
marchaun paguete de medidasque
sirvan paraasegurar laposicion de
competitividad delainstalaciony
de los niveles de empleo en los
proximosafios. Daimler explico que
este convenio servira para lograr
ahorrosde"cientosdemillonesde
euros' hasta 2020. El responsable
deProducciény GestiondelaCa
denade Suministro de Mercedes-
Benz, Markus Schéfer apunt6 que
este plan de transformacién esun
gran logro para el centro y para
sus trabajadores. EI nimero de
puestos de formacion profesional
también seincrementarden un to-
tal de 150 durante cinco afios a
partir de2016.

Laplantade Mercedes-Benzen
Untertiirkheim posee aproximada-
mente 18.700 empleadosy haesta-
do funcionando a ata capacidad
durante muchisimos afios. Esta es
solo unainversion quedael punto
de partida a otras muchas, ya que
como aseguran desde lacompafiia
"la planta continuara recibiendo
inversionesdemilesdemillonesde

neCedtay sus

transportistasparaevitar externalizar sus

S VICIOS:

Graciasalanegociacion llevadaa
cabo por |las asociaciones territo-
riales de Fenadismer Ascentra'y
Apetamcor, se ha alcanzado un
acuerdo con Leche Celta, propie-
dad del grupo portugués L actogal,
paraevitar laexternalizacion delos
servicios de transporte con un
operador intermediario.

Més de 60 transportistas galle-
gos se encontraban afectados por
ladecisidondelL eche Cetaderescin-
dir sus contratos de transporte para
otorgérsel os en exclusivaaun ope-
rador detransporteforaneo, obligan-
do laempresalécteaatrabagjar adi-
chostransportistasatravés del ope-
rador intermediario en muchos ca-
sossin cubrir sus costes de explota
cién. Estos transportistas iniciaron
la semana pasada una concentra-
cion decamionesfrenteasufébrica
situada en la localidad de Meira
(Lugo) en protesta por dicha deci-
sion tomada.

Sin embargo, graciasalanego-
ciacion llevadaa cabo por las aso-
ciaciones territoriales de Fenadis-
mer Ascentra 'y Apetamcor, se ha
alcanzado un acuerdo con dicha
compafiia lactea, rectificando su
decisiéninicial deexternalizar sus

servicios de transporte con un
operador intermediario. En virtud
del acuerdo se mantendrén las
condiciones econdmicas que has-
talafechatenian pactadas con sus
transportistas colaboradores.

Denuncia

LaFederacion Nacional deAsocia
ciones de Transportistas de Espa-
fia (Fenadismer) viene denuncian-
do publicamente la situacion de
“grave deterioro que esta sufrien-
do € sector del transporte de mer-
cancias por carreteraen Espafiapor
lairrupcion cadavez més agresiva
gue estan llevando grandes opera-
dores de transporte, en muchos
casos multinacional esextranjerasy
grandes empresas deslocalizadas,
gue estan acaparando grandes
cuotas del mercado de transportes
delasprincipalesfabricasy empre-
sas de distribucién de nuestro
pais’, explican desdelafederacion.
Asi, Fenadismer asegura que estos
operadores de transporte “revien-
tanlospreciosofertados por larea-
lizacion de los servicios de trans-
portes, entrando en ambitos que
tradicional mente venian prestando

~enadismer muestra satisfaccion

pequefios transportistas arraigados
enlazonadonde se desarrollan estos

serviciosdetransporte, alosque pos-
teriormente subcontratan en condi-
ciones abusivas’.

Al llegarseaun acuerdo entre Le-
che Celta y sus transportistas cola-
boradores, Fenadismer ha manifes-
tado su “satisfacion e insta a que
otros gruposindustrialesy de distri-
bucion sigan el gemploy rectifiquen
en actuaciones similares llevadas a
cabo, como es el caso de algunas
plantasembotelladorasde Coca-Cola
en Espafia o de la Corporacion In-
dustrial SGL especializadaen lafa
bricacion de derivados del carbon”.

a

euros en los proximos afios', ase-
guran desdeladirectivade Daimler.

Exito de resultados

La Junta Ordinaria de Accionistas
de Daimler se reunia la pasada se-
mana para llevar a cabo una
vaoraciondelosultimosresultados.
Dieter Zetschem, presidente del
Consgjo de Direccion de Daimler y
jefedeMercedes-Benz Car, comuni-
caba los buenos frutos cosechados
greciasalaestrategiade crecimien-
to llevadaacabo por lacompafiia.

"Nuestra estrategia de creci-
miento esta dando sus frutos, y
desde Daimler estamos orgullosos
de €ello, pero todavia no estamos
total mente satisfechosconlologra-
do" declaraba Zetsche al respecto
negéndose alin a considerar que el
'trabgj o’ est4 ya hecho.

Desde Daimler aseguran que la
estrategiaqueintentan llevar acabo
reside en "la constante blsqueda
deobjetivosalargo plazo; esaesla
base de los logros alcanzados has-
talafechay laquesellevardacabo

enlosproximosafiosparaunama:
yor renovacion".

Respecto d andlisis dd pasado
afio, Zetsche resumia en la Junta,
ante la presencia de unos 5.500 ac-
cionistasend CityCubeBerlin, que
"losresultadosde 2014 muestranque
vae la penatener € vaor de cam-
biar". Con una plantillamundia de
279.972 empleados, & grupovendio
mésde2,5millonesdevehicul os fren-
tealos2,4 millonesvendidosen 2013,
generéingresosde 129. 900 millones
deeuros(en2013fueron 118,0millo-
nesdeeuros) y € EBIT de 2014 fue
de 10.800 millonesdeeuros.

Daimler se haposicionado am-
pliamentey fuerteentodoslosmer-
cados de camiones importantes
como nunca antes, y adquiriendo
una situacion mejor que la de sus
competidores. El futuro previstoen
€l plande Grupo paraloscamiones
se centra no sOlo transmisiones,
sino también en componentes adi-
cionales como motores, electroni-
ca, cahinasy chasis.El grupo anti-
cipaun crecimiento significativo
paraeste 2015.

Fenadismer denunciaacciones

de a
mer

La Federacion Naciona de Aso-
ciacionesde Transportistasde Es-
pafia (Fenadismer) denunciaque
grandes operadoras de transpor-
te estén acaparando cuotas del
mercado de transporte con fines
especulativossometiendo alospe-
quefios transportistas a no poder
trabagjar en los ambitos que tradi-
cionalmente prestaban servicios.
Fenadismer, organizaciondedm-
bito naciond queagrupaa32.000pe-
quefiasy medianasempresastrans
portistas, denunciapUblicamentela
Situacién de grave deterioro que
esti sufriendo @ sector dd trans
portedemercanciaspor careteraen
Espafiapor lairrupcion cadavezmés
agresiva que estén llevando gran-
des operadores de transporte, en
muchos casos multinecionales ex-
tranjeras y grandes empresas
ded ocdlizadas, queestén acaparan-
do grandes cuotas del mercado de
trangportes delas principal es fébri-
cas'y empresas de distribucion de
nuestro pais, a base de ‘reventar’
los precios ofertados por larediza:
cion de los sarvicios de transpor-
tes, entrando en &mbitos que tradi-
cionalmente venian prestando pe-
quefiostrangportistasarraigadosen
la zona donde e desarrollan estos

aracion de cuota de
oconfinesespeculativos

savicios. "Unavez que estos ope-
radores detransporte se hacen con
el dominio en la contratacion del
sarviciodetransportededichasfa
bricasy empresas de distribucion,
expulsando alostransportistasque
venian prestando dichos servicios
directamente, son posteriormente
invitadospor e operador detrans-
porte atrabajar para é pero obli-
gandolesareducir deformadrésti-
ca sus condiciones econdmicas e
incluso a trabajar por debgjo de
costes', relatan desde la Asocia
cién de Transportistas.

Dichas situaciones de desem-
pleo y de imposicién de precios
por parte de los grandes opera-
dores de transporte suponen un
graveincumplimiento delalegis-
lacion en materiade competencia
dedleal, como asi manifesto e Tri-
bunal Supremo en su sentencia
de 29 de Febrero de 2002 contra
lamultinaciona Cunex Industries
enunasituacion similar llevadaa
cabo en su fébrica de Cérdoba,
condenandola por "la conducta
delademandadaaimponer alos
transportistas precios del trans-
porte por debajo de costes' y
obligando a la empresa "a cesar
en la mencionada conducta’'.
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El Gobiernoautorizalaaplicacion provisgonal
de AcuerdoentreEspanay Marruecospara
d trangporte internacional por carretera

El pasado viernes 27 de marzo el
Consgjo de Ministrosaprobd laac-
tualizacion del Acuerdo entre Es-
pafa y Marruecos, relativo al
transporteinternacional por carre-
tera de viajeros y mercancias y
autorizé el Protocolo de aplicacion
deformaprovisional, hastaque el
Acuerdo searatificado enlas Cor-
tes Generales.

El acuerdo, firmado en su ori-
gen en mayo de 2009, surge con
el propdsito de mejorar la ejecu-
cion del transporte internacional
por carretera, tanto de vigjeros
como de mercancias, entre Espa-
flay Marruecos, han explicado el
Ministerio de Fomento en un co-
municado.

Las modalidades y aplicacion
del presente Acuerdo se regulan
por medio de un Protocolo que,
entre otros aspectos, incluye la
determinacién delosserviciosre-
gulares y discrecionales, el con-
trol y las sanciones o los contin-
gentes y tipos de autorizaciones
demercancias. Paralaaplicacion
del Acuerdo y su Protocolo de
aplicacion, los Estados estable-

cen una Comision Mixta, com-
puesta por representantes de am-
bas partes, que resolvera cual-
quier problemarelacionado con la
interpretacion o aplicacion de lo
regulado. LaComision Mixtaesta
asimismo autorizadaamodificar,
si asli se requiere, el Protocolo y
la lista de transportes liberaliza-
dos, han destacado desde el Mi-
nisterio de Fomento.

El Acuerdo dispone en el caso
del transporte de mercancias, que
se regula un régimen de autoriza-
ciones fuera del contingente, asi
como una serie de transportes li-
beralizados no sometidos al régi-
men de autorizaciones, como los
transportes postales o de mudan-
zas, entre otros.

Objetivo

El texto del acuerdo pretende ho-
mogeneizar las disposiciones re-
lativas a los transportes de vigje-
ros por carretera con las disposi-
cionesdel protocolo de armoniza-
cion deprécticasenlamateria, fir-
mado en 2008 entre Bélgica, Espa-

fia, Franciay Marruecos, han se-
fialado desde el Ministerio de Fo-
mento. Asimismo, sustituird, cuan-
do entre en vigor, a Acuerdos vi-
gente de 1976 relativo alostrans-
portesinternacionalesdevigjeros.

Igualmente, este texto sustitui-
raal acuerdo de 1988 relativo alos
transportesinternacional esde mer-
cancias, con el objetivo de adecuar
el marco juridico existente a las
nuevas necesidades del mercado,
han explicado desde el ministerio
de Fomento.

L a CE expedientaa Espana
por no aplicar las normas
sobrebiocar burantes

La Comision Europea envié, el
pasado 26 de marzo, un dictamen
motivado a Espafia, con lasegun-
da parte de un procedimiento de
infraccion, por no aplicar adecua-
damenteladirectivadelaUE so-
bre energias renovables, en con-
creto, por lo que serefiere alos
biocarburantes. Las autoridades
espanolas tienen ahora un perio-
do de dos meses para llevar a
cabo medidas correctivas. Deno
hacerlo, el Ejecutivo comunitario
podriallevar el expediente ante el
Tribunal de Justiciade Luxembur-
go. Ladirectivaen cuestion esta-
blece un objetivo del 10% de ener-
gias renovables en el sector de
|os Transportes. Los biocombus-
tibles pueden utilizarse paraeste
fin, pero con el requisito de cum-
plir una serie de requerimientos
en el tema de la sostenibilidad:
no pueden producirse ni en zo-
nas con gran valor en materia de
biodiversidad, como los espacios
protegidos, ni en zonas que con-
tienen grandes reservas de car-
bono, como las forestales. Tam-
bién tienen quedisminuir lasemi-
siones de gases de efecto inver-

nadero de manerasignificativa-
mente mayor gue los combusti-
blesfésiles. Contrariamentealo
dispuesto en la directiva, lale-
gislacion espariola suspende la
aplicacion de los criterios de
sostenibilidad en Espaia para
alcanzar el objetivoenel Trans-
porte. Ademés, lalegislacion es-
pafiola trata | os biocarburantes
sostenibles y las materias pri-
mas de diversos origenes geo-
gréficos de diferente forma, lo
gue no tiene justificacién, se-
gunrevelan desde Bruselas. La
Comisién ha chocado con pro-
blemas parecidos en procedi-
mientos por incumplimiento
contraPoloniay Portugal .
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ScaniaHispaniaeslamarcadd
del Transporte por carretera
con masseguidor esen Facebook

Lared socia Facebook, con mul-
titud de seguidores en el mundo,
se convierte en uno de los mejo-
res escaparates de las marcas
para promocionarse y estar en
contacto con los clientes y usua-
rios. Scania Hispania ha logrado
grandes resultados en este social
media alcanzando recientemente
10s20.000 fans.

Facebook es actualmente lared
social con més seguidores en todo
€l mundo, habiéndose posiciona-
do como uno de los canales de
comunicacién mas eficaces para
mantener los clientes, admirado-
resy empleados actualizados so-
bre las novedades y actividades
Ilevadas a cabo por las marcas.

Scania Hispania ha alcanzado
recientemente 20.000 fans en
Facebook, convirtiéndose en la
marcadel sector de vehiculosin-
dustriales pesados con mas se-
guidores a nivel nacional.

Ademas, Scania Hispania se
alzo el pasado 4 de diciembre de
2014 con el premio TNS FanPage
Awards que le acredita como la
mejor paginade Facebook 2014 de
Automocion.

"Nuestra presencia en Fa-
cebook esta contribuyendo a au-
mentar el conocimiento sobre
nuestra marca, productos y ser-
vicios. Estos logros ponen dere-
lieve laapuestade Scanialbérica
por lacomunicacion digital y las

La céntrica Plaza de Colén de
Madrid fue punto de encuentro
del vehiculo eléctrico graciasala
iniciativaVEM 2015, impulsada
por el Ayuntamiento de la capi-
tal, con lacolaboracion delaAso-
ciacion Empresarial parael Desa-
rrollo elmpulso del Vehiculo Eléc-
tricoy € portal web movilidad el éc-
trica. Los asistentes tuvieron la
oportunidad de ver y probar los
eléctricos de PSA Peugeot Ci-
troén: Peugeot iOny Partner Elec-
tric asi como Citroén Berlingo
Electric C-Zero. Ademas, se rea-
lizo un ciclo decharlas, con el fin
de acercar a los ciudadanos las
ventajas del vehiculo eléctrico
desde el punto de vista de su uso
diario, y una'Ruta Eléctrica, que
recorrié algunos de los lugares
mas emblematicos de laurbe.

El Peugeot iOny el Citroén C-
Zero sonlaapuesta paraunosdes-
plazamientos urbanos con cero
emisiones. Con una longitud de
3,48 metrosy un diametro degiro
de nueve metros, se mueven enla
ciudad como pez en el agua.

En el apartado de los vehicu-
los comerciales, PSA Peugeot Ci-
troén, lider indiscutible de este

redes sociales como un potente
canal paraconectar con sus usua-
rios', afirmaDaniel Gonzélez, res-
ponsable de Marketing y Comu-
nicacién de ScaniaHispania.

Sobre Scania

Scania es, ante todo, una reali-
dad muy presente en el actual
mundo del transporte por carre-
teray, por ello, ofrecen algunos
de los camiones, buses y moto-
res més eficientes del mundo, asi
como una amplia gama de servi-
cios hechos ala medida del con-
sumidor y sus distintas necesi-
dades seguin cada momento.

Scania ofrece una de la mas
efectivas red de servicio post-
ventaen cualquier lugar del mun-
do, donde ofrecen una atencion
profesional, efectiva y persona-
lizada, asi como una amplia va-
riedad de servicios y contratos
complementarios para hacer que
cada vehiculo Scania sea un fiel
compariero alahorade hacer que
el negocio de cada cliente sea
cadadiamasrentable.

Con una plantilla de mas de
32.000 empleados y plantas de
produccién en Europay Latinoa-
mérica, Scaniavende sus produc-
tos en un centenar de mercados,
y cercadel 95% delaproduccién
total se vende fuera de Suecia,
lugar de procedenciade lamarca.

El Mercedes-Benz Econicestar aequipadodeserie
con Active BrakeAssist y Lane Keeping Assist

A partir de este mes de marzo de
2015 el Mercedes-Benz Econices
tard equipado de serie con los sis-
temas de asistencia Active Brake
Assist y Lane Keeping Assist,
mientrasel control decrucero adap-
tativo estara disponible de manera
opcional. El Econicyahasido pre-
viamente equipado con e Progra-
maElectronicode Estabilidad (ESP).

El Active BrakeAss st seencar-
gadeiniciar lamaniobradefrenado
en caso de ser necesaria, por tanto,
potenciamentesu principa funcién
es prevenir las colisiones traseras.
El Carril KespingAssist adviertedl
conductor de s € vehiculo parece
estar saliéndose fuera del carril,
mientras que el sistemade control
de crucero adaptativo, una carac-
teristicayafamiliar delosvehicu-
los de pasgjeros, controla la dis-
tanciaal vehiculo que circula de-
lante, como por gemplo en caso
detré&ficolento.

Estanuevaetapadel Mercedes-
Benz Econic consistiraen el desa-
rrollo de nuevos sistemas de se-
guridad que se introducirén gra-
dualmente en la produccién en
serie desde 2015 hasta principios
de2017. El objetivo de estamedi-
daes evitar accidentes con peato-
nesy ciclistas, asi como los acci-
dentes en las maniobras que se
realizan durante las operaciones
de eliminacion deresiduos.

La seguridad, muy importante

Laseguridad durante las opera-

| osvehiculoseéctricostoman Madrid en
el VEM 2015, destacando la presencia de
a Peugeot Partner y la Citroén Berlingo

exigente mercado en Espafia,
cuenta con el Peugeot Partner
Electricy € Citroén Berlingo Elec-
tric. Ambos model os, fabricados,
con la colaboracion de la Xunta
de Galicia, enlaplantadel grupo
enVigo, utilizan los Ultimos avan-
cestecnol 6gicosy recurren auna
arquitectura innovadora, que in-
tegra los distintos componentes
delacadenadetraccion eléctrica
bajo el capd delanteroy lacarro-
ceria. De este modo, €l espacio de
carga queda libre, con lo que se
ofrecen cotas idénticas a las que
estan disponibles en las versio-
nes convencionales equipadas

con motor diésel o gasolina: vo-
lumen de hasta 3,7 m3y 695 Kg de
cargalutil.

La motorizacién del Partner
Electricy €l Berlingo Electric ofre-
ce unapotenciamaximade 49 kW
(67 CV), con un par maximo de 200
Nm. Los 22,5 kWh de capacidad
total util de las baterias propor-
cionan unaautonomiade 170 Km.
Dispone de dos modos de recar-
ga, através de dostrampillasdis-
tintas: normal, con un tiempo de
recargade entre seisy 12 horasen
funcién de laintensidad eléctrica
disponible, y rapido, que recarga
|as baterias un 80% en 30 minutos.

ciones municipales es un factor
clave desde el principio en el de-
sarrollo del Mercedes-Benz
Econic. Labajaposicion delaca-
bina, el gran parabrisas panorami-
co, la puerta del copiloto acrista-
lada y un sistema espejo sofisti-
cado, son algunas de las caracte-
risticas de seguridad disefiadas
paralamejoradelavisibilidad to-
tal y laminimizacion delas zonas
de angulo muerto.

El concepto de piso bajo con-
tribuye aque el conductor sesien-
taméas o menosal nivel delosojos
con los peatonesy losciclistas, |0
gque ayudaamejorar lavisibilidad
del Econic, especial mente en cuan-
to alosresidentes delaszonas ur-
banas serefiere.

Ademés de ser un factor clave

en la proteccion de los peato-
nesy ciclistas, laseguridad tam-
bién es un buen negocio. El Ca-
mino del Consejo de Seguridad
Alemana, por eemplo, estima
que el impacto financiero delos
accidentes de tréfico en Alema-
nia se sitlia alrededor de los 25
mil millones de euros cada afio.
El conductor, que puede tener
gue tomar tiempo libre como el
resultado de un accidente, debe
ser reemplazadoy el camién, co-
che o furgoneta, que estan en el
taller a la espera de la repara-
cién cuestan dinero, en lugar de
ganar dinero. Los sistemas de
asistencia, por tanto, no sélo
contribuyen amejorar laseguri-
dad, sino también aaumentar la
eficienciaecondémicaglobal.

Asticestrenaun serviciode
bolsadecargasgraciasaun
acuer do con Wtransnet

La Asociacion de Transporte
Internacional de Carretera (As-
tic) hallegado aun acuerdo con
laempresa Wtransnet con el ob-
jetivo de proporcionar asus afi-
liados un nuevo servicio lider
de bolsa de cargas privada.

Con este servicio laAsocia-
cion busca que sus afiliados
optimicen susvigjes al propor-
cionarlesunaplataformaonline,
en tiempo real, que les indica
todas las cargas disponibles y
sulocalizacion. Este sistemales
permite aprovechar los viges
de retorno o el espacio que se
halla disponible en los camio-
nes. La nuevaherramienta tec-
noldgica se encuentra ya ope-
rativay beneficiaraamasde 200
grandes empresas.

"El nuevo servicio online de
bolsa de cargas es muy sencillo
demanejar y proporcionaanues-
trasempresas afiliadas|aposibi-
lidad de ser més eficientes en la
utilizacién desusflotas', explicod
Ramdn Valdivia, director deAdtic.
"Hemos el egido aWtransnet por
su solidatrayectoriade confian-
za, surigor en el control y lase-
guridad reconocida por todo
nuestro mercado, asi como por

- §

su capacidad de innovacion y
versatilidad en el desarrollo de
las tecnologias de la informa-
cion”, afadio.

Por su parte, José Maria
Sallés, director comercial de
Wtransnet Peninsula Ibérica,
asever¢: "Para nosotros que
una asociacion del calibre y
prestigio de Astic, que aglutina
alasempresas méas veteranas del
sector, elija nuestra tecnologia
paradesarrollar su propiabolsa
de cargas privada es un auténti-
coy total orgullo”.
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CampanadeMantenimientode
Volvo disponible desde d 1 de
abril enlosTalleresAutorizados

Desde Volvo Trucks han lanzado
una nueva campara de manteni-
miento bajo el lema'El Manteni-
miento asu medida paraquedela
misma forma que un deportista
elijelatablamas adecuada de en-
trenamiento, los clientes puedan
garantizar el correcto estado deun
camion ofreciendo diferentes op-
ciones para que estos escojan la
gque mas se adeclia a sus necesi-
dades. En esta nueva camparia de
mantenimiento, el fabricante ofre-
ce cuatro opciones diferentes:

Cuatro opciones

1. Con el Contrato Azul de Man-
tenimiento se cubre todo el man-
tenimiento preventivo, adaptan-
do el plazoy lacoberturadel con-
trato a necesidades especificas
del vehiculo y del cliente, redu-
ciendo asi el tiempo de paraday
recortando | os tiempos de inacti-
vidad.

2. El Seguro de Averia Grave
Volvo seofrece de maneragratuita
a aquellos clientes que realicen un
mantenimiento de su vehiculo con-
formealo previsto por lamarcaen
untaller autorizado. El segurotiene
cobertura de 4 0 6 meses renovan-
dose autométicamente al redizar el
siguiente mantenimiento. Este segu-
ro cubre el valor completo delare-
paracion en caso de averia, siempre
y cuando ésta sea superior a 4.000

eur conunlimitede 15.000 eur, y es
vélido paravehicul os con un maxi-
mo de 9 arios de antigliedad y que
no superenlos 1.250.000 km.

3. Laterceraopcion esel con-
trato de servicio My Service para
aquellos que estiman que, ya sea
por la antigliedad del vehiculo o
debido a su situacion financiera,
los mantenimientos recomenda-
dos por Volvo exceden sus nece-
sidades. Con este contrato, que
incluye una serie de servicios y
cambios de componentes, se
mantieneen formalalineamotriz.

4. Los vehiculos usados tam-
bién se han tenido en cuenta en
la nueva campaiia. Volvo ofrece
un Servicio de Posventa Gratuito
para Vehiculos Usados. Porque
todos los vehiculos merecen un
servicio de calidad, todos | os ca-
miones adquiridos en las Campas
deVolvo tendran un plan derevi-
siones gratuitas que permitira
disfrutar de la mejor calidad en
las reparacionesy servicios.

Con estas iniciativas Volvo
quiere asegurar asusclientes que
las revisiones se realizan de
acuerdo alos estandares de cali-
dad delamarca, y que los traba-
jos dereparacion y mantenimien-
to se realizan por profesionales
altamente formados y especiali-
zados, |o que a su vez garantiza
unavidamaslargay menos ave-
riasimprevistas en sus camiones.

L aempresaalicantina Transmanolet confiaen Volvo
Fuel Adviceparaobtener un ahorrodecombustible

Transmanolet se ha adscrito &
programa Fuel Advice de Volvo
gue le ha permitido reducir el
consumo de combustible y me-
jorar €l control de suflota. Sema-

nalmentereciben informesenlos

quesereflejael estilo de conduc-
cion de cada empleado, sus me-

joras y también donde se debe

hacer hincapié para corregir po-
sibles hébitos.

"Al principio no contabamos

con el sistema de gestion de flo-
tas de Volvo, pero nos aconseja-
ron quelo probdramos porquere-
duciriamos el consumo, y apos-

tamos por €llo, y reamente fue
eficaz, por eso hemos decidido
incorporarlo atoda nuestra flota

Volvo", ha sefialado €l adminis-

trador de Transmanol et Eduardo
Garcia. También destaca que

ademas del ahorro de combusti-

ble, Fuel Adviceleshapermitido
mejorar €l control de su flota, ya

gue semana menterecibenlosin-
formes quefacilitaasesor de Fuel

Advice de Volvo, en los que se
reflejael estilo de conduccion de

cada empleado, sus mejoras y
también dénde se debe hacer

hincapié para corregir posibles

habitos.
Dehecho, en Transmanol et han

optado por utilizar estosinformes

paralamoativacion de los conduc-
tores, alosque segmentan por gru-

pos seglin sus rutas, y se realizan

competiciones en los que se pre-
miaalosgrupos que mejor consu-

mo han obtenido.

DFSK Ibérica supera las 400 unidades
matriculadas en nuestro pais, desde su
incursion en el mercado espariol en 2011

El fabricantechino DFSK, siglasde
grupo DongFeng, lleva més de 400
unidades matriculadas en nuestro
pais, desde queafinaesde 2011 co-
menzaraaoperar lafilid DFSK | béri-
ca, con laintencién de encontrar su
espacioend pujante mercado delos
comercialesligeroscompactos.

Domingo Giner esel director ge-
neral de DFSK en nuestro pais. Co-
menta que "en poco mas de tres
afos, yatenemos més de 400 unida-
descirculando por las carreteras es-
pafiolas, lo que es un buen resulta-
do paranosotros', con presenciaen
flotas importantes como Acciona,
FCCy Sacyr, ademésdeen otrasmu-
nicipalidadesde pais.

Su vehiculo mas destacado es €l
pick-up urbano, de laserie K, "que
estateniendo unagran acogidapara
lostrabajos urbanos’, afirma Giner.
Presente en masde 60 paises, DFSK
sesitliaen un nicho demercado muy
concreto, pero con animo dediversi-
ficar laoferta. Esaeslarazdn por la
que también dispone de la Serie V,
algo més pesada, que acanza hasta
las2,5toneladasde MMA end fur-
goén. "El confort de lacabina, laro-
bustez del chasis que admite hasta
unatonelada de carga Util y un pre-

cio muy competitivo" sonlascausas
de su paulatina consolidacion en €
mercado nacional, ajuicio de Giner,
quien aflade la importancia de que
"somos €l Unico fabricante chino de
vehiculos comerciales que ha con-
seguido superar con éxitolosexigen-
tes requerimientos de la homologa-
Ccién europea'.

También juegaafavor de DFSK
gue importan € chasig/cabina para
realizar multiplestransformaciones
anivel naciona (recogida de resi-
duos, basculantes, gruas, platafor-
mas...), que suponen e 50% de su
mix deventas, quedando & 50% res-
tante para e mencionado pick-up

urbano. Giner puso ademasel acen-
to en € auge que esta tomando su
motorizacion bifuel, queadmite GLP,
Lared de asistencia actua se com-
pone de 22 concesionarios, todos
ellos prestando serviciosde ventay
postventa, que se iran ampliando
paulatinamente por € Norte penin-
sular y por lazona centro, a excep-
cién de Madrid, que ya cuenta con
dos. DFSK Ileva 20 unidades matri-
culadasenloquellevamosdegjerci-
Cio, aunque su objetivo "humilde, ya
quearrancamosentiemposdecriris’,
apuntaque podrian cerrar 2015 cer-
ca de las 200, concluye su director
general en Espafia.

Transmanolet eslaempresade
Transporte del Grupo Cargo Frio
Mediterrdneo queincorporatam-
bién agenciay Almacén de 4.000
metros cuadrados y nueve cama-
rasfrigorificas parahacer conser-
vacion defruta. Comenzo atraba-
jar con Volvo como proveedor de
soluciones de transporte para su
negocio hace cinco afos. "Des-
de que probamos los camiones
\olvo, el peso delamarcaen nues-
traflotahaido en aumento”, des-
taca Eduardo Garcia.

Fiabilidad y consumo

"Volvo es muy fiable, y con unos
resultados en rendimiento y con-
sumo éptimos, muy por encimade
las otras marcas con las que tra-
bajdbamos’, continta Eduardo.
"Ademéas, nuestros conductores
valoran lacomodidad delos nue-
vos Volvo FH". Transmanolet se
dedicaal transporte hotofruticula
internacional, y su flotade 60 ca-

miones realiza un promedio de
160/180.000 km a afio. En el caso
delosnuevosVolvo FH 500 Euro
V1, se muestran mas que satisfe-
chos, "es increible el ahorro de
combustible, algo muy importan-
te para una empresa de transpor-
te como lanuestra. Yasolo por €l
disefio de la nueva cabina que es
mas aerodindmicase consigue un
ahorro, pero ademas, gracias a
buen rendimiento del conjunto
motor y caja de cambios, combi-
nado con los programas de aho-
rro de combustible que ofrece
Volvo, estamos logrando rebajar
hastadog/treslitrosalos 100 km".
El servicio Fuel Advice de Volvo
permite reducir el consumo de
combustible. Uninstructor perso-
nal ayudara a transportista a re-
ducir su consumo hastaen un 5%.
Graciasalasrevisiones periddicas
y al asesoramiento profesional de
forma periddica (por correo elec-
trénico), e consumo se manten-
draenesenivel.

El Consgo de Vigilancia de
MANTruck & BusAGéligea
Dreescomonuevopresidente

El Consejo de Vigilancia de
MAN Truck & BusAG hanom-
brado a Joachim Drees presi-
dente de la Junta Directiva
(CEO) del fabricante devehicu-
los industriales con sede en
Mnich. El 1 de abril de 2015,
Drees (50 afios) asumio el pues-
to de Anders Nielsen, quien ha
pasado a ser responsable de
Business Development en ladi-
vision de vehiculos industria-
lesdeVolkswagen AG. Ademas,
el Consgjo deVigilanciahade-
cidido ampliar el contrato a
Heinz-Jirgen Low (50 afios), di-
rector de Ventas y Marketing,
hastael afio 2021.

Joachim Drees ocup6 hasta
hace poco el puesto de director
financiero en Drees & Sommer
AG en Stuttgart. Anteriormen-
te fue socio de una sociedad de
inversion britanicaen Londres.
Después de cursar sus estudios
en la Universidad de Stuttgart
y en la Portland State Univer-
sity, Drees ocup6 cargos direc-
tivosen el Grupo Daimler Truck
y enladivision de camiones de
Mercedes-Benz. Desde el 1 de
abril, Drees es CEO de MAN
Truck & BusAG, lamayor em-

presa del Grupo MAN con un
volumen de negocio en torno a
los 8.400 millones de euros y
36.500 empleados, han destaca-
do desde la compafiia.

Por su parte, e 1 de abril de
2015 Anders Nielsen, CEO de
MAN Truck & BusAG desde el
1 de septiembre de 2012, pasé a
Volkswagen AG, laempresama-
triz del Grupo MAN. Alli sera
responsable de afianzar y dirigir
el departamento de Business
Development en la division de
vehiculosindustriales de Volks-
wagen AG. En este puesto de-
pendera de Andreas Renschler,
miembro delaJuntaDirectivade
vehiculosindustriales en Volks-
wagenAG.

"El Consejo de Vigilanciade-
sea agradecer aAnders Nielsen
el excelente trabajo desempefia-
do en MAN. En su nuevo cargo
podra aportar toda la experien-
ciaadquiridaen el sector deve-
hiculosindustriales. EI Consgjo
de Vigilancia le desea mucho
éxito", ha sefialado Rupert
Stadler, presidente del Consejo
deVigilancia, CEO deAudi AG,
y miembro delaJuntaDirectiva
deVolkswagen AG,
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Hankook Tiregana d Red Dot

Design Awar

2015 por su

neumatico Truck & BusRadial

El fabricante deneuméticosPremium
Hankook ha anunciado que su con-
trol AWO02 Smart harecibido € pre-
mio Red Dot: Product Design 2015
enlacategoria‘ Accesorios de Vehi-
culos. Este galardon reconoce latec-
nologia Hankook que demuestra
comod disefio delabandatieneuna
consecuenciadirectaenlacapacidad
de conduccion.

Hankook SmartControl AW02 ha
cumplido conloscriteriosdel jurado
del Red Dot DesignAwardend gra-
do de innovacion, funcionalidad,
compatibilidad ecol égicay durabili-
dad. Asmismo, hasido galardonado
entre cerca de 5.000 candidatos de
56 paisescomo el mejor productoen
su categoria. El premio esreconoci-
do internaciona mente como un se-
llodecalidad.

"Hankook una vez mas ha sido
reconocida por su tecnologia inno-
vadoraatravés del prestigioso pre-
mio de disefio Red Dot", ha sefiala-
do Gangseung Tony' Lee, vicepre-
sidente de Marketing y Ventas de
Hankook Tire Europe. "Deacuerdo
con nuestro compromiso delideraz-
go tecnol dgico, Hankook continua-
ré desarrollando e introduciendo
productos de vanguardia .

El premiado
El galardonado SmartControl

AWO02 es un neumatico deinvier-
no para camiones y autobuses

gue transitan en condiciones me-
teorolégicas adversas. Propor-
cionaunatraccién superior en ca-
rreteras nevadas y heladas con
avanzada tecnologia en sus
entalladuras 3D, que garantizan
unamayor durabilidad. El disefio
delabandaanchacreaunaforma
de contacto mejorada mientras su
ranuray lengtieta de disefio pro-
tegen el caucho del SmartControl
AWO02 ante la aparicién de grie-
tas en las condiciones de con-
duccién més agresivas.

En 2014, Hankook recibio e re-
conocimiento de los principales
premios de disefio del mundo (los
Premios de Disefio iF, Red Dot
Design Award, IDEA, y los Pre-
mios Good Design) por su disefio
innovador de producto. “Estos
premios han reconocido el cre-
ciente liderazgo tecnoldgico de
Hankook y la han puesto en un
camino haciael éxitoen2015”, han
destacado desde la compafiia.

Hankook esuno delosfabrican-
tes de neuméticos més grande y
de crecimiento mas rapido entodo
el mundo de neumaticos radiales
para vehicul os turismo, camiones
ligeros(SUVs, RVs,y etc.), camio-
nes y autobuses. La compafiia
cuentacon mas de 14.000 emplea-
dosen cuatro oficinascentralesre-
gionales, méas de 20 filiales en €
extranjero y cinco centros de [+D
repartidos por todo el planeta.

Ford presenta el nuevo Rang
novedoso diseno, tecnologiainteligentey
mejorada eficiencia de combustible

Ford ha presentado el nuevo, ro-
busto e inteligente Ford Ranger,
un nuevo referente en el segmen-
to de los pick-up con caracteris-
ticas como unagran corpulencia,
disefio artesanal en losinteriores
y tecnologia avanzada. El nuevo
Ranger estaré disponible en méas
de 180 mercados de todo el mun-
do, y también en Europa en los
comienzos de 2016.

Tras su presentacion en el Sa-
|6n del Automévil de Bangkok, €l
nuevo modelo sale al mercado
destinado a impulsar las ventas
del Ranger en Europa, que sein-
crementaron un 40% en 2014 con
respecto a 2013, con una cuota
de mercado que aument6 en 4,5
puntos hasta alcanzar el 21%.

Cuenta con una variedad de
tecnologias de vanguardia que
permiten soluciones nuevas y
mas practicas para la vida coti-
diana. Posee un disefio frontal y
un nuevo interior mas elegante y
funcional, se basa en tres pilares
basicos: capacidad, innovaciony
comodidad.

"El nuevo Ford Ranger trae un
nuevo nivel de comodidad y ele-
gancia al segmento sin compro-

Volkswagen Vehiculos Comerciales registra
en 2014 los megoresresultados de su historia

Volkswagen VehiculosComerciaes
logré en e 2014 acanzar nuevos
recordsen su facturacion a canzan-
dolosmejoresresultadosdesu his-
toria. Entregd445.000 furgonetasde
distribucién urbana, vehiculos de
transporte y pick-ups en todo el
mundo. El volumen de negocios
aumento a9.600 millonesdeeuros.

El beneficio operdtivo, de504 mi-
[lones de euros, también fue unin-
dicador de los buenos resultados
de la compafiia. "Los resultados
30N excelentes teniendo en cuenta
gue nuestros model os no pudieron
Ilegar asuscifras de ventas comin
enAméricade Sur, nuestro segun-
do mercado més grande, debido a
lacrisis' afirmabaEckhard Scholz,
Presdentedd ConsgjodeDireccion
de Volkswagen Vehiculos Comer-
ciales. Scholz también dijo queen
Europa Occidental, todos los mo-
ddos, especidmented T5y Crefter,
experimentaron unafuerte deman-
da. Esto hallevado abuenosresul-
tados, que también se han benefi-
ciado delosefectos positivosdela
mezclade productos.

El crecimiento adicional selo-
gro atravésdelaimplementacion
de esguemas de optimizacién de
costes en todas las &reas de la
empresa. "El desarrollo, laadqui-
sicién, la produccion, oficinas
deventasy las lineas de monta-
je, en todas las éreas todos los
empl eados de VVolkswagen Vehi-
culos Comerciales llevaron a
cabo medidas persistentesy sis-
tematicas que contribuyeron a

Ranger, con

meter la capacidad resistente que
nuestros clientes piden”, dijo
Roelant de Waard, vicepresiden-
te de Marketing, Ventas y Servi-
cio de Ford Europa. "Representa
unaclaseinteligente derobustez,
y ayudara a nuestros clientes a
lograr més, yaseaen €l trabajo o
con susfamilias".

"Junto con la totalmente nueva
y ampliadagamaTransit, el Ranger
es una pieza clave de la renovada
linea de vehiculos comerciales de
Ford que sigue ganando impulso
en Europa’, afadi6 de Waard.

“Cuando uno se fija en como
utilizan sus vehiculos nuestros

clientes, es importante que un
Ranger de la imagen y funcione
como una herramienta robusta y
fiable”, hadicho Dave Dewitt, ge-
rente de disefio exterior de Ford
AsiaPacifico.

El Ford Ranger es capaz de va-
dear el agua hasta 800 mm de pro-
fundidad y con 230 mm de altura,
esta disefiado y fabricado parama-
nejarse con facilidad en los terre-
nos masextremos. Graciasaun an-
gulo de aproximacion de 28 grados
y un éngulo de salidade 25 grados,
los conductores del nuevo Ranger
pueden sentirse seguros a enfren-
tarse a obstaculos escarpados.

un mayor rendimiento y por tanto
al incremento de los resultados”.

Modelos y regiones

En 2014, lasentregas mundialesde
Volkswagen Vehiculos Comerciaes
aumentaron un 2%, hasta los
445,000 vehiculoscomerciaeslige-
ros modelos Amarok, Caddy, TS5y
Crafter. Los modelos T5 y Crafter
fueron los que aportaron los ma-
yores beneficios. El Caddy superd
las cifras del afio pasado, mientras
que el Amarok registré pérdidas,
como apuntan desde la compafiia.

Losmercadosde EuropaOcciden-
tal registraron un crecimiento signifi-
cativo en 2014. La marca entregd
292.000 vehiculosdetodaslasgamas
de modelos, lo que representa un au-
mento del 6,5% respecto a 2013, se-
gun Scholz. Alemaniaregistré 120.000
entregas, un aumento del 4,6%.

En laregion de Asia-Pacifico,

las entregas aumentaron un
12,7% a22.700 unidades. En Eu-
ropa oriental, la crisis provocé
unadisminucién delas entregas
de 6,1% a 37.700 vehiculos. En
Rusia, las entregas cayeron un
20,8%, hasta 12.600 unidades.

EnAméricade Sur, losmodelos
de Volkswagen Vehiculos Comer-
cidesregistraron unadisminucién
dd 21,7% hasta39.300 entregas. En
Brasil, una situacion complicada
provocd una caida de 30,8%. Las
cifras de Argentina lograron man-
tenerse en e mismo nivel del afio
anterior, con un ligero descenso del
1,3%a16.500 entregas.

En 2015, lamarcaseguirare-
novando su avance con €l obje-
tivo de aumentar su competiti-
vidad anivel internacional. Con
la nueva generacion del Caddy
y T, Volkswagen Vehiculos Co-
mercial es ha dado un paso deci-
sivo hacia adelante.

Michelin poneadigposicion de
clienteslagarantiagratuita
dedanosdelosX® WORK S

A partir de ahoralos neuméticos
Michelin X® WORKS™ poseen
una garantia de dafios gratuita.
Michelin responde asi a las pre-
ocupaciones de los usuarios del
transportede obray construccion
con esta nueva garantia que cu-
bre los darios accidentales para
estemodel o de neuméticosde uti-
lizacionmixta

Paralaaplicacion delagaran-
tia a los neuméticos Michelin
X® WORKS™, que equipan de
origen los vehiculos nuevosy a
los comprados en el mercado de
reemplazo, €l Unico requisito es
registrarse en tres clics en el
portal online MyAccount, atra-
vés  del portal web
camion.michelin.es

Con esta nuevainiciativa de
garantiagratuitalostransportis-
tas podran aprovechar las pres-
tacionesdelagamaMichein X®
WORKS™ sin preocuparse de
|os posibles darios accidentales
en [os neuméticos.

El transporteen utilizacion mix-
tacarretera, obrasy canteraesmuy
exigente, por eso lasempresasdel
Sector quieren equipar sus camio-
nes con neuméticos robustos, re-
sigtentes y duraderos. La compra

puede estar condicionada por €l
hecho de queexistelaprobabilidad
de que € neumdtico puede sufrir
dafios irreversibles antes del final
desuvidadtil.

Estosriesgosdeincidentesim-
previsibles que pueden sufrir los
neuméticos durante su uso, como
entrabajosenobras, sonlosque
han [levado alamarcaMichelin
a poner en funcionamiento la
nueva Garantia de Dafios para
su gama de neumaticos Miche-
[in X® WORKS™ que equipen
en origen los vehiculos nuevos
0 los neumaticos adquiridos en
el mercado de reposicion.
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Sertransamplia su flota.con 65
Renault TrucksT, par asstifacer
d crecmiento de sus negoaios

Sertransacabadereforzar suflo-
ta.con un pedido de 65 unidades
delagamaT de Renault Trucks,
operacion gque ha gestionado el
distribuidor RTCE Barcelona. La
adquisicion de estas nuevas uni-
dadesaRenault Trucksvaapro-
porcionar unamayor rentabilidad
y ahorro alacompafiia.

Lacompaiiaincorpora65 ve-
hicul os del modelo T460 Sleeper
Cab, con pack Fuel Eco y
Optifleet incorporado en todos
ellos, unadecisiéntomadaal ser-
viciodelarentabilidad, la€ficien-
ciay lagestion integral que pue-
dantener amedioy largo plazo.

Sertrans es unadelas compa-
fifas de transporte nacional ein-
ternacional mas importantes en
nuestro pais, con unaflotade mas
de 1.000 vehiculosy 1.114 profe-
sionalesdistribuidosenlas45 de-
legaciones que laempresa posee
en Espafia, en Europa y ahora
también en Marruecos.

Con sede en Sant Adria de
Besbs (Barcelona) y oficinas en
Madrid, Vaencia, Tanger (Marrue-
cos), Gonesse y Marsella (Fran-
cia), y 45 delegaciones en Euro-
pa, Setrans realiza envios de pa-
queteria, grupajey cargacomple-
ta por toda Europay €l norte de
Africa

Su amplia flota de mas de

1.000 vehicul os permite resolver
cualquier demanda, con capaci-
dades de carga que oscilan entre
l0s400y 24.000 kg., incluidasne-
cesidades especialesy cargas pe-
ligrosas.

Losserie T de Renault Trucks
se ofrecen con motores DTI11y
DTI13 deentre380CV y 520 CV.
TodoslosserieT tienenlamisma
anchura de cabina, solo variala
alturadel suelo, contreso cuatro
escalones |0 que permite en los
model os més grandes disponer de
unacabinasin escalonesinterme-
diosy con e méximo nivel decon-
fort. En este caso lacabinase de-
nominaHigh Sleeper Cab.

Optifuel Lab 2, el laboratorio movil de Renault
Trucks, certifica un ahorro de consumo de 22%

Renault Trucks contintasusinves-
tigaciones para seguir innovando
y mejorando laeficaciaenergética
de sus vehiculos. Con € Optifuel
Lab 2, Renault Trucksreline en un
mismo vehiculo-laboratorio un
conjunto de tecnol ogias disefiadas
parareducir el consumoy preparar
el camino de sus futuros camiones
de serie. Tras unos meses de prue-
ba, Optifuel Lab 2 halogrado una
reduccién del consumo de un 22%
en comparacion con un Renault
Trucks T esténdar.

Lareduccion del consumo fuela
esencia del desarrollo del Renault
TrucksT, con € objetivo de conver-
tirlo en un centro de beneficios para
los transportistas. Hoy, Renault
Truckssiguemirando haciael futuro
estudiando todas las posibles vias
gue permitan reducir € consumo.
Edtasinvestigaciones, redizadas so-
bre la base de un Renault Trucks T,
se llevan a cabo en un vehiculo-la
boratorio, Optifuel Lab 2, verson
evolucionada del Optifuel Lab 1 de
2009. El proyecto hasido desarrolla-
do con laAgencia del Medio Am-
biente y del Dominio de la Energia
(Ademe) y en colaboracion con ocho
importantes entidades asociadas.

Optifud Lab2llevaabordo20tec-
nologias que responden a cuatro re-
tos principales vinculados al consu-
mo: lagestion delaenergia, laaerodi-
namica, laresistenciaalarodaduray
las ayudas en la conduccion.

TimoCom logra alzarse con € premio
‘Brand Leader Award’ en la categoria de
‘Sector deserviciosde Tl en € transporte

Tina Pandza, Country Manager del sudoeste europeo, recogio el premio

El fabricante de tecnologias de soft-
ware, TimoCom, hasido galardona-
do con € premio ala marca lider,
‘Brand L eader Award’, enlacatego-
riade‘ Sector deserviciosde Tl end
transporte’, por su contribucion ala
region del sudoeste europeo.

El comité de la segunda confe-
renciadel transportey lalogistica
TIL 2015 ha premiado a esta em-
presa de tamafio mediano con sede
enAlemaniaenlacategoriade’ Sec-
tor de servicios de Tl en el trans-
porte’ por su prolongadaexperien-
ciaen el sector y su continuo de-
sarrollo de servicios innovadores
en tecnologias delainformacién.

Laentrega del premio tuvo lu-
gar € 26 demarzode2015en € co-
nocido centro de convenciones
Sava, de Belgrado, bajo |os auspi-
ciosdd Ministerio deconstruccion,
tréfico e infraestructuras de la Re-
publica de Serbia. El premio ala
marcalider se concede aempresas,
institucionesy medios que han rea-
lizado unacontribucion positivaal
crecimiento econémico del sector
del transporte en laregion.

"TimoCom es unaempresare-
conocida como proveedor lider

de servicios de tecnologias de la
informacion en el sector del trans-
portey lalogistica. Las tecnolo-
giasTCeBid®, TCeMap®y TC
Truck& Cargo® se han posiciona-
do en el mercado del transporte
por su extraordinaria eficacia,
productividad y transparencia.
TimoCom hacontribuido incesan-
temente al desarrolloy lamejora
del sector del transportey lalo-
gisticacon su excelente servicio,
sus productos de calidad supe-
riory su excelenciaoperativa’', ha
sefialado el organizador Milivoje
Radovanovic, de MassMedialn-
ternational. "Me complace haber
concedido el premio alamarcali-
der a TimoCom por su fomento
del desarrollo tecnoldgico y de
los servicios de tecnologiasdela
informacion en el sector del trans-
portey lalogistica’.
TinaPandza, country manager
para el sudoeste europeo de
TimoCom, harecibido el premio
en nombre de la compaiiia en
Belgrado. "Nuestras cifras con-
firman desde hace afios la buena
acogida que tienen nuestros pro-
ductos entre los usuarios de la

j

region del sudoeste europeo. Esta
tendencia no se debe Unicamente
anuestraamplia ofertade cargas
y camiones, sino también al ser-
vicio multilinglie con el que asis-
timos a nuestros clientes en su
lengua materna, a nuestra activa
participacion y presenciay a
nuestra estrecha cooperacion con
las asociaciones nacionales del
sector", ha sefialado Pandza. "El
premio nos animaa seguir consi-
derando los deseos de nuestros
clientes en la region y a seguir
mejorando nuestro software para
poder ofrecer a los participantes
del sector del transportey lalo-
gisticalamayor eficaciaposible”.

"Laideaestomar lamenor can-
tidad de energia posible del motor
térmico", contéClaude Covo, direc-
tor del proyecto, "por tanto, hemos
aplicado alimentacion eléctrica a
numerosas piezas auxiliares del
vehiculo, comolaclimatizacion, la
bomba de agua, 1a de combustible
y ladedireccion. Hemos multipli-
cado lasfuentes de energiael éctri-
ca para aimentar estos elementos
afiadiendo paneles solares e insta
lando un sistema de recuperacion
de energiatérmicade los gases de
escape, basado en el ciclo de
Rankine", afiadi6.

Cuando € conductor del vehi-
culo reclamaenergia, un ordenador
analizalas necesidades, encuentra
lafuente de energiadisponible mas
eficazy ladistribuyeentiemporeal.
"Optifuel Lab 2 funcionasegun la
oferta y la demanda energética’,
explicaCovo, "cuantamasenergia
estadisponibley mésbarataes, més
se utiliza". Al dar prioridad a las
fuentes "gratuitas', como la ener-
giasolar o el calor delos gasesde
escape, Optifuel Lab 2limitael uso
delaenergiaproducidapor el mo-
tor térmico y, por lo tanto, reduce
el consumo.

Enparddo, Renault Truckshatra:
bajado enreducir lasnecesidadesdel
vehiculo, prestando especia aten-
ciond adamientodelacabina, utili-
zando unvidrio conmayor poder ais-
lante y un deflector gjustable en

techo. Cuando € vehiculo esta para-
do, e deflector se despliega prote-
giendo asi lacabinadd sol y, d mis-
mo tiempo, un extractor de aire ali-
mentado por un panel solar indepen-
dienteextraed arecaientedelaca
bina. Cuando € vehiculo arranca, €
deflector se repliega para favorecer
lagerodinamica

Adems, utilizaun sistemadecli-
matizacion, alimentado sdlo por la
energia producida por los paneles
solares, que enfriala cabinainclu-
so con €l vehiculo estacionado y €l
motor parado.

Laaerodinamica

"El trabajo aerodinamico alrededor
deOptifuel Lab 2 sehacentradoen
el conjunto completo, incluyendo
el camidny suremolque”, subraya
Covo. "Hemostrabajado laadecua-
cion perfecta entre ambos elemen-
tos, para reproducir el efecto gota
deagua, reducir ladispersion aero-
dindmicay de estaformareducir €l

consumo”. El deflector de techo
movil serepliegaapartir de 50 km/
h, asegurando unacontinuidad per-
fectacon e remolque. El efecto gota
deaguaserefuerzapor laformaes-
pecifica del techo, con deflectores
lateralesde 70 cmenlatraseray los
carenados laterales a lo largo del

semirremolque. Los retrovisoresy
€l antevisor han sido reemplazados
por camaras perfiladas.

Laso refuerza su parque de
transporte con sais Nooteboom
clase Super Wing Carriers

La empresa Laso Transportes
con sede Malveira(Portugal) ha
reforzado su flota europea de
transporte de molinos de viento
con nada menos que seis Super
Wing Carriers para transportar
palasderotor ultralargas. Tam-
bién haadquirido un nimero sig-
nificativo de semiremol ques de
camarebajadade cuatro g es ex-
tensibles.

Todos los SWC Super Wing
Carriers estan ya operativos. La
empresalaso Transporteshahe-
chounainversion, enlosultimos
seismeses, de nuevemillonesde
euros en 70 vehiculos Noote-
boomy nuevas cabezas, entrelas
gue destacan lanuevaMercedes
SLT de 250 tonel adas.

Laso esel mayor operador del

sector detransportede molinos de
viento en toda la Peninsula | béri-
ca. Posee unaflotamuy moderna
que le hace ser también uno de
los principales transportistas de
Europa. Entre los vehiculos con
los que cuenta se pueden encon-
trar el semiremolque Mega
Windmill Transporter, quelesper-
miterealizar cualquier transporte
relacionado con la industria de
turbinas de viento.

Con estas nuevas adquisicio-
nes, ladel semirremol que Noote-
boom, laflotase equipadeforma
gue se convierte en multifuncio-
nal y universal 1o que hace que
pueda transportar componentes
de todos los fabricantes de moli-
nos de viento. No solamente en
Europa, sino mucho mésalla
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Serie Volvo FH

Motores: D13K, 420, 460,
500 6 540 CV. D16K, 550,
650 6 750 CV

Cajas de cambios: I-Shift

(seis modelos). Doble

embrague I-Shift. Manual
(seis modelos) §

Ejes traseros: Reduccién
simple (MTMC: de 44 a 70
toneladas). Reduccion de

cubo (MTMC: de 70 a 120
toneladas).

Cabinas: Cabina
Globetrotter XL. Cabina
Globetrotter. Cabina
dormitorio y cabina dormi-
torio de techo bajo.
Chasis: Suspensién
delantera individual,
Direccion Dinamica de
Volvo y suspension
neumatica, GRAS-G2.

Frenos: Absorben hasta
375 kW (510 CV) en el
motor D13 y hasta 470 kW
(639 CV) en el D16.

Innovacion Suspension Motor Potencia Eficiencia Tecnologia
Electronically Y Suspension La gama inclu- El D16K es el | Linea motriz '3 La Direccion
controlled @‘. neumatica ye siete clasifi- motor mas il econémica y Dinamica de
suspension t=mmm GRAS-G2para caciones de potente de nuevoahorroen i Volvo aumenta
(ECS) ayuda a asegu- tres ejes traseros y ma- potencia distintas: cua- Volvo que produce una combustible de hasta un la fuerza de direccion
rarse de que la mercan- yor estabilidad y como- tro de 13 litros (D13) potencia de 750 CV 11%. El I-See gestiona hasta un 85% Yy permite
ciaviaja segura. didad de conduccion. y tres de 16 litros (D16). con 3.550 Nm. el ahorro en pendientes. maniobrar sin esfuerzos.

Par agolpesdealtaressenciaen Volvo FH

Este nuevo componente se caracteriza especialmente por su robustez sin alterar el disefio ‘premium’ de los camiones

Volvo Trucks refuerza su oferta en los Volvo FH introduciendo un para- tencia se dara a conocer en la feria Intermat en Paris, que tiene lugar
golpes para trabajos dur os. Este paragolpes hace que el camidn se adecie entrelos dias 20 a 25 abril. El paragolpes se ha adelantado 132 mm para
mejor a caminos escar pados y aplicaciones mas duras, como trabajos de recibir asi los primeros impactos en los entornos mas duras y proteger
obras o transporte de madera. El Volvo FH con paragolpes de alta resiss de esta forma otras partes vitales del vehiculo, como los faros.

"El Volvo FH con parachoques de Lo mas destacado
ataresstenciaamplialasaplicacio-
nesdenuestro camiéninsignia, afia- o . o
diendo proteccion a su excepciona v Disefio con una personalidad distintiva. "Ahora, con
potencia, maniobrabilidady comodii- el parabrisas mas recto para lograr mas espacio en la

dad de la cabina. Hace a camion lo cabina, el angulo del techo es alin mas importante.

suficientemente robusto como para
afrontar mejor lascondicionesenlas
gueexisteun mayor riesgo dedafio",
afirmaRicard Fritz, vicepresdentede
Volvo Trucks Brand. El nuevo para:
golpes de alta resistencia para €l
Volvo FH esta basado en e mismo
concepto deingenieriaqued frontal
del Volvo FMX, que esta disefiado
para entornos de construccion du-
ros. Lasesquinasy placadedediza-
miento estdn hechas de acero de 3
mm, y se haintegrado en su disefio
un escalon. Se ha colocado en una
posicion elevada, 1o que contribuye
amegorar el ahgulo deaproximacion
que es de més de 20 grados en los
vehiculoscon el chasisextra-dtoque
seintrodujo enlosFH en 2014.

Gracias aello, la cabina alin conserva un perfil incon-
fundible", segun los disefiadores del Volvo FH.

+’ El nuevo doble embrague de I-Shift, inspirado en el
mundo de las carreras, establece un nuevo estandar
en facilidad de conduccion.

+/ Cuando se aproxime a una pendiente con el nuevo
Volvo FH, I-See recopilara informacién sobre su nivel de
inclinacion para gestionar los cambios de marchay la
velocidad con la maxima eficacia. La tecnologia consti-
tuye un gran avance, ya que le permite ahorrar hasta un
5% de combustible.

+/ Reducir el tiempo que el conductor tiene que apartar
la vista de la carretera equivale a reducir el riesgo de
accidentes: ésta siempre ha sido la idea a la hora de
disefiar el cuadro de mandos del nuevo Volvo FH. Esto
supone una mayor flexibilidad en el cuadro de mandos
y menos distracciones visuales.
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v/ Para reducir el consumo de combustible un 5% en
pendiente se debe activar el programador de veloci-
dad. Combinando I-Shift y GPS con un control inteli-
gente de la velocidad, obtendra I-See. Se trata de un
exclusivo sistema que memaoriza la topografia de la
carretera y la almacena en una base de datos cen-
tral. Al conducir, emplea automaticamente su conoci-
miento para ahorrar combustible: hasta un 5% en un
ciclo de conduccion (teniendo activado I-Cruise todo
el tiempo).

v |-See calcula como aprovechar al méaximo la ener-
gia cinética de una pendiente y transfiere estos da-
tos a la caja de cambios I-Shift. En total, realiza seis
maniobras distintas para reducir el consumo de com-
bustible. Por ejemplo, acelera a tiempo para aprove-
char al maximo la gravedad, evitando el uso innece-
sario del motor.

v El programa Formacién para conductores de Volvo
perfecciona las técnicas de ahorro de combustible de
conductores de todos los niveles.

El paragolpes se extiende 12 mm hacia adelante

para proteger otras partes vitales como los faros

"El desafio alahoradedisefiar era
hacer un frontal robusto pero que
no destacara visualmente. Las li-
neas de | as esquinas en acero con
formade cufafluyen suavemente
hacia el centro del paragolpes.
Esto crea una expresion discreta,
robusta, que no altera la imagen
premium del Volvo FH", afirma
Rikard Orell , director de Disefio
deVolvo Trucks.

El paragol pes se ha adelantado
132 mm pararecibir asi los prime-
ros impactos en condiciones du-
rasy proteger de estaforma otras
partes vitales como los faros. "El
Volvo FH con paragolpes de ata
resistencia esta bien equipado
paraentornosdificiles, como obras
y entornos de construccién y bos-
ques. El camién también sevuel-
ve versdtil en transporte de largo
recorrido en paises con carreteras
en mal estado", concluye Ricard
Fritz. Se mostratrd en Intermat en
Paris. El nuevo paragolpes de alta
resistencia para el Volvo FH y
Volvo FH16 se mostraraal publico

por primera vez en la feria de la
construccion Intermat en Paris ( del
204l 25 abril de2015). Alli ademas
Volvo Trucks mostrard su gama
para construccion como el Volvo
FMX, el nuevo FL 4x4 y sus Ulti-
mos desarrollos tecnoldgicos
como laDireccién DindmicaVolvo

Nuevo Volvo FH16

El Volvo FH16 tiene todo 1o que
espera que tenga un Volvo FH. Y
mucho mas. Si no quieretransigir
ni en prestaciones ni estilo, esta
es la opcién que le conviene. El
motor masfuertedeVolvo, el K16,
alcanzahastalos 750 CV con 3550
Nm. Se puede elegir entre tres ni-
veles de potenciay cuatro niveles
de par, y todos ellos cumplen los
requisitos de emisiones Euro 6.
Junto con |-Shift, unaseleccion de
bajo consumo de combustible y
fuertes gjes traseros, establece su
propio estandar paralas misiones
detransporte mas duras. Viéndolo
desde el exterior, el nuevo FH16

cuenta con nuevos tonos acentua-
dos. Enlapared traseradelacabi-
na, se encuentraun cristal tintado
gue aportaal Volvo FH16 unestilo
unico. El nuevo color del FH16 es
oscuro, pero bajo esta superficie
se oculta el tono Fiordo Mistico
(Mystic Fjord). Los detalles suti-
les marcan la diferencia, sobre
todo cuando son de cromados bri-
[lantes. Hacen que destaque €l es-
calén frontal, laparrilla, losaside-
ros de las puertasy el simbolo de
Volvo. Laparrilla, plateada, oscu-
ra-satinada llama la atencién en
cualquier carretera.

Desded interior, €l nuevo FH16
cuenta con un disefio de asientos
exclusivo en cuero de alta calidad
0 encueroy tela. El volante Raven,
gue contribuye a la sensacién de
conduccién suave, solo se encuen-
tradisponible parael Volvo FH16.
Los paneles de puerta 'y paredes,
los detalles cromados, |as cortinas,
latapiceriade laliteray las luces
adicionalesdelas puertas crean un
ambientedelujo enlacabina.

4 Especificaciones

v Volvo ha unido sus opciones de ahorro de combustible mas
eficientes en dos paquetes. Uno con las prestaciones de un
vehiculo. Otro con los servicios. Juntos pueden ahorrar hasta un
11% de combustible.

v El Contrato Oro de Volvo garantiza que el camidn siempre esté
disponible cuando lo necesite el conductor. Esto es posible gra-
cias al nuevo puerto de comunicaciones de telematica (TGW),
gue permite a los operarios del taller conectarse de forma remota
al camion. EI TGW también incorpora la funcion VAS On Call.

+ Con Funciones Online, un mecanico podra acceder a su vehi-
culo de forma remota para calibrar el consumo de combustible
mostrado, el tamafio del depdsito de combustible (si ha instala-
do depositos adicionales) y el limite de velocidad en carretera
escogido. También se puede activar la funcién de indicador de
carga a distancia.

v |-Shift emplea su inteligencia integrada para elegir rapidamente
y de forma automética la marcha correcta en todo momento. Aln
asi, los botones del selector de cambio dejan tomar el mando al
conductor y realizar el cambio de marchas manualmente.

v |-See aprovecha el GPS integrado para memorizar las carrete-
ras y guardarlas en una base de datos central, para que la utilicen
otros camiones de forma gratuita. I-Shift elige la mejor marcha en
cada momento y se prepara para la proxima topografia.
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La Caddy Maxi, con un gran estandar de
seguridad, disenada para grandes cargas

Gran numero de nuevas opciones de proteccion y confort preservan a los ocupantes y al conductor

Poco después del estreno mundial del
Caddy en la ciudad polaca de Poznan,

Volkswagen present6 la Ultima gene- duccion, se vendieron més de 1,5 mi-
[lones de unidades de la generacién an-

racion de este vehiculo en la version

El Caddy Maxi, que puede presen-
tar dosfilas de asientos en el com-
partimento parapasajeros, tieneun
volumen de carga de 530 litros. El
respaldo del banco delatercerafila
se puede abatir, y €l de lasegunda
también se puedeinclinar haciade-
lante, lo que ampliarépidamentela
capacidad de carga. Si es necesa-
rio, incluso se pueden quitar am-
bas filas de asientos. Esto crea un
espacio adiciona decargasolocon
uNOS POCOS MOvimientos.

Cuando seeliminalatercerafila
de asientos, el volumen de carga
se incrementa hasta los 1.350 li-
tros, y cuando también se pres-
cinde de la segundafila, la capa-
cidad crece hasta los 3.700. Con
ello, el Caddy Maxi ofrece 848 li-
tros mas de espacio de carga que
los 2.852 litros del Caddy peque-
flo con las filas de asientos ex-
traidas. Esto significa que los
usuarios pueden cargar mucho
mas en el Caddy Maxi, con un
volumen de hasta4,7 m3 (en com-
binacion con el asiento opcional
Flex Plus) mientras que el Caddy,
tiene un volumen de 3,2 m3. La
maximacarga (til del Caddy Maxi
furgon, incluyendo el conductor,
esde 1.005 kg.

L os sistemas de propulsion del
Caddy usan tecnologia de Ultima
generacion, con nuevos motores
gue ofrecen maxima eficienciay
cumplen con lanormativade emi-
siones Euro 6. Labase delastres
versiones diesel TDI del Caddy
Maxi es siempre un motor de dos

litrosy cuatro cilindros, con una
potencia que vadelos 102 CV a
los 150 CV.

En el caso delos motoresde ga-
solina, hay dos para elegir: € 1.0
TSI detrescilindroscon 102 CV de
potencia, y el 1.4 TSI de cuatro ci-
lindroscon 125 CV.

En el nuevo Caddy, un gran ni-
mero de caracteristicas de seguri-
dad y confort protegen a los ocu-
pantesy a conductor.

Una de €llos es el sistema de
monitorizacién del entorno 'Front
Assist', que incluye el sistema de
frenado de emergencia en ciudad:
si el conductor no ve un obstaculo
amenosde 30 km/h, e sistemaacti-

larga Maxi en € Salon del Automovil
de Ginebra. Durante sus 11 afios de pro-

terior en todo el mundo. Cerca de un
tercio de estos monovolumenes Caddy
fueron vendidos en su version larga (47
cm mas), el Caddy Maxi.

va los frenos automaticamente y,
en el caso ideal, evitara cualquier
colision. En las versiones para pa-
sajeros, por ejemplo, el nuevo
Caddy estéa equipado también con
airbags lateralesy de cortina.

Aproximadamente un 22% de
todos | os accidentes que provocan
lesiones son colisiones con masde
un obstaculo. Con €l objetivo de
minimizar €l riesgo relacionado con
estas situaciones, 10s nuevos
Caddy y Caddy Maxi incluyen de
serie el premiado sistema de fre-
no multicolision, que, tras unaco-
lisién, activa automéaticamente el
freno si el conductor ya no esta
en disposicion de intervenir.

w A prueba

M Chequeo

Preciosy opciones

@ En Alemania, los precios
del nuevo Caddy parten de los
18.590 euros (precio de venta
neto para el Caddy Maxi fur-
g6n con motor TSI de 125 CV)
y de los 18.960 euros
(22.562,40 brutos) en la version
para pasajeros con el mismo
motor y el paquete de equipa-
miento Conceptline (que sus-
tituye al anterior Startline).

@ Posee como opciones dis-
ponibles los sistemas Light
Assisty Driver Alert. Este Ulti-
Mo reconoce cualquier ano-
malia en el comportamiento
normal del conductor y le re-
comienda tomar un descanso
cuando parezca necesario.

© También esta disponible el
parabrisas calefactable, que
ayuda a garantizar una buena
vision de forma permanente.

@ EI Control de crucero
adaptativo (ACC) opcional,
se activa a velocidades de
entre 0y 160 km/h (con cam-
bio DSG) 6 entre 30 y 160
km/h (con cambio manual).

NEXOTRANS hatenido acceso, a
laesperadelanuevaversion, auna
prueba dinamica de la anterior
Caddy Maxi, en acabado combi con
lamotorizaciondiesd 1.6 de 105CV
y cambio manual. Y laprimeraim-
presién esquelanuevageneracion
del Caddy Maxi tiene ante si un
complicadoreto: mejorar laanterior.
Laprécticatotalidad delaspres-
taciones de la Caddy Maxi actual
rayan agran altura. Desde el con-
fort de conduccién hastala ampli-
tud y acabado del espacio de car-
ga, pasando por la comodidad de
las plazas traseras, el rendimiento
del motor y el equipamiento, don-
desolo seechaenfatael navegador
(al menos, en la unidad testada).
Por contra, los detalles se cui-
daron a méximo. Empezando por €
tacto del volante multifuncion, el

_a nueva version tiene por delante un reto complicado

accionamiento del cambio y las
posibilidades de informacion del
display en el salpicadero, hasta el
acabado general, con multiples y
amplios espacios portaohjetos.

En cuanto al propulsor, sus 105
CV permiten unrégimen de marcha
més que confortable, incluso aunas
altas velocidades que no le cuesta
mantener constantes, y sin que los
consumos se disparen de forma
excesiva. En marchas cortas, mue-
ve con facilidad la masa del con-
junto, y €l juego de suspensiones
trabaja casi tan bien en carretera
como en caso de necesidad para
salvar obstéaculos imprevistos.

Por todo ello, €l reto que se le
plantea a Volkswagen Vehiculos
Comercialesno esfécil: mejorar un
vehiculo redondo, aungue a buen
seguro que no defraudara.
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Goodyear presenta la ‘app’ eJob, una innovadora
aplicacion parad serviciode neumaticosdecamion

Goodyear ha presentado una nueva
aplicacion paramoviles que aumen-
talavelocidady lacalidad de su ser-
vicio paralosclientesde Europa. La
nueva‘app’ eJob permitirdalosope-
radoresguardar y recibir informacion
de los trabgjos a través de smples
tablets. Esta innovacion digita con
lanuevaaplicacion permiteunages-
tion delos neuméticos méas rapiday
precisa. De estaforma, datos eima
genessetransmitirén directamentea
HeetOnlineSolutions (FOS), € siste-
ma de gestion de neuméticos de
Goodyear que permitequelostécni-
cosreciban todalainformacion.

El servicio y la gestion de sumi-
nistro de neumaticos y el
FleetOnlineSol utionsde Goodyesr, d
que pertenece eJob, son fundamen-
talesparalasflotas. Estainnovacion
digital con la nueva aplicacion per-
mite una gestion de los neuméticos
més répida y precisa. Ademés, los
clientes pueden seguir |as operacio-
nes relacionadas con sus neuméti-
cosonliney entiempo red. La'app'

DunlopamplialagamaTreadMax de
r ecauchutado premium paracamion

Goodyear Dunlop lanzaal merca
do cuatro nuevos neuméaticos re-
cauchutados Dunlop TreadMax
que forman parte de las lineas
Dunlop SP444, SP372y SP4A72y
estan desarrollados de acuerdo
con e concepto de la compariia
"ciclodevidamdiltiple". Esto per-
mite alos operadoresdecamiony
autocares extender la vida de sus
neumaticos y reducir su Coste
Total de Propiedad.

TreadMax con recauchutado de
curado de molde es |la oferta
premium de Goodyear Dunlop en
este segmento. Utilizasolo laulti-
ma generacion de carcasas, l10s
mismos patrones de banda de ro-
dadura, compuestos y materiales
virtualmente idénticos a los neu-
méticosnuevos. Graciasaestolos
TreadMax tienen un rendimiento
muy cercano a delos neuméticos
originalesrespectivos. Ahorael fa
bricante de neuméticos extiende su
actual lineacon Dunlop TreadMax
SP444 en medidas 315/60R22.5y
205/60R22.5.

L os neumaticos

El Dunlop SP444 esun neumético
de g edetraccion tanto paravehi-
culos de medio como delargo re-
corrido queproporcionaun atoki-
lometrajejunto aun buen frenado
sobre mojado, bajo consumo de
combustible y durabilidad. Tam-
bién es nuevo en el mercado €
Dunlop TreadMax SP372 en medi-
da275/70R22.5. El Dunlop SP372
€S un neumdatico que funciona en
todas las posiciones para vehicu-
los municipales como autobuses
urbanos y camiones de la basura.
El excepciond mentedtokilometra:
je unato nivel detracciony dis-
tancias cortas de frenado en ca-
rreteras son sus principales bene-

eJob de Goodyear esunaherramien-
tarapiday sencilla, aplicableatodos
los trabajos relacionados con los
neuméti cosde camion. Ademés, per-
mitequesetransmitay recibatodala
informacién relevante, incluida la
posicion del neumético y otros da-
tos. Con unatablet GSM, se pueden
enviary recibir informacion desdeel
mismo lugar en € que se estaredli-
zandod trabgjo.

También se pueden redlizar foto-
grafiasdelos neuméticos en caso de
que, por g emplo, seanecesario cam-
biar uno. Graciasaesto, € operador
del camion puede valorar € cambio
de neumédtico. La nueva App eJob
estadisponible en variosidiomas|o
que facilitasu uso sin problemas en
todaEuropa. Sussencillosmentsde
navegacion permiten que los técni-
cos puedan acceder a informacién
esencial relacionadacon losneuma-
ticos como lapresion delos mismos
u otros datos clave. Se puede acce-
der a toda la informacion instanta
neamente en cualquieradelos2.000

ficios. Ademés, graciasasuslate-
ralesreforzados, d SP372tieneuna
durabilidad megjoraday unalarga
vidade servicio. El Gltimo miem-
brodelaextensondelalineaesd
TreadMax SP472 enlamedida275/
70R22.5. El Dunlop SP472 esun
neumético paratodas las estacio-
nes disefiado para autobuses, ca-
miones de labasuray de bombe-
ros, barredoras y otros vehiculos
del ecosistema urbano.

Todoslosproductos TreadMax
de curado de molde premium es-
tan producidos directamente por
Goodyear Dunlop en sus plantas
enRiom (Francia), Wittlich (Ale-
mania) y Wolverhampton (Reino
Unido). Paraasegurar laatacali-
dad de rendimiento del neumati-
€0, s0lo las Ultimas carcasas son
utilizadas para esta linea. Igual-
mente, se utilizan 1os mismos di-
sefios de banda 'y materiales que
paralosneuméticosnuevosen|os
quereplican. Esto dacomo resul-
tado productos premium con un
rendimiento cercano a delosneu-
maéticos nuevos, que ayuda alos
operadores areducir los costes y
reducir el CTOalolargodel ciclo
devidade producto.

puntos de servicio quetiene lared
TruckForcede Goodyear.

Beneficios de FOS

"Los beneficios, en cuanto aveloci-
dad y precision, que la nueva App
eJob proporciona a nuestros servi-
cios de gestion de neumaticos son
fantasticos', ha declarado Waldek
Jarosz, Director de SolucionesdeFlo-
tas para Neuméticos de Camion en
Goodyear EMEA. "Creemos que
HeetOnlineSolutionsese mejor pro-
gramadel sector y, ahora, 1o hemos
meorado alin méas con lanuevaApp
eJob. Cada afio crece € nimero de
flotas que eligen nuestro sistema de
gestionen Europagraciasaqueofre-
cemos beneficios fundamentales a
los gestores de flotas'. Lo que hace
FOS particularmenteatractivoesque
los clientes tienen acceso instant&
neoaé atravésdeinternet. Etosig-
nificaquee procesodecuaquier tra-
bajo que se esta redlizando puede
monitorizarse en ese momento. Asi,

por iemplo, un cliente de Finlandia
puede ver a instante S un neumati-
€O hecesitaun mantenimientoo s se
estasugtituyendo en un camion suyo
enltalia, graciasalaaplicacion eJob
queun técnico estautilizando enese
momento. Laaplicacion permitealos
mecani cosque cambian |osneuméti-
cosgrabar todalainformaciondel tra-
bao. Los datos se transmiten desde
unatablet alaweb de FOS, permi-
tiendo que @ cliente tenga acceso a
lainformacién demanerainmediata.

lvecodesarrallal vecoVigon, unnuevo
conceptodeveniculocomercial ligero
con la arquitectura Dual Energy

Iveco mantiene un proceso perma:
nente de investigacién sobre nuevas
soluciones tecnolégicas y € dltimo
resultado de este trabgo es lveco
Vision, un concept vehicle o ‘vehi-
culolaboratorio’ que adelantacomo
seran loscomerciaesligerosde fu-
turo. Iveco Vision, que adoptalaar-
quitecturaDual Energy, esun nuevo
concepto devehiculo dereparto, una
ventanad futuroy un escaparate de
lo queyaesposible. Algunos de sus
equipamientos ya han sido introdu-
cidos en las actuales gamas de mo-
delos y todos han sido disefiados
paraser gplicadosenlaspréximasge-
neraciones de vehiculos I veco.

Evolucion

Iveco harealizado un enfoquetotal-
mente nuevo que supone pasar de
un‘vehiculo dereparto’ auna‘plata-
formamévil dedistribucion’, disefie-
da con una atencion especia a los
costestotalesde explotacion (TCO).
Por eso, Iveco Vision se haconcebi-
docomoagomasqueunaherramien-
tadetrabgjo. lveco Visonesunaevo-
lucién delatecnologiaDual Energy,
presentada en el Salon |AA de

Hannover de2012, que permitedutili-
zar dostipos de traccién, unaexclu-
sivamente eléctrica, que garantiza
cero emisiones y bajas emisiones
aclisticas, y otra hibrida, lo que per-
mite una reduccion del consumo y
lasemisionesde CO2 hastaun 25%.

Como una evolucién natural del
proyecto Dual Energy, |veco haredi-
seflado e chasis, lacarroceria, losin-
terioresy lainterfaz del conductor. El
resultado es un concepto de vehicu-
locomercid optimizado paradl repar-
to puertaapuerta. Iveco Visionesel
primer comercid queadoptalaarqui-
tectura Dual Energy, con la que se
puede optar entre unatraccion total-
menteeléctricao hibrida, enfuncién
del recorrido que esté realizando €
vehiculo. El modo el éctrico permite
unamovilidad sinrestriccionesy sin
emisiones en las &reas metropolita-
nas, mientras que € modo hibrido
mejorala velocidad y la autonomia
en las rutas interurbanas. La arqui-
tectura modular de los comerciales
ligeros de lveco garantiza una facil
integracion dediferentestransmisio-
Nes y componentes y asegura una
versatilidad total paraadaptar € ve-
hiculoadiferentescarroceriasy usos.

ZF Savioes
expandelagama
delosproductos
Lemforder

Conmésde 13.000 componentes
de direccion y suspension para
turismos, vehiculosligerosy ve-
hiculos industriales, la marca
Lemfdrder, de ZF Services, esya
un socio fuerte y reconocido en
€l negocio del recambio indepen-
diente y una vez més amplia su
gamade productosconlacalidad
del Equipo Original. Los600 nue-
vos productos (incluyendo com-
ponentes para vehiculos que se
han lanzado recientemente en e
mercado) demuestran lo impor-
tante que eslainnovacion parae
Grupo ZFy cuanto sebeneficiala
posventa de recambios de €ello,
destacan desde lacompaiiia. ZF
Servicesofrece con susgamasde
productos unacoberturadel 95%
del parque de vehiculos con una
calidad de Equipo Origina. La
unidad de negocio de posventa
de ZF Friedrichshafen AG seen-
cuentra en un proceso de expan-
si6n de su gama de direccion y
suspensién, comercializada bajo
lamarcaLemforder. Yaestandis-
ponibles, los brazos de suspen-
sion de los ges delanteros de la
serie 3 alaserie 6 de BMW, los
brazos de suspensién completos
para el ge trasero del nuevo
BMW X4 e incluso las bieletas
edtabilizadorasparael BMW i3de
accionamiento eléctrico. Losbra-
zos de suspension frontales del
Porsche Panamera, ene mercado
desde 2014, tambiénforman parte
de la cartera de productos
Lemforder. Graciasalaexpansén
del producto realizada, también
estan disponibles, todoslos com-
ponentes de direccion y suspen-
sion para los micro coches pro-
ducidos por & Grupo VW (VW
Up, Seat Mii, SkodaCitigo).

También se han afiadido a la
oferta de Lemfdrder, 56 nuevas
piezasde precision paralosvehi-
culos industriadles como & Mer-
cedes-Benz Actros, el nuevo
Unimog y el Mercedes-Benz
Zetros. Los componentes de di-
reccion y suspension represen-
tan el vinculo mésimportanteen-
tred vehiculoy lacarretera. Los
brazosde suspension, lashieletas
estabilizadoras, tambiénloscom-
ponentes de caucho-metal, que
amortiguan las vibracionesy los
ruidos, garantizan la seguridad y
lacomodidad durante laconduc-
cion. Solo unaprecision absoluta
end disefio, fabricaciony monta-
je de los componentes aseguran
€l Optimo control deun vehiculo.

La marca de productos
Lemforder no solo esreconocida
por su calidad de Equipo Origi-
nal, sino por tener unaampliaex-
perienciatecnolégicaatravésde
su cartera de servicios. Los pro-
ductosLemforder estanincluidos
en el catdlogo WebCat de ZF
Services en www.zf.com/es. En
verano, Lemforder sacardsusnue-
voscatalogos paraturismosy ve-
hiculos industrides.
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Remolque
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Liderkit propone cinco variantes de

remolques, seguiin el uso y necesidades

Aluminio, plywood, sandwich, poliéster o botellero son las opciones a elegir por el cliente

Hoy existe una amplia variedad de mate-
rialesparafabricar lacajaqueterminade
completar € carrozado de un vehiculo cha-

En el modelo aluminio, loslaterales
y delantera se componen por cha-
pasdea uminio blancode 1 mm, con
ancho de sistema de 1.162,5 mm,
unidas mediante perfiles H o
clinchadasy reforzadas en la parte
interior con perfiles de aluminio o
de acero. El sistema de perfiles de
contorno estaformado por perfiles
en dos piezas, lo que permite una
extraordinariarapidezy smplicidad
en el montgje (no se necesitaenco-
lado tradicional) ademés de permi-
tir la ausencia de cordones de se-
[lado exteriores. Asimismo, las su-
perficiesexterioresdel kit deaumi-
nioy detodala serie 600 estan li-
bres de remaches.

El model o plywood poseelatera-

lesy frontal compuestos por pane-
lesde contrachapado de maderacon
recubrimiento de poliéster reforzado
confibradevidriode14,17620mm
de espesor. Este tipo de kit presenta
unsistemade perfileriaespecia muy
robusto, siendo su uso apropiado,
dependiendo de los mm de espesor,
paravehiculosdeentre 7,5a16 to-
neladas de MMA.

El tipo sandwich tiene laterales
y delantera compuestos por pane-
les de Sandwich con un grosor to-
tal de 18620 mm con piel depoliés-
ter reforzado confibradevidrio de
unos 2 mm. de espesor en ambas
carasy nucleo interior de poliesti-
reno extruido. Este kit dispone del
sistemade perfileriaen dos piezas,

sis cabina, como pueden ser poliéster,
plywood, aluminio o sandwich, sendo
ésta Ultima una de las mejores opcio-

no presentando remaches o sella-
dos exteriormente y facilitando en
gran medidasu montaje

Los de poliéster llevan laterdes
compuestos por planchas de poliés-
ter reforzadas con fibrade vidrio de
dos 6 3,5 mm de espesor. Esta plan-
chaestareforzadainteriormente por
omegas verticales de acero. A dife-
renciadel kit dealuminio, loslatera-
les de este tipo presentan superficie
exterior Unica. Los perfiles de con-
torno estan realizados en dos pieza,
presentando exteriormente una Su-
perficielibrederemachesy sdllados.

El botellero es un disefio ideal
parareparto donde se necesita una
rapiday facil descarga, como esel
caso del transporte de bebidas.

nes, al poseer estructura aidanterecubier-
ta en ambas caras por poliéster, mante-
niendo la carga a temperatura constante.

s Resultados economicos

M Chequeo

Caracteristicas

© El kit de aluminio puede so-
portar distintos equipamientos
interiores como forrados de
madera, bandas de amarre,
railes de carga, etc.

® El modelo de poliéster es
una alternativa al kit de alu-
minio, de peso parecidoy con
mayor facilidad de reparacion.
©® En la trasera del tipo
plywood existen diferentes
posibilidades para el portal:
persiana, puertas de Ply-
wood, puertas de tipo Gran
Volumen. Asimismo, el techo
puede ser fabricado con latra-
dicional plancha de poliéster
con omegas o integramente
en panel de sandwich.

@ Para el sandwich existe la
posibilidad de aplicar cual-
quier tipo de refuerzo en los
paneles, ademas de zécalo
y sistemas de amarre.El
Sandwich Plus presenta una
piel de poliéster exterior de

2,5 mm de espesor.

Liderkit Group hacerrado 2014 con
un aumento del 12% en su factu-
racion respecto al gjercicio ante-
rior de 2013y haestimado unapre-
visién anual de crecimiento del
22% para 2015. Ademés, en una
comparativacon los Gltimos cinco
afos, laempresa jiennense de ca-
rrocerias en kits haaumentado un
27% su volumen de ingresos res-
pecto al alcanzado en 2009.

Enel dltimolustro, essignificati-
vo €l aumento de ventas logrado
por Liderkit Group en e mercadode
Francia, Alemaniay Bélgica, conun
desarrollo positivo del 120%, 42%y
36%, respectivamente. Segiin Juan
delaCruz Villar, director comercia
de Liderkit Group, "la exportacion
es uno de los grandes pilares de
Liderkit Group, aunqueen el merca-
do naciona calculamos que, para
este 2015, obtendremos un 38% de

crecimiento respecto a volumenge-
nerado en 2014".

En este sentido, Liderkit Group
acaba de penetrar en el mercado
australiano, un pais donde hasta
ahorano habiaoperado. Laempre-
sa jiennense ha desembarcado en
€l estado australiano de NuevaGa
lesdel Sur, cuyacapital es Sidney,
donde ha comercializado nueve
kitsde Plywood y uno de Sandwich
€ON SUs respectivos chasisy pisos,
que han sido cargados en un con-
tenedor maritimoy queyacirculan
y transportan mercanciaspor lasca-
rreteras del pais oceanico.

Por otra parte, Liderkit Group
acaba de patentar dos nuevas
marcas de panel es de carrocerias,
de fabricacion propia, confeccio-
nadas con distintos materiales:
Liderwood, compuesto por poliés-
tery maderafendlica, y Liderfoam,

Liderkit creceun 12% en 2014y prevehastaun 22% en 2015

cuyo nucleo aislante puede ser
poliestireno extruido o poliureta-
no. Se trata de dos tipos de pane-
les que estan fortalecidos con fi-
brade vidrio en sus caras exterio-
res e interiores y que, asimismo,
utilizan como adhesivo un bio-
componente poliuretanico que
dificultalatransmision de tempe-
raturaal interior del furgon.

En palabrasdel representante de
Liderkit Group, "los paneles de
Liderwood se caracterizan sobre
todo por su robustez y durabilidad
asi como por su resistencia supe-
rior contraimpactos. Por su parte,
los paneles Liderfoam, muy com-
pletos paraisotermos o frigorificos
por su elevadaresistenciatérmica,
poseen como cualidades su ligere-
zay versatilidad y laposibilidad de
reforzarse alln més con acero, au-
minio o madera’".



s INnforme

16 - 30 Abril 2015 / Nexotrans

Crecen las ingpecaiones de vehiculos en la Comunidad
deMadrid en un 9%, mientrasd rechazo roza d 18%

El secretario general de AECA-ITV comunicaba 9% y € porcentaje de rechazo se situ6 en € 18%.

caducada. De €llas, se calcula que entre 1,2y 1,5

recientemente los datos del afo 2014 respecto a la  Entre los datos a destacar es de especial interés e millones se encuentra en situacion de ‘abandono’.
El temor a las reformas que ocasiona € rechazo en
lalTV esd principal factor de ‘olvido'.

inspeccién técnica de vehiculos. En la Comunidad
de Madrid e pasado afo subieron las ITV en un

Las inspecciones de vehiculos en
laComunidad de Madrid suben un
9% en el pasado afio 2014 y el por-
centgjederechazo delamismaroza
el 18%. Estos eran los datos que
Luis Rivas, secretario general de
AECA-ITV comunicabaenlapre-
sentacion de la ‘52 carrera del Ta
[ler’, evento organizado por laaso-
ciacion de Talleres de Madrid,
Asetra, hace poco mas de un mes.
El secretario aportabaotros da-
tos sobre €l gjercicio, por gjemplo
gue la cifra de crecimiento de las
inspecciones que aumento un 9%
respecto a afio 2013 1legando aese
1,8 millones de vehicul os inspec-
cionados. Esta subida de las ins-
pecciones se debe, en palabras del
secretario, a aumento considera-
ble del nimero de centros ITV en
Meadrid, lo que hacontribuido aque
muchos conductores realicen su
inspeccion en esta Comunidad Au-
ténoma no teniendo que recurrir a
otros lugares cercanos fuera de
esta‘frontera’ por tener mas cerca
un servicio de inspecciones.
Respecto alos defectos encon-
trados en el total de los vehiculos
inspeccionados, se detectaron gra-
ves un 17,7% de ellos; esto es,
316.000 presentaron al menos un
defecto grave. Mé&s concretamen-
te, la relacion defecto grave por
vehiculo rechazado fue de 1,6, lo
guesuponequeloscentrosdel TV
de Madrid detectaron mas de
505.000 fallosde estetipo en 2014.
Entre los defectos que tuvieron
que ser reparados destacan y figu-
ran como principales motivos de
rechazo: alumbrado y sefializacion
(147.000), neumaticos, gjesy rue-
das (126.000), emisiones contami-
nantes (73.000), frenos (48.000);
acondicionamiento exterior, carro-
ceriay chasis(36.000) y direccion

Méasdedosmillonesdefurgonetascon I TV

Prestando especial interés a las
inspecciones de los vehiculos de
mercancias de menos de 3.500kg
(furgonetas y otros similares),
como se comentaba anteriormen-
tesecalculaqueunos2,2 millones
de furgonetas llegan a la inspec-
ciénconlalTV caducada. En 2014
se llegaron ainspeccionar un to-
tal de 209.842, de los cuales fue-
ron rechazadas 49.359; esdecir, un
23,5% de las furgonetas fueron
rechazadas. Atendiendo ala anti-
guiedad, |os porcentajes de recha-
zo se estiman en un 10,2% en cin-
o afios o0 menos, 18,5% de cinco
a 10 afos, de 10 a15 afos llegaa
un porcentaje del 22,6% y mas de
15 afos con un 23,4%.

El nimero de defectos graves

(19.000). LuisRivasreconoce que
cuanto mayor eslaantigtiedad del
vehiculo, mas son los defectos que
se le detecta. Las estadisticas evi-
dencian unarelacién directaentre
el nimero de afios en circulacion
del vehiculoy el porcentaje dere-
chazo que presentan en lasinspec-
ciones. Deestaforma, aquellosve-
hiculos con menos de cinco afios
de antigtiedad presentan unas ta-
sasderechazo del 7,7%; en losde
cinco a 10 afios el porcentaje casi
seduplicahastael 13,6%; de 10 a
15% supone un 19,3% y aquellos
vehiculos que tienen mas de 15
afnos son rechazados en un 22%
de los casos.

Preocupacion

Estos datos respecto a los defec-
tos en los vehiculos son motivo
de preocupacion paralaseguridad
vial, pero alln més lo son los nu-
meros que reflgjan los vehiculos
gue no se presentan alalTV. Luis
Rivas hacia estas declaraciones al
respecto: "si bien estos datos son
un motivo de preocupacion, més
grave es €l caso de los vehiculos
gue no se presentan a la inspec-
cion". Entre las razones que pue-
den estar detrés de este absentis-
mo, destaco que en muchos casos
estos vehiculos temen presentar-
se a las inspecciones ya que sa-
ben que no van a superarlas, con
lo que deberan incurrir en repara-
ciones importantes (que no pue-
dan afrontar econémicamente) y/o
dar debajael vehiculo.

Dentro de ese gran nimero de
vehiculos que no se presentan a
las inspecciones, hay que prestar
especial atencion alasfurgonetas,
y es que en palabras del secreta-
rio, delos 4,7 millonesdefurgone-

detectados en |os 40.359 vehicu-
los rechazados rozalos 92.000. Y
es que a cada vehiculo rechazado
seledetectaun 1,85 defectos gra-
ves de media.

Respecto a los defectos graves
por sistema 0 apartados inspec-
cionados destaca el alumbrado y
la sefializacion, con 26.488; neu-
maticos, gjesy ruedas con 21.035;
frenoscon 11.017; emisiones con-
taminantes con 9.085y acondicio-
namiento exterior y chasis con un
9.022.

También hay que destacar que
una vez reparados, en la segunda
inspeccion para constatar que se
han subsanado los defectos gra-
ves encontrados en laprimerains-
peccion, ain se produce un 7,1%

namero de furgonetas. cas un 45% de las existen-
tesen e mercado llegan ala TV con la ingpeccion

tas, 2,2 lleganalalTV conlains-
peccion caducada. Esdecir, mésdel
45% de las furgonetas no pasan la
revision en el momento quelas co-
rresponde. Estas cifras tan
preocupantes se deben también a
un gran porcentagje de furgonetas
gue no estan en circulacion, pero
gue tampoco estan dadas de baja
y, por lo tanto, computan como no
presentadasalal TV. Seestimaque
entre1,2y 1,5millonesdefurgone-
tas estan en esta situacion de
‘abandono’.

Reaccion de Anfac

Ante estos datos, Anfac afirmain-
tentando esclarecer los motivosde
tal alarma, que "hay muchos vehi-
culosantiguosqueno pasanlalTV.
Cadavehiculoy conductor que no
lo hace supone un incremento del

derechazo, lo que obligaaunater-
cerainspeccion.

Respecto alosvehiculosde mer-
cancias de méas de 3.500 kg, €l nu-
mero deinspeccionados sesitliaen
28.007, de los cuales un 21,4%
(6.001) fueron rechazados en 2014.
El nimero de defectos graves de-
tectados en estos 6.001 vehiculos
rechazados fue de 13.107. A cada
vehiculo rechazado se le detecta-
ron 2,2 defectos graves de media.

El nimero de defectos graves
por sistema o apartados inspeccio-
nadosfueen frenosde4.418; alum-
bradoy sefializacion 3.008; neumé
ticos, gesy ruedas 1.787; acondi-
cionamiento exterior y chasis 1.355
y direccion 613.

Dentro del nimero devehiculos

riesgo paralaseguridad vial. Esta
situacioén esmasgrave parael caso
delasfurgonetas, porque recorren
mayores distancias que los turis-
mos 'y el envejecimiento en estos
vehiculos es mayor. Cada afio de
envejecimiento en los turismos
equivaleal,5enlosvehiculos co-
merciales ligeros. Un adecuado
mantenimiento del vehiculo unido
a un cumplimiento de las revisio-
nes de la Inspeccion Técnica de
Vehiculos, tendramejoras notables
enlareduccion delasiniestralidad.

Esnecesarioreforzar el cumpli-
miento estricto de lanormativaen
materia de control del paso de los
vehiculospor lalTV y, en ese sen-
tido, laDireccion General de Tr&
fico hareforzado sus campafias de
informacién. Hay que seguir inci-
diendo en este mensaje para que
nuestro parque se conviertaen un

rechazados, atendiendo a la anti-
guedad, los porcentajes de recha-
zo son de cinco afios 0 menos de
un 11,6%, de cinco afios a 10 afios
de un 18,9%, de 10 afios a 15 afios
de 22%y de mas de 15 afios de un
22,2%. En este segmento de vehi-
culos hay que destcar que en la
segunda inspeccién alin se recha-
zaron un 9,4%, lo que obligaauna
tercerainspeccion.

Autobuses

En el segmento de los autobuses
inspeccionados en la Comunidad
de Madrid, el nimero alcanza los
11.432, con un rechazo por defec-
tos graves del 15,4% (1.759 vehi-
culos). Un 8,1% en los de cinco

parque mas seguro y con menos
accidentesy menos victimas mor-
tales".

LaDireccion General de Tréfico
estd muy preocupada por este ab-
sentismo y evaluando las medidas
a tomar para evitarlo o reducirlo.
"Es un hecho que muchos de es-
tosvehiculosquenotienensu I TV
al dia, se ‘refugian’ en las ciuda-
des, por lo que laactuacion de los
policias locales o urbanos es muy
importante paraerradicar talescom-
portamientos que atentan contrala
seguridad vial propiay gena’ ex-
plicabaRivas.

AECA-ITV es una asociacién
empresarial sinanimo delucro, in-
tegradaen laactualidad por lapréc-
tica totalidad de empresas (priva-
dasy publicas) que prestan el ser-
viciodel TV. En Espafiaexisten 427
CentrosdelTV.

caducada

afios o menos, un 15,5 en los de
cinco al0anos, un 20,9% enlosde
10 a15 afiosy un 23,8% en los de
mas de 15 afos. Se detectaron
3.540 defectos graves alos 1.759
autobuses rechazados.
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Subvencion en Navarra

» ResoLucion 217/2015 e 4 be MaRzo DE 2015,
DEL DIRECTOR GENERAL DE ORDENACION DEL
TeERRITORIO, MOVILIDAD Y VIVIENDA DEL GOBIER-
No DE NAVARRA, por laque se apruebalacon-
vocatoriadesubvencionesparaaccionesde
formacion en € sector del trangportepublico
por carreteraen € &mbitodelaComunidad
Foral deNavar raduranted afio 2015.

En el BON, a 9 de Abril de 2015.

Las necesidades cambiantes de una socie-
dad en continua evolucién estan exigiendo
la adaptacion de las empresas del sector de
transportes a esta dindmica innovadora.
Laformacion de los trabajadores es en este
contexto un instrumento basico paradar res-
puesta a los retos que se plantean, por 1o
gue se considera conveniente subvencionar
accionesformativasen el sector delostrans-
portes por carretera paracontribuir asu me-
joraatravésdelaformacion.

En consecuencia, en uso de las facultades
conferidaspor d articulo 22.1.d) delaL ey Ford
15/2004, de3dediciembre, delaAdministra-
cién delaComunidad Foral deNavarra,

Resuelvo:

1.° Aprobar la convocatoria de subvencio-
nes para acciones de formacion en el sector
del transporte publico por carretera en el
ambito de la Comunidad Fora de Navarra
durante el afio 2015, que se regira por las
bases recogidas como anexo a esta Resolu-
cion.

2.° Aprobar el gasto de 30.000 euros, que
podrahacerse efectivo con cargo alapartida
presupuestaria 640003/63420/4819/441100,
«Apoyo a actuaciones de formacién en el
sector del transporte» de los Presupuestos
de 2012 prorrogadosal afio 2015. NUmero de
expediente RCSA 4905.

3.°Notificar esta Resolucién ala Seccion de
Explotacion de Transportes, a Servicio de
Gestion Econémico Presupuestariay Con-
trol del Gasto (Negociado de Gestion Econd-
mica) y alalntervencién Delegadaen el De-
partamento.

4.°Publicar lapresente Resolucion en el Bo-
letin Oficial deNavarra.

5.° Sefidar que contra la presente convoca
toriay sus bases reguladoras podra interpo-
nerse recurso de alzadaante el Consgjero de
Fomento en el plazo de un mesacontar des-
de el diasiguiente asu publicacion.

Pamplona, 4 de marzo de 2015.— El Director
Genera de Ordenacion del Territorio, Movi-
lidad y Vivienda, José Antonio Marcén
Zunzarren.

ANEXOI
Basesdelaconvocatoriadesubvenciones,
en régimen de concurrenciacompetitiva, para
acciones deformacion en el sector del trans-
porte publico por carreteraen el anbitodela
Comunidad Foral de Navarra

Primera—Objetoy finalidad delaconvoca-
toria.

1. Laformacion esuninstrumento clave para
mejorar laprofesionalizaciony competitivi-
dad del sector del transporte por carreteray
favorecer sumodernizacion.

Esta convocatoria tiene por objeto el esta-
blecimiento de las bases reguladoras de la
concesion de subvenciones para la organi-
zacion de acciones, jornadas o cursosdefor-
macion y perfeccionamiento y para la edi-
cién detextos de contenido didéactico, dirigi-

dos a personas relacionadas con €l sector de
transportes en el ambito de la Comunidad
Foral deNavarra

2. El contenido de las acciones, jornadas o
cursos deberd estar directamente relaciona
do con €l transporte por carreteray deberan
finalizar antes del dia 13 de noviembre de
2015. Se exceptlian de estas ayudas aquellos
cursosdirigidosalaobtencién deloscertifi-
cados de competenciaprofesional, certifica-
dos de aptitud profesional (CAP), conseje-
ros de seguridad y obtencion de los permi-
sos de conduccién de mercancias peligro-
sas.

Segunda.—Cuantia delasayudasy gastos
subvencionables.

1. Lafinanciacion del gasto que origine la
presente convocatoriase realizaracon cargo
alapartida640003/63420/4819/441100“ Apo-
YO a actuaciones de formacién en el sector
del transporte” del Presupuesto de gastos
de 2012 prorrogado al afio 2015.

La cuantia de la subvencién que correspon-
de alas acciones formativas que se realicen
esde 30.000 euros.

S0S, Seminarios o jornadas no sean gratuitos
para los asistentes a los mismos, la entidad
organizadora deberd comunicar susingresos
para que en ninglin caso el importe de éstos
junto con la subvencién concedida sea su-
perior al coste de aquéllas.

Tercera.—Limitaciones a los gastos
subvencionables.

Dentro de los gastos cuya realizacion hade
justificarse documentalmente, detallados en
el apartado 2. A) delabase segunda, seesta-
blecen las siguientes limitaciones en aras a
unamayor racionalidad del gasto y adecua-
cion alos objetivos perseguidos:

1. El gasto de profesores o ponentesincluira
sushonorariosy |os gastos de desplazamien-
to, estancia y manutencion. En el caso de
jornadas, los costes subvencionables se li-
mitaran a 135,00 euros por personay hora.
Los cursos o conferencias impartidos por
personal asalariado de laentidad solicitante
de la ayuda se limitardn a su coste laboral
justificado. Los impartidos por socios de la
entidad selimitaran a 135,00 euros por hora.
2. El gasto en el resto de conceptosdel apar-
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Laorganizacién de acciones, jornadas o cur-
sos de formacion al amparo de esta convo-
catoriapodra obtener una subvencién maxi-
made un 80% del costedelamisma.

2. Se consideran gastos subvencionableslos
siguientes:

A) Gastos de aplicacion directa:
A.1.—Profesores o ponentes.

A.2-Materia didactico.

A.3.-Alquiler deinstalaciones.
A.4.—Equiposy Utilesdetrabajo.
A.5.-Difusion y publicidad de la accion
formativa

A.6.—Costes de edicion y distribucion de li-
brosy guias didacticas.

Unicamente se considerara subvencionable
cuando el nimero de libros o guias que se
edite sea proporcional a nimero de trans-
portistas de la Comunidad Foral de Navarra
a quevayadirigido.

B) Para el cdlculo del coste de laaccién se
consideraran los gastos justificados
documentalmente del apartado A) mas un
diez por ciento, correspondiente a gastos de
dificil justificacién (organizacion, administra
cion, correspondenciay otros).

C) Si lasinstalaciones a utilizar son propie-
dad de la entidad que imparte las acciones
formativas, se afiadira otro diez por ciento
adicional alos gastos justificados del apar-
tado A) en concepto de costes correspon-
dientes a amortizacion de las instalaciones,
luz, agua, contribucion, etc.

Solo se subvencionaran los conceptos con-
tenidos en los apartados anteriores.

En los supuestos en que las acciones, cur-

tado A) guardara proporcién con las accio-
nes propuestas.

Cuarta.—Ben€ficiarios.

Seran beneficiarios de estas ayudas | as aso-
ciaciones de transportistas y las entidades
publicas o privadas sin animo de lucro, le-
galmente constituidas y domiciliadas en la
Comunidad Foral deNavarra.

No podran concederse |las ayudas a las aso-
ciaciones o entidades en quienes concurra
algunade las circunstancias establecidas en
los apartados 2y 3 del articulo 13 delalLey
Foral 11/2005, de 9 de noviembre, de Sub-
venciones.

Quinta—Plazo depresentacion desolicitu-
desy documentacion exigida.

1. El plazo de presentacion de solicitudes sera
deveintedias naturalesacontar desde el dia
siguiente al delapublicacion de estaconvo-
catoriaen el Boletin Oficial de Navarra

L as solicitudes deberan presentarse, confor-
me al modelo de solicitud recogido en el
Anexo ll, enlaoficinadel Registro Genera
del Gobierno deNavarrasituadaen el Depar-
tamento de Fomento (calle Alhéndiga, ni-
mero 1, 1.2planta, Pamplona) y, asimismo, en
cualquieradelasoficinasdel Registro Gene-
ral del Gobierno de Navarrarelacionadasen
el Anuncio del Departamento de Presiden-
cia, Justicia e Interior de 12 de febrero de
2014 (Boletin Oficial deNavarranimero 46,
de 7 de marzo de 2014) o en los registros y
oficinas previstos en el articulo 38.4 de la

Ley 30/1992, de 26 de noviembre, de Régi-
men Juridico delasAdministraciones Pbli-
casy del Procedimiento Administrativo Co-
man.

2. Las solicitudes se acompafiaran de origi-
nal o copia autenticada notarial o
administrativamente de | os siguientes docu-
mentos:

2.1. Documentacién acreditativadel cumpli-
miento de o dispuesto en la base cuarta:

a) Acreditacion delainscripcion en €l Regis-
tro correspondiente.

b) Escritura o acta de constitucion delaaso-
ciacion o entidad y sus estatutos.

¢) Documento acreditativo de larepresenta-
cion de quien presentala solicitud en nom-
bre de la asociacion o entidad.

d) Tarjetade I dentificacion Fiscal.

e) Documentacion acreditativa de su
representatividad en el sector de transpor-
tesdelaComunidad Foral de Navarra.

f) Certificados del solicitante acreditativos
de estar a corriente de sus obligaciones
tributariasy frente ala Seguridad Social.

De conformidad con lo dispuesto en los arti-
culos 13.8 delaLey Foral 11/2005, de 9 de
noviembre, de Subvenciones,y 9.4delalLey
Foral 15/2004, de 3 dediciembre, delaAdmi-
nistracion de la Comunidad Foral de Nava-
rra, No seranecesario presentar ladocumen-
tacion especificada en los apartados a), b),
), d) y e) s estosdatos obran en poder dela
Administracion de la Comunidad Foral de
Navarra. En este caso la presentacion podra
sustituirse por una declaracion responsable
emitida por el representante de la entidad,
haciendo constar que no se ha producido
modificacion en los referidos documentos
desde su presentacion.

2.2. Documentacion relativa a las activida
desaredizar:

a) Memoria descriptiva de las actividades a
realizary el calendario previsto parasu desa-
rrollo.

b) Profesorado. Se debera indicar nombre,
cualificacién profesional y curriculum vitae
delas personas que vayan aimpartir loscur-
sos. En caso de haber entregado los curricu-
lum de los profesores en gjercicios anterio-
res, bastara con sefidlar esta circunstancia
enlamemoriadelaaccion.

¢) Presupuesto, desglosado por conceptos,
de los gastos previstos para cada actividad
asi como, en su caso, de los recursos con
gue se cuenta para su financiacion.

d) Numero de plazas of ertadas.

Estos datos se deberan especificar por cada
accién para la que se solicite subvencion,
segin el modelo delosAnexoslily IV, que
sefacilitardalosinteresados en las oficinas
del Servicio deTransportes(calleAlhondiga,
1, 2.2planta, 31002 Pamplona),y quetambién
se podra descargar en Internet (Portal del
Gobierno de Navarra: www.navarra.esen el
apartado “servicios’, “temas’, “transporte”).
3. Si la solicitud no reuniera los requisitos
indicados serequeriraal interesado paraque
la subsane en €l plazo de diez dias hébiles,
con €l apercibimiento de quesi nolo hiciera
seletendrapor desistido de su solicitud y se
dictararesolucion del archivo del expedien-
te, que le seranotificada.

En cualquier momento, el Serviciode Trans-
portes podra requerir del solicitante cuanta
informacién y documentaci 6n complementa:
riaestime necesariaparalaadecuadaresol u-
cion de lasolicitud presentada.

Sexta—Criteriosobjetivosdevaloracion.

1. Para determinar la cuantia de la subven-
cion, setendréan en cuentalas disponibilida
des presupuestarias, €l nimero de solicitu-
des presentadas, la calidad de las acciones,
asi como otras razones de carécter
socioecondmico que avalen laaccion.

@ Sigueen e préoximo nimero
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L ospuertosdeVigoy Vilagar ciadeArousaseunen
alaRed Cylog paraes:lmular Iaacilwdad Iog|st|ca

El consgero de Fomento y Medio
Ambiente, Antonio Silvan, € presi-
dente de la Autoridad Portuaria de
Vigo, Ignacio L épez-Chaves, y lapre-
sidentadelaAutoridad Portuariade
VilagarciadeArousa, Sagrario Fran-
co, han sellado el pacto de colabora-
Cion parala union de los dos puer-
tos ala Red Cylog de transporte y
logisticade Castillay Leodn.

Los acuerdos rubricados tienen
como fin primordia la&filiacion de
los dos puertos gallegos a la Red
Cylog con € fin de favorecer la co-
operaciony laformalizacion de pac-
tos concretos posteriores con cual-
quier otrainstitucién puablica o pri-
vadaquepudieraestar interesadaen
las acciones a desarrollar en cada
centrologistico. Tanto laConsgeria
de Fomento y Medio Ambiente,
como los puertos de Vigo y de
VilagarciadeArousapromocionaran
laintermodalidad modo maritimo-ca-
rreteray modo maritimo-ferroviario,
las autopistas del mar y €l desarro-
[lo, en su caso, de puertos secos en
el ambito delaRed Cylog.

L os convenios persiguen fomen-
tar laintermodalided carretera-ferro-
carril-barco participando eniniciati-
vas comunes paravisibilizar antela
UE estas regiones del Corredor At-
lantico y aumentar la capacidad de
lospuertosy lainternacionalizacion
del sector productivo y exportador
deCastillay Ledn utilizando lanue-
vaAutopista del Mar con Francia.
Asimismo, se pretende fomentar la
aparicion de nuevos operadores lo-
gisticos en Casdtilla y Leon, crear
empleo, impulsar dianzas estratégi-

cas con los operadores de la cadena
de transporte intermodal y colabo-
rar con soluciones logisticas multi-
modales viables para mantener €l
crecimiento sostenible.

Los puertos de Vigo y de
VilagarciadeArousason especial -
mente importantes para la Red
Cylog a estar situados en los co-
rredores | ogisticos de importancia
estratégicaparael territorio caste-
Ilanoy leonés: el gje transeuropeo
delaA-62/AP-1, el eje Norte-Sur
Viade la Plata, laA-6 Madrid-A
Corufia 'y el Corredor Atlantico
Multimoda delaRed TEN-T d que
capilarmente estan vinculados los
puertos de la fachada atlantica.
También destacan otros corredo-
resanivel europeo disefiados para
optimizar |a eficiencia medioam-
biental (proyecto SuperGreen dela
Comision Europea) y lalogisticade
mercancias (red EuroCarex). Ambos
puertos estan relativamente cerca

(a unos 250 kilémetros de Ponfe-
rrada y a unos 400 kilémetros de
Ledny Zamora).

MiembrosdelaRed Cylog

LaJuntade Castillay Ledn, atra-
vésdelaRed Cylog poseerelacion
institucional y logistica con doce
puertos de la Peninsula Ibérica.
Desde hace més de diez afiostiene
acuerdos con los puertos de:
Leixoesy Aveiro (julio de2004), Gi-
jén (junio de 2005), FigueiraDaFoz
(septiembre de 2005), Santander
(octubre de 2005), Algeciras (mar-
zo de 2006), La Corufia (junio de
2006), Marin y Ria de Pontevedra
(octubre de 2006), Valencia (febre-
ro de 2008) y Barcelona (mayo de
2009). Ahora se suman Vigo y
VillargarciadeArousa. El puertode
Gijon forma parte del accionariado
del Centro Logistico de Ledn Cetile
desded afio 2009.

Aduanas ha llegado a un acuerdo con los

respresentantes del sector r

especto al VA en

lasimportacionescon aplazamiento de pago

Fueron més de 20 meses de duras
y complejas negociaciones entre
representantesa maximo nivel del
Departamento de Aduanas e Im-
puestos Especiales (I11.EE.) y de
laDireccién General de Tributos
con delegados de las empresas
del sector aduanero e importador
nacional.

Las reuniones se produjeron
para ponerse de acuerdo respecto
al cambio del procedimiento dega-
rantiasy pagosdel VA alaimpor-
tacion, soportado directamente por
las empresas este ambito desde
mucho tiempo atras. Actualmente
sepuededecir queel circulo seesta
cerrando.

Primerod estimarseparcialmen-
te la propuesta de las compafias
del sector, con los cambios norma-
tivosrecientementeincluidosenla
Leydd IVA, d permitir € diferimien-
to del pago del referido impuesto

al sujeto pasivo, como obligado prin-
cipal, y posteriormente, con el co-
municado del Departamento de
Aduanasell.EE. en e queinforma
gue ya no es obligatorio garantizar
la cuota del VA en los despachos
de aduanas de losimportadores que
se encuentren acogidos al procedi-
miento de pago diferido del 1VA

Riesgo importante

En consecuencia, esta comunica-
cion de la Aduana sobre la no exi-
genciade garantia paralacuota del
IVA en lasimportaciones con diferi-
miento de pago, se ha recibido por
las empresa 'y miembros de repre-
sentantes aduaneros, con la Fede-
racion Espafiola de Transitarios,
Organizacién para la Logistica, €l
Transporte y la Representacion
Aduanera(Feteia-Oltra) alacabeza,
con maximaalegriay satisfaccion, a

CONTROL
ADUANA

-
dejar sin efecto un riesgo tan im-
portante en laactividad diariade
los transitarios, desapareciendo
por ello la preocupacion, inquie-
tud y perjuicios econémicos co-
rrespondientes.

FedEXx concluye la compra
de TNT en una operacion
queasciendea4.400 millones

El grupo estadounidense de
mensgjeriaFedEx haformalizado
a un acuerdo para comprar a su
competidoraholandesa TNT Ex-
press por 4.400 millonesdeeuros
en efectivo, lo que ayudariaala
compafiade Memphisaampliar
su representacion en Europa.

Laofertade FedEX, queinclu-
ye el pago de ocho euros en efec-
tivo por cadaaccion de TNT Ex-
press, representa una prima del
33% con respecto al precio de
lasaccionesdelaholandesael 2
de abril y ha recibido el apoyo
sin paliativos de la directiva de
TNT Express.

Los dos consorcios han ex-
puesto su certidumbre en que la
transaccion reciba un aprobado
en el examen de las autoridades
de competenciay pueda produ-
cirsealolargo del primer semes-
trede 2016. En enero de 2013, la
estadounidense UPS sevio obli-
gada a echar atras su oferta de
comprapor TNT Expressantela
negativadelaComisién Europea
ala fusion de ambas empresas
de mensgjeria.

Competidor global

Las compafiias combinadas se-
rian un fuerte competidor global
en la industria del transporte y
lalogistica, apartir delasforta-
lezasimportantesy complemen-
tariasdeambosFedExy TNT Ex-
press. Los clientes combinados
de estas sociedades disfrutarian
de acceso considerablemente
mejorado a unared global inte-
grada.

Estared se beneficiariade la
fuerza conjuntade TNT Expre-
ss, con solida plataforma euro-
pea de carreterasy su centro de
Ligay lafuerzade FedEx enotras

regiones anivel mundial, inclu-
yendo Ameéricadel Nortey Asia.
Los clientes de TNT Express
también se beneficiarian de ac-
ceso a la cartera de soluciones
de FedEx, incluyendo transpor-
te aéreo global express, transpor-
te de carga, logistica de contra-
tos y las capacidades de trans-
porte de superficie.

Consecuencias oper ativas

Como parte del convenio, TNT
Express vendera sus operacio-
nes aérea, mientras que la ubi-
cacion de la sede de operacio-
nes en Europa se emplazara en
Amsterdam/Hoofddorp. Ade-
mas, las empresas se comprome-
ten arespetar lascondiciones|a
borales que poseen todos los
empleadosde TNT Express.

"Creemos que esta adquisi-
cion estratégica afiade un valor
significativo paralosaccionistas
de FedEx, asi como para sus
clientes en todo el mundo",
constatd Frederick W. Smith,
presidente y consejero delega-
do de FedEx. Por su parte, Tex
Gunning, consejero delegado de
TNT Express, destacod que la
oferta de FedEx significa "una
buena noticia' desde todos os
puntos de vista.

Trasel cierredelaoperacion,
el consejo de supervision de
TNT Expressestaraformado por
tres nuevos miembros seleccio-
nados por la compafiia FedEx y
dos de los actuales, en calidad
de consegjeros independientes.
Lasaccionesde TNT Expressen
|aBolsade Amsterdam Ilegaban
a subir més de un 31% tras co-
nocerse el reciente acuerdo con
FedEX, hasta un precio de 7,89
euros por titulo.
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Redyser apuesta por € e-commerce
y preveuncrecmientodd 9% en 2015

L acompafiia espafiolade mensagje-
riaurgente, Redyser, estimaun cre-
cimiento del 9% en la facturacion
anual, alcanzado los 37 millonesde
euros a finales de 2015. Este pro-
nostico lo corroborael hecho deque
solo en los dos primeros meses de
2015 € crecimiento en facturacion
yahaalcanzado el 7%.

Redyser también pretende refor-
zar suagpuestapor € e-commercey €
sarviciointernaciona. Laimplemen-
tacion de sus servicios adaptados a
losdiferentesmercadosy clientes, la
creacion de tecnologia propia o su
politica de Responsabilidad Social
sonagunasdelascaracteristicasque
definen a la compafiia, que cuenta
con 23 afos en € sector.

Asimismo, buscamantener lasci-
fraspositivaslogradasconlosafios,
y Su apuesta para este 2015 conti-
niacon lalineadetrabajo de 2014:
el e-commercey € serviciointerna
cional. "Estas &reas, junto ala con-
solidacion defranquiciasecol gicas
prevista, serén los pilaresdelas ac-
tuaciones del presente gercicio"”,
explica Francisco Toledo, director
general de Redyser. "Si nuestras
previsiones van en ladireccion co-
rrecta, podriamos tener un creci-
miento cercano alosdosdigitoseste
ano", asegura Toledo.

"Entregaala Cartahasido clave
en nuestra estrategia e-commerce y
continuaremosen esalineaen 2015,

Luis Simdes abre el debate del
‘gigaliner’ como solucion para
transportevial en sueloibérico

Luis Simdes mosiro, en d éamhito
de evento Supply Chain Meseting
2015, unadelassolucionesmasre-
cientes de transporte multimodal
terrestre-maritimo, desarrolladapor
el operador utilizando gigaliners.
DdilaTavares directoradedesarro-
[lo de negocio de la divisién de
Transportes explico d publico es-
pecidizado que asistié aeste even-
to, redlizado €l 8 deatyil, lasventa:
jasde estadternativadetransporte
més eficientey sostenible.

El gigdiner es unacombinacion
de vehiculos compuesta por un ca-
midn de tres ges acoplado a una
'dally’, un pequerio chasiscompues-
topor dosges, que, asuvez, permite
e acoplamiento de un semirremol-
quede 13,62 metros. Estacombina
cion permite circular con un peso
bruto de hasta 60 toneladas (cuando
lohabitua son40toneladas) y cum-
pleconlosrequisitoslegaesen Por-
tugd enmateriaderadio degiro (se
puede describir un circulo que no
exceded diametrodegirode12,5m
yunradiointerior de5,3m).

De hecho, d tener ocho ges, los
pesospor gesoninferioresalosmaxi-
mos que establece laley portugue-
sa, loquepermiteunareduccion cer-
canad 30% dd desgagte delasca
rreteras, en comparacion cond des-
gaste causado por losvehiculoscon-

venciondesdecinco ges. En Egpa

tivaparasu utilizacion se encuentra

tible. Esteesun ggemplo claro de

comentaFrancisco Toledo. En 2014,
solo las expediciones de la compa-
fila en e-commerce setriplicaron, y
ademés, constituyeron € 20% de la
facturacion total, que superd los 34
millones de euros y que se corres-
ponde con los datos de la centrd,
esto es, sin contemplar lafacturacion
delared de agencias, las cuales su-
ponen masdel 40% delared dedis-
tribucion de Redyser.

Apuestapor € 'e-commerce

Asimismo, tiendas online, como
Casa del Libro o Yves Rocher han
confiado su distribucion a la divi-
séndee-commercede Redyser. Gra-
cias a software desarrollado por
Redyser, Iris Route, se ha consoli-
dado la efectividad en primera en-

fia, Sn embargo, las leyes actudes
no permitirian € uso de estos vehi-
culos, aunqued cambiodelanorma-

en debate actud mente.

El uso de vehiculos de gran
capacidad facilitay convierteen
mas eficiente el transporte en
distancias cortas, reduciendo €l
nimero de viajes y en conse-
cuencia el consumo de combus-

como lainnovacion en el sector
delalogisticay €l transportetie-
ne beneficios, tanto econémicos
como medioambientales, o que
permite aumentar lacompetitivi-
dad de los operadores"’, expreso
DalilaTavares.

En estecontexto, Altri y LuisSi-
mdes han puesto recientementeen
marcha una colaboracion inédita
en Portugd , implantando enlaope-
rativavehiculos con 25,25 metros
de longitud, llamados gigdiners,
paratrasportar pastade papel des-
de la fabrica de Altri en Leirosa
(Celhi) hastadl puerto maritimo de
Figueirade Foz. Estasolucion per-
mite reducir € nimero de camio-
nes que circulan por las carretas
un 33%, asi como una reduccion
en e consumo de combustible de
un 15% por tonelada.
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trega, que haacanzado € 96%, su-
perando lamediageneral del sector
que oscilaentreel 75y el 80%. Es
precisamente esta novedosa tecno-
logialaquetambién haposibilitado
que el servicio ‘Entregaalacarta,
exclusivo de Redyser, se convierta
en el producto estrellade lacompa-
fifa para entregas de negocios onli-
ne. A escalainternacional, losresul-
tadosde 2014 también respaldan las
politicas de Redyser.

Los envios de mercancias a ex-
tranjero aumentaron en un 36% res-
pecto & afio anterior, y losprincipa-
les paises receptores fueron Portu-
gd, Francia, Italia, Alemania, Reino
Unido, Estados Unidos o China.
Cuenta con una plantilla que ronda
l0s2.000 trabgjadoresy 190 centros
por toda Espafia.

El grupo ID Logistics logra un
crecimiento del 19% hasta los
874,5 millonesde eurosen 2014

Losingresosconsolidadosdel D
Logisticsen 2014 dcanzaronlos
874,5millones, un 19% masres-
pecto a afio anterior. Teniendo
en cuenta las perspectivas opti-
mistasdel mercadointernaciona,
el Grupo ID Logistics mantiene
un ritmo activo de crecimiento
CoN ingresos en aumento.

EnFrancia, losingresosa can-
zaron un total de497,6 millones
de euros, un 19,2% mas que en
2013. Estos resultados tan posi-
tivos son consecuencia, entre
otras razones, del inicio de nue-
Vos contratos, explican desde e
grupo. En los mercados interna-
cionales, los ingresos fueron de
376,9millones, un 18,7% masen
comparacion con el afio anterior.
Los negocios internacionales
continuaron su expansion a un
importanteritmo, principal mente
a causa del crecimiento de los
mercados emergentes como
Sudamérica, Sudafricay Polonia.
Laactividad internaciond repre-
senta e 43% de los ingresos to-
talesdel Grupo.

Los ingresos por operacio-
nes subyacentes registraron
unacifrade41,6 millones, regis-
trando un margen de operacio-
nesdel 4,8%, comparado con el
4,3%d canzadoen 2013. EnFran-
Cig, teniendo en cuenta el bene-
ficio de 27,2 millones de euros

logrado en operaciones subyacen-
tes, el margen alcanzado en estas
operaciones, permanece estable en
e 5,5% comparado con 2013. Esto
reflegja un impacto atenuado de las
actividadesde CEPL end primer afio
deconsolidacion, asi como el impac-
to de los contratos que comenzaron
durante los primeros seis meses de
2014, compensado con € aumento
delaproductividadiniciado en 2013.

En los mercados internacionaes,
¢l beneficio acanzado en estas ope-
racionesfuede 14,4 millones, conun
margen de operaciones del 3,8% (en
contraposicion alos 8,8 millones de
euros de 2013, con un margen del
2,8%). Estamejorade margen deope-
raciones estaacentuado por e impac-
to delosnegociosinternacionalesde
CEPL, ademéasde por unafuerte con-
tribucion de Polonia, Alemaniay Es-
pafia. El beneficio neto atribuible a
los accionistas del grupo fue de 18
millonesdeeuros, un crecimiento sus-
tancid del 50% comparado con 2013.

Palletways Iberia comienza una colaboracion
con laFundacion Juan X X111 dediscapacitados

Palletways, unadelas companiali-
deres en distribucion exprés de
mercancia paletizada en Europa,
comprometida con las causas so-
ciales, y dentro de su programade
Responsabilidad Social Corporati-
va (RSC), colabora con la Funda-
cion Juan X X111, ente consagrado
alaintegracion delas personascon
discapacidad.

La Fundacién Juan X X111 cen-
traliza sus esfuerzos en integrar
socio laboralmente a personas que
tiene unadiscapacidad intel ectual,
incrementando su calidad de vida,
através del desarrollo de su auto-
nomiaeiniciativadesde el Centro
de Dia, Centro Ocupacional, Cen-
tro de Formacion parael Empleoy
Centro Especial de Empleo.

Con moativo de dicha colabora-
cion, Gregorio Hernando, director
general de Palletways|beria, llevo
a cabo en fechas recientes una vi-
sitaalasinstalacionesdelafunda-
cion, acomparfiado de varios res-
ponsables de la misma. En dicho
encuentro, se recorrieron parte de
lasinstalacionesen las que se pudo
ver la actividad diaria del centro
ubicado en Vicévaro, tanto en su
facetade centro dediacomo lapar-
te destinada a centro ocupacional,
donde los asistentes desarrollan
actividades profesionales y mejo-
ran su integracion social. Igual-
mente, se vieron las instalaciones

dedicadas alaformaciony laela-
boracién de servicios externos, ta-
lescomo catering, publiregalos, lo-
gistica, etc...

Unaradioparaintegrar

Asimismo, y dentro de las activi-
dades terapéuticas, la fundacién
Juan X X111 cuentacon un progra-
made radio con € nombre de 'Ra-
dio o lo que sed. Esta actividad
nacid en 2009 con €l fin de servir
como un taller pedagégico, donde
son |os propios alumnos del cen-
tro son los que producen y elabo-
ranloscontenidos. Hoy en diades-
deun estudio profesional y gracias
a apoyo de EFE Radio, sehanrea-
lizado entrevistas apersonalidades
del ambito social y empresaria en-
tre los que destacan Edurne
Pasaban, José Mercé, o Juan Ra-
moén Lucas, entre muchos otros.
GregorioHernandosesumd alalis-

tade entrevistados, en un ambiente
amenoYy divertido, y altamente pro-
fesional.

Segun explicd el director general de
Palletways I beria, quien se mostrd
gratamenteimpresionado por lagran
labor de cuidado y atencién hacia
personas con discapacidad intelec-
tual que serealizaen laFundacion
Juan X X111, " quiero transmitir mi mas
sincera felicitacion atodos los que
hacen posiblelaactividad diariade
este centro. Su valiosisima labor
constituye un inestimable apoyo y
ayuda hacia las personas
discapacitadas. Me siento orgullo-
so de que a partir de ahora,
Pelletways|beriaforme partede este
gran proyecto".

En palabras de Mar Mufioz, di-
rectora de captacion de recursos de
la Fundacién Juan X X111, "agrade-
cemos a Palletways Iberia por dar-
nos su apoyo y colaborar con no-
sotros. Su ayuda servira para que
nuestros alumnos logren una ma-
yor autonomia y desarrollo perso-
nal, en definitiva, para que tengan
unamejor calidad devida".
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El Sector del Transporte aumenta su
Importanciay protagonismoen d SL 2015

El sector del Transporte seré uno de los gran-
des protagonistas del Salon Internacional de la
Logigica 'y de la Manutencién (SIL 2015), que
este afo celebrara su decimoséptima edicion del

El sector del Transporte serauno de
los grandes protagonistas del Salon
Internacional delalLogisticay dela
Manutencidn, que este afio celebra-
rasu decimoséptimaedicion del 94l
11 dejunioend recintodeMontjuic-
Plaza Espafiade Firade Barcelona.

El SIL acogerdun &reaespecifica
dedicada al transporte (SIL Trans-
port), donde las empresas de este
sector podran participar conun stand
[laves en mano de 9 m2 desde 2.900
euros. El SIL 2015 notaraun mayor
aumento de participacion deempre-
sas de transporte como |o demues-
tra que, hasta el momento actual,
yahan confirmado su participacion
destacadas empresas como EKOL
Logigtics, Mail BoxesETC. (El Prat),
Fercam, Correos, Tradisa, Palibex,
Arcese, Dupessey Iberica,
Schnellecke Logistics, Telefurgo,
AGV Transportes, entre otras.

El SIL 2015, como en su Ultima
edicion, tendraun espacio, denomi-
nado SIL Transport, queacogeraen
una zona de exposicion con stands
de nueve metros cuadrados todas
aquellas empresas del sector del
Transporte quequieranimpulsar sus
relaciones comerciales, el net-
working y los nuevos contactos

9 al 11 dejunio en € recinto de Montjuic-Plaza
Espaia de Fira de Barcdona.El SIL acogera un
areaepecificadedicadaal trangporte(SIL Trans
port) con stands de 9m2 desde 2.900 euros.

empresariales. Esta apuesta por €l
Sector severafortificadaconlace-
lebracion del "Encuentro de Lide-
res del Transporte”, que tendra lu-
gar € miércoles10 dejunioen hora
rio vespertino. En este foro de de-
bate se abordaran lostemasquemés
preocupan a Transporte y que es-
tén marcando laactuaidad, asi como
su futuro en Espafia.

Enrique Lacalle, presidente del
Salén, comentd que "el sector del
Trangporteesun pilar importantismo
delalogisticaquesiempre haestado
muy presenteene SIL. Esimposible
tener unabuenalogisticasinunbuen
transporte". Lacalle ha afadido que

"este aflo queremos potenciar alin
més €l sector del transporte con una
oferta especifica que se adapta per-
fectamente conlascaracteristicasde
este tipo de empresas, y que alna
negocio, contactosy conocimiento,
con lacelebracion del Encuentro de
Lideresde Transporte".

Todas |as compafiias participan-
tesen SIL Transport podran tomar
parte en los Speed Dating y Lunch
Networking del Circulo Logistico,
13° Forum Mediterraneo de L ogis-
ticay Transporte, la82CumbreMe-
diterrénea de Puertosy la 42 Cum-
bre L atinoamericanade L ogisticay
Transporte.

CarrerasGrupoL ogigicominimizad impacto
medioambiental con d usodepalesCHEP

Carreras Grupo Logistico, una de
las empresas espariol aslideres del
sector delogisticaintegral y CHEP,
referentemundial en gestion de pa-
letas en sistemapooling, han reali-
zado un estudio paraanalizar €l im-
pacto medioambiental del uso de
pal etas CHEP en su cadena de su-
ministro.

El andlisisdemuestraque Carre-
ras, usando casi 900.000 pal ésazu-
les de CHEP, ha generado cuatro
veces menos residuos y emitido
maés de dos veces menos CO2 que
si hubiera utilizado palé europeo
standard (blanco). Esta es una de
las acciones que realiza Carreras
paraser el operador logistico lider
en sostenibilidad.

Carreras conserva su compro-
miso con la sostenibilidad medio-
ambiental y el sistema pooling de
CHEP ofrece unasolucion eficien-
te que contribuye a optimizar el
transporte y reducir costes.

Por otra parte, es sostenible en
si mismo ya que se basa en la
reutilizacion delas paletasy pro-
porciona eficiencias logisticas
gue contribuyen a reducir el na-
mero de camiones en carretera 'y
por consiguiente a disminuir las
emisionesde CO2.

Lametodologia de este estudio
pionero esta avalada por RDC
Environment, consultoraindepen-
diente en sostenibilidad medioam-

biental, con sede central en Bruse-
las. El andlisisse hallevado acabo
bajo |os parametros de la normati-
valSO 14044, que exige unarevi-
sién por parte de tres expertos in-
dependientes. El estudio ha valo-
rado las emisiones de CO2 y los
residuos generados durante el ci-
clo de vida completo de los palés
CHEP duranteel afio 2013y losha
comparado con los que hubiese
producido el uso de palés euro-
peos standard (blanco).

Responsablesdel proyecto

En palabrasdelgnacio Cardidl, res-
ponsable de prevencion, calidad y
medio ambiente en Carreras Grupo
Logistico "Se trata de un estudio
vanguardista, que demuestrael be-
neficio sobre el impacto medioam-

biental del empleo de grandes can-
tidades de paletas en sistema
pooling de CHEP, mucho més sos-
tenibles que los palés europeos
standard (blancos)".

David Cuenca, vicepresiden-
te y director general de CHEP
Iberia, afirmo: "CHEP mantiene
una estrecha colaboracién con
Carreras Grupo Logistico desde
hace afos. Este estudio nos ha
permitido innovar alineando
nuestros intereses y logrando
beneficios para las dos compa-
fias. Esun buen jemplo de nues-
tracapacidad paraestablecer alian-
zas estratégicas y aportar valor
anadido al mercado. Nuestro com-
promiso estrabajar en colaboracion
con nuestros clientes para cons-
truir cadenas de suministro mésefi-
cientes, diaadia".

El Foro Pilot sera un polo
logistico en Zaragoza durante
los dias 27 y 28 de abril

Zaragoza recibira durante los dias
27y 28deabril & ForoPilot que en
estaocasion, sellevardacabo bgjo
el lema'L ogigtica+nnovacion' para
abordar temas como la competi-
tividad logistica y las directrices
mundiales de comunicacion. Asi-
mismo, seredizaralaentregadelos
PremiosalaExcelencial ogisticaa
los que optan ocho empresas.

Zaragozaserg, otro afio més, con
laXV edicion del Foro Internacio-
na Filot, laencrucijadade caminos
donde seencontraranlasempresas,
escuelas de negocio y lideres de
opinion con € fin de aordar dis-
tintos temas respecto de lalogisti-
cay dar aconocer las mejores ex-
perienciasempresariaes.

Esta edicion el lema serd
'Logidticat+innovacion’ con € fin de
abordar estos dos aspectos dave en
lagestion delacadenadeuministro.
Peratratar estostemassecontaracon
referentes europeos de empresas y
asociaciones, quienes aportaran di-
ferentes puntos de vista sobre la
competitividad logidtica, gpartedere-
pasarse las tendencias globdes de
comunicecion.

El ForoRilat, redizadopor d Indti-
tuto Aragonés de Fomento anexo d
Depatamentodelndustriadd Gobier-
no de Aragon, contard con Jos
Marinus, presdente de la European
Logisics Associaion (ELA), quien

departira sobre 'Innovaciones en
Supply Chain'; MaioAlonsoPuig, re-
conocidoexpertoenliderazgo, comu-
nicacioneinnovacion, quedfrecerdla
ponencia'LaLogigicadelalnnova-
aon, y Ramén Véazquez, presdente
delaAsociaciondeCentrosde Trans:
portey Logisticade Egpafia(ACTE),
vicepresdente de la Confederacion
Egpafioladd Trangporte de Mercan+
cias(CETM),vocd end ConsgoNa
ciond dd Trangportey end Comité
Naciond dd Trangportepor Carrete-
ra, quien daralasdirectrices sobrelas
'Oportunidades en un Mundo
| nterconectado’.

El forotambién contaraconlapre-
senciadeMarialesis Shenz, directo-
radd Zaragozal_ogidicsCenter (ZLC),
que hablara sobre "Supply Chain
Compstitiva' y sedaréhaconocer las
expeienciasdelasempresssPikalin,
Mann+Hummd yABB Quiza

Excelencia L ogistica

Junto con el programade conferen-
ciasy ponencias, € Foro Pilot sera
también € escenario en € que 2
haga entrega de los Premios a la
Excelencial ogisticaal osqueaspi-
ran, e Centro Logistico Continen-
tal Decathlon Zaragoza, Grupo
Edelvives, Financiera Maderera,
Johnson Controls Calatorao o
Kongsber Actuation System.

Jornadadepuertasabiertas
deUPSy Mail BoxesEtcen
Madrid paraemprendedores

Mail BoxesEtc. presentaen Ma-
drid una jornada de puertas
abiertasjunto auno de sus prin-
cipales partners, la empresa de
envios internacionales UPS. La
jornada se celebrara el proximo
14 deabril y ofrecerda empren-
dedor una vision empresarial
completa del mundo de la fran-
quiciade Mail Boxes Etc. como
oportunidad de negocio.

Paraello, sellevardacabo una
visitaguiadaal centro MBE ubi-
cado en Madrid (AvenidaRamon
y Cajal, nimero 1) en horario de
atencion a publico, conlapecu-
liaridad de que acto seguido se
visitard también las instalacio-
nes de UPS, paraconocer en pri-
mera personalametodol ogiade
trabajoy organizacion deuno de
los couriers masimportantes del
mundo y partner principal de
MBE enlo querespectaal servi-
cio de envios.

Servicios

La compafiia presentara a los
asistentes el amplio abanico de
servicios disponibles de Mail
BoxesEtc., desdelosenvios na-
cionales e internacional es hasta
el disefio grafico e impresion.
"Mail BoxesEtc. estallevando a

cabo unambiciosoy alavez se-
lectivo plan de crecimiento. Ma-
drid es una plaza estratégica en
nuestro plan, por este motivo he-
mosorganizado el 14 deabril un
encuentro con nuestro respon-
sable de la zona centro que ex-
plicara el concepto de negocio,
hablara delos acuerdos que dis-
ponemos con los bancos para
conseguir la financiacion nece-
sariaparaemprender y posterior-
mente visitaremos|asinstal acio-
nes de UPS, nuestro principal
partner", ha sefialado Lluis
Carh6, responsable de Expan-
siénde Mail BoxesEtc.
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Correos Express incorpora, para
comodidad de sus clientes, la Firma
Digital Avanzada (FDA) asusentregas

Correos Express, lafilial de paqueteria urgen-
te del Grupo Correos, incorpora a sus servi-
cioslaFirmaDigital Avanzada (FDA), unaapli-
cacion que permite refrendar la firma de un

Corresos Express incorpora a sus
servicioslaFirmaDigital Avanzada
(FDA), aplicacion que permite re-
frendar lafirmade un contrato con
plenos efectos. Ademés aporta aho-
rrosadministrativos.

La FDA es el modo mas seguro
del mercado paraverificar laauten-
ticidad de un documento de identi-
dad, yaseanacional o extranjero. A
través de una identificacion feha
cientedelosreceptores, lasmercan-
ciasseconfierenalosindividuosque
tienen que recibirlas y no a ningin
otro. Esto lograevitar casosde frau-
de por usurpacion de identidad en
las entregas, principamente en las
compras online de productos tecno-
|6gicos, como teléfonos moviles,
videoconsolas, u ordenadores por-
tétiles. El servicio esta disponible
paratodo € territorio espafiol.

LaFirmaDigital Avanzadatam-
bién proveelaméximacomodidad a
lahoradefirmar contratos adistan-

DHL

cia. Los clientes ya no tienen que
acudir a ninguna ventanilla, sino
que ahora pueden seleccionar
cuando y donde lo formalizaran.
Desde Correos Express, se pondran
en contacto con ellos para acordar
lahoray €l lugar delafirma. Enuna
solacita, losrepartidoresrealizaran
unaidentificacion fehaciente delos
contratantes, al verificar el sistema
sus documentos de identidad; se
recogeran los datos biométricos de
lardbricay se enviaran en e acto,
junto aunahuelladel tiempoy po-
sicion, alas partesy un tercero de
confianza, quelo custodiara
Setratadel Unico procedimiento
del mercado que recoge los datos
biométricosdelafirma, lo que otor-
ga a estos contratos plena validez
juridicaantestribunalesy autorida-
desbancarias. En consecuencia, los
contratos formalizados con Firma
Digital Avanzada son efectivos de
inmediato. Asi, se eluden los habi-

lanza su nueva web,

www.enviacondhl.com, paraPymes
y particularescon enviosconcr etos

DHL Express, uno deloslideresen
sarvicios de trangporte urgente, ha
lanzado recientemente una web
(www.enviacondhl.com) dirigida a
particulares, auténomasy Pymescon
necesidad de envios puntuales. Este
servicio no requiere de apertura de
cuentadecliente, por loquelaforma-
lizaciondd envioesmuchomésrapi-
day comoda. La web incluye tres
canales de contratacion y sus res-
pectivastarifas. El usuario introdu-
cee origen, destino, tamafioy peso

del envioy con estosdatos|apagi-
naweb le muestralastarifasdelas
tres opciones de contratacion para
que € cliente pueda optar por la
opcién mas adaptada a sus necesi-
dades. Asimismo, la pagina brinda
informaci6n detodos|ospuntosde
servicio de DHL, colocandolos en
un mapasegun €l codigo postal in-
troducido por €l usuario. Losservi-
cios ofrecidos en la web
son:urgentes, puertaa puertay vé-
lidos para documentos, etc.

Azkar, Dachsr Group presenta su
edrategiaen € sector delalogistica

Azkar, Dachser Group se esta pre-
parando estos dias para arrancar
con sus servicios de logistica para
la industria quimica dentro de la
Peninsula Ibérica. Arcadi Cano es
el responsabledelaimplantaciony
el desarrollo de estas soluciones
dentro del mercado ibéricoy estu-
vo el pasado 7 deabril end Supply
Chain Meseting 2015 en Portugal .
Alli explico laestrategiaque se
[levard a cabo paraposicionar ala
empresa de logistica y transporte,
comolaprincipa solucionlogistica
en el sector quimico a nivel euro-
peo. La presentacion tuvo lugar
dentro del Supply Chain Meeting
2015 que se celebr6 en e Pabellén
Multiusosde VilaFrancade Xiray
gue se ha consolidado como uno
de los mayores eventos del pais

vecino dedicado a los profesiona-
lesdelacadenade abastecimiento.
Estainiciativacontd tambiéncon
laparticipacion dePaul Cezanne, di-
rector general de FUCHS
L ubrificantes, compafiiaespecidis
taenlubricantesparael sector dela
industriay € automotive, conlaque
Azkar colabora desde hace mésde
una década. En la edicion de este
afio seentregd también por primera
vez los "Premios alos Nuevos Ta-
lentos de Azkar, Dachser Group —
LogisticaModerna’'. Setratadeuna
nuevainiciativaanual que hapues-
to en marchalacompafiaparadis-
tinguir a los talentos emergentes
dentro del mercado de lalogistica
portuguesay que se dirige a estu-
diantes de los Ultimos afios de li-
cenciaturas relacionadas.

contrato a distancia con plenos efectos lega-
les. Ademas, aporta confianza, bienestar,
presteza e ahorros administrativos a las em-
presas en las contrataciones a distancia.

tuales procesos administrativos
posteriores, que pueden demorarse
hasta 20 dias, comportando costes
adicionales.

Por tltimo, loscontratoscon FDA
al poderse amacenar digitalmente,
cumplen conlanuevanormativaeu-
ropea de contratos en soporte per-
durable. A las empresas les puede
suponer un importante ahorro en
costes administrativos, ya que no
necesitan disponer de un espacio fi-
sico ni personal dedicado al almace-
naje de esta documentacion.

El mercadologistico catalan manifiestasgnos

Norbert Dentressangle supera
los 4.000 puntos de entrega en
sU servicio a cadenasdetiendas

Norbert Dentressangle entrega
mercanciaen mésde4.000 puntos
de venta, en Espafia'y Portugdl,
paralas principalesmarcas delas
grandes cadenas de moda, com-
plementos, perfumeriay deportes.
Aporta soluciones de aproviso-
namiento con entregas especifi-
cas en centros urbanosy en gran-
des superficies.

Entregas antes de la apertura
delatienda, logiticainversa, en-
vios entre-tiendas o envios e-
commerce son algunosdelos ser-
viciosquegportan unvalor afiedi-
do alas operaciones de transpor-
tey distribucion en entregasaca
denas. "Norbert Dentressangle es
un especialista en transporte te-
rrestre, distribuciony logistica, li-
der en nuestro pais, con presencia
anivel mundia. Su dilatadaexpe-
riencia en servicios de transporte
y distribucién paragrandes cade-
nas le ha hecho posicionarse
como operador logistico de refe-
renciaen estaactividad", han des-
tacado desde lacompafiia

Norbert Dentressangleemplea
un sistema de distribucién enfo-
cado alaoptimizacion delos ser-
vicios. En este sentido, laopera
tivadedistribucion nocturnaper-
mite redizar entregas en menos

de 24 horas, con total seguridad,
que reducen costes y facilitan al
cliente disponer de la mercancia
antesdelaaperturaal publico. De
estaformano seinterrumped pro-
ceso de ventaen ninglin momen-
toy e persona entiendaganaen
imagen y productividad.

"Laflexibilidady capacidad de
lacompafiiaposibilitamovilizar
répidamente los medios necesa-
rios para cubrir periodos con
fuertes incrementos de flujos,
efectosdelaestaciondidad o pro-
mociones, ademésderealizar lo-
gisticainversay servicios inter-
tienda entre otras actividades'.
Mediante avanzada tecnologia,
Norbert Dentressangle garantiza
latrazabilidad de todos sus ser-
vicios, proporcionando informa-
cion atiempo rea de todas las
operaciones asi como larecupe-
racion de PODS.

derecuperauon paraCushman & Wakefidd

El afio 2015 se estrenacon buen pie
en el mercado Ioglstl co de Catalu-
fla. Lacontratacion desuperficielo-
gisticahasuperado en el primer tri-
mestre los 200.000 m2. En total se
han contratado 212.000 m? logjisti-
cos durante los tres primeros me-
ses del afio, 27% por encima de la
absorciénregistradaene dltimotri-
mestredel afio 2014.

Teniendo en cuenta el resultado
total registrado en gercicios ante-
riores, el mercado logistico exhibe
en este momento del afio visibles
signos de recuperacion. De las ci-
fras se desprende que € 2015 pue-
deser unexcelente por lo queacon-
tratacion logisticaserefiere, tenien-
do en cuentaqueen solo untrimes-
tre han llegado a alcanzarse unos
niveles de absorcion que represen-
tan el 65% de la absorcion total
anual de2014.

Por lo que alaszonas serefiere,
€l mayor volumen de superficiecon-
tratadasehasuscritoenel Baix LIo-
bregat y en Barcelona, junto con la
zonadeTarragona, llegandolastres
areasaalcanzar casi el 50% del vo-
lumen contratado. En total se han
contabilizado 17 operacionesdelas
cuales 14 deellassuperan10s5.000
m2. La principal operacion corres-
ponde a la reorganizacion de
Decathlon en Catal ufia, con su nue-
vo centrologistico de40.000 m2en
Sant Esteve Sesrovires. Se espera
gue las nuevas instalaciones
comiencen afuncionar en el 2016.
A razon de estasubidadelademan-
da, latasa globa de disponibilidad

200,000

1E£0.000
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logistica sigue corrigiéndose ala
bagja. Enlaactuaidad éstase sitlia
entorno a 19%. En diciembre de
2013Ilegb asuperar e 24%. Enla
zonaprime, latasade disponibili-
dad esaproximadamented 13%..

Prime Logisticas

Respecto alasrentas primelogis-

ticas en Catalufia, éstas siguen

manteniéndose para aquellas ubi-
cacionesmas proximasaBarcel o-
nay para aquellosinmuebles que
cumplen con las caracteristicas
gueexigelademanda, mantenién-
doselasrentasmasdtasenlaZAL
(Zona de Actividades logisticas)
y e PLZF (ParcLogigticdelaZona
Franca) alrededor de los 5 €m?/
mes, lgos del maximo histérico
(8,58m?/mes) que éstasllegarona
alcanzar en e afio 2007, lacorrec-
cién delas rentas respecto a 2007
acumulan un descenso del 41.18%

Lasrentabilidades primelogisticas
en Barcelona se vieron ya corregi-
dasalabajaafinal del afio, en di-
ciembre de 2014 éstas se situaban
en torno a 7,75% después de ha
berse mantenido siempre por enci-
madel 8% desdee 2011.

Segun el punto de vista de
Cushman & Wakefield, "el merca-
do logistico podria estar sin duda
iniciando un cambio decicloimpul-
sado sobre todo por la mejora por
un lado de las exportaciones 'y por
otro lado del consumo”. El hecho
esqueen 2014 yaseregistroen el
mercado logistico de Barcelonaun
claro aumento del espacio contra
tado respecto al afio anterior, tenien-
do en cuentalos niveles de absor-
cién en este primer trimestredel afio
2015 y la ausencia de nuevos pro-
yectos, posiblemente estemos ante
un escenario en el que las rentas
prime podrian empezar su esperado
repunte.
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BURUAGA = 94-4499716
Aperribai, 2 GALDAKANO 94-4263437
GESTIOINFORMATICATRANSPOR & 972-220001
Impresors Oliva, 6 2n2 Girona (5] 972-411567
GMV SISTEMAS = 983-465664
PT. Boecillo La Cisternica 5 983-546553
GRUPO SERCA-VERTURILO = 93-4757100
Maestro J. Corrales, 142 EspLucues [/93-4757101

SCHULZ IBERICA
Rio Gallego Pussia Atrinoen ] 976-107842
SUMIDECAR = 976-500959
Ctra. Castellon,10 Carrusa Basa [ 976-500749
SUMINISTROS BASE = 96-1597505
Acequia de Favara, 1 N-Ill,344 Quarr ] %6-1597506
TALLER AUXILIAR DE CARROCERIAS 7 976-572427
PI. Malpica C/C, 3 Zaracoza  [£] 976-573257
TALLERES HERCULES = 976-573193
PI. Malpica C/B, 84A Zaracoza [ 976-573273

= 976-455151

VERKOL
Cormoranes, 14 bis Pinto

MAQUINARIA
INDUSTRIAL

VIRGEN DEL MAR S. COP. AND. = 950-141767
Rosita, 20 P1.S. Rafael Huerca [£] 950-142630

MATERIALES Y
MATERIAS PRIMAS

= 91-6927050
g 91-6927051

IFONDEMAR = 956-591361
Fabrica S. Carlos San Fernanpo (5] 956-885381
INTERMEC TECHNOLOGIES = 91-8060202
Rda. Valdecarrizo, 23 Tres Cantos [£]91-8042221
META SYSTEM = 902-115699
Av. Valgrande, 21 1-J ALcosenpas [£91-6615354
SAINSEL SISTEMAS NAVALES = 95-4936400
Manuel Velasco Fondo, 7 Seviia (5] 95-4936433
SANTA CRUZ SOLUCIONES = 981-256625
Newton, 10 2° A Corufia ] 981-279860

TELE ATLAS = 91-3789910
PO Castellana, 184 Lecanes (5] 91-3789913
KITS CARROCERIAS
ADAICO = 948-317261
Pl. Noain Esquiroz Paveiona 5] 948-317276
ALUMAFEL = 945-184900

Arriurdina, 15-P1.Jundiz Junoiz 5] 945-184907

AUTO REPUESTOS = 93-3312262
G.V.Corts Catalanes, 214 BarceLona (5] 93-4312313
GROENEVELD TRANSPORT = 93-8171822
P . Mercaderias ViLarrAcA DeL Penepes (£ 93-8172061
GRUKIT, SL = 93-8401562
S.Julia, 266 PI.Congost Granolers ] 93-84101562
ROBERT BOSH = 91-4081700
Hnos. G Noblejas, 19 Maoro (] 91-3279882
SIEMENS VDO AUTOMOTIVE = 91-6572151
Sepulveda, 11-PI. Aicogenbas 5 91-657-2151

TVI EUROPE = 91-6623222
La Granja, 19-Pl. Aicosenpas [ 91-6623226
VOGEL IBERICA, SA = 91-6707836
Av. de Suiza, 3 Costapa 5 91-6707842

WABCO ESPANA = 91-6751100
Antig. C? Barcelona, 18,8 ToresonArocz [£]) 91-6764554

ALUVAN TRUCK & TRAILER BODIES 7 00-3250312513
Laconiastraat, 1 Brusee-BeLica [£)00-3250311247
ANCRA = 93-5800660
Univ.Aut.. 15-PT.Vallés Ceroanvora [£] 93-5800535
ASISTENCIA ALUMINIO INDUSTRIAL

PI. Méqua,parcela 19 Ze.uan-Gozon

AUXILIAR CARROCERA = 948-188519
PI. Landaben,c/A,s/n PavrLona =] 948-188502
AUXILIAR DE CARROCERIAS, TALLER = 976-572427
PI. Malpica,c/C,parc. 3Zaracoza [£]976-573257

BOOS AUTO IMPORT, SA = 902-100667
PLSur Av. Vallés, 28 Caroeeu  £]93-8712336

BOYRVEN ET ROBY = 616-908833
Lepanto, 18 ViLLaLuneA £ 925-550117
COMERSITRANS = 945-465964

Zabaldea, 4-P1.Gojain Lecuriano 5] 945-465950
COMPONENTESESPANOLADECARROC. 7 976-786106
Ctra. Logrofio,13-PI.Aguila Uteso 5] 976-786180
COMPOSITES REFORZADOS = 979-891350
Pl.-parcelas 18-25 SaLoaiia 979-891351
ELECTROLUX INDUSTRIAL = 91-6166320
Pl. Pinares Llano Vitavic. Opon 5] 91-6166021
EQUIPDRAULIC, SL = 93-8493666
Sant Julia, 233 GRANOLLERS £ 93-8402781
EQUIPOS V.I. SOLE = 93-6630551
Ctra.Nal.ll,Km.599 PatLesa ) 93-6631059
EUCOSA, SA = 91-3295053
Castrobarto, 10-22P Maprp 5] 91-3294559
EUROACCESORIOS Y SUMINISTROS 2 96-1920699
Acequia de Favara, 1 Quarr e PosLer (5)96-1920698
HERBON = 94-4405318
Iparraguirre, 5 BAsAURI £ 94-4497027
HNOS. LLORENTE = 921-401061
Ctra.N-110,Km.183 TorrecasaLLeros (5] 921-401159
HYDRO ALUMINIO LA ROCA = 93-7078200
Pl. Can Font La Roca peL VaLies 5] 93-8422027
INDURESA PUTZMEISTER = 902-194244
C° Hormigoneras, 173 Maoro ] 91-4288106
INDUSTRIAS BOLANOS & 948-750161
Ctra.Madrid, s/n PeraLtA 948-751280
INDUSTRIAS CORRADOS = 976-572427
PI. Malpica,c/E,parc. 31 Zaracoza [£]976-573257
JULIAN ROJO = 947-546411
N-1,Km.161ArANDA DE Duero 947-510607
KITS Y CARROCERIAS = 976-788175
Pl. Borao, 9-A ALFAIARIN [ 976-788239
LIDERKIT = 953-678038
Ctra. Bailén-Motril,Km.29 Jaen (5] 953-676352
LLORKIT = 921-401061
N-110,Km.183 TorrecagALLERDs  [£] 921-401159
MECANIZADOS RGUEZ FERNANDEZ = 988519413
PE.Pereiro de AquiarPerero e Acuiar (5] 988-519404
MODULCAR = 948-696560
Pl-parcela 42 S.Aorian 948-670918
PHILIPS LIGHTING AUTOMOTIVE = 91-5669753
Martinez Villergas, 49 Maoro  [191-5669650
POLIMOL = 923-190320
Pl.Montalvo Carsaosa Sacrapa [ 923-190322
POMMIERESPANAEQUIPAMIENTOS 7 93-8181881
Mare de Deu Montserrat, 10 Orerooia (5] 93-8181500

LAVADO CISTERNA

AGUAMBIENTE = 983-403030
Rda. Sauce, 34 La Cisternica [ 983-403031

MADI-REUS = 977-314704
Pl. Agro-Reus Recasens Reus [ 977-341074
NETUR = 968-687675
A? Murcia-Albacete, Pl.Base 2000 Lorou[=1968-687795

AROI = 977-542113

Gandesa, 8 TorreFORTA g) 977-542113

BARLO WORLD = 91-8712612
Av. Madrid, 39 Arcanpa peL Rey 5] 91-8703369

NMESA DISENO = 93-6581662
Abeto, 3 Bados ViLapecans £ 93-6371631

TRANSNET = 948-324532
PI. Arzuri-Orcoyen ¢/C Orcoven [£] 948-324026

LLANTASY RUEDAS
ALCOA WHELL = 0032-11458460
Industrieweg, 135Berincen-Be ica £]0032-11455630

BOST AUTOMOCION = 902-100569
Avda. Letxumborro, 58 lrun 5] 943-614063

ER.I. = 93-4990017
Gall, 45 Espuces pe LioresaT 5] 93-4990544

NORDAUTO IBERICA = 972-525144
Carrer Llevant, 15 ViLAvALLA 972-525397

SAF ESPANA = 938-468111
S.Julidn, 220,NV30-PI. GranoLLers (] 93-8467979

AGIP ESPANA = 91-5962100
Anabel Segura, 16 Aicosenoas (5] 91-5714802
AMALIE PETROQUIMICA =& 91-5644769
Ppe. Vergara, 128 Maorip g 91-5644417
AVANTI CIA DE PETROLEOS = 976-217587
Pza. Aragon, 10 Zaracoza ) 976-219555
BP LUBRICANTES ESPANA = 91-3629000
Maria de Molina, 6 Mabrip 91-3629009
CASTROL ESPANA = 91-5672424
Rosario Pino, 14 MabrD g 91-5710700
CENTRAL DE AUTOMOCION = 91-7987665
Valle Tobalina, 58J Maori £ 91-7983882
CRC INDUSTRIES IBERICA =& 921-427546
Gremio Cuero, s/n Hontora 5] 921-436270
ELF OIL ESPANA = 93-4766700
Valencia, 307 BarceLoNA £ 93-4586838
ESSO ESPANOLA = 91-3009200
Av. del Partenon, 4 MabriD 5] 91-3009360
GULF = 91-6613427
Sepulveda, 7-B ALcoBeNDAS £ 91-6611240
LUBRICANTES INTER. VITESS = 91-7977248
Valle Tobalina, 58-I Maprp 5] 91-7985556

MOBIL OIL = 91-3629000
Maria de Molina, 6 MaoriD 5] 91-3629009
PEDRO SANZ = 91-7480780

Av. Ing. Torres Quevedo, 6 Mabri 5]91-7470230

PROQUIMETAL WINN'S = 91-6863444
Gregorio Marafion, 13 Lecanes [ 91-6866074

POMMIER FURGOCAR =& 0039-0522491211
ViaCatoMarx, 67-RonoodesRebivia 510089.06229199003

TEXACO PETROLIFERA = 91-3874400
PE. la Marina S. Sesastian Reves (5)91-3874437

ACEROS URS = 93-6357050
Forja, 20 ViLapecans-BarceLona 5] 93-6357051

ALBERVIMA = 93-3353171
Ctra.. Medio, 161 HosprALer Liogrecat (5] 93-3358226

ALCAN ALUMINIO ESPANA = 93-6802725
Pl Pla-Riera Can Pahissa Mouns Re ] 93-6801569

BERGARA = 93-4802000
Ctra. Real, 128 S.Just Desvern (5] 93-3726861

HANKOOK ESPANA, SA = 91-6621534

INDUSTRIA AUXILIAR

TALLERES MICROMECANIC = 948-330762
Ctra.Irin,Km.6 Orican 5 948-331300

TRAPACO = 91-6562012
SierraGuadarrama, 4 S.Foo.Henares 5] 91-6563427

POR?%%COS

IMPLEMENTOS LOGISTICOS = 958-522838
C° Ronda, 77-8°J GraNADA 958-265560

KINNEGRIP ESPANOLA = 93-3309900
Gran Via Carlos Ill, 94 BarceLona (5] 93-3305823

PINTURA ROTULACION
3M ESPANA = 91-3216000
JuanIgnacio Lucade Tena, 19Maoro [£]91-3216002

ABRATECNIC = 93-6820962
Industria, 40 LA Barca 5] 93-6821199

SAIRP = 0033-0238862234
26 RuedesFérsLLmirsSarenoeBrae (F100830238863247

POLIURETANO

RECAUCHUTADOS DEL CANTABRICO 7 985-310761
Pl. Bankunion, 2 TremARES [5985-312288
RECAUCHUTADOS DACAPO = 91-7966950
San Norberto, 14 Maorio [5) 91-7972825

ADHESIA = 93-8648474
PI.Riera de Cadals PaLau PLecamans £]93-8648535

IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS = 93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BarceLona £ 93-3077449

M.E.C.E = 91-4852950
Ing. Fdez. Casado, 9 Costapa [ 91-4852951
POLIURETANOS = 972-460472

C° Matamala Cassa DE LA Sewva (5] 972-460053

SYNTHESIA ESPANOLA = 93-3253158

Conde Barrel, 62 BarceLona 93-4236753
PRECINTOS Y CIERRES

DE SEGURIDAD

AVERY DENNISON IBERICA = 93-4803496
Frederic Mompou, 54°3° BarceLona 5] 93-4733623

BASF COATINGS = 949-211700

BROOKS TODO SEGURIDAD = 93-5446450
Vic, 26 La LiacosTa 93-5605701

ROYAL PACK = 91-8824646

Av. Europa, 24 ALCOBENDAS 5 91-6618604 Cristobal Colon, s/n Guapatasara 5] 949-226139 PE.La Garena AtcalA Henares  (£]91-8822958
KALMARLOCTITE ESPANA = 91-8609000 .
PI. Alparrache, 56 NavaLcarnero ] 91-8112409 gfiﬁaﬁ;?j:ﬁ?gif: g‘ gg;jgggg PU ERTAS Y
ESPUMAPLAS 7 96-2854359 BOSTIK 2 93-5860200 P E RS IA NA
C° Viejo de Oliva, s/n Ouva ] 96-2839616 pI.Can Jardi Rua ] 93-5860201 ANCRA ESPANA 2 93-5800660
POLIURETANOS TI72-460472 | DUPONT IBERICA 932276163 |  Univ. Aut, 15 Ceromvola Vaues (5] 93-5800535
C° Matamala, s/n Cassa Seva ] 972-460053 Av. Diagonal, 561 Barceiona 5] 93-2276220 BOYRVEN ET ROBY = 616-908833
SBLF 2 0033-251500525 EUROGRAF 3 o 96-2403333 Lepanto, 18 ViLLALUNGA 5] 925-550117
Z1SantMedackrd DesPresCaod 008325150027 | Flequers, s/n-PI1 Atzira 96-2405151 |  HIDREL = 91-6770095
N EU MATICOS HENKEL ADHESIVOS 2 93-2904000 Titanio, 5 TORREJON DE ARDOZ 91-6771250
Corcega, 486 BarceLona [5)93-2904778 TRANSGRUAS = 93-8498388
AITASA = 91-6421551 Ctra.C-17,Km.24 Luca be VAL 5] 93-8496299

Tortola, 8-Pl.Los GallegosFuentasraa (5] 91-6421411
BANDAG ESPANA = 969-993184
Mostoles, 3 7-3°C Fuenuasraba ] 91-6155774
BRIDGESTONE FIRESTONE = 91-6636035
Fuerteventura, 9 S.SesasTian Reves (5)91-6637046
CONTINENTAL IND. CAUCHO = 91-6603600
Castilla, 1 22 S.Foo. Henares (] 91-6564836
EUCOSA, SA = 91-3295053
Castrobarto, 10-22P Mabrid 91-3294559
GEFESOINNOVACION MARANGONI 7 91-3076964
Federico Agusti, 10-chalet 7EL Pranmo 5] 91-3077485

ICIAUTOCOLOR = 93-5752028
La Ferreira Montcapa | Rexach 5] 93-5751697
JALLUT IBERICA = 93-7273378
Pl. Can Humet de Dalt Pounva [ 93-7273618
PINTURAS BARCELONA = 93-4904860
Comptes de Bell-loc, 158 BarceLona 5] 93-4904161

PPG IBERICA = 93-2053152
Pedro i Pons, 9 BArceLONA 93-2053335
REFLEXITE = 941-381592

P Constitucion, 146 Arneno [ 941-383956

ROTULOS AYLLON = 91-6549022
Lanzarote, 8-Pl.Norte S.Seasnan Reves (£ 91-6547515

GEPLASMETAL SS.CC., SA = 976-465254
PI. Malpica, C/J, 1 Zaracoza 976-571132

ROTULOS FRAILE = 91-3418678
Ctra. Toledo,Km.8,3 Lesanes [ 91-3418711

GOODYEAR DUNLOP = 91-7461840 SCOTTWARREN = 94-6480514
S.Severo, 26 A-2 Barasas ) 91-3291015 PI. Usila,c/1 MiravaLLes 94-6333113
HANKOOK ESPARNA, SA = 91-6621534 STANDOX = 93-2276153

Av. Europa, 24 ALcoBeNDAS 91-6618604

Avda. Diagonal, 461 BarceLona ] 93-2276220

HIJOS DE RAMON PUCHE = 968-719901 V.C.A. TRANSFORM, SL = 91-7766545
C? Valencia,Km.99 Yecta 968-790392 C2. Vicalvaro-Rivas K.1,5 Mapri [[]91-7766961
INSA TURBO, SA = 96-5493478

C2 Aspe-Novelda, 38 Asee [ 96-5491241

NEUMATICOS MICHELIN, SA = 91-4105000
Av. Encuartes, 19 Tres Cantos [E] 91-4105010

MV PLASTECNIC, SL = 987-429767
Cabo Pefias, 31 PoNFERRADA ) 987-429719

NEUMATICOS MICHELIN = 91-4015000
S.Severo, 26 A-2 Baralas £ 91-4015288

NEUMATICOS VALLEROS = 91-8898574
Av. Madrid, 34 AicaiA Henares 5] 91-8821304

PIRELLI = 93-3663500
Numancia, 1 13 BARCELONA 5 93-3663504

RECAUCHUTADOS MODERNOS 7 91-7966950
San Norberto, 12 Maorip ) 91-7972975

REMATIP TOP = 93-5862727
Luxemburgo, 11-Z.1.Cova SoleraRusi 5] 93-5887292

RUEDAS Y NEUMATICOS, SA = 976-785252
C2 Logrofio,K.8,7 Zaracoza [ 976-785161

TECNOLOGIA RECUPERACION CAUCHO zr91-8095150
Av. Andalucia, 541,N-V,K.29Vapemoro [£]91-8083495

TECHIBER = 91-3011719
P° Prado, 16 MaorD 5 91-3011719

UNIVERSAL DEL NEUMATICO = 93-4534445
Aragon, 141 22A BARCELONA 5 93-4534036

YOKOHAMA IBERIA = 91-6637250
Lanzarote, 21-P. Norte S SsasnanReres (5] 91-6514124

NEVERAS
IVELSA IBERICA = 91-6051994
Berlin, 55-PI.Ciudad de ParlaParia 5] 91-6051995

WAECO IBERICA = 93-7502277
PLEls Garrofers ViLasar e Mar 5] 93-7502277

PATAS DEAPOYO
JOST IBERICA = 976-126222
Ctra. Valencia,Km.12 Caorete (5] 976-126212

MERITOR H.V.S. ESPANA = 93-8439568
Granollers-Sabadell, 13,3Lusa b VAL (5] 93-8438359

PLATAFORMAS
PEYCAR PLATAFORM = 93-8645481
Isaac Peral, 8 PaLau PLecamans [ 93-8645481

TALLERES VELILLA = 93-8493777
PO de la Ribera, 1 CANOVELLES 93-8499357

VIBERTI = 972-590079
C2 de Olot, 7 Besa 972-591299

PISOS MOVILES
BETA CARGO, SL = 93-7992797
Puig i Cadafalch, 292 Marard ] 93-7991376

CARGO FLOOR ESPANA = 973-2063%4
La Fusta, 70-PL.EI Segre Lieba 5] 973-206034

EQUIPTRANS = 93-8186460
Pl. Casanova Sta.Marcaria [ 93-8186578
HYVA IBERICA = 93-8902044
P I.Clot de Moja OLerooLa £ 93-8902867
KEITH IBERICA = 973-150046
Ctra.N240,Km.75,3 Junepa [ 973-150650

OLEOHIDRAULICAESPANOLA = 976-455020
PI. Malpica Puesia pe Atrinoen 5] 976-455023

SECON PARTS = 93-8142863
Rda. Europa, 48 ViLanova I L GeLTru (5] 93-8145807

DSM ENGINEERING PLASTIC = 93-3370707
Fabregada, 26Hospmaer o LLogrecaT 5] 93-3387198
ESARESA = 94-6812054
Arzubia, 3 B°Matiena Asabiano 5] 94-6813304
HUTCHIMSON = 91-3506699
Avda.Pio XIl, 57 Mabrip £ 91-3599670
IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS = 93-3077708
Marqués Sta.lsabel, 40BarceLona £]93-3077449
INAC CINCO = 968-623328
Media Legua Las Torses oe Comuas (7 968-624640

M.E.C.E
Sierra Morena, 7 S.Fpo.pe HENARES-MADRID

NESVESA = 987-450345
(C3, Madrid-Corufia, 395 PonrerraDA 5] 987-450333

PLASTIFORM = 91-4083600
Estrecho de Gibraltar, 13 Maori £ 91-4077047

VIRGEN DEL MAR S. COOP AND. = 950-141767
Rosita, 20 P1.S. Rafael Huerca Ameria (5]950-142630

QUINTA RUEDA

JOST IBERICA = 976-126222

Ctra.Valencia, Km.12Caorere  [£]976-126212
ONYARBI = 943-613690
PO Coldn, 33 2°A Irun 5] 943-613148
PLASTENIC = 987-429969
Ctra. Canal-PlLos PoulonesPonerrana. [ 987-429719
TALLERES M.G. = 91-7975107

Domingo de Parraga, 5 Maoro £ 91-5051102
TALLERES MICROMECANIC = 948-330762
Ctra.Irn,Km.6 OricaN 948-991300
TRAPACO = 91-6562012
SierraGuadarrama, 4S.Foo.Henares ] 91-6563427
V.C.A. TRANSFORM, SL = 91-7766545
C2. Vicalvaro-Rivas,K.1,5 Maorip 5] 91-7766961

BOSTIFLEX = 943-618205
Avda. Letxumborro, 58 lron 5] 943-614063
COVASA = 958-461040
Real, 5 AnzolA (] 958-461048

HALDEX ESPANA = 93-5731030
Garbi-Rl.Can Volart Parers pe Vaues (£ 93-5730728

INDUSTRIAS J. CORTES = 976-503578
S.José, 69 CuarTE bE HuervA 976-503779

MECANIZADOS V. RODRIGUEZ = 976-504109
P. I.EI Ralenco Cuarre pe Huerva [F]] 976-504888

RACORES ROYAL, SL = 976-504848

RECAUCHUTADOS MODERNOS 7 91-7966950
San Norberto, 12 Maprip ) 91-7972975

RECAUCHUTADOS MURALLA = 920-251159
PI. Parcela 19 Avia ) 920-254030

RUEDAS Y NEUMATICOS = 976-785252
C2. Logrofio,K.8,7 Zaracoza [ 976-785161

CONTROL PRESION
DE NEUMATICOS

EURO COLVEN = 91-8936945
Pl.Los Pontones Sesefia Nuevo (5] 91-8012803

SEGURQOS

TRAMSICAR, SL
Autocares, camiones, etc.

SONIDO

SAINSEL SISTEMAS NAVALES = 972-220001
Impresors Oliva, 6 2n2 Girona 5] 972-411567

SUMINISTROS,
COMPONENTES

ADAICO

= 91-5194236
666-429319

= 948-317261
PI. Noain Esquiroz Pavpiona 5] 948-317276
ALUMAFEL = 945-184900
Arriurdina, 15-Pl.Jundiz Junoiz [ 945-184907
ALUVANTRUCK & TRILER = 0032-50312513
Laconiastraat, 1 Brusce-Beiaica (510032-50311247
ANCRA ESPANA = 93-5800660
Univ. Aut., 15 Ceroanvoa Vaues [ 93-5800535
ARO ESPANOLA = 93-4211211
Gava, 71 BARCELONA 93-4320190
AUXILIAR CARROCERA = 948-188519
PI. Landaben, s/n,c/APaveLona  [5]948-188502
AUXILIAR DE CARROCERIAS = 976-572427
Pl.Malpica,c/C,parcela 3 Zaracoza £]976-573257
AZ ESPANA = 91-6748970
Ingeniero Fdez. Casado, 9Cos.apa £ 91-6748971
BARTON ACCESORIES = 07441-803732878
Morleigh Road, Devon-Inaiaterea (5] 07441-803732878

BEYCO UNION = 93-3600601
Ciudad de Asuncién, 4 Barceiona 5)93-3600602
BEZARES = 902-333331

Cémara de la Industria, 12MosroLes (191-6474292
BROOKS TODO SEGURIDAD = 93-5446450
Vic, 26 La LiacosTa 5 93-5605701
CARDYFREN = 96-1665179
SubPlIlEl Oliveral Riarroa peL Turia (5] 96-1665205
CAUCHOS MOLDEADOS CIGOR & 96-5667995
Inmediaciones, 23 S.VicenTe oe Raspeis (5] 96-5668909

CAUTEX = 93-4225300
S.Frederic, 19 BarceLoNA 93-4224418
COGRUME = 96-1722905
Maro, 40 Sueca-VALENCIA £ 9%6-1722905
COHIDREM = 91-3589912

Isabel Colbrand, 10 Maorp g 91-3589527

CONTINENTAL IND. DEL CAUCHO = 91-6603600
Avda. Castilla, 1 S.Foo.Henares [F] 91-6564836

C* ValenciaK 6 Ralenco Cussa H ~076.504588 CONTITECH = 93-4800400
+Valenciak S Ralenco G Husa Cityparc Ronda Dalt CorveLia ) 93-4800401
TECALEMIT IBERIA = 91-6820062 DIESSA = 91-6347655
Gutemberg-PI.S.Marcos Geare [£] 91-6828333 Cirvela, 3 MAJADAHONDA 91-6347225
RALENT'ZADORES DOGA = 93-7704600
Y RETARDADORES Ctra. N-I,Km.583 Asrera ) 93-7702352
DSMENGINEERINGPLASTICPRODUCTS 7 93-3370707

ASALI = 976-126327 Avda. Fabregada, 26 Hospraer 5] 93-3387198

Mir6, 29-Pl.Proalca Cabree 976-126330

COFRESA = 91-6757799
S2 Guadarrama, 80 TorreaoN Arnoz (£ 91-6562102
FRENOS ELECTRICOS UNIDOS 7 948-145611
C° de Enamorados, 12 PawpLona [£]948-141418
TALLERES MICROMECANIC = 948-330762
Ctra. Irin,Km.6 OricaN 948-331300
TELMA RETARDER ESPANA = 91-6561512
Apdo.165 Torreson pe Aoz 5] 91-6561600

VOITH IBERICA = 91-6722673
Suiza, 3-PA.L. CosLapa £)91-6707840
ZELU = 948-331061
Ctra. Irin,Km.6,5 Arre (£ 948-331151
RECAUCHUTADOS
DE NEUMATICOS
BANDAGESPARNA = 696-993184
Mostoles, 3-7 3°CFuenLagrapa [ 91-6155774
GEFESO = 91-3706964

Federico Agust, 10 EL Pantio 91-3077485

DUPONT = 93-2276000
Diagonal, 561 BarceLonA 93-2276200
EM.I. @ 972-217045
Genral Mendoza, 3 Girona g 972-212357
EMBRAGUES LAUR = 94-6225566
PI.Eitua, 52 Berriz [5/94-6225699
EQUIPOS V.I. SOLE = 93-6630551
Ctra.Nal-I,Km.599 Pauesa [ 93-6631059
FILTROS MANN = 976-720200
Apdo.5007 ZaracozA ) 976-720216
FRAPE BEHR = 93-3353400

Sector C,C/D, 33 Zona Franca 5] 93-2632903

GKN TRANSMISIONES AYRA = 93-7184015
Pl. Can Salvatella Arraona, 54 Bareera (£)93-7295414
HELLA = 91-8061900
Avda.Artesanos, 24 Tres Canos [F] 91-8061631
IBERICADEINDUSTRIAS QUIMICAS 7z 93-3077708
Marqués de Sta.lsabel, 40BarceLona (]93-3077449

IMIQ = 977-704835
Partida Comes, s/n Awrosta [ 977-704279

RAIMABER = 93-8432384 TOTAL ESPANA = 91-7220840 SCHULZ IBERICA = 976-455151 POLIMOL = 923-190320 HIJOS DE RAMON PUCHE = 968-719901 IMPLEMENTOS LOGISTICOS & 958-522838
Torregassa, 2 L'Ametuia VaLes [F) 93-8432231 Av. del Partenon, 4 Maorio g 91-7220860 Rio Gallego-Pl.MalpicaPuesia Arpen (5] 976-107842 P .Montalvo CasaJosa Sacrapa ] 923-190322 C2 Valencia,Km.99 Yecia 5] 968-790392 C° de Ronda, 77 Granapa  5]958-265560
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REDER SYSTEM = 93-7180994
Arquimedes, 18 Bareera DeL VALLES (5] 93-7183326
TRANSGRUAS = 93-8498388
Ctra.C-17,Km.24 Luca b VAL 5] 93-8496299

INAC CINCO = 968-623328 NORDAUTO IBERICA = 972-525144 TRAPACO = 91-6563427 SCHAUMAN IBERICA = 91-6377182 Z.
Media Legua, s/n Torres bE CorLas ] 968-624640 Carrer Llevant, 15 Viawaua [ 972-525397 Sierra Guadarrama, 4S.Foo.Henares (5] 91-6563427 Av. Com.de Madrid, 35 Las Rozas (5916372563 TERMOGRAFOS
INDUSTRIAS CORRADOS = 976-572427 OLEOHIDRAULICA FERRUZ = 976-410221 TRAXCO 7 976-225517 SERVICAR IBERICA = 948312822 | A CBERICA 2 96-2400149
PI.Malpica, c/E,parc. 31 Zaracoza (5 976-573257 Camino de Enmedio, 110Zaracoza £]976-592402 Doctor Cerrada, 24 Zaracoza 5)976-227206 PI. Talluntxe II,c/E, 15 Noan  [£] 948-312932 Pedro Esplugues, 25 ALz £)96-2400149
IND. DE ESTAMPACIONES MABEL = 93-3451513 ONYARBI = 943-613690 TRUCKTECHNIC IBERICA = 93-8490344 T A C OG R A F O S CONTINENTAL AUTOMOTIVESPAIN 2 91-6572121
Sta.Marta, 20 BARCELONA 93-3452962 PO de Coldn, 33 2°A lrun 5 943-613148 Juan de la Cierva,3 CanoveLLes [ 93-8466977 Sepulveda, 11-Pl. Acosnoas (5 91-6572151
IND. QUIMICAS LOWENBERG =& 91-6278400 PARABUS = 91-6361376 VISERAS SAKALI = 968-808758 CONTINENTALAUTOMOTIVESPAIN - 7 91-6572121 FORESIS = 91-6755980
Avda.S.Pablo, 22 Cosiapa [ 91-6733330 Apdo.10 Las Rozas-MaoriD 91-6372282 Pl. Oeste,parcela 5 Acantariia (5] 968-808608 Sepulveda, 11-PI. Acosenpas ] 91-6572151 Pl.Las Fronteras TorgeJon be Arooz [191-6752162
INMESA = 93-3455960 PARLOK = 91-6361376 ZF ESPANA = 91-4852690 MECANOELECTRO SAN MARTIN = 91-6920029 GLOBAL . 2 91-4589800
Torrente Estadella, 1-17 BarceLona 5] 93-3456086 Apdo.10 Las Rozas-Maprio ) 91-6372282 Avda. Fuentemar, 11 Costapa ) 91-6733931 Aguilas, 2 Pnto-Maorio (£ 91-6915527 Ramén de Santillén, 15-BMaoaio (5)91-4582982
ITT AUTOMOTIVE EUROPE GMBH = 07142/73-0 PARTEK CARGOTEC = 91-6270100 TA B L EROS TRANSMISEVILLA = 95-5630486 GROENVELD o 93-8171822
Postfach, 1763 Bienichem-Bissingen (£]07142/732900 Apdo.8 TorreJoN DE ARDOZ £ 91-6270106 ) C2. Sevilla,8 Arcata be Guapara =] 95-5630891 Llorenc, 36 ViLLarRANCA DeL Penepes 51 93-8172061
KINNEGRIP ESPANOLA = 93-3309900 PLASTECNIC = 987-429969 MA DERA Y TVI EUROPE = 91-6623222 SONDER REGULACION o 93-5884994
Gran Via Carlos Ill, 94 Barcetona 5] 93-3305823 Ctra Canal, s/n Ponrerraa [ 987-429719 CO NTRACHA PA DOS La Granja, 19 ALcoseNDAs ] 91-6623226 Avda. La Llana. 93 Rugi ) 93-5884994
KITS Y CARROCERIAS = 976-788175 POMMIER ESPANA = 93-8181881 -

- i ALKO - ESPANA = 976-462280 TALLERES TOMAS EXPEDICIONES - 977-700815
PLEI Borao, 9~A ALFARN £J 976-788239 Av: Mare de DeuMontsertat, 10 Ourooa £ 93-8181500 Ctra. Logrofiom 13 Ureso ) 976-785241 Ctra .Nac.340-El Galo Awposta (3 977-703113
LAFON ESPARA = 91-6280540 PWP = 0041-266627111 CASTELLANOS INDUSTRIAL = 942-581312

Rio Tormes, 28-PI.EI Nogal Awcete [5]/91-6281552

Rote de NeuchatelPaverne-Suza £]0041-266627540

LEO INDUSTRIA = 93-6926300
Rambla Sant Jordi, 139 Reouer 5] 93-6928706

RADIADORES NAVARRA = 91-6953100
C3 Andalucia,K.13,8 Getare 5] 91-6824916

LORES, TALLERES = 976-571534
Avda. de Cataluiia, 243Zaracoza [ 976-574549

RIU = 93-3037600
Marroc, 211 BarceLonA 5 93-3037610

LUIS GOMEZ HERNANDEZ = 968-891989
C2. Lorca, K. 19 Sanconera La Seca  [F] 968-891989

ROTOPLAST = 93-3778458
Granada, s/n-nave D CorneLLa [F 93-3774405

M. LOP INDUSTRIAS = 976-126013
PI. El Plano Maria be Huerva 5 976-126078

SACHS BOGE ESPANA = 93-7207410
Carles Buigas, 3S.Quirzz peL VaLLes [ 93-7122816

MANDOS A DISTANCIA = 91-8844948
Alamos, 5 AsaLvir-Maorip  591-8843685

SCHULZ IBERICA = 976-455151
Rio Gallego PusLA pe ALFiDEN 976-107842

MASTERVOLI IBERICA = 93-7597090 SERVITRANS = 93-4855496
Pl.Garrofers Viasar be Mar g 93-7595967 Ténger, 51 BARCELONA ) 93-3009723
MECADETOL = 948-314327 SKF CALIDAD = 91-7864200

Tudela, s/n ImarcoaN-NAvarrA £]948-314342

Avda.de Manoteras, 20 Maor 5] 91-3838478

MECANICA ANGLADA = 93-8510829
Fontcuberta, 45 ManLLEU ) 93-8511617

SUMIDECAR = 976-500959
Ctra. Castellon,10 Cartusa Basa [5]976-500749

MECANIZADOS PINA = 976-144456
Buenos Aires, 12 La Muea [ 976-144798

SUMINISTROS BASE = 96-1597505
Acequia de Favara, 1N-Ill,344 Quar 5] 96-1597506

MECANIZADOS RGUEZ FERNANDEZ = 988-519413

TVA. = 943-172150

COMERCIAL AUTO TURIA = 96-1594270
De la Martina-PI.Alqueria Pincava £]96-1594271

ENGUITA = 976-571811
PI. Malpica,C/E,parc. 62 Zaracoza  [£)976-574020
FUSTES ESBA = 972-204081

Ctra. S.Feliu de Guixols, 18Grona 5] 972-214576

IBERICA DE IND. QUIMICAS
= 93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BarceLona [ 93-3077449

KOSKISEN ESPANA = 91-8499177
S. Fernando, 6 CotLADo ViLLALBA 91-8499178

MADERAS DE LLODIO = 94-6720100
Altzarraate, 1 Lopio-ALavA £ 94-6720581

MADERAS MEDINA = 91-6061111
Constitucion, 69 FUENLABRADA 91-6068706

MADERAS RIAS BAIXAS = 988-374222
Ctra. de Santiago,K.243 O Viso 5] 988-510832

MADERAS VITORES = 976-297011
C° del Vado, s/n Zaracoza [ 976-294916

Santander-Torrelavega, 6 lcoio 5] 942-581306

GUARDIAN EXPRESS = 900-136136
Jose Matfa, 36 Liobio () 94-6719633

TOLDOS

COMERSITRANS = 945-465964
Zahaldea, 4-P1.Gojain Lecuriano (] 945-465950

AUTOEQUIP IBERICA = 902-119379
Rda. Pedregar,parc 14 Monmmeio £]93-3837306
BARIN = 91-6281428
€3 Madrid-Algete,K.3,5 Atcere ] 91-6291996
ISTOBAL = 96-2997940
Conde de Serallo, 10 L'Accupia  [£]96-2997991

KARCHER = 93-8464447
Dctr. Trueta, 6 GRANOLLERS [ 93-8465505
KRUGER = 948-318405

Ctra. Zaragoza,Km.5 Noain [£] 948-318453
MOTOR MEDITERRANEO, BARNA = 93-3637878
Josep Tarradellas, 100 Barcetona [£]93-4053294
WASHTEC ESPANA = 91-6289150
La Pelaya, 2-nave 8b Awcere  [£] 91-6289151

TELEFONIA

ATIEC, SL = 973-751808
Pl.Torrefarrera c/Ponet TorrerARRERAS]973-751806

AYRA DUREX, SA

Ribera Nueva, s/n Zuvaia GUIPUZCOA
CAR-PHONE, SL = 96-3720005
Duque Gaeta, 47 bajo Vaiencia £]96-3716834
ON CAMPUS TECHNOLOGY = 96-3825400
Historiador Diago, 11 bajo VALenciA

SATLINK, SL = 91-3272131
Valentin Beato, 24 Mabrip g 91-3272169
SIEMENS = 91-6572121

Sepulveda, 11-Pl. Aicosenbas ] 91-6572151

SITELEG, SL = 91-3614128
México, 11 MabrD 91-7263731

MARINO DE LA FUENTE = 942-369006

PAGE IBERICA, SA = 91-8032086

INDUSTRIAL ARCOL = 93-4622222
Joan Miro, 22 S. AoriA Besos 5] 93-4622233
TALLERAUXILIAR DECARROCERIAS =& 976-572427
PI. Malpica C/C, 3 Zaracoza  [F]] 976-573257
TALLERES VELILLA, SA = 93-8493777
P2 de la Ribera, 1 CanoveLLES 93-8499357

TECNOGIRO = 93-3079292
Maresme, 78 BARCELONA £ 93-3072254
TOLDOS ET = 93-7183991

Marconi, 1 Bsaregra DeL VALLEs  [F] 93-7298298

TOLDOS EUROPA = 93-7183991
Marconi, 1 Bareera VALLES 5 93-7295102

TOLDOS GALINDO = 91-7772214
C?. Villaverde Vallecas, 301 Mabrip5)91-7781091
TOLDOS PASTOR = 976-501054

C. Castellon,K.4,8 Zaracoza 976-454810
TOLDOS TEAM SABADELL = 93-7112052

Del Gall, 45 EspLuces pe LLorecaT [£] 93-4990544

PE.Pereiro de AguiarPerero bE Acuiar [5]/988-519404 Zeharkalea, s/n Ervua (5 943-174346 PIl. de Raos SANTANDER ) 942-369002 Av. Industria, 26 Tres CanTos 91-8031804 Martinez de la Rosa, 13 Basce.ona (/93-7004287

MONTCADA 935624450 |  TAFY,INDUSTRIAS L2003 | MURALBA 068-804582 | TELCOM, SA = 916630220 | 1 oo v TAPICERIAS URCA 2 948-312222

Marineta-Pl.Levante Parers Vaues () 93-5624541 Las Cafias, 36-Pl.CantabriaLocrofio £ 941-258031 Américas, parc. 16 AlcantarLLA (] 969-894572 Av. de la Industria, 32 Maoro ) 91-6630230 PI. MoreaNorte, parcela-11Beran J948-312211
NAVARCAUCHO = 948-150093 TECNOGIRO = 93-3079292 SBLF 7 0033-251500525 VALENTIN CUENDE IMPORTS = 93-3102115

PI.C/O, 1 Muriva Basn-Navasea 5) 948-236142 |  Maresme, 78 BanceLona 933072254 |  IdeSnMdatDesPiarmueCoe £ 00515057 | Pza. Palacio, 19 Barmow 593310215 | TOMAS DE FUERZA

BEZARES 2 902-333331

Camara de la Industria, 12 MosroLes [591-6474292

. . . .y COHIDREM 2 93-4984500

G.V. Cortes Catalanas, 1016 Barcrion (]93-4984518

SONCITUQ G SUSCTIPCION a  /veXd ns | -

Incluye 50 ediciones y monogréficos

*Oferta valida hasta fin de existencias. El modelo regalado no se corresponde necesariamente con el de la fotografia

Firma:

Lasuscripcion anual aNEXOTRANS
no solo le permitira estar informado
puntualmente de toda la actualidad
del Sector, desde la coyuntura eco-
némica hasta las Ultimas novedades
en vehiculos e industria auxiliar, pa-

BOLETIN DE SUSCRIPCION ANexotrans

Deseo suscribirme @ Periddico NEXOTRANS durante un afio, recibiendo un megnifico reloj de
pulsera marca Junghans, por s0lo 59 euros (Eurapa, 120 euros; Resto del mundo, 140 euros).

Suscribaseahoraal Periodico
Profesional del Transporte
deMercanciaspor Carretera

NEXOTRANS ofrecealosProfesionalesdel Transportede M ercancias
por Carreteraun regalo excepcional con la Suscripcion al Periddico:
un magnifico reloj de pulsera Junghans de tecnologia alemana.

sando por la vida asociativa o las
Ultimas normativas, sino que ade-
mas e permitiradisponer deforma
totalmente gratuita* de un magni-
fico reloj de pulsera de la presti-
giosa marca alemana Junghans.

Para cumplimentar su suscrip-
cion, envie el Boletin al fax 91
369 18 39 o solicitelaen el telé-
fono 91 369 41 00.

HIDRAULICA SUNFAB
Manuel Tovar, 19 MabriD

= 917294019
£)91-3583315

HYBA IBERICA = 93-8902044
PI.Clot de Moja OterooLa 93-8902867
IDEMA = 91-8703255

PLEl Malvar Arcanpa peL Rev  [F) 91-8703256

INDUSTRIAS J. CORTES = 976-503578
S.José, 69 CuaRTE DE HUERVA 976-503779

INTERSEAL = 93-3706711
Autv. Castelldefells K.5Prar LuosrecaTE]93-3701807

REX ROTH = 93-7186851
C.|.Santiaga Sta.Perperua Mosopa 5] 93-7189862

TRANSMISEVILLA = 95-5630486
Ctra. Sevilla,8 ALcaLA GuaDARA 95-5630891

TORNILLERIAY
REMACHES

BRALO = 91-6928285
Milanos, 12-PI.La Estacion Pinto =] 91-6921007

TEXTRON SISTEMAS DE FIJACION == 91-3416767
Ctra. de ToledoKm.7,8 Lecanes (] 91-3416740

ELESPA = 93-5752464
Pl.Foinvasa Monrcapa | Reixaci [E] 93-5750546
FRIGICOLL = 93-4803322
Blasco de Garay S.Just Desvern 5] 93-4733140
GALUCHO 2z 0035-1219608560-00
Apdo. 4003 Sintra-PorTucL ) 0035-1219608585
GRUKIT, SL = 93-8401562
S.Julia, 266 Pl.Congost GranoLLers [£/93-84101562

Domiciliacion Bancaria
Ruego carguen en mi cuenta los re-
cibos que presente Nexo Editores
SA correspondiente a mi suscripcion

al Periédico NEXOTRANS.
e I O A B
Entidad Oficina D.C. Numero de Cuenta
BaNCO: .oivviiieeeeiee e
TitUlar: oo
[ S
Firma:

HIDREL = 91-6770095
Titanio, 5 TorreJon DE ARboz ] 91-6771250
INDUSTRIAS J. CORTES = 976-503578
S.J0sé, 69 CUARTE DE HUERVA 976-503779
JAULAS GANADERAS = 93-8890059
Tabernoles, 20-PI.Malloles Vic 5] 93-8890826
MAQUINARIA FERRO = 973-560017
C2. Barcelona,K.476,5 Be-Lioc ] 973-560658

MIC = 91-4815757
PI. Esteban Terradas, 14 Lesanes [ 91-6881224
MYCSA = 91-6600460

Sierra Guadarrama, 2-AS.Foo. Henares 916771983

PARTEK CARGOTEC = 91-6270100
Apdo.8 Torrejon De Arboz ) 91-6270106

VALVULERIA Y
EQUIPOS DE
CISTERNA

CAB'S SPAIN

= 93-8708989
PI. Palou Norte GRANOLLERS 5 93-8707170
COHIDREM = 93-4984500
G.V. Corts Catalanas, 1016 BarceLona5]/93-4984518

HYVA IBERICA = 93-8902044
PI.Clot de Moja OterooLa 5 93-8902867
INTERSEAL = 93-3706711

Autv. Castelldefells,Km.5Prar Luorecat [£]) 98-3701807

PANG IBERICA, SA = 91-6665577
PI.Sta. Ana C/Tuerca, 11 Rivas £]91-6665757

REMA TIP TOP IBERICA = 93-5862727
Luxemburgo, 11-Z..Cova SoleraRusi 5] 93-5887292

SYLTONE = 91-6560056
Primavera, 20 TorreJon [ 91-6770496

VENTANAS, LUNAS
Y PARABRISAS

94 AUTOVER IBERCA = 917962013

SNorberto, 19 2°Maoro (] 91-7960198

ARAGONESAS DE PARABRISAS = 976-108494
PI. Malpica C/0lmo,2 PuesLa Auripén £]976-108433

AREVALILLO, TALLERES = 91-5622010
General Pardifias, 98 Maorp () 91-5624461

ARINO DUGLASS = 976-108008
PI. Royales Bajos PusLa Avripen 5] 976-108237

E. DIAZ = 976-454007
Ctra. Castellon, km.6,2. La CarTusa £]976-454013

GUARDIAN EXPRESS = 900-136136
José Matia, 36 LLobio [ 94-6719633

MANUFACTURAS TARRIDA-VIDUR = 93-3710450
Gall, 46 Espuctes pe Liosresat () 93-3717427

MANUFACTURAS VENTAL = 941-255811
Ctra. Laguardia, 95 LosroRo 5] 941-255306

SERVICRISTAL = 943-311025
Av. Zarauz, 45 San SesasTiaN 5] 943-213709

VEPRO = 91-6361376
Apdo.10 Las Rozas-Mabr )] 91-6372282
VISERAS SAKALI = 968-808758
Av. Américas parc.5/14 Acanrruia [ 968-808608
MERCEDES BENZ Espafia = 91-6787127
Mar Egeo, 2 Pol S. Fdo. Maori [ 91-6787128
MITSUBISHI Motors = 91-3877400
Trav. Costa Brava, 6 MabrD 91-3877433
OPEL Espafia de Automdviles = 91-4569200
PO Castellana, 91 Maorip 91-5560000
PEUGEOQT Espafia = 91-3472000
Av. de los Toreros. Mabrip 91-3472243
RENAULT Espafia Comercial = 91-7662200
Av. de Burgos, 89 Maorip [ 91-3028716
TOYOTA Canarias = 928-447600
Diego Vega Samiento, 5 Las Pumas () 928-447621

VOLKSWAGEN = 93-4028167
c/de la Selva, 2 Barceona (5] 93-4025433
VARIOS

EUROPMAN (Distrib. Maquinaria) = 91-6712950
Alcarria, 5 PI. Coslada Costapa [ 91-6715697

GEESINK (Recog. Residuos) = 91-6775495
Estaciones, 11 Torreson Arooz () 91-6775394

JMB (Alquiler mag. limpieza) = 607-400483
P1.104 C? N-1,Km.418 OraerriA [£]943-883587

MEDICION Y TRANS. (Sist. Medida) z 91-7667111
Av. Manoteras, 6 MabriD 5 91-3206017

MOTOR MEDITERRANEO (Ma. lavado) z 91-6636070
Av. Pirineos, 13 S. Sesastian Reves [£] 91-6636071

PLATAFORMAS ROVIRA = 93-8645161
PI.Can Cortés Paay pe PLecamans (5] 93-8645161

TARABUSI (Motores) = 94-6305310
B Urquizu, 58 lcorre ) 94-6306334
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El ‘EcoTwin’ deDAFy TNO reduceed espacio
entredoscamionesquecirculan mediante WiFi

Un vehiculo es capaz de seguir a una corta distancia a su precedente con la informacion del radar

DAFy TNO han presentado el pro-
yecto "EcoTwin" ante el ministro
holandés de Infraestructurasy Me-
dioAmbiente, Schultz van Haegen,
y suhomdlogo belgaGaant. Lade-
mostracion se llevé a cabo en la
N270, en los alrededores de
Helmond (Holanda). Se presenta-
ron dos camiones con semirremol-
gue conectados de forma inalam-
brica mediante WiFi, circulando a
corta distancia el uno del otro, sin
necesidad de que el conductor del
segundo camion acelerara, frenara
o modificaraladireccién, unapri-
miciaen losPaisesBajos.

El nombre deestaidea, enlaque
dos camiones cooperan condu-
ciendo aunacortadistanciael uno
del otro mediante una tecnologia
de conduccion automatizada, es
"Platooning”, han explicado los
responsables del proyecto. La fi-
nalidad del experimento EcoTwin
era demostrar que € segundo ve-
hicul o estécnicamente capaz de se-
guir a una corta distancia al vehi-
culo quele precede mediantelain-
formacion del radar y delacamara,
gracias a las comunicaciones
inaldmbricas entre los dos vehicu-
los. Durante este proceso, €l segun-

do vehiculo puede acelerar, frenar
eincluso girar autométicamente. El
objetivo del proyecto con TNO
(The Netherlands Organisation for
Applied Scientific Research) esre-
ducir el espacio existente entre los
dos camiones en la medida de lo
posible, de modo que puedalograr-
se un ahorro de combustible del
10% alargo plazo, ademas de una
reducci6n equivalente deemisiones
deCO2.

En la carretera en 2020

"Si bien hemos demostrado que
‘Platooning’ estécnicamentefacti-
ble, no quiere decir que no tenga-
mos que seguir trabajando sobre el
proyecto”, ha sefialado Ron
Borsboom, miembro delaJuntade
Administracion deDAF TrucksN.V.
y responsable de desarrollo de pro-
ductos. "Todavia queda por delan-
temucho trabajo de desarrollo para
garantizar que la tecnologia es to-
talmente fiable en cualquier situa-
cion", ha agregado Borsboom,
apuntando que "es preciso abor-
dar correctamente otros apartados
como lalegislacion, laresponsabi-
lidad y laaceptacion delaidea. En

PrimeraplantaM AN devehiculos
Indugtrialessin emigonesdeCO2

La primer planta de vehiculos in-
dustridles de MAN sin emisiones
de CO2 yaestaen funcionamiento.
La empresa da un paso mas en su
estrategiaclimética, y esquee cen-
tro de MAN Truck & Bus en
Pinetown (Sudéfrica) se abastece
Unicamente de energias renova-
bles, reduciendo las emisiones de
CO2 en 860 toneladas anual es.

El sistema de energias renova-
bles funciona a través de un siste-
mafotovoltai co de paneles solares
instalados sobre los 6.300 metros
cuadrados del techo de la nave,
gue pueden llegar a generar hasta
810.000 kWh al afio, lo que setra-
duce en la suficiente energia eco-
|6gicacomo paraabastecer laplan-
tay utilizar laenergiasobrante para
la red eléctrica local, razén de la
considerablereduccion del CO2.

Antes de lainstalacion del sis-
temafotovoltaico, unosespecialis-
tas se ocuparon de renovar todos
los techos, y se aprovechd para
instalar tragaluces con el fin de
aprovechar al méximo laluz solar.
Ademés, el moderno aislamiento
garantiza que el aire acondiciona-
do consumalamenor energiaposi-
ble. Por otra parte, se colocaron
depdsitos de agua de lluvia para
un uso ecolégico del tren de lava-
do de vehiculos en la planta, de
este modo se produce €l reciclaje
de las aguas residuales.

"Laplantasin emisionesde CO2

de Pinetown ha sido un gran éxito
gracias alaimplantacion de nues-
traestrategiaclimaticay hademos-
trado que nos tomamos en serio
todo lo que se refiere a la protec-
cion del medio ambiente. Este pro-
yecto es un punto de referencia
para una produccion sostenible de
vehiculos industriales en Africa’,
afirma Georg Pachta-Reyhofen,
presidente delaJuntaDirectivade
MAN SE.

Cerca del objetivo

MAN se hafijado € objetivo, atra-
vésde su estrategiaclimética, dere-
ducir las emisiones de CO2 en un
25% parad afio 2020 conrespectoa
las producidas en 2008. Una meta,
que desde la compafiia aseguran
"esta a nuestro acance". A finales
de 2014, MAN yahabiaconseguido
rebgjarlasen un 19%, o queequiva
leaunas 105.000 toneladas de CO2.

colaboracion con TNO, esperamos
gue las empresas de transporte
sean capaces de utilizar [os prime-
ros camiones con latecnologia de
‘Platooning’ deformaseguraenlas
autopistasy enalgunasdelasprin-
cipales carreteras provinciales ho-
landesas en torno a 2020".

El siguiente paso tras esta de-
mostracién es probar EcoTwin en
lazonadel puerto de Rotterdam. La
Autoridad Portuaria de Rotterdam
y la organizacion de comercio
Transport en Logistiek Nederland
(TLN) participarén en este proce-

s0. El porgrama ha estado respal-
dado por el Ministerio de Infraes-
tructurasy Medio Ambientede Ho-
landa

DAF explora constantemente
oportunidades para reforzar adn
mas su posicion delider enel cam-
po de la eficiencia en el consumo
de combustible y, por ende, de las
bajas emisiones de CO2. EcoTwin
estaentrelastecnologias masavan-
zadasy también contribuyealaefi-
cienciadel transporte general, que
esuno delosretosen el desarrollo
delos camionesde DAF.
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TomTom Telematics hamostrado
su nuevageneracion de Webfl eet
OptiDrive, que incluye consejos
predictivos de conduccion en
tiempo real paraasistir aloscon-
ductores a guiar €l vehiculo de
unamanera ecologicay segura.
Lainformacion sobreel estilo
de conduccién, entre la que se
encuentran frenazos, excesos de
velocidad y maniobras bruscas,
se amplia ahora con consejos
predictivos de conduccion.
OptiDrive 360 utilizalosdatos
del vehiculo y los de los mapas
de laruta en curso para aconse-
jar alos conductores profesiona-
les sobre cuando acelerar, reali-
zar un cambio de marchao sobre
cudl eslavelocidad Optima. Es-
tas innovaciones forman parte
de la estrategia completa de
OptiDrive 360 para el progreso

paulatino de la conduccion.

El nuevoWebflegt OptiDrive360de
TomTom posee un novedoso y
completoenfogqueparad conductor

OptiDrive 360 brindaaloscon-
ductores profesionales y gesto-
resdeflotaslainformacion preci-
sa para crear un programa com-
pleto de mejora, queincluyefor-
macion, ayudadurantelaconduc-
cion, evaluacion post vigiey com-
paracion dentro de la empresa.
Previamente a vigje, OptiDrive
360 suministraalos conductores
el mejor asesoramiento préctico
sobre coémo conducir de manera
segura y hacer un uso eficiente
del combustible.

Duranteel vigje se ofrecen fee-
dback directo y consgjos de con-
duccion paraayudar deformaac-
tivaal conductor. Unavez finali-
zado €l recorrido, estaradisponi-
ble un andlisis instantéaneo para
revisar las estadisticas del vigje.
Toda esta informacion se mues-
traatravés del terminal del con-
ductor.

Restauracion
itinerantecon
e FoodTruck
Peugeot

En Paris, en € Carreau du Tem-
ple, Peugeot presentd en primi-
ciae dia2 deabril suvison de
food truck, una innovadora sin-
tesis de nuevas experiencias d
sarvicio de una bistro itinerante
de calidad. Se trata de un auto-
movil que, unavez detenido, se
transformaen un espacio deres-
tauracionitinerante. Imaginadoy
disefiado por Peugeot Design
Lab, € estudio de disefio global
de Peugeot, e Foodtruck Peu-
geot, bautizado como Le Bistrot
duLion, seinstaarael 14 deabril
en la feria Milan Design Week
2015, paratradadarse mastarde
a Pabellon FrancésdelaExposi-
ciénUniversa deMilén queeste
afiotienecomo lema“ Alimentar
e Planeta, energiaparalavida’.

En 2015, Peugeot eslatnica
marcaanivel mundia quefabrica
utengilios de menagje de mesay
disefia e industriaiza automaovi-
les, bicicletasy scooters, en am-
bos casosfabricadosen millones
de unidades. “Desde sus orige-
nes, Peugeot ha disefiado y fa
bricado millones de objetos, do-
mésticoso a serviciodelamovi-
lidad, pruebas en ambos casos
denuestro savoir-faireindustrial
y multi-faceta, asi como denues-
tro conocimiento de las nuevas
formasaplicadasalafuncion”, ha
sefidado GillesVida, director de
Disefio de Peugeot.

"El Foodtruck Peugeot bebe
de toda esta herencia: es un au-
tomovil que, unavez detenido, se
transformaen un espacio deres-
tauracionitinerante con unasfor-
mas inéditas para un food truck.
Nuestro objetivoesgpdar d méxi-
mo alossentidos: lavista, € gus-
to, e olor, e oido y € tacto con
una modernidad y una armonia
propias de Peugeot".

Con sus lineas o més cerca
posible de la mecanica que en-
vuelven, € Foodtruck Peugeot es
compacto paraadaptarloaunuso
urbano. Dispone de voladizos
cortos, garantiade mangjabilidad
y una distancia entre ges larga
paraofrecer ungranvolumenin-
terior ttil. Unavez llegaasu des-
tino, € Foodtruck Peugeot des-
pliegasusdasy doblasu enver-
gadura paratransformarse en un
verdadero anfitestro.
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VERICULOS CONVERCIALES
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A| 70%. con la misma proporcién del buen chocolate. Asi crecie-
ron las matriculaciones de vehiculos comerciales ligeros en el mes
de marzo, dejando el acumulado anual al cierre del primer trimestre
en un mas que satisfactoria 44,6%. Las furgonetas y los chasis cabi-
na tienen la mayor cuota de responsabilidad en el Gltimo mes y tam-
bién en el acumulado. El segmento va mejor de lo esperado.

AUTORIZACIONES SERVICLO RUBLLCE
ASTURIAS PESADOS

475 CANTABRIA PAIS VASCO
9 9584  NAVARRA

07-04-2015
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BALEARES
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Fuente: Ministerio de Fomento © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

Se mantiene la tendencia. Siguiendo con los resultados
de primeros de marzo, un mes después crecia en mas de 2.500 el
ndmero total de tarjetas de transporte en nuestro pais. El millar regis-
trado en el segmento ligero es, a proporcion, mucho mas significativo
que el millar y medio del segmento pesado, por su dimension.

PRECIO INTERNACIONAL DEL GASOLES

Euros/litro (Cambio para paises fuera de la zona euro) a 13 de Abril de 2015
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Fuente: IRU © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

Moderada contencidn. en un mes, la media europea ha
perdido tres céntimos (1,304 euros/litro), aunque en la Gltima quincena
solo uno, rompiendo la tendencia alcista. La fluctuacion por paises es
minima, a excepcién de Reino Unido. En Espafia, un céntimo menos.

VESICULOSHINDUSIRIALES
Ene-Mar. 2015 - RIGIDOS CARRETERA
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Fuente: ANIACAM © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

Subidas muy estables. un vistazo a los acumulados del sector
de industriales al cierre del trimestre demuestran que todos los seg-
mentos crecen en el entorno del 20-25%, a excepcién de los vehiculos
de obra, que no logran mantenerse en positivo y apenas matricularon

40 unidades. EI buen comportamiento de las tractoras, que superaron
los 1.100 registros en marzo, deja atras el ‘tropezon’ de enero.
ASTURIAS
07-04-2015 . 13 conmasiin L’%{’fg% LIGEROS
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relativos a vehiculos g Servicios Manfenimienfo
y Reparacion
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=5 WIAS BARNIAS
GASOLEQ) A HABFTUAL

(Actualizacion: 13 Abril 2015)
LocALibAb-E.S

ALAvA

Ribabellosa - Eroski

ALBACETE

La Roda - Rodatrans
ALICANTE

Alicante - GM Qil

ALMERIA

El Ejido - Ejidomar

ASTURIAS

Ribadesella - Alimerka

AviLA

Avila - Simply

Bapasoz

Villafranca Barros - Sum. Agric. . 1,049
BALEARS, ILLES

Palma - Azafia

BARCELONA

Olesa Montserrat - Petronieves . 1,029
Burcos

Villarcayo - ES Rivera
CACERES

Moraleja - Grupo Criado

Chbiz

Algeciras - Eroski

CANTABRIA

S.Miguel Meruelo - Agrocantabria. 1,066
CASTELLON
Castellon - GM Ol
CiupaAb REAL
Herencia - Vitivin. S. José
CORDOBA

Hinojosa Duque - N.S? Carmen. 1,033
CoRURA, A

Fene - Ortegal Oil

CUENCA

Cuenca - Alcampo

GIRONA

Banyoles - Condis

GRANADA

Ogijares - Minioil

GUADALAJARA

Cabanillas Campo - ATA
Guipuzcoa / GIPUZKOA

Irin - Alcampo

HueLva

Moguer - Cuna de Platero
Huesca

Binéfar - Bonarea

JAEN

Iznatoraf - S. Isidro SCA

LEON

S.Andrés Rabanedo - E.Leclerc . 1,075
LLEIDA

Guissona - Bonarea

Luco

Ribadeo - Eroski

MabRID

Fuenlabrada - Alcampo
MaALaca

Cuevas S.Marcos - N.S2 Carmen. 1,049
Murcia

Jumilla - Cotraju

NAVARRA

Orcoyen - Argi ....

OURENSE

Pereiro de Aguiar - JL e Hijos ....
PALENCIA

Villodrigo - Red Ahorro
PONTEVEDRA

Anta - Outletui

RioJa, La

Bafiares - Coop. Garu
SALAMANCA

Salamanca - Cetramesa
SEGOVIA

Fuentesalico - AN Glus
SEVILLA

Ecija - Coesagro

SORIA

Soria - Eureka

TARRAGONA

Reus - Simply

TERUEL

Teruel - Cotratur

ToLEDO

S.Pablo Montes - N.S8. Gracia ..
VALENCIA

Alzira - Campsa Express
VALLADOLID

Mayorga - Cococea

VizcAva | BizkAIA

Durango - Simply

ZAMORA

Villalpando - Agrinza

ZARAGOZA

Cubel - SAT 23

1,097

© NEXOTRANS
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Transhoroscopo curso Congreso Guia
< AREES e LIBRA Futuro de la Medios de pago Viajando por
21 -20 i 23 septbre. - 22 b 1 i i I
Mercurioleeb:?r?(;zi?aopoﬁuni[jlad de Suplanetasregggegfnedel ?rdagajrg lepro- energla € Innovacion BraS”

solucionar dificultades en su ambito
laboral, con sus comparieros.

TAURO
I 21 deabril -20demayo
Venus le sugiere concentrarse més
en su trabajo, las distracciones y la
dispersion lo rondan.

(W GEMINIS

L% | 21mayo-21dejunio
Suplanetaregentedel trabgjolesugie-
re gpropiarse de sus emocionesy que
controle actitudes bruscas.

~_] CANCER

22dejunio- 22dejulio
Jupiter le brinda oportunidades para
poner en marcha asuntos retrasados.
Evite discusiones con |os jefes.

ﬂ LEO
23dejulio- 23deagosto
Saturno le propone revisar €l tema

laboral. Asuntos del pasado podrian
regresar parainquietarlo.

ﬁ VIRGO

L—— | 24deagosto-22despbre.
Su planetaregentedel trabajo lebrin-
da inesperadas oportunidades de
obtener logros laborales.

ponearmonizar labalanzalaboral. Lo
confuso y engafioso puede llegar.

E ESCORPIO

23 octubre - 22 novbre.
Marte le propone apropiarse de sus
emaociones, laimpacienciay las ac-
titudes explosivasinterfieren.

SAGITARIO

m 23denov.-21dedecbre.
Venus le propone concentrarse méas
en el trabgjo, no permita que asuntos
amorosos interfieran en su labor.

F_} CAPRICORNIO
22 dedecbre.-20deenero
Mercurio lo impregna de dinamismo,

le brinda la oportunidad de liberar su
mentey efectuar cambios.

ﬂ ACUARIO

21deenero-19defebrero
Su planeta regente del trabgjo lo im-
pregnade intuicion. No permita que
su estado de animo lo afecte.

PISCIS

20defebrero-20demarzo
Su planetaregentedd trabgjomejora-
ré la economia. Momento propicio
pararealizar sociedades.

Titulo: ‘Curso H2’

Cuando: 22 de abril a 15 de julio
Dénde: Tarragon. 9 de abril.
Organiza: Asociacion Espafiola del
Hidrdgeno y Ariema

Titulo: ‘Payment CIT 2015’
Cuando: 30 de junio de 2015
Dénde: Hotel Confortel Atrium.
Madrid

Organiza: iiR Espafia

Titulo: ‘Guia MICHELIN Rio de
Janeiro & S&o Paulo’

Tematica: Restaurantes y hoteles
Lanzamiento: Abril 2015

Edita: Michelin

El Curso de Hidrégenoy Pilas
deConbugtible(H2) conssteen
una semana de formacion pre-
sencid intensiva, con cuatro
diasdeclasey undiaparavisi-
tastécnicas, seguidadeloscas
tres meses de formacién adis-
tancia online. Su objetivo es
dotar a dumno conlosconoci-
mientosy capacidadesparaen-
frentarseal complejo sector de
las tecnologias del hidrégeno.

La 182 Edicion del Congreso
de Medios de Pago, Innova-
ciény Marketing Experiencial
Payment 2015 ensefiara a
afrontar con éxito los dos de-
safios de los medios de pago
en 2015: Digitalizacion y
Tokenizacion. Entre otros te-
mas, €l encuentro tratarélaDi-
rectivaPSD2y Regulacién de
TasasdeIntercambio olospa
gos moviles y contactless.

Curso ge Hidrageno ¥

Bitar de Combireibye
www, pilasde. conr g

o e o

L
Payments Cl'l'

Michelin hapresentado lase-
leccion 2015 delaprimeraguia
MICHELIN RiodeJaneiro &
S30 Paulo, querecoge 188 di-
recciones, con43 hotelesy 145
restaurantes. Entre estos, se
han distinguido 16 estableci-
mientos con unaestrellay uno
con dos estrellas. Seis esta
blecimientosde Rio de Janeiro
se han visto recompensados
con unaestrella.

s

Rio de Janeiro

& Sao Paulo

o guia
MICHELIN
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w Estudios Estratéegicos.

~ Autodiagnosticos de Empresa.

N Busqueda de socios financieros.

De Profesional a Profesional

Expertos en Consultoria
de Transporte
por Carretera

N Evaluaciones de Calidad.

n: Estudios de Mercado.

N~ Analisis Sectoriales.
N Desarrollos en Internet.

N Fusiones y Adquisiciones.

Solicite Informacion, pre-Estudio y datos sobre Ayudas y Subvenciones a direccion-tecnica@nexopublic.net
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RESULTADOS

A Evolucion

Relevo en
Conetrans

Cuando lean estaslineas (pero
no al cierre delaedicion), ya
se conocera el nuevo presi-
dente de Conetrans, elegido
el dial7 por suAsamblea. El

sustituto de Ovidio delaRoza
tiene ante si un papel funda-
mental para el Sector. Por un
lado, sera el maximo respon-
sable de unaorganizacion na-
cional de gran tamafio, con
todo lo que eso conlleva en
términos de representatividad.
Y, a hilo de eso, su participa-
cionen CETM y en el Comité
Nacional seantojaprimordial

parael futuro masinmediato.

LAY )
\\\\\ _I 7,

COYUNTURA / Laratio en pesados asciende a 3,31 y la de ligeros hasta 1,56 | ¢ En Ruta

Un trimestre positivo para el
Sector, a tenor de los indices

El computo general del primer trimestre, a
nivel sectorial, se puede considerar positi-
vo. El precio del combustible se mantiene,
alto, pero se mantiene; la dimension em-

presarial y las autorizaciones estan en una
tendencia positiva al alza, y las matricula-
ciones van mucho mejor de lo esperado.
Par ece que 2015 deja atras los nubarrones.

INDICADORES NEADTRANS DE COYUNTURA DEL SECTOR

PREGIO DL GASOLEQ
Estabilidad, tanto en
lacatizacion del petré-
leo como en €l precio
del combustible, aun-
gue no duraramucho.

EVPRESAS

VIATRIGUEAGIONES

Autoriza

Ligeros

Base 100 = 2006

Interesante repunte, A medida que trans-
acompafiado también curreel afio, losdatos
por €l de las tarjetas, van siendo mas posi-
que insufla aires de tivos, dgjando atrasel
esperanzaal Sector. ‘resbalon’ de enero.
EMPRESAS Y AUTORIZACIONES. 2011-2015
e 240
©
B i o 'ES 200
Pesado :5_ 160
P ._.E_. 120
Pe o
sados | | || 80
40
0

Fuente: Ministerio de Fomento

A Ascenso
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PREVISIONES

Director general deFrigicall

Juan Sabria

Frigicoll le incorpora como
nuevo director general en de-
pendencia directa del conse-
jero delegado delacompariia,
Salvador Rigol. Sabriadefini-
ra las lineas estratégicas que
aseguren el posicionamiento
deFrigicoll, asi como el creci-
mientoy diversificaciondela
compaiiaen el futuro.

¢Fin? aun desertoinmenso

Pablo Vazquez

El presidente de Renfe ha sa-
cado pecho enlosultimosdias,
anunciando que su compafiia
podria ser rentable en dos
anos, con laconnivenciadela
ministra de Fomento, que lo
considera un logro. Imaginen
gue el planteamiento de cual-
quier empresa del Sector se

Competitivi-
dadindus-
trial einno-
vacion
VAL

Emmanuel Mielvaque

L MiNEco estatramitan-

dolaOrden Ministerial

por la que se regula la
obtencién del sello de pyme
Innovadoray el funcionamiento
del Registro de Pymes
innovadoras. Segun el organis-
mo, €l nimero de puestosdetra-
bajo de nueva creacién en tres
afnos que se prevé gracias a este
incentivo es de 500, con una bo-
nificacion media por trabajador
de 2.360 euros.

En cuanto alafinanciacion di-
recta que pueden conseguir las
pymes espafiolas para innovar
en laactualidad, Horizonte 2020
ofrece alas empresas unanueva
modalidad de participacion de-
nominada Instrumento Pyme,
orientado a proyectos de inno-
vacion con alto potencial parael
crecimiento, desarrollo einterna
cionalizacién de la pyme. Esta
dotado con 2.700 millones de
euros y sufraga el 70% de los
costes subvencionables. Los
beneficiarios pueden ser una
pyme o bien un Consorcio de
Pymes.

Los resultados publicados
por la Comision Europea ponen
de manifiesto lagran aceptacion
gue estateniendo entre nuestras
empresas. EnlaprimeraFase, la
Comision Europea eligié a 71
pymes espafiolas como benefi-
ciariasy en lasegundaa 12, lo
gue demuestra el alto potencial
innovador espafiol.

Es momento pues de no cejar
en el intento de innovar, de
aprovechar todos los recursos
existentes paramejorar nuestra
competitividad, y de hacer rea-
lidad la reindustrializacion de
Espafia.

movieraen dichostérminos...

Emmanuel Mielvaque es director para
Espafia y Portugal de Alma Consulting.
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