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Según las cifras de la consulto-
ría CBRE, la contratación de es-
pacios logísticos ha aumentado
en España durante el año 2015,
alcanzando casi el millón de me-
tros cuadrados. Más de la mitad
de esta superficie, concretamen-
te 532.000 metros cuadrados, fue-
ron ocupados en Barcelona, que
ha crecido un 56% más en com-
paración con 2014,a  lo que su-
man nuevos proyectos abiertos
en Madrid.
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«Todos los indicadores son favo-
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mucho antes de lo que pensamos,
su dimensión habitual, que estaría
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Peugeot pone en
valor su gama
de comerciales

Fenadismer ha acordado solicitar al nuevo Gobierno que se
constituya la inmediata revocación de la subida aplicada por
la Seguridad Social, «por resultar además absolutamente dis-
criminatoria frente a los restantes sectores económicos».

Esta solicitud es la respuesta ante
la «brutal e injustificada subida de
las cotizaciones sociales de los
conductores profesionales de ve-
hículos de transporte pesado,
aprobada el pasado mes de octu-
bre en el Parlamento a iniciativa
del anterior Gobierno, y que ha su-
puesto un incremento de más de
un 80% en las cuotas que tienen
que abonar». Panorama / Pág. 10

Peugeot propone al cliente poder
conocer cada modelo de su gama
de vehículos comerciales de pri-
mera mano y probar su capacidad
en los ‘Cuatro Días Peugeot
Professional’, donde, además, po-
drán disfrutar de precios especia-
les. Del 17 al 20 de febrero, la gama
de vehículos comerciales Peugeot
será la gran protagonista en la red
de concesionarios. Los modelos
Bipper, Partner, Expert y Boxer
serán el centro de esta propuesta
de la marca, que impulsa su gama
justo cuando han comenzado el
año al alza.

500 millones reclamados a la Seguridad Social
El Sector considera injustificado el incremento de la cotización para conductores profesionales

Panorama / Pág. 10
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Nissan continúa con
su apuesta eléctrica
Dos e-NV200 para la Fundación
Seur y Calidad Pascual. / Pág. 22

125 años Scania
El fabricante sueco está de mere-
cido cumpleaños.   / Pág. 13-14
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entre 25.000 y 30.000 camiones», in-
dica Antonio García Patiño, direc-
tor de Camiones de Mercedes-Benz
en España.
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Eric Mass es director del Departa-
mento de Optimización de Compras
de Lowendalmasaï.

Externalizar,
una prác-
tica en
ascenso
(II)

! Columna

Ovidio de la Roza

# Tribuna del Transporte

N PRIMER LUGAR, quiero
dar mi más sincera enho-
rabuena al periódico

NEXOTRANS por haber conse-
guido llegar al número 450, tan
solo el aperitivo de los números
que estoy seguro que todavía
nos quedan por compartir.

Orientada totalmente al trans-
portista, con gran profundidad y
rigor en sus publicaciones, con el
elemento diferenciador que incor-
poran sus dibujos y caricaturas, y
con la impronta y personalidad que
le han sabido imprimir Carlos Ortiz
(su editor) y Daniel Gallego (su
subdirector), NEXOTRANS repre-
senta para mí una herramienta de
gran utilidad, que me permite estar
puntualmente informado de todo
los asuntos que acontecen en el
Sector del transporte y la logística.

La publicación de este número
450, inseparablemente unido a sus
casi 15 años de historia, representan
una ocasión privilegiada para cele-
brar su salud editorial, al tiempo que
recapitulamos sobre lo sucedido y
nos posicionamos frente al futuro.

En estos años todos hemos pa-
sado muchas dificultades que han
dejado al Sector del transporte to-
cado, pero nunca hundido. Han
nacido muchas empresas y otras,
lamentablemente, no han sobrevi-
vido, pero de todo se aprende. Por
eso, quiero aprovechar estas líneas
para agradecer el trabajo de los
muchísimos transportistas que nos
han acompañado durante el cami-
no que hemos recorrido las organi-
zaciones empresariales, y que no
hubiese sido posible sin su esfuer-
zo y dedicación.

Ser la primera organización de

El transporte como
valedor de sociedad
del bienestar

La ONU ha reclamado que se reconozca
al transporte de mercancías por

carretera como uno de los motores de la
economía y garante del bienestar social.

A REFLEXIÓN SOBRE có-
mo rentabilizar el ne-
gocio, prestar un ser-

vicio con mayor calidad y a
menor coste para el cliente, se
encuentra siempre tras la vo-
luntad de externalizar. Ahora
bien, antes de dar el paso ha-
cia la externalización, debemos
resolver primeramente las pre-
guntas ¿qué externalizar y has-
ta dónde?, ¿por qué?, ¿cómo
garantizar la calidad del proce-
so externalizado?, y paralela-
mente, darle la importancia que
requiere el análisis exhaustivo
de todo el proceso de exter-
nalización.

Contestando a la última pre-
gunta, garantizar la calidad de
los servicios externalizados es
totalmente posible. Basta con
que la empresa tenga identifi-
cados los indicadores claves
que impactan en la calidad del
servicio a prestar y por tanto
en la satisfacción del cliente.
Además, es imprescindible con-
tar con el socio adecuado, que
se implique en los objetivos del
negocio, asegurándonos que
cuenta con las capacidades ne-
cesarias para prestar el servi-
cio con calidad y eficiencia. El
socio, además de asumir la ges-
tión del servicio, debe desarro-
llar la actividad con unos obje-
tivos claros y cuantificables
para que su desempeño genere
valor a la empresa. En la rela-
ción cliente-proveedor han de
ganar los dos.

Lo importante pues en la
externalización es encontrar el
equilibrio entre lo que vamos a
seguir haciendo internamente y
lo que queremos externalizar, y
para alcanzarlo es fundamental
seguir algunos pasos. En una
primera fase, debe analizarse
qué hace exactamente la perso-
na o departamento  a externalizar
para que no queden tareas sin
ejecutar. Una vez identificada
cuál es la situación y definido
el objetivo, el siguiente paso es
saber cuánto nos va a costar,
analizando la oferta del merca-
do y cuáles cubren nuestras ex-
pectativas. Debemos calcular la
rentabilidad de la función a
externalizar antes y después de
hacerlo. En ocasiones, las em-
presas no saben cómo hacer
este cálculo y recurren para ello
a empresas consultoras especia-
lizadas. Lo importante es mejo-
rar con la externalización el ratio
de rentabilidad entre cuando lo
hacemos en interno y cuando
se externaliza la función.

Ovidio de la Roza es el presidente de la
CETM.

$ Lapidario

Lorenzo Amor

El presidente de ATA evaluó posi-
tivamente el acuerdo alcanzado
con el Colegio de Gestores Admi-
nistrativos, colectivo que "presta
un servicio fundamental a los in-
tereses de muchos autónomos".
Así mismo, Amor ha concluido que
"es lógico que aquellos que mejor
conocen a los autónomos traba-
jen juntos en la defensa de sus in-
tereses".

!Retrovisor

"Los gestores
administrati-
vos prestan
un gran
apoyo al
colectivo
autónomo"

empresarios de transporte de mer-
cancías por carretera no solo de
España, sino de Europa, conlleva
múltiples obligaciones, y la prime-
ra de ellas es poner en valor y de-
fender a nuestro Sector de activi-
dad. Nos hemos ganado con cre-
ces el derecho a que se nos respe-
te como uno de los principales
sectores estratégicos de la econo-
mía, siendo indispensables para el
funcionamiento de la sociedad, el
comercio y la industria. Somos
negociadores incansables, que
dialogamos hasta la extenuación
y de forma racional con las Admi-
nistraciones, los clientes, los sin-
dicatos, etc. Pero también sabe-
mos defender con firmeza y sin
complejos nuestros legítimos in-
tereses ante las presiones intere-
sadas de quienes solo buscan su
propio beneficio.

La sociedad española debe sa-
ber que el transporte de mercan-
cías por carretera constituye una
de las principales fuentes de em-
pleo y riqueza de España. Genera-
mos cerca de 600.000 empleos, lo
que supone en torno al 3% del to-
tal de empleados en España; re-
presentamos el 2,75% del Valor
Añadido Bruto (VAB); y más del
85% de los productos que se con-
sumen cada día llegan hasta sus
puntos de venta por carretera y
dentro de un camión.

El transporte de mercancías por
carretera es un Sector imprescin-
dible, profesional, capacitado y
que, en contra de la opinión gene-
ralizada, es sostenible y respetuo-
so con el medio ambiente. En defi-
nitiva, somos un aliado con el que
se debe contar.

Por eso, la Organización de las
Naciones Unidas (ONU) ha recla-
mado recientemente que se reco-
nozca al transporte de mercancías
por carretera como uno de los
motores de la economía y como
un medio indispensable para ga-
rantizar la cooperación entre paí-
ses, el bienestar de la sociedad y
el mejor desarrollo económico de
España y del resto de la UE.

Para conseguir estos objetivos,
la Confederación Española de
Transporte de Mercancías (CETM)

se esfuerza en defender a este Sec-
tor a diario y lo apoya con firmeza y
tesón ante las instituciones espa-
ñolas y europeas. Por último, quie-
ro desearle a NEXOTRANS no sólo
otros 450 números, sino otros
1.000 más, pues esto será sinóni-
mo de futuro y de buena salud, tan-
to para esta publicación, a la que
se lo deseo de corazón, como para
todo el Sector del transporte de
mercancías por carretera

Eric Mass
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Editorial

¿Corre peligro Schengen?
OR SI LA INCERTIDUMBRE política que vivi-
mos en España no fuera suficiente, des-
de Europa nos llegan vientos nada
tranquilizadores para el Transporte por

carretera. Debido a la crisis de la inmigración, que
trae en jaque a todos los Estados miembros desde
hace meses, el Parlamento Europeo está intentado
que la Comisión Europea abra el debate sobre la con-
veniencia, o no, de mantener en vigor el convenio
europeo de Schengen que regula la supresión de fronteras. De ser así la caja de los
truenos podría destaparse, echando por tierra uno de los pilares básicos de la Unión
Europea: la libre circulación de personas y mercancías por su territorio.

Se han cumplido 20 años desde que esta libre circulación cambiara las reglas del juego
del comercio y de la movilidad en el Continente. Aunque la propuesta que está encima de
la mesa apunta a una suspensión temporal del Tratado, lo cierto es que el transporte se
vería muy seriamente afectado en tal caso, abocado
sin remedio a recordar viejos recuerdos de fronteras,
aduanas, burocracia, colas de espera, tasas.

De momento, no es más que una idea, pero cuan-
do el río suena… En las cuestiones comunitarias, lo
normal es que primero se lance un globo sonda, para
pulsar el sentir de la población y el empresariado,
para luego proceder en consecuencia. Y el globo ya
ha sido soltado. Desde un punto de vista industrial,
la medida no puede ser más retrógrada, pero parece
que en algunos países prima el componente social,
pues se han visto desbordados por el flujo de
inmigrantes que han cruzado sus fronteras, bien para
quedarse, bien de camino hacia otros destinos den-
tro de la Unión. Y, claro está, no se puede permitir el
paso de las mercancías y no el de personas; van de
la mano.

"La crisis migratoria y los refugiados han desata-
do los rumores sobre una posible suspensión tem-
poral del acuerdo de Schengen combinando las pre-
visiones de los artículos 19 y 26 del tratado, lo que
permitiría una paralización de hasta dos años, para
todos los estados de la Unión, del acuerdo para la
libre circulación de personas y mercancías. El Sector
de transporte por carretera, por ejemplo, teme ya los
efectos que para el desarrollo de sus servicios y la
fluidez del tráfico puede tener una recuperación de
los controles fronterizos", según palabras de la
eurodiputada española Izaskun Bilbao, que presen-

La crisis de la inmigración
podría suspender hasta

dos años la libre circulación
por toda Europa
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90 días para recibir un pago

" Directa # Personaje de la Semana

Luis Izquierdo
Izquierdo ha asu-
mido la Dirección
Comercial de
MAN Truck &
Bus Iberia, con
responsabil idad
sobre la venta del
MAN TGE en Es-
paña. En sus pri-
meras palabras tras
conocer el nombramiento, el
nuevo director comercial ha
asegurado que «si tuviera
que resumir este nuevo reto
profesional con una palabra,
sería ‘Oportunidad’». Iz-
quierdo explica que cree que

L 70% DE LOS PAGOS QUE se realizan a las
empresas de transporte incumplen con la le-
gislación vigente al superar el plazo máximo

de 60 días a contar desde la realización del servicio.
Concretamente, tardan 90 días de media en efectuar
los pagos frente a los 85 de meses anteriores. Estos
datos han sido obtenidos por la Federación Nacio-
nal de Asociaciones de Transporte de España (Fe-
nadismer), que puso en marcha en julio de 2012 el
Observatorio permanente de la morosidad y los pa-
gos en el Sector del transporte por carretera, con el
objetivo de conocer de forma mensual la evolución
de las formas y plazos de pago del Sector transpor-
te. A partir de una serie de encuestas realizadas en
enero de 2016 por Fenadismer en colaboración con
la Fundación Quijote para el Transporte en base al
ámbito poblacional y temporal, se ha llegado a co-
nocer, además, que el medio de pago preferido por
los clientes de los transportistas son los pagarés
(34% de los entrevistados), el confirming y la trans-
ferencia (32% cada uno) y, muy alejado de estas ci-
fras, el cheque (2%). Las encuestas se han realizado
en enero de 2016 con un diseño muestral de unas
800 empresas y las preguntas han girado en torno a
las modalidades de pago y los plazos.

Un millón de Kangoo

El nuevo director comercial de
furgonetas de MAN Truck & Bus Iberia
acumula una gran experiencia en el

Sector al haber trabajado en empresas
como Renault y Peugeot

tó ante el Parlamento Europeo una interpelación diri-
gida a la Comisión Europea. En ella solicita que antes
de adoptar cualquier decisión relativa al Tratado de
Schengen, se valoren los perjuicios que podrían oca-
sionar al transporte por carretera. El problema es que
no todas las opiniones van en la misma dirección, y
que la penalización que sufriría el transporte por ca-
rretera parece un peaje a pagar a favor del bien social
común. El debate está abierto y solo falta que se

vayan cumpliendo etapas. Conviene mantener la máxima atención al respecto, por lo que
pudiera pasar, e ir planteando posibles escenarios alternativos al actual.

Por otro lado, y sin abandonar el ámbito comunitario, hemos sabido que la Comisión
de Transportes y Turismo del Parlamento Europeo (Comisión TRAN) se reunió hace
unos días para mantener un intercambio de pareceres con el ministro luxemburgués de
Infraestructura y desarrollo sostenible, a fin de evaluar los resultados, en apariencia

satisfactorios, de la presidencia de Luxemburgo de
la UE durante el segundo semestre del año pasado.
En dicho foro, la ministra holandesa de Infraestruc-
tura y Medio Ambiente, que ha recogido el testigo
para los seis meses en curso, adelantó sus priori-
dades y las de su Gobierno de cara a su turno en la
Presidencia. Por desgracia, parece que la aviación,
los aspectos de mercado del cuarto paquete ferro-
viario y los servicios portuarios parten con ventaja
en la agenda holandesa, aunque se atisba una re-
unión informal de ministros de Medio Ambiente y
Transporte para discutir sobre sistemas de trans-
portes inteligente y vehículos automatizados, fija-
do para mediados de  abril.

En la reunión, los eurodiputados también exami-
naron un proyecto de opinión de la Comisión TRAN
al informe sobre dumping social en la UE que está
tramitando la Comisión de Empleo del Parlamento
Europeo. En un primer borrador se pretende reflejar
la posición de la Comisión TRAN en relación con
todo el Sector transporte y sus diferentes modos
para este asunto del dumping social.

El dumping es una lacra contra la que el Sector
lucha desde hace años. A pesar de los múltiples es-
fuerzos dedicados, no se ha conseguido erradicar
esta práctica tan nociva para el transporte. Espere-
mos que, con la implicación comunitaria, sea posible
dejar zanjado este asunto para siempre.

Que le sea útil. Es nuestro mayor interés.

es una «gran opor-
tunidad» para po-
der crear, ya que va-
mos a colaborar en
el desarrollo de una
unidad de negocio
totalmente nueva
para nuestra mar-
ca». Izquierdo ate-
sora una amplia ex-

periencia en el sector de la
automoción, tras su paso por
empresas como SAPRA
Renault, Renault Financia-
ción, DAF, Alpina Motor,
Peugeot España y Mercedes-
Benz Chaterway.

A PLANTA DE MAUBEUGE en el Norte de Fran-
cia ha llegado a producir el millón de vehí-
culos Kangoo de segunda generación.

Este modelo, que nació en 1998 y se rediseñó en
2007, está ahora disponible en dos modelos: uno
algo más pequeño para particulares y la versión
comercial para clientes de negocios (Kangoo
Compact, Express, Maxi y la versión eléctrica). En
2015, el LCV supuso el 64% de la producción de
Kangoo. «Kangoo continúa atrayendo a una clien-
tela diversa de negocios y clientes al por menor en
todos sus mercados. Nuestra planta se enorgullece
de celebrar este nuevo hito de producción», ha ase-
gurado el director de la planta de Renault Maubeuge,
José Martín Vega. Renault, que fabrica el 100% de
sus vehículos ligeros en Francia, está cosechando
un gran éxito en todos los mercados, especialmente
en Francia, España y Alemania. Sin embargo, en Ja-
pón se están posicionando como una de las marcas
más vendidas: en 2015 vendieron 1.679 unidades de
Kangoo, lo que representa un tercio de las ventas
totales de Renault en el país oriental. Aunque solo
está disponible la versión de ocio, se incluyen cada
año colores específicos y tres ediciones limitadas
para conquistar el mercado japonés.
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Pedro Sánchez es el Secretario Gene-
ral del PSOE.

Sector estratégico

!

     De Frente#

A ASOCIACIÓN DE Transporte In-
ternacional por Carretera
(Astic) ha propuesto, reciente-

mente, a los partidos políticos un decá-
logo de medidas para impulsar el Sec-
tor, entre las que se encuentra la crea-
ción de un ministerio de transporte. Se-
gún la última Encuesta de Comercio In-
ternacional de Servicios del INE, el
transporte es ya el segundo servicio
más exportado en España. Además, el
transporte por carretera (por su flexibili-
dad, eficacia y eficiencia) es el modo pre-
ferido por el mercado. Astic exige a los
partidos políticos que consideren el
transporte por carretera como un "sec-
tor estratégico" para la economía por
su importante impacto en la industria y
el comercio; así como por su contribu-
ción la vertebración social y territorial
del país. Uno de los candidatos a la pre-
sidencia por el PSOE, Pedro Sánchez, se
ha mostrado a favor de esta petición.

¿El transporte, con Ministerio propio?
Análisis

Más
exigencias

A ASOCIACIÓN
de internacio-
nal Astic exige

a los partidos políticos
que consideren el
transporte por carrete-
ra como un "sector es-
tratégico" para la eco-
nomía por su importan-
te impacto en la industria y el
comercio; así como por su con-
tribución la vertebración social y
territorial del país. Por ello, le ha
exigido a los representates de los
principales grupo políiticos la crea-
ción de un Ministerio de Trans-
porte. Asimismo, han pedido una

L SECRETARIO
del PSOE y
candidato a la

presidencia  del Gobier-
no, Pedro Sánchez ha
acogido "con bastan-
te interés" la creación
de un Ministerio de
Transporte y Movili-
dad. Así lo han asegurado los
representantes de las organiza-
ciones ecologistas WWF, SEO/
BirdLife, Ecologistas en Acción,
Amigos de la Tierra y
Greenpeace, con las que ha man-
tenido una reunión en la sede
de WWF en Madrid para abor-

‘Bastante interés’

Ramón Valdivia es el director general
de  Astic.

Evaluaciones de Calida.
Estudios de Mercado.
Estudios Estratégicos.
Autodiagnósticos de Empresa.
Análisis Sectoriales.
Desarrollos en Internet.
Fusiones y Adquisiciones.
Búsqueda de socios financieros.

Expertos en
Consultoría de
Transporte por
Carretera

De Profesional a Profesional
Solicite Información, pre-Estudio y datos sobre Ayudas
y Subvenciones a direccion-tecnica@nexopublic.net$ Lope de Vega, 13. 28013 Madrid. % 91 369 41 00. Fax 91 369 18 39

unidad de mercado, es
decir, la armonización
legislativa europea y
nacional, la revisión del
marco legal (haciéndo-
lo más simple, más cla-
ro y con una aplicación
más práctica) para que
favorezca el crecimien-

to y la competitividad del trans-
porte por carretera. En España,
por ejemplo, conviven medio
centenar de convenios colecti-
vos diferentes dentro del sector,
señala la asociación.

dar el tema del medio
ambiente. Así, según
ha explicado el coordi-
nador de Ecologistas
en Acción, Paco Segu-
ra, las organizaciones
han pedido a Sánchez
que, en caso de que lle-
gara a la Presidencia

del Gobierno, "haga desaparecer
el Ministerio de Fomento", por-
que a su juicio, es "una auténti-
ca aberración" para el medio am-
biente, pues en España hay un
"exceso de infraestructuras".

Astic también ha propuesto a los
grupos políticos "acabar con la as-
fixiante carga impositiva y de cos-
tes sociales que soporta el Sector".
Así, ha explicado que "el transpor-
te por carretera aporta 15.000 millo-
nes de euros anuales a las arcas
públicas, a través de impuestos y
da empleo directamente a medio
millón de personas en España".

 Para la asociación, "la implemen-
tación de nuevos gravámenes, como
una hipotética ‘euroviñeta’, llevaría
al transporte a una situación crítica
para su supervivencia". Otro de los
puntos exigidos por la asociación es
una decidida apuesta por la intermo-
dalidad. "Astic reclama un equilibrio
presupuestario entre las diferentes
tipologías de transporte con el obje-
tivo de construir una verdadera red
intermodal, que sea eficaz y eficien-
te. Desde hace 14 años nuestra
UOTC (Unión de Operadores de
Transporte Combinado) trabaja para
que a la carretera se le facilite la cola-
boración con otros modos de trans-
porte. Hay que eliminar barreras y
diluir las posiciones de dominio de
los medios estatalizados". Finalmen-
te, la asociación señala que los gru-
pos políticos deben luchar contra la
morosidad. "Los plazos de pago en
el transporte por carretera se incum-
plen en el 70% de las operaciones. El
plazo medio se sitúa en torno a 90
días, cuando la Ley de contrato de
transporte lo establece en 30".

Por su parte, Pedro Sánchez ha
mostrado su interés por la creación
del ministerio de transporte y por los
temas e ideas propuestos por los re-
presentantes de las organizaciones
ecologistas WWF, SEO/BirdLife,
Ecologistas en Acción, Amigos de
la Tierra y Greenpeace, en lo refe-
rente al medio ambiente.

! A favor
!

 A favor
!



 / 16 - 29 Febrero 2016 Panorama / 5

La nueva Transit permite a Ford ser número
uno en vehículos comerciales en Europa en 2015
La ampliada y renovada gama
Transit de vehículos comerciales
ha alcanzado otro hito en 2015, per-
mitiendo que Ford se convierta en
la marca número uno en ventas de
vehículos comerciales en Europa
por primera vez en 18 años. Los
usuarios europeos adquirieron más
de 280.000 vehículos comerciales
Ford durante el año pasado, coin-
cidiendo con el 50 aniversario de
la popular Ford Transit, lo que su-
pone un incremento del 23% con
respecto a 2014.

En España, Ford cuenta con una
cuota que alcanza el 10,1% en el
segmento de vehículos comercia-
les. En este ámbito se ha alcanza-
do un incremento de ventas del
57,6% durante 2015, frente al 34,1%
de media del total de la industria.
El aumento de las ventas europeas,
que ha llevado a que Ford pase de
la séptima a la primera posición en
marcas de vehículos comerciales
ha sido encabezada por la nueva
generación de la familia Transit, con
cuatro nuevos modelos: Transit,
Transit Custom, Transit Connect
y Transit Courier. Juntos, estos
modelos sumaron 233.000 unida-
des vendidas en 2015, lo que su-
pone un aumento de 46.000 unida-
des con respecto al año anterior.
Al mismo tiempo, el Ford Ranger
superó a sus rivales para conver-
tirse en el pick up más vendido en

Europa, con unas ventas totales de
27.300 unidades, un aumento del
27% respecto a 2014.

"Ford ha realizado importantes
inversiones para desarrollar nue-
vos vehículos comerciales resis-
tentes, eficientes en el consumo y
que incorporen lo último en tecno-
logías de ayuda al conductor como
el Control de Crucero Adaptativo y
la Alerta de Mantenimiento de Ca-
rril", afirmó Roelant de Waard, vi-
cepresidente de Marketing, Ventas
y Servicio de Ford Europa.

"Ford cuenta actualmente con
la gama más renovada de vehículos
comerciales en Europa, y este año
también vamos a presentar nuevas
motorizaciones para la Transit y la
Transit Custom, además de un nue-
vo Ranger", agregó De Waard.

Crece la demanda por la compra
online y los pequeños negocios
Según un reciente estudio, los ve-
hículos comerciales siguen supo-
niendo una creciente y significa-
tiva aportación a la economía eu-
ropea. El aumento de su uso para

el transporte de productos de
compra online y de negocios re-
cién creados en sectores como el
de la pintura, la fontanería o las
reformas y de sectores tradicional-
mente asociados al uso de vehí-
culos comerciales como el de la
construcción y mantenimiento o el
transporte.

Los vehículos comerciales de
Ford lograron consolidar una cuota
de mercado del 12,6% en 2015, lo que
supone un aumento interanual del
1,2%, y lograron relevar a Volkswa-
gen como marca más vendida.

Además, el año pasado, supuso
el 50º año consecutivo de liderato
en el segmento de vehículos comer-
ciales para Ford en Reino Unido.
También se mantuvo el liderato en
países como Dinamarca, Hungría,
Irlanda y Turquía.

Cada uno de los cuatro nuevos
modelos Transit logró un aumento
significativo de ventas durante
2015, encabezados por la Transit
de dos toneladas, que resultó ser
el modelo de mayor crecimiento.

FCC Medio Ambiente ha comple-
tado con éxito los ensayos y
pruebas oficiales de su nuevo
Camión de Recogida de Resi-
duos Sólidos Urbanos (RSU). Se
trata de un proyecto de ingenie-
ría con tecnología eléctrica e hí-
brida que se ha llevado a cabo
gracias a la cofinanciación a tra-
vés del Centro para el Desarrollo
Tecnológico Industrial (CDTI)
por el consorcio de cooperación
EEA Grants y con la participación
de la empresa Siemens. El camión,
por tanto, es apto perfectamente
desde el punto de vista legal para
circulación y uso en red viaria.

Se trata de un vehículo eléc-
trico híbrido con tracción y ac-
cionamiento de carrocería siem-
pre eléctrico, cuya nueva tecno-
logía, permitirá ahorrar una ener-
gía considerable en servicio, así
como una importante reducción
de las emisiones de gases de es-
cape y efecto invernadero. Con
este nuevo camión, el servicio de
FCC Medioambiente será mucho
más competitivo a la par que res-
petuoso con el medio ambiente.
Los trabajos realizados han cum-
plido los plazos fijados en el pro-
yecto. Los últimos ensayos, prue-
bas y test de validación han per-
mitido disponer de una unidad
recolectora compactadora de car-

El vehículo eléctrico de recogida
de basura de FCC ya está
preparado para circulación y uso

ga lateral con sistema de motori-
zación eléctrica-híbrida con
ultracondensadora, completa-
mente homologada y apta para su
uso en la vía pública.

Dichos ensayos y pruebas
han tenido como resultado la ob-
tención de la documentación y
ficha técnica que requiere la le-
gislación española. Certificado
final de obra (imprescindible para
obtener el documento final de ho-
mologación del Ministerio de In-
dustria, Energía y Turismo) el In-
forme de conformidad, emitido
por un laboratorio oficial homo-
logado por dicho Ministerio, y el
Certificado de Taller.

FCC Medioambiente ha lle-
vado a cabo, además, los test
de campo, consistentes en pro-
bar el prototipo bajo las mismas
condiciones de funcionamiento
que las reales, verificando el
cumplimiento de los objetivos
inicialmente establecidos en
cuanto a los valores del ahorro
energético, carga de residuos
recolectada y transportada y
disminución de emisiones con-
tenida.

El proyecto de ingeniería y
adaptación del sistema eléctri-
co-electrónico ha sido desarro-
llado en colaboración con la
empresa Siemens.

DAF consigue en 2015 mejorar
posición y resultados en Europa
La cuota de mercado de DAF Trucks
en el segmento de pesados (16 to-
neladas) en el mercado europeo de
camiones aumentó hasta el 14,6%
en 2015. "Hemos logrado crecer en
casi todos los mercados importan-
tes", declaró Richard Zink, miembro
de la Junta de administración de
DAF y responsable de Marketing y
Ventas. "DAF ofrece los mejores y
más eficientes camiones de la histo-
ria, importantes motivos que impul-
saron este crecimiento". En 2015,
DAF matriculó alrededor de 39.400
vehículos en el segmento de pesa-
dos en Europa, un aumento del 26%
en relación con los más de 31.200
camiones del año anterior.
Con una cuota de mercado del
14,6%, DAF ha reforzado aún más
su posición en el mercado europeo
de los camiones pesados en 2015
(2014: 13,8%). DAF aumentó su cuo-
ta de mercado en los principales
mercados de camiones, como Ale-
mania (10,8% de cuota de mercado),
Gran Bretaña (23,9%), España
(11,3%), Polonia (18,9%), Países
Bajos (29,4%) y República Checa

(17,2%). En Francia e Italia, su cuo-
ta de mercado se estabilizó en el
12,0% y 10,2%, respectivamente.
En el segmento de camiones pesa-
dos, DAF es líder de mercado en
Países Bajos, Gran Bretaña, Bélgi-
ca, Polonia, Hungría y República
Checa. Además, en Bélgica y Re-
pública Checa, DAF también es lí-
der en tractoras.

El mercado total de vehículos
comerciales pesados aumentó al-
rededor del 19% hasta alcanzar más
de 269.000 unidades, frente a las
algo más de 226.000 en 2014. Para
este año, DAF espera que las ven-
tas en el mercado europeo de ca-
miones pesados alcancen entre
260.000 y 290.000 vehículos. En el
segmento de vehículos ligeros, en
el que DAF ofrece el modelo LF, el
mercado europeo de camiones ex-
perimentó un aumento de más del
5% en 2015, hasta alcanzar las
49.000 unidades (2014: 46.500). La
cuota de mercado de DAF en el
segmento de seis a 16 toneladas
aumentó ligeramente del 8,9% en
2014 al 9% el año pasado.

Daimler continúa en el buen camino, con cifras
récord de ventas, ingresos y ganancias en 2015
Daimler AG creció de forma renta-
ble una vez más en 2015 y una vez
más alcanzó niveles récord de ven-
tas unitarias e ingresos, así como
un EBIT positivo de la actividad.
Para el año 2016, debido a la gama
de productos atractivos y altamen-
te competitivos de todas las divi-
siones, el Grupo espera que se be-
neficiará en una medida superior a
la media del ligero crecimiento pre-
visto de la demanda mundial, refor-
zando así su posición en los princi-
pales mercados."2015 fue un buen
año para Daimler," afirmó Dieter
Zetsche, presidente del Consejo de
Dirección de Daimler AG y jefe de
Mercedes-Benz Cars, al abrir la
Conferencia Anual de Prensa de
2016. "Sabemos por experiencia que
llegar a la cima es difícil, pero man-
tenerse en la parte superior es aún
más difícil. Esa es nuestra ambición
para Daimler, permanecer en la par-
te superior de forma sostenida".

En el ejercicio 2015, el Grupo al-
canzó su mejor EBIT, 13.500 millo-
nes de euros (2014: 10.800 millo-
nes). El beneficio neto de 8.900 mi-
llones de euros fue significativa-
mente mayor que en el año anterior
(2014: 7.900 millones de euros). Las
ganancias por acción aumentaron
en 8,08 euros (2014: 6,51 euros).

Como se comentó anteriormen-
te, Daimler aumentó significativa-
mente sus ventas unitarias totales
en el año 2015. El número de alre-

dedor de 2,9 millones de vehículos
vendidos fue 12% mayor que en
2014. Este crecimiento se debió prin-
cipalmente a la división de Merce-
des-Benz Cars (+16%) y, en una
menor medida, a Mercedes-Benz
Vans (+9%). En la División de Ca-
miones, el crecimiento en las ven-
tas de unidades de un 1% fue me-
nor de lo esperado, debido princi-
palmente a la debilidad de los mer-
cados de América Latina e
Indonesia.

En Daimler Buses, para el que se
esperaba un ligero crecimiento a
principios del año, las ventas de
unidades fueron significativamen-
te por debajo del nivel del año an-
terior. Esto fue principalmente de-
bido a la pronunciada debilidad de
los mercados de chasis de autobús
en América Latina. Impulsado por
el crecimiento en las ventas de uni-
dades, Daimler aumentó sus ingre-
sos totales en un 15% a 149,5 millo-
nes de euros en 2015; con los da-
tos ajustados de los efectos de tipo
de cambio, los ingresos crecieron
un 9%.

Camiones y furgonetas

Daimler Trucks aumentó sus ven-
tas de unidades en un 1%, a 502.500
vehículos en 2015, el nivel más alto
desde el año 2006. Los ingresos cre-
cieron un 16% hasta 37,6 billones
de euros (2014, 32,4 billones de

euros). El EBIT de la división de
2.576 millones de euros fue
sustancialmente mayor que el lo-
grado en 2014 (1.878 millones de
euros, +37%). El rendimiento de las
ventas se incrementó hasta el 6,9%
desde el 5,8% en el año anterior.

La evolución de las ganancias
positivas fue principalmente el re-
sultado del aumento ventas en la
región NAFTA y Europa, así como
la realización de nuevas mejoras de
eficiencia y los efectos del tipo de
cambio positivos. No se alcanzó
mayor incremento en los ingresos
como resultado de la baja venta de
vehículos en América Latina e
Indonesia. Factores negativos adi-
cionales eran mayores gastos para
las garantías y la credibilidad ante
el cliente y para la expansión de la
capacidad, así como el gasto de an-
temano por las nuevas tecnologías
y vehículos.

Mercedes-Benz Vans nueva-
mente estableció un récord de ven-
tas en 2015, con un incremento del
9%, hasta 321.000 unidades.
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ERCEDES-BENZ atraviesa
un buen momento en
nuestro país. Con más
de 3.000 unidades ma-

triculadas en 2015, afronta el futuro
con optimismo gracias a la buena
situación de las variables que afec-
tan al transporte por carretera.

! ¿A qué se debe la buena marcha
del Sector en 2015?
" España ha vivido desde 2007
una profunda crisis, que en el futu-
ro se estudiará porque hemos sali-
do perdiendo todos. Y el transpor-
te, que es la ‘sangre’ de la econo-
mía, ha sufrido sobremanera. He-
mos vuelto a cifras de la postgue-
rra, exagerando un poco. Pero la
evolución de los tres últimos años
nos dirige hacia la dimensión que
realmente debemos tener en nues-
tro país, que ronde los 25.000-
30.000 camiones. Ni los 12.000 de la
crisis ni los más de 40.000 de 2007.
Estamos creciendo en esa línea, in-
dependientemente de los porcen-
tajes anuales, aunque sean positi-
vos. Respecto a 2015, todavía te-
nemos margen de mejora.

! ¿Es un espejismo? ¿Estamos
creciendo demasiado deprisa?
" Creo que no, porque el crecimien-
to se cimenta en bases sólidas. La
exportación sigue empujando; la
gama media de distribución y el ve-
hículo rígido crecen por el consu-
mo nacional, que se va recuperan-
do; incluso la construcción, que
debería estar rondando las 1.000
unidades anuales, y donde queda
mucho por crecer. La exportación,
que ha sido la que ha mantenido
nuestra economía, sigue siendo
competitiva, y el consumo privado
irá a mejor porque hay indicadores
que ayudan, como el índice de
paro, la fortaleza del euro, el precio
del petróleo... Estudios indican que
su bajo precio puede incluso inci-
dir hasta en un punto sobre el PIB.
Si superamos la incertidumbre po-
lítica, asunto que más tarde o más
temprano se va a resolver, el pano-
rama es positivo en todos los as-
pectos lo que, sumado a todo lo
demás, nos obliga a ser optimistas
para el futuro, porque todas las
variables estructurales y coyuntu-
rales son favorables.

! ¿Cuándo cree que alcanzaremos
esas cifras que comenta?
" Antes de lo que pensamos. Por-
que no podemos olvidar que el par-
que de camiones se ha envejecido.
España ha sido el mercado de Mer-
cedes-Benz que más ha crecido en
volumen de facturación de
postventa, casi un 10%, en un es-
cenario en el que hay menos ca-
miones operando que hace unos
años. Ahora tenemos menos par-

  Entrevista!

España debería matricular unos 25.000-30.000 camiones de
media, y creo que en dos años lo podemos conseguir, porque
todos los indicadores muestran signos muy favorables.

Antonio García Patiño es el
director general de Camiones de
Mercedes-Benz en España.
Segoviano, economista y apasiona-
do de la postventa, apuesta por la
cercanía con el cliente para cono-
cer lo que realmente necesita.

que que el año anterior, pero factu-
ramos más, a pesar de que los ca-
miones nuevos no visitan al taller.
Eso indica que la actividad del
transporte está repuntando, y que
las empresas que tenían camiones
parados los tienen que poner de
nuevo a punto porque tienen que
trabajar. Además, las empresas no
pueden salir al mercado si no son
competitivas, y eso también se
mide en el consumo. No puedo te-
ner un camión que me consume 40
litros si el de enfrente consume 28,
a pesar de que el combustible esté
ahora muy barato. Y no te puedes
arriesgar a paradas imprevistas
muy reiteradas, por lo que se ne-
cesita rejuvenecer el parque, que
se acerca a los 10 años de media.
Se avecina un crecimiento del Sec-
tor, pero racional, en función de
los pedidos que manejamos. Soy
optimista para los próximos dos-
tres años. Y un buen ejemplo es
que antes, vendías 10 camiones y
te entregaban 15 usados, y ahora,
te entregan los mismos 15, pero se
llevan 20 nuevos.

! A esto también contribuye la le-
gislación sobre emisiones.
" En efecto. Son muchas las ciu-
dades que están limitando el acce-
so a vehículos contaminantes, y
tampoco son las mismas tasas en
las autopistas de muchos países.

No se valora lo suficiente el gran
resultado que ha logrado el Sector
en la reducción de emisiones. En-
tre Euro 0 y Euro 6, las hemos redu-
cido en proporción 50 a uno, y re-
duciendo los consumos.

! En este escenario, Mercedes-
Benz está progresando.

" Después de mucho tiempo, he-
mos alcanzado la cifra de 3.000 ca-
miones vendidos en España, a los
que hay que añadir más de 200
vehículos de la marca Fuso en su
primer año. Para 2016, prevemos
seguir creciendo, aunque todavía

Llegaremos a nuestra dimensión
antes de lo que todos pensamos

"

"

«Nos basamos en un
producto premium y
en la profesionalidad
de nuestra red para

consolidar los
resultados. En 2015,

llegamos a 3.000
matriculaciones, y

seguiremos creciendo»

! Actualidad

Mejora continua y conectividad
AMOS IMPLEMENTANDO nuevas
soluciones en favor de la eco-
nomía. Este año ya hemos me-
jorado el consumo de los mo-

tores de la gama pesada hasta un 4%. Tam-
bién trabajamos en la aerodinámica, don-
de podemos ganar un litro actuando so-
bre el conjunto, no solo sobre la tractora.
El siguiente paso es la conectividad: el
camión autónomo es solo una muestra de
lo que podemos ofrecer. El vehículo es una
mina de datos, que permite planificar las
revisiones y el mantenimiento, reducien-
do las paradas imprevistas y ajustando
todos los procesos para que un camión
pare para una revisión o un cambio de una
pieza y le estén esperando, en cualquier
punto de Europa. Hay que mejorar en la
gestión de todos esos datos, aprovechan-
do esa información para incrementar las
prestaciones. Gracias a Fleetboard, tene-
mos un vehículo en Pamplona que ha he-
cho 180.000 km sin visitar el taller. Un claro
ejemplo. Y toda esta tecnología se basa en
la gran cantidad de recursos que destina
Daimler en I+D (la mitad que todo el Esta-
do español), aprovechando las sinergias
entre marcas, pero también con la división
de turismos (1,8 millones vendidos al año).

no tenemos una cifra clara. Iremos
a la par del mercado, que seguirá
subiendo como hemos dicho. Ve-
remos en qué porcentaje, porque
en 2015 nos sorprendimos todos.
Estamos tranquilos porque tene-
mos un producto premium, de alta
tecnología y eficiente que es muy
rentable si se miran los costes to-
tales.

! ¿El crecimiento procederá de la
distribución y los rígidos?
" Las tractoras suponían un 50%
del total del mercado no hace tan-
to, y ahora son el 85%. Aquello no
va a volver, y las tractoras segui-
rán pujando, pero los rígidos y los
medios mejorarán, de la mano del
consumo doméstico. Y no olvide-
mos el crecimiento que está vivien-
do Marruecos.

! A nivel mundial, las cosas tam-
bién van muy bien.
" Daimler Trucks es la parte más
global del grupo. Tenemos Fuso en
Asia, Freightliner en Estados Uni-
dos, México y Canadá, y Merce-
des-Benz en el resto del mundo, con
tres factorías en Brasil, Alemania y
Turquía. Incluso hay mercados,
como el de Sudáfrica, donde se ven-
den las tres marcas. A esto se su-
man los acuerdos estratégicos, que
podrían suponernos 200.000 camio-
nes en China dentro de poco. En

2015 superamos la cifra récord de
500.000 camiones vendidos.

! ¿Cuál es la dimensión y el esta-
do de la red?
" Creemos que tenemos la mejor
en España. No ha experimentado
cambios sustanciales durante la
crisis. Tenemos 26 concesionarios
y más de 70 talleres, algunos com-
partiendo actividad con turismos
y furgonetas. Siempre ha sido muy
profesional, con los trabajadores
más cualificados, con una relación
a largo plazo que en algunos ca-
sos supera los 50 años. Hemos tra-
bajado de la mano con todos ellos,
prestándoles el apoyo y asesora-
miento necesario para su viabili-
dad y evolución.

! ¿Y sobre la postventa?
" En este sentido, vamos siempre
respondiendo a la demanda del
cliente. En camiones, tratamos con
hombres de negocios que saben
perfectamente lo que quieren. Son
auténticos profesionales que domi-
nan el transporte y el segmento al
que se dedican. Hay muy pocas
flotas que mantengan su propio
mantenimiento, por la estructura y
la formación que se necesita, y lo
normal es que opten por la aten-
ción y el servicio que les podemos
ofrecer en toda Europa, y por una
oferta integral.

! ¿En qué situación se encuentra
el negocio del usado?
"  Tenemos cinco centros de
TruckStore en España, porque
nos dimos cuenta hace ya mucho
tiempo que el usado requiere mu-
cha profesionalidad y una ges-
tión con alta dedicación. El mer-
cado te obliga a la recompra, y eso
implica una planificación, están-
dares de calidad... Hemos cuida-
do este negocio para que sea una
herramienta de apoyo a la venta
de los camiones nuevos. Incluso
los bancos están prestando dine-
ro para estas operaciones. En
2015, vendimos 1.700 camiones,
siendo el segundo país de Euro-
pa dentro de la marca.

! El ‘peso’ de la estrella, ¿cómo se
gestiona?
" Cuando alguien se incorpora a
esta empresa, siempre les digo que
aquí se pueden jubilar, pero que hay
que dejarlo todo por mantener el
prestigio que hemos alcanzado. Los
clientes nos exigen unos niveles
que tenemos que cumplir, es una
gran responsabilidad, pero lo acep-
tamos con naturalidad porque es
parte de nuestro ADN. Somos una
marca premium no solo en la venta,
sino también en la atención, y eso
debe ser siempre, con consistencia
a lo largo del tiempo.
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Cambios en la Junta Ejecutiva del Grupo Volvo,
para dar más iniciativa a marcas de camiones

Hans-Joachim Rothenpieler, ac-
tual responsable de Desarrollo
Técnico del Comité Ejecutivo de
Volkswagen Vehículos Comercia-
les, liderará el área de Control de
Calidad del Grupo con efecto a
partir del 15 de febrero de 2016.
Sucederá en el puesto a Frank
Tuch, quien deja la compañía a
petición propia.

Por su parte, el sucesor de
Rothenpieler es Harald Ludanek,
actual miembro del Comité Ejecu-
tivo, vicepresidente ejecutivo y
director de Investigación y De-
sarrollo en Scania. En su nueva
función, Rothenpieler reporta di-
rectamente al consejero delega-
do de Volkswagen AG, Matthias
Müller.

Las funciones en el área de
responsabilidad encabezada por
el consejero delegado se han re-
organizado como parte de la re-
orientación estructural y de per-
sonal del Grupo. Asimismo, el
número de máximos responsables
que reportan directamente al con-
sejero delegado se ha reducido
casi a la mitad. Como resultado,
Volkswagen se está simplifican-
do y acelerando así sus proce-

El Grupo Volvo ha introducido una
nueva organización de marcas basa-
da en una clara rendición de cuentas
comerciales para las diversas marcas
de camiones del Grupo. Cuatro uni-
dades separadas serán creadas:
Volvo Trucks, UD Trucks, Renault
Trucks y Mack Trucks, y cada una
tendrá la responsabilidad de ganan-
cias y pérdidas de sus respectivos
negocios. El Comité Ejecutivo del
Grupo Volvo será adaptado para in-
cluir representantes de algunas de
las áreas de negocio de la compañía.

"Este es un cambio importante
en la forma en que hacemos nego-
cios con camiones, con un amplia-
do mandato para nuestras organi-
zaciones de ventas para controlar
y desarrollar sus negocios con una
responsabilidad explícita de la ren-
tabilidad y el crecimiento orgáni-
co", aseguró Martin Lundstedt,
presidente y CEO de Volvo. "Va-
mos a tener una organización más
simple en la que las decisiones se
tomen con mayor rapidez y en una
cooperación más estrecha con el
cliente, mientras que cada marca de
camión estará representada en el
Consejo de Dirección del Grupo con
responsabilidad compartida para la
optimización de negocio de camio-
nes en general de Volvo Group".

Después de varios años de cre-

sos internos de toma de decisio-
nes.

Hans-Joachim Rothenpieler,
de 58 años, es ingeniero mecáni-
co y se incorporó al Grupo en
1986. Desde 1994 ocupó varios
puestos de alta dirección en de-
sarrollo en las marcas ŠKODA,
Bentley y Volkswagen Turismos.
En 2007, fue nombrado director
de Control de Calidad de
Volkswagen AG, y en 2010 pasó a
ser portavoz del Comité Ejecuti-
vo y director general de Ingenie-
ría en Volkswagen Sachsen
GmbH. Desde 2014 ha sido res-
ponsable de Desarrollo Técnico
del Comité Ejecutivo de Volkswa-
gen Vehículos Comerciales.

Hans Rothenpieler es el nuevo
responsable del Control de
Calidad en Grupo Volkswagen

cimiento a través de adquisiciones,
seguidos de una reestructuración
importante, programas y ahorro de
costes, el Grupo Volvo está entran-
do poco a poco en una nueva fase
con un enfoque más intenso en el
cliente, en el crecimiento orgánico
y la mejora de rentabilidad.

Modificaciones

"Los esfuerzos en los últimos años
para identificar las sinergias entre
nuestras diferentes marcas vienen
dando resultados y han posibilita-
do hacer ahora el Grupo Volvo uno
de los proveedores de soluciones
de transporte más deseado en el
mundo", comentó Lundstedt. "El
objetivo de este nuevo modelo es
que todas las áreas de negocio del
Grupo se rijan por los mismos prin-
cipios empresariales, pero a la vez

que cada área pueda optimizar su
propia evolución de los resultados
tanto a corto como a largo plazo".

La organización y producción de
tecnología y el desarrollo de pro-
ductos para camiones del Grupo se-
guirá siendo responsabilidad co-
mún del desarrollo y la producción.
Además, recursos específicos se
asignarán a cada marca. Estos cam-
bios en la organización no tendrán
ningún efecto previsto sobre el nú-
mero de empleados.

La nueva organización entrará
en vigor el 1 de marzo de 2016, fe-
cha a partir de la cual el Grupo Volvo
estará compuesto por 10 áreas de
negocio: Volvo Trucks, UD Trucks,
Mack Trucks, Renault Trucks, Vaue
Truck & JV: s, Volvo Equipos de
Construcción, Volvo Buses, Volvo
Penta, Ventas Gubernamentales y
Volvo Servicios Financieros.
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FM Conway Ltd., una de las
compañías de servicios de infra-
estructura principales de Gran
Bretaña para las comunidades y
la industria, la seguridad es una
prioridad. La empresa con sede
en Dartford/Kent ya ha estado
utilizando vehículos Mercedes-
Benz para su trabajo en las áreas
de transporte, ingeniería civil y
de estructuras, construcción de
carreteras, y el reciclaje de mate-
riales de construcción durante
muchos años.

Con la compra de los primeros
altamente sofisticados volquetes
Mercedes-Benz Econic con grúa,
FM Conway Ltd. está poniendo
aún más énfasis en los altos
estándares de seguridad, ya que
el equipo incluye características
de seguridad pioneras tales
como cámaras para ver todo el
perímetro. Todo ello en combi-
nación con los beneficios pro-
bados del concepto de entrada
baja, que ofrece a ciclistas y pea-
tones un nivel excepcionalmen-
te alto de protección.

Los dos nuevos vehículos
adquiridos por FM Conway son
los primeros modelos de Merce-
des-Benz Econic en ser equipa-
dos con un volquete Fruehauf
de acero de alta resistencia, ace-
ro Hardox resistente a la corro-
sión y una grúa móvil con con-
trol remoto montada en el cuer-
po Palfinger. Los Econic 3235 son
vehículos de cuatro ejes 8x4 con

V. Segura adquiere 10 vehículos refrigerados en
‘renting’ a Northgate para mejorar sus servicios
V. Segura, compañía especializa-
da en distribución de frutas des-
de 1947, incorpora a su flota, 10
nuevos vehículos en modalidad
de renting flexible, la modalidad de
tenencia de vehículos de trabajo
más óptima y beneficiosa para las
organizaciones, a través de
Northgate, uno de los mayores
operadores europeos de vehícu-
los comerciales e industriales para
empresas.

Con estos nuevos vehículos
refrigerados, V. Segura mejorará
aún más la prestación de todos sus
servicios de distribución, al tra-
tarse de furgones isotermos y fri-
goríficos con la última tecnología,
que garantizan el cumplimento de
la cadena de frio, y que permiten
el control de calidad durante todo
el proceso logístico.

Al confiar la gestión de toda su
flota de vehículos profesionales
al renting flexible de Northgate, V.
Segura, evita parones de trabajo,
ya que cuenta con la tranquilidad
de tener siempre un vehículo de
sustitución de la misma categoría
y con el servicio único de mante-
nimiento integral de la flota , in-
cluso en sus propias instalacio-
nes, sin tener que desplazarse,
gracias a los talleres móviles de
Northgate Renting Flexible y a su

Vadiser adquiere 30 unidades
del Renault Trucks Maxity
Vadiser, empresa especializada
en transporte, distribución y lo-
gística, renueva y amplía su flo-
ta con 30 unidades Renault
Maxity. La fiabilidad, la capaci-
dad de carga, la maniobrabilidad
o el bajo consumo son algunas
de las razones que han llevado a
la empresa a decidirse por este
modelo. La operación forma par-
te de un acuerdo entre Vadiser y
Valauto, concesionario oficial
Renault Trucks para Valencia y
Castellón.

La empresa Vadiser, afincada
en la localidad valenciana de
Alfafar, tiene una amplia expe-
riencia en el transporte de mer-
cancías, así como en la logística
integral para muebles y electro-
domésticos. Su principal activi-
dad es la entrega y montaje en
domicilios de mobiliario, electro-
domésticos y equipamiento para
el hogar y la oficina, operando
en todo el territorio nacional, tan-
to peninsular como insular. En-
tre sus clientes principales
cuenta con firmas nacionales e
internacionales. Vadiser se defi-
ne como un especialista en en-
tregas con un tiempo máximo de
entrega en 24 horas desde el mo-
mento de la compra, para lo que
disponen de una amplia flota de

amplia red de talleres propios y
concertados.

Sin plazo temporal fijo

Además, con el renting flexible de
Northgate, la compañía, no se
compromete a un plazo determi-
nado de tiempo, pudiendo cam-
biar o devolver el vehículo en cual-
quier momento según sus nece-
sidades y sin sufrir penalización;
se beneficia también de ventajas
fiscales, evita comprometer su in-
versión de negocio, y cuenta con
todos los servicios integrados en

vehículos y unos transportistas
expertos.

Renovación y ampliación

Las 30 nuevas unidades de
Renault Maxity, forman parte de
una operación que se va a desa-
rrollar entre 2015 y 2016. La he-
rramienta de trabajo elegida por
Vadiser destaca sobre todo por
su ligereza, capacidad de carga
útil y maniobrabilidad, además de
un reducido coste de manteni-
miento. Las nuevas unidades
ayudarán al grupo a realizar con
eficacia todas sus entregas urba-
nas. Su radio de giro reducido,
junto con el voladizo delantero
corto y su cabina compacta, per-
miten la circulación por cualquier
lugar de la ciudad y poder llegar
a las zonas urbanas más inacce-
sibles. Además, la cabina
ergonómica ofrece un gran con-
fort a bordo y en el trabajo a de-
sarrollar cada día.

Dos Mercedes-Benz Econic con la máxima
seguridad para una compañía británica

Con una gran capacidad de adapta-
ción a las necesidades de los clien-
tes, Transportes Bort no solo trans-
porta productos pulverulentos, tam-
bién da respuesta a demanda de trans-
porte de mercancía convencional.

La operación ha sido realizada a
través del concesionario oficial de
Scania en Castellón, Talleres Rapalo
La flota de Transportes Bort está
compuesta por 32 tractoras que rea-
lizan servicios muy diversos
enmarcados en la actividad constan-
te de la empresa. Realiza rutas tanto
nacionales como internacionales,
siendo Italia uno de sus destinos
más frecuentes Parte de la flota está
compuesta por unidades Scania a
las que ahora se suman seis unida-
des nuevas.

Polivalencia demostrada

Estos vehículos Scania R 450 LA 4X2
MNA cuentan con un motor de 13
litros con un par máximo de 2.350 Nm
y llevan asociado el Sistema de Ges-
tión de Flotas de Scania, que incluye
una formación inicial a conductores

y el seguimiento a través del paque-
te Control de Scania FMS, el sistema
de gestión de flotas que ofrece el
máximo nivel de detalle en lo referen-
te a datos y análisis de rendimiento
para permitir un mejor control de los
vehículos y conductores. La opera-
ción ha sido realizada a través del
concesionario oficial de Scania en
Castellón, Talleres Rapalo.

Pablo Pérez, gerente de Transpor-
tes Bort, destacó cuáles han sido los
motivos para decantarse por Scania
R 450: "En base a las necesidades de
mi empresa, la versatilidad ha sido
uno de los principales factores para
elegir este vehículo. Scania R 450 es
óptimo para una gama muy amplia de
servicios de transporte, dando bue-
nos resultados tanto para corta como
para larga distancia. Por otra parte, la
relación del coste con las prestacio-
nes que ofrece es muy buena; uno
adquiere un vehículo de calidad con
muy buenos resultados de consumo.
Si a esto se le suma el hecho de con-
tar con un concesionario de confian-
za, la apuesta por Scania es una
apuesta segura".

Transportes Bort opta por la
versatilidad del modelo Scania R450

una única factura (impuestos, re-
visiones, asistencia, etc).

Durante la entrega de vehícu-
los, que se llevó a cabo en las ins-
talaciones de Northgate en
Leganés, Begoña López, gerente
de Zona Centro de Northgate, se-
ñaló que " mejorcon esta nueva
entrega, nos seguimos consoli-
dando como los aliados perfectos
para el sector hortofrutícola, al
adaptarnos a sus necesidades y
al ofrecer soluciones a medida,
que garanticen sus transportes
y el control de calidad de sus
productos".

eje arrastrado director que ayu-
darán con el desarrollo y mante-
nimiento de la red viaria públi-
ca. Serán utilizados principal-
mente para el transporte de ma-
teriales de construcción tales
como arena, hormigón y grava a
las obras de construcción de ca-
rreteras y para la eliminación de
escombros de la construcción
de estos sitios.

Los vehículos tienen un peso
bruto permisible de 32 tn e impre-
sionan por su altura, una exce-
lente visibilidad y baja entrada.
En comparación con los camio-
nes convencionales, proporcio-
nan mucha mayor seguridad en
el tráfico congestionado del cen-
tro de la ciudad de Londres. La
alimentación de las unidades pro-
viene de un motor BlueTec 6 de

bajo consumo de combustible
con una cilindrada de 7,7 litros y
una potencia de 260 kW (354 CV)
en combinación con una trans-
misión automática de seis velo-
cidades Allison con convertidor.

Óptima visibilidad

El parabrisas panorámico, gran-
des ventanas en el lado del con-
ductor y una puerta plegable to-
talmente acristalada en el lado
del copiloto, ofrecen al conduc-
tor una visión ideal de otros
usuarios de la carretera. El au-
mento del campo de visión y la
posición sentada baja hacen que
el conductor pueda tener con-
tacto visual directo con otros
usuarios de la carretera, como
peatones y ciclistas.
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Kumho Tyre nombra a Han-Seob
Lee nuevo CEO de la compañía

Kumho Tyre ha nombrado a Han-
Seob Lee, de 61 años, como nuevo
CEO de la compañía para liderar al
fabricante de neumáticos coreano
a nivel global con efecto inmedia-
to. Anteriormente, Lee ha desem-
peñado en Kumho Tyre diferentes
cargos en Europa, lo que le ha lle-
vado a ser considerado actualmen-
te como un experto en el mercado
europeo de neumáticos.

Lee comenzó su actividad en la
zona al convertirse en director de
operaciones de Reino Unido a fi-
nales de los años 80. Seguidamen-
te, y tras un exitoso inicio, pasó a
ser director general para el merca-
do italiano, afincado en la oficina
de Kumho en Milán. Tras esta ac-
tividad, fue trasladado a la sede
central de Kumho Tyre para volver
a Europa como presidente europeo
en 2005.

Varios años después volvió de
nuevo a Corea del Sur para asumir
el cargo de director general de ven-
tas donde ha sido responsable de

Ante la brutal e injustificada subi-
da de las cotizaciones sociales de
los conductores profesionales de
vehículos de transporte pesado,
aprobada el pasado mes de octu-
bre en el Parlamento a iniciativa
del anterior Gobierno, y que ha su-
puesto un incremento de más de
un 80% en las cuotas que tienen
que abonar las empresas transpor-
tistas a la Seguridad Social, la Fe-
deración Nacional de Asociacio-
nes de Transporte de España
(Fenadismer) ha acordado solici-
tar al nuevo gobierno que se cons-
tituya la inmediata revocación de
dicha subida, por resultar además
absolutamente discriminatoria
frente a los restantes sectores eco-
nómicos.

Dicha subida fue aprobada por
el gobierno el pasado mes de oc-
tubre, de manera absolutamente
clandestina, para tratar de anular
el impacto económico que para la
Tesorería General de la Seguridad
Social iba a suponer la aplicación
de la doctrina de la Audiencia Na-
cional en la materia, que recono-
ció el derecho a las empresas
transportistas a cotizar por sus
conductores asalariados como el
resto de empresas de otros secto-
res económicos, esto es, calculan-
do su cotización en base a su
CNAE de actividad, y no por la
ocupación laboral del trabajador
contratado.

Por ello, la subida aprobada es,
a juicio de Fenadismer, absoluta-

las actividades de ventas a nivel
global. Con este nuevo nombra-
miento, Han-Seob Lee sucede a
Chang-Kyu Kim.

Sobre Kumho Tyre

Creada en 1960, Kumho Tyre es
una compañía surcoreana, con
sede en Seúl, y actualmente se en-
cuentra entre los principales fabri-
cante de neumáticos a nivel global
con una facturación de 2.000 millo-
nes de dólares. Cada año, la com-
pañía vende alrededor de 60 millo-
nes de neumáticos en todo el mun-
do. Kumho Tyre es parte del grupo
de la tradición Kumho Asiana
Group, una de las compañías más
grandes y conocidas de Corea, que
también posee Asiana Airlines,
miembro de la Star Alliance.

Con más de 10.000 empleados a
nivel global, Kumho desarrolla, fa-
brica y comercializa neumáticos
principalmente para turismo, furgo-
neta y camión. Kumho posee faci-
lidades de producción operativa en
Corea, China y Vietnam. También
cuenta con centros de desarrollo
en Corea, China, Europa y América
del Norte. Kumho es proveedor de
equipo original a constructores
automovilísticos como Volkswa-
gen, Mercedes-Benz, BMW o
constructores coreanos Hyundai y
Kia. Kumho Tyre Europa GmbH tie-
ne su oficina central en Offenbach
am Main, responsable de las acti-
vidades de marketing y ventas en
Alemania y Europa.

Los transportistas reclamarán hasta un total
de 500 millones de euros a la Seguridad Social

‘Cuatro Días Peugeot Professional’, para
descubrir en profundidad su gama comercial
La gama comercial de Peugeot es
una de las más fiables del mercado
y también una de las preferidas por
los clientes, como demuestra su li-
derazgo en ventas durante el pa-
sado mes de enero.

Se trata de auténticos compa-
ñeros en el día a día pensados para
cubrir todas las necesidades de las
empresas y autónomos. Con un
elenco de vehículos que incorpo-
ran un equipamiento completo y
están dotados de la última tecno-
logía. Peugeot propone al cliente
poder conocer cada modelo de pri-
mera mano y probar su capacidad
en los 'Cuatro Días Peugeot
Professional', donde, además, po-
drán disfrutar de precios especia-
les. Del 17 al 20 de febrero, la gama
de vehículos comerciales Peugeot
será la gran protagonista en la red
de concesionarios.

Cuatro opciones distintas

El Peugeot Partner cuenta con un
diseño robusto y estético, que en-
vuelve a un modelo que destaca
por su gran modularidad, el alto
nivel de confort a bordo, el espa-
cio de carga optimizado por una
buena accesibilidad (carga de dos
europalés), y su eficiencia, gracias
a las motorizaciones Blue HDi equi-

padas con el revolucionario siste-
ma Stop & Start de Peugeot, que
ayuda a reducir sustancialmente
emisiones y consumo.

Con el Peugeot Expert, la marca
ofrece un gran rendimiento funcio-
nal debido a su amplitud y capaci-
dad. Sus más de 10 versiones per-
miten elegir la mejor configuración
para el transporte de mercancías y
materiales, con la comodidad aña-
dida de disponer del umbral de car-
ga más bajo del mercado.

Para los profesionales con ne-
cesidades de un vehículo comer-
cial totalmente optimizado para el
ámbito urbano, Peugeot cuenta

La venta de camiones inicia 2016
con un crecimiento del 41,3%
La venta de camiones comienza el
año con un incremento del 41,3%
y 2.260 unidades, cifra que no se
alcanzaba desde el año 2008. La
evolución de este segmento está
siendo positiva, pero aún no alcan-
za los volúmenes de antes de la
crisis. En enero de 2007, se matri-
cularon casi 4.000 camiones (3.959
unidades). La mejora en sectores
como el transporte o la construc-
ción, están haciendo que el merca-
do de vehículos industriales pro-
grese de manera favorable. Para
mantener esta tendencia positiva,
es necesario seguir con el desarro-
llo de sectores industriales básicos
para la economía española, ya que
son una inyección directa en la
creación de empleo estable.

Hay que destacar, que aunque
el mercado de vehículos industria-
les sigue tomando impulso, el par-
que de este tipo de vehículos es
cada vez más antiguo, alcanzando

con el Bipper. Con una longitud
exterior de 3,86 metros, ofrece com-
pacidad, practicidad y agilidad.
Este modelo muestra un diseño ex-
terior atractivo basado en sus lí-
neas redondeadas, que arropa un
espacio interior amplio.

Concebido y desarrollado para
adaptarse a múltiples escenarios
profesionales, el Peugeot Boxer
cuenta con un amplio número de
versiones y se caracteriza por su
funcionalidad práctica. Su diseño
aporta uno de los mayores volú-
menes de carga del segmento y en
el interior, la cabina delantera es
luminosa y con óptima visibilidad.

ya más de 12 años de edad media.
Esto supone una gran preocupación
para el sector de automoción, ya que
la seguridad de estos vehículos es
mucho menor, y el impacto medio-
ambiental es mucho mayor.

Por segmentos

En enero los vehículos industriales
ligeros, crecen un 42,9% y 50 matri-
culaciones. En el caso de los indus-
triales medios en enero registran un
crecimiento del 50,9% y 261 unida-
des. Los industriales pesados, re-
flejan un crecimiento del 40% y
1.949 unidades. Dentro de esta ca-
tegoría, los industriales pesados rí-
gidos también muestran tasas posi-
tivas en el primer mes del año con
un 73% de crecimiento y un volu-
men de 199 unidades. Por último, el
segmento de los tractocamiones
aumenta un 37% en enero con 1.750
unidades.

mente injusta, ya que carece de
fundamento jurídico alguno des-
de el punto de vista de siniestrali-
dad laboral. Además sorprende el
hecho de que dicha modificación
legal se introdujo por parte del
Gobierno mediante una enmienda
introducida a última hora en el Se-
nado a la Ley de Presupuestos del
Estado para 2016, sin ser someti-
do a consulta o comunicación pre-
via a las asociaciones de transpor-
tistas, pese a la fuerte repercusión
económica que tal modificación va
a suponer para las empresas del
sector.

Reclamación millonaria

Junto a lo anterior, Fenadismer a
través de sus asociaciones terri-
toriales, ha puesto ya en marcha
el Procedimiento colectivo de so-
licitud de devolución a la Tesore-
ría General de la Seguridad Social
del exceso de cotización que las
empresas transportistas de vehí-
culos pesados han aplicado a sus
conductores asalariados en los úl-
timos cuatro años, en base a las
diferentes sentencias dictadas por
la Audiencia Nacional en esta ma-
teria, lo que va a permitir obtener
una devolución a cada empresa
reclamante, ya sea autónomo o so-
ciedad, en torno a 2.500 euros por
cada conductor contratado.

Teniendo en cuenta que según
datos del INEM la contratación
anual de conductores asalariados

de camión ha sido de 167.000 en
2012, 184.000 en 2013, 209.000 en
2014 y previsiblemente una cifra
superior en 2015, el volumen total
a reclamar en concepto de devo-
lución por cotizaciones indebidas
por parte de las empresas trans-
portistas a la Seguridad Social ron-
dará los 500 millones de euros.

Fenadismer y ANTA

El pasado 3 de febrero se proce-
dió a la firma del Acuerdo de cola-
boración e integración plena de
Anta en la asociación española de
transporte Fenadismer.

El objetivo es el de aunar sus
esfuerzos en la mejor defensa de
los intereses de las empresas
transportistas españolas del sec-
tor del transporte de animales vi-
vos, con el objetivo de extender
su influencia institucional ante las
distintas administraciones, inclui-
das las de ámbito autonómico,
nacional y europeo.

El sector del transporte de ani-
males vivos está sujeto en la ac-
tualidad a un importante control
administrativo en diferentes ám-
bitos competenciales, tanto en lo
que se refiere a su actividad de
transporte, al estar sometido a las
mismas regulaciones que el resto
de empresas de transporte, como
en las relativas al bienestar y sa-
nidad animal, que dependen de las
autoridades competentes en ma-
teria de agricultura.
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el asiento del acompañante con
respaldo abatible se combinan
para aumentar el placer de condu-
cir en distancias largas o afrontar
el tráfico diario de la forma más
cómoda y efectiva.

La marca también pone a dis-
posición de los clientes un com-
pleto equipamiento opcional con
sistemas de asistencia como el
Park Assist, el Light Assist, el
Front Assist, el Park Pilot (asis-
tente de estacionamiento), y App-
Connect, que conecta el vehículo
con el smartphone. El Caddy
Outdoor monta los nuevos moto-
res Euro 6, que destacan por su
eficiencia. Las potencias disponi-
bles son de 102, 122 y 150 CV, y se
pueden combinar con cajas de
cambios manuales o DSG, así
como con la tracción 4Motion, en
función de la versión.

PSA Peugeot Citroën comienza el nuevo
año con fuerza en vehículos comerciales
El año 2016 ha empezado con dina-
mismo para el sector de vehículos
comerciales, que ha crecido a muy
buen ritmo, con un incremento de
sus matriculaciones del 17,2%.

En este contexto, las marcas de
PSA Peugeot Citroën han brillado
con luz propia, con Peugeot
liderando el mercado, con 1.646 ma-
triculaciones y una cuota de merca-
do del 15,5%. Por su parte, Citroën
matriculó 1.265 unidades, un 11,9%
del mercado, unas cifras que la han
llevado a la tercera posición. En to-
tal, las dos marcas del Grupo suman
2.911 vehículos comerciales matricu-
lados y un 27,4% de penetración, lo
que supone un crecimiento del
17,4% respecto a enero de 2015.

Este liderazgo comercial es fru-
to, en gran parte, de dos modelos
fabricados en España, concreta-
mente, en el centro de producción
de PSA Peugeot Citroën en Vigo.
En enero, han logrado un doblete
en el podio del mercado de vehí-
culos comerciales. El Peugeot
Partner, líder del mercado con
1.320 unidades matriculadas y un
19,9% de penetración, ha visto
crecer sus ventas un 49,8% res-
pecto a enero de 2016. Por su par-
te, el Citroën Berlingo, que finali-
zó el año 2015 como el modelo
más vendido del mercado de ve-

Ha encabezado el mercado en enero, con 2.911 unidades matriculadas
El mercado de vehículos eléc-
tricos arranca el año con un cre-
cimiento en enero del 195,12%
con un volumen de 242 unida-
des. En un solo mes ya se han
vendido el 10% de todos los
vehículos que se vendieron en
el año 2015. Por otro lado, las
ventas de vehículos híbridos,
en enero han superado las 2.000
unidades (2.127) lo que repre-
senta un crecimiento del 44,6%.

Por primera vez en la histo-
ria, los vehículos de combustión
alternativa han ocupado el 3%
del mercado total. Los vehícu-
los de combustión alternativa,
empiezan a ser una alternativa
real en las preferencias de los
consumidores. Es imprescindi-
ble mantener iniciativas para
que la evolución de estos vehí-
culos siga en aumento. También
es importante seguir reforzan-
do las infraestructuras de recar-
ga en las ciudades, para que la
incorporación al mercado de es-
tos vehículos sea cada vez más
rápida.

Vanguardismo en el Sector

La automoción es uno de los
sectores más innovadores y más
adelantado a las tendencias y
demandas del consumidor. En

hículos comerciales por décimo
año consecutivo, ocupa en ene-
ro la segunda posición del ran-
king con 945 unidades matricula-
das y logra un 14,3% de cuota.

Berlingo y Partner

Peugeot Partner y Citroën Berlingo
son dos modelos clave para la in-
dustria del automóvil en España.
En 2015, supusieron un 49,5% de
los vehículos comerciales que se
han producido en nuestro país,
con un total de 225.590 unidades
fabricadas. Uno de cada dos vehí-
culos comerciales producidos en
España salió de la factoría de PSA
Peugeot Citroën de Vigo. El
Berlingo encabeza la lista de mo-
delos más ensamblados en el Cen-
tro de Producción de PSA Peugeot
Citroën en Vigo, con 117.481 vehí-
culos, seguido de muy cerca por
el Partner, con 108.469. Juntos, re-
presentan el 55% de su produc-
ción. De la factoría gallega salen
también las versiones con propul-
sión eléctrica de ambos modelos,
que se fabrican con la colabora-
ción de la Xunta de Galicia.

Tanto el Peugeot Partner como
el Citroën Berlingo son un esca-
parate de la calidad industrial, la
competitividad y el saber hacer

tecnológico de las plantas espa-
ñolas del Grupo en todo el Mun-
do, ya que el 92,3% de los vehí-
culos producidos se destina a la
exportación. Su éxito ha sido un
factor importante para que el Cen-
tro de Producción de Vigo logra-
se el Proyecto K9, por el que los
sucesores de estos vehículos se
fabricarán también en Galicia.

Christophe Mandon, director
general de las Marcas Peugeot,
Citroën y DS para España y Portu-
gal, piensa que "el liderazgo de PSA
Peugeot Citroën en vehículos co-
merciales, tanto en ventas como en
producción industrial, es una mues-
tra de la competitividad del Grupo
en España. La confianza de autó-
nomos y empresas está aumentan-
do y eso se refleja en la venta de
este tipo de vehículos. Se trata de
un mercado muy exigente, en el que
los automóviles son una herra-
mienta de trabajo, por lo que facto-
res como la fiabilidad o la
polivalencia se tienen muy en cuen-
ta. Los clientes profesionales son
muy conscientes del atractivo y la
competitividad de la gama de vehí-
culos comerciales de dos de las
marcas del Grupo: Peugeot y
Citroën. Saben que tienen en ellos
un aliado en el que confiar para
hacer crecer su negocio".

El mercado de vehículos
eléctricos arranca 2016 con un
crecimiento del 195%

este sentido, los fabricantes
apuestan por vehículos cada vez
más respetuosos con el medio
ambiente, y ya todas las marcas
del mercado, ofrecen al menos
un modelo de estas característi-
cas. La industria de automoción,
está concienciada y comprome-
tida en la reducción de emisio-
nes contaminantes al medio am-
biente. Por ese motivo, los fabri-
cantes de vehículos juegan un
papel fundamental dentro de es-
tas nuevas energías, tanto para
satisfacer las necesidades de la
sociedad de hoy en día, como
para impulsar el futuro de la mo-
vilidad sostenible.

.Volkswagen Vehículos Comerciales lanza
al mercado el nuevo Caddy versión Outdoor
Esta nueva variante Outdoor des-
taca por su versatilidad, su aspec-
to más robusto y deportivo, y un
completo equipamiento El lanza-
miento de esta nueva versión
completa la gama Caddy ofrecien-
do soluciones a múltiples perfi-
les de cliente, tanto del ámbito
profesional como en el de ocio.

El Caddy es uno de los modelos
de referencia en su segmento, y aho-
ra consolida su posición y su
polivalencia con la llegada de una
versión orientada al cliente de turis-
mos. El nuevo Outdoor destaca por
su dinámica imagen exterior y un
equipamiento muy completo, por
encima del estándar de su segmento.
Esta nueva versión es capaz de trans-
mitir la esencia del ADN Outdoor crea-
do con gran éxito por Volkswagen
Vehículos Comerciales en la gama
Multivan. Su lanzamiento completa
la oferta comercial del Caddy, ofre-
ciendo un producto diseñado para
disfrutar del tiempo de ocio y las ac-
tividades al aire libre tanto con la fa-
milia como con los amigos.

Con líneas marcadas y
estilizadas y ángulos prominen-
tes, el diseño exterior del nuevo
Caddy Outdoor es más compac-
to, dinámico y robusto, pero sin
perder elegancia. Estas cualidades
le confieren un alto grado de ver-
satilidad y hacen del Caddy

Toyota España ha participado
de forma activa en el Curso de
Especialización de Vehículos
Híbridos y Eléctricos organiza-
do por el Instituto Universita-
rio de Investigación del Auto-
móvil (Insia) de la Universidad
Politécnica Madrid (UPM).

Miembros del Departamento
de Formación de Toyota Espa-
ña impartieron una ponencia
que permitió a los alumnos del
Insia conocer en detalle la tec-
nología híbrida de Toyota. Así,
se explicó cómo funciona el sis-
tema Hybrid Synergy Drive de
Toyota y su evolución a lo lar-
go de los años, así como su apli-
cación específica en la gama de
modelos de Toyota y Lexus.
También se abordaron diferen-
tes temáticas relacionadas con
la seguridad y el funcionamien-
to del sistema de propulsión hí-
brido de Toyota.

Para ilustrar de forma prácti-
ca los contenidos teóricos,
Toyota España desplazó hasta
la sede del Insia, en el Campus
Sur de la UPM, cuatro vehícu-
los híbridos, tres Toyota (Yaris
hybrid, Auris hybrid y Auris
hybrid Touring Sports) y un
Lexus RX 450h. Los alumnos
del Insia pudieron conocer de
primera mano la tecnología

Outdoor un modelo único en su
segmento, ideal tanto para el uso
diario como para disfrutar del
ocio. En su interior, el aprovecha-
miento del espacio es óptimo, ya
que la nueva disposición de los
distintos elementos ha priorizado
la funcionalidad y la ergonomía,
haciendo especial hincapié en el
confort de los ocupantes.

Buen exterior e interior

Partiendo del acabado Trendline,
que ofrece entre otros elementos
el volante multifunción en cuero
con sistema Tempomat o las luces
antiniebla con luz de giro, el Caddy
Outdoor cuenta con un
equipamiento exterior en el que
destacan las llantas de aleación li-
gera 'Canyon' de 17 pulgadas, las
barras longitudinales, las lunas tra-
seras oscurecidas o los retroviso-
res calefactables de accionamiento
eléctrico pintados en negro.

Además, Volkswagen Vehícu-
los Comerciales ha incorporado
en el Caddy Outdoor la tecnolo-
gía más avanzada en asistencia a
la conducción y en confort a bor-
do. Elementos de serie como el
navegador Discover Media, el
sistema de amplificación electró-
nica de la voz, el Paquete de Luz
y Visión, el sistema Climatronic o

Toyota participa en un curso del
Insia cuya temática versa sobre
vehículos híbridos y eléctricos Destaca por su dinámica imagen exterior y un equipamiento muy completo

híbrida en estático gracias a
Auris hybrid y Auris hybrid
Touring Sports y de forma di-
námica, mediante una prueba
de conducción,  con Yaris
hybrid y Lexus RX 450h.

Diversas colaboraciones

Este curso impartido por pro-
fesionales de Toyota España en
el Insia es parte de las accio-
nes que la filial española de
Toyota lleva a cabo para dar a
conocer los vehículos híbridos
y su tecnología entre diferen-
tes entidades públicas y priva-
das. Así, por ejemplo, se ha
dado formación a bomberos de
Madrid o Castellón. Además,
Toyota España lleva a cabo
otros programas, como el que
hace unos meses permitió a los
conductores de la Fundación
Juan XXIII recibir formación en
conducción eficiente.

El Instituto Universitario de
Investigación del Automóvil
(Insia) está adscrito a la Escue-
la Técnica Superior de Ingenie-
ros Industriales de la Universi-
dad Politécnica Madrid (UPM)
y está integrado en el Parque
Científico y Tecnológico de la
UPM, ubicado en su Campus
Sur, en Vicálvaro (Madrid).
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El mercado de vehículos comerciales
crece un 17% el pasado mes de enero
El mercado de vehículos comer-
ciales ligeros ha crecido un 17% en
el primer mes del año con un total
de 10.554 unidades, cifra que no se
alcanzaba desde el año 2008. Con
este mes, son ya dos años y siete
meses de continuo crecimiento.  No
obstante hay que recordar, que el
volumen de ventas de furgonetas
aún sigue a la mitad de las ventas
del periodo pre-crisis. En enero de
2007, se matricularon más de 21.000
unidades.

La mayoría de los vehículos co-
merciales desarrollan su actividad
dentro de las ciudades. El aumento
del uso de compras online, hace
que las furgonetas de reparto sean
clave en la entrega en el "último
kilómetro". Esta tendencia es cada
vez más demandada por la socie-
dad, lo que supone un impulso para
este segmento. Además, también
tiene mucha influencia en la eco-
nomía, en el empleo y en el desa-
rrollo de nuevas actividades para
los autónomos, pymes y empresas.

Aunque el incremento del mer-
cado es una buena noticia para la
modernización del parque, ya que
los vehículos comerciales de últi-
ma generación están equipados
con los últimos adelantos tecnoló-
gicos que los hacen más seguros y
menos contaminantes, todavía exis-

Con este mes, son ya dos años y siete meses de crecimiento

te un parque de furgonetas que
supera los 12 años de edad media.

Para mantener una línea de de-
sarrollo alcista y sostenible, hay
que seguir impulsando la incorpo-
ración de vehículos comerciales
nuevos al parque y eliminar los más
antiguos de las carreteras. Además,
la seguridad de estos vehículos
viejos es mucho menor que la de
uno nuevo. Un informe realizado
por RACE y Bosch, sobre la anti-
güedad del parque, concluía que
los ratios de accidentalidad son
mayores, comparando un vehículo
de más de 15 años con uno actual,

obteniendo ratios de siniestralidad
hasta cuatro veces superiores.

Ventas por canales

Todos los canales comienzan el año
con tasas muy positivas. En enero,
el canal de autónomos, crece un
15,7% y 4.007 unidades. Por su par-
te, el canal de empresas registra en
el primer mes del año 2016, un in-
cremento del 17,3% y 5.586 unida-
des. Por último, el canal de Rentacar
también muestra crecimientos del
21,3% con 961 unidades en el mes
de enero.

Volkswagen Vehículos Comerciales
comienza 2016 con una subida del 2,1%

El Mitsubishi L200 estará
presente en el Salón de Ginebra

Nissan ha entregado dos vehícu-
los eléctricos, un LEAF y una e-
NV200, al Gobierno balear que
promueve la movilidad sosteni-
ble. Para fomentar el uso de este
tipo de vehículos, se inaugurarán
2.000 puntos de carga para vehí-
culos eléctricos en las islas gra-
cias al convenio firmado con
IDAE el pasado año.

Al acto de entrega de los vehí-
culos han acudido la presidenta
del ejecutivo, Francina Armengol,
que probó uno de los vehículos;
el consejero de Territorio, Ener-
gía y Movilidad del Gobierno ba-
lear, Joan Boned; y el director
general de Energía del gobierno,
Joan Groizard.

El director del Proyecto Cero
Emisiones de Nissan Iberia, Javier

Nissan y el Gobierno de las
Islas Baleares apuestan por la
movilidad sostenible

Redondo, también ha participado
en el acto de entrega y ha aplau-
dido el hecho de que las autori-
dades se impliquen en la lucha
contra el cambio climático fomen-
tando el uso de las energías re-
novables. "Los órganos de go-
bierno de nuestro país son acto-
res clave, ya que han de liderar
los ejes estratégicos de la movili-
dad sostenible, como la
infraestrucutra de carga o la crea-
ción de flotas eléctricas de servi-
cio público"..

Por su parte, Boned ha afirma-
do que el Gobierno "ha hecho una
apuesta muy clara por las ener-
gías renovables y la eficiencia
energética, en consonancia con
las directrices europeas y el Hori-
zonte 20-20 en esta materia".

Mitsubishi ha tenido un 2015 de
mucho trabajo en Europa, en don-
de destacaron las presentaciones
de dos nuevos vehículos (quinta
generación de L200 y nuevo
Outlander). También retornó a la
competición, con la participación
en la Baja Portalegre.

Y, ahora, Mitsubishi Motors
Corporation (MMC) continuará
poniendo el foco en el espíritu
aventurero durante 2016 con su
exitosa gama SUV. En la edición
número 86 del salón del automó-
vil más importante que se celebra
en Europa, el de Ginebra (Suiza),
Mitsubishi contará en su stand
con suficientes atractivos.

L200 y ASX Concept Cars, con
el objetivo de ser los auténticos
"aventureros urbanos", estos
dos nuevos concept cars, sobre

la base del nuevo L200 y ASX,
mezclan las tradiciones de los au-
ténticos SUV de la marca, con el
nuevo impulso de diseño de la
próxima década.

eX Concept, presentado en el
Salón de Tokio de 2015, insinúa
cómo será el futuro más próximo
en la gama SUV de Mitsubishi,
en donde llama la atención este
afilado todo camino en cuyo in-
terior habita una revolucionaria
tecnología eléctrica con 400 kiló-
metros de autonomía.

En paralelo, el Salón Interna-
cional del Automóvil de Ginebra
2016, servirá de perfecto escapa-
rate para celebrar un aconteci-
miento marcado en rojo para Mit-
subishi: el inicio de las celebra-
ciones en Europa de los 50 años
de electro-movilidad.

Volkswagen Vehículos Comerciales
ha empezado el nuevo año de for-
ma positiva, con 31.200 vehículos
entregados en todo el mundo. Esta
cifra supera en un 2,1% a la regis-
trada en el mes de enero de 2014.
Las entregas en Europa Occiden-
tal, que alcanzaron las 21.000 uni-
dades, estuvieron por encima del
nivel del año pasado (19.500; +8%).

La marca experimentó los princi-
pales incrementos en Francia, con
1.200 entregas (900; +31,5%), Es-
paña, con 800 unidades (600;
+29,8%) e Italia, con 800 vehículos
entregados (600; +24,2%). En Ale-
mania, 7.800 vehículos comerciales
ligeros fueron entregados en el pri-
mer mes del año (7.600; +2,8%).

El responsable de Ventas y Mar-
keting del Comité Ejecutivo de Vo-
lkswagen Vehículos Comerciales,
Bram Schot, comentó: "El buen ini-
cio en el mes de enero nos hace
tener confianza en que la demanda
de nuestros modelos también se
mantendrá estable en los próximos
meses". Además, aseguró que "es
especialmente satisfactorio ver el
crecimiento en los principales mer-
cados europeos".

Resto del mundo

En Oriente Medio, las 2.000 entre-
gas a clientes en enero suponen un
incremento del 26,6% en compara-

ción con el mismo período del año
pasado (1.600). En esta región, Tur-
quía es el mercado con mayor vo-
lumen de ventas con 1.700 vehícu-
los entregados (1.300; +29,9%). Las
entregas en Europa del Este caye-
ron un 7,4% en el mes de enero,
con 2.300 vehículos (2.500).

En Sudamérica, el número de ve-
hículos comerciales entregados por
la marca disminuyó un 10,6% has-
ta las 3.100 unidades (3.500). En
Brasil, se entregaron 1.000 vehícu-

los (900; +3,2%). El mercado argen-
tino retrocedió un 13% con una ci-
fra de 1.800 entregas (2.100).

A nivel mundial, las entregas del
Caddy de la gama T también se
incrementaron. Este es el resumen
de los resultados: 10.200 vehícu-
los de la gama Caddy (9.700;
+5,8%); 12.400 vehículos de la gama
de modelos T (11.800; +4,9%); 5.800
vehículos de la gama Amarok
(6.000; -4,3%); y 2.800 vehículos de
la gama Crafter (3.000; -7,5%)
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La compañía sueca y los países nórdicos llevan años trabajando en estos vehículos de 25,25 m y mayor tonelaje

Los países nórdicos y Scania llevan años trabajando con este tipo de combi-
naciones de vehículos que llegarán a las carreteras españolas en 2016. La
circulación de las combinaciones de vehículos de 60 toneladas y 25,25
metros de longitud fue publicada en el BOE el pasado 24 diciembre. Son

!  Basándose en un conocimiento exhausti-
vo del Sistema Modular Europeo (EMS, Eu-
ropean Modular Systems) que estandariza
longitudes para las unidades de carga, facili-
tando así la intermodalidad, Scania combina
módulos para configurar el conjunto.
! Scania es capaz de ofrecer soluciones
flexibles y optimizadas a este tipo de trans-
porte. Atendiendo a la normativa actual en
los países nórdicos, Scania entrega tracto-
ras optimizadas para estos conjuntos.
! En función de los detalles de la reglamen-
tación que está por venir, podrán requerirse
motores que tengan 2 Kw/ton para más de
44 toneladas y sistemas de freno apropia-
dos para la carga.
! Para el uso de estas combinaciones de
vehículos de 60 toneladas y 25,25 metros en
las condiciones y rutas más exigentes, Sca-
nia puede ofrecer los motores más potentes
de 16 litros en su conocida configuración V8.

! Para destacar

Emisiones

Su uso puede
suponer entre
un 10-25 % de

reducción de emisiones
de CO2 y de consumo
de combustible.

Cabina

Scania hace
entrega de
tractoras opti-

mizadas para estos
conjuntos, partiendo de
la base ya conocida.

Motor

Para los clien-
tes que lo re-
quieran, ofre-

cerá los motores más
potentes de 16 litros en
configuración V8.

Cambios

Mayor facili-
dad,  bajo las
normas del

EMS, en la combina-
ción de modulos para
configurar el conjunto.

Frenos

Los megaca-
miones cuen-
tan con unos

sistemas de freno apro-
piados para la carga
que deben gestionar.

Chasis

Proceso de
estandarización
de las longitu-

des para las diferentes
unidades de carga a fin
de aportar soluciones.

Scania confirma su experiencia con las 60

Los vehículos llegarán a España en
este año 2016 y la compañía está pre-
parada para dar una respuesta rápi-
da y adaptada tanto a la legislación
como a las necesidades de cada clien-
te; dando soporte a una configura-
ción modular del vehículo que
incrementa la eficiencia del transporte
en general y del transporte por ca-
rretera en particular, aportando una
gran flexibilidad ante diferentes si-
tuaciones y combinaciones.

De esta forma, Scania pone su
experiencia con las combinaciones
de vehículos de 60 toneladas y
25,25 m. de longitud al servicio del mer-
cado español. Megacamiones con los
que es posible reducir el número de
vehículos necesarios para transpor-
tar la misma carga, pudiendo alcanzar
entre un 10 y un 25% de reducción de
emisiones de CO2 y consumo de
combustible en función de lo efecti-
va que sea la integración del Sistema
Modular Europeo en el transporte.

muchos los aspectos por conocer relativos a la cobertura legal que ampa-
rará su circulación, tales como la relación de potencia del motor por tone-
lada o la capacidad de los frenos de estacionamiento, y cómo será su im-
plementación en el mercado. Pero Scania ya tiene una base sólida.
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Scania celebra 125 años de innova-
ción en 2016. Desde su creación
como una empresa privada de fabri-
cación de vagones para ferrocarril
en 1891 hasta los vehículos conec-
tados actuales, Scania se ha mante-
nido estable frente a intentos de OPA
hostil y crisis financieras. Y hoy en
día, el viaje continúa con éxito.

Este es un breve resumen de la
historia de Scania, desde sus co-
mienzos desde 1891 hasta la actua-
lidad:
—1891: La empresa privada de fabri-
cación de vagones Vabis se establece
en Sodertalje y planifica la producción
de trenes de mercancías y pasajeros.
20 años después se crea Scania-Vabis
mediante la fusión de Vabis con Sca-
nia, una empresa privada de Malmoe
que fabrica maquinaria.
— 1923: El diseñador de Scania-
Vabis, August Nilsson, desarrolla un
motor de cuatro cilindros. La poten-

Scania celebra su 125º aniversario durante este
año 2016 de un ‘viaje’ que continúa con gran éxito

! Para tener una aproximación de las implicaciones
que conlleva, podemos observar a los países donde
este tipo de combinaciones de vehículos ya llevan
tiempo circulando, como Suecia, Finlandia, Holanda
o Dinamarca.
! En algunos casos, estos conjuntos llegan a transpor-
tar 76 toneladas como en el caso de Finlandia (aunque
no dentro del esquema que permite el Sistema Modular
Europeo). En Suecia se acaba de aumentar a 64 tone-
ladas el peso permitido de la combinación, aquí si en el
marco del Sistema Modular Europeo.
! Para dar cobertura a estos países, donde cuatro
de cada cinco vehículos que circulan son capaces
de transportar 60 toneladas, como en el caso de Sue-
cia, Scania lleva dando respuesta a estas necesida-
des desde los años '60. Para Scania, la producción
de tractoras para este tipo de combinaciones entra
dentro de las especificaciones habituales que realiza
en su gama de producto en función de los trabajos a
realizar; ha producido ya miles de unidades de este
tipo y cuenta con una experiencia valiosa la hora de
asesorar sobre la materia.

! Observaciones

cia y fiabilidad de este motor supo-
nen una ventaja importante para ca-
miones y autobuses.
— 1936: Scania-Vabis desarrolla su
primer motor diesel, una innovación
que impresiona a la prensa durante
las pruebas de conducción. Un pe-
riodista afirmó: "Fue sorprendente,
casi no se escuchaba el motor".
"Pero sí sentí el efecto mientras el
autobús salía impulsado hacia de-
lante como una flecha".
— 1961: Scania-Vabis aprovecha el
éxito en Brasil y abre la primera planta
de producción fuera de Suecia, en
Sao Bernardo do Campo, cerca de
Sao Paulo.
—1969: !Nace una leyenda! Scania
introduce un motor turbocompresor
V8 de 350 CV y 14 litros. En ese mo-
mento, es el motor de camión más
potente de Europa y es el precursor
de la filosofóa de bajas revolucio-
nes con un par elevado y bajas ve-

locidades de motor de Scania.
— 1980: Scania lanza la serie 2, la
primera gama de vehículos indus-
triales modulares.
—1988: Scania lanza la serie 3 y, al
año siguiente, recibe el premio
‘Truck of the Year’. Scania es capaz
de adaptar sus camiones para cum-
plir con las especificaciones de los
clientes.
— 1995: Scania lanza la serie 4 y, al
año siguiente, vuelve a recibir el pre-
mio ‘Truck of the Year’.
— 2000: El vehículo 1.000.000 de Sca-
nia sale de la cadena de montaje.
— 2003: Se inaugura la competicion
Young European Truck Driver (Joven
Conductor Europeo de Camiones) de
Scania. Se ha coronado a numerosos
ganadores desde entonces.
— 2009: Scania lanza el Scania
Touring, un nuevo autocar fabrica-
do junto al carrocero chino Higer.
Scania y Higer unen sus fuerzas para

fabricar autobuses en China para el
mercado mundial: un paso pionero
en la fabricación de autobuses.
— 2010: El nuevo motor V8 de Sca-
nia con 730 CV es el más potente del
mundo sin poner en riesgo el bajo
consumo de combustible.
— 2011: Dos años antes de que sea
obligatorio por ley, Scania introduce
el primer camión Euro 6 de Europa.
— 2013: Se lanzan los nuevos mo-

delos Streamline para transportes de
larga distancia.
— 2015: Scania entrega el camión
150.000 con conectividad activada.

Scania contribuye al transporte
sostenible mundial, ya que sus ac-
ciones van mucho más allá de sus
productos. En 2016, "el activo más
importante de la empresa, los emplea-
dos, serán nuestro centro de aten-
ción", concluyen desde la compañía.

Scania lanza la serie
3 y, en 1989, recibe
el ‘Truck of the Year’.
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Opciones
El nuevo Nissan NP300 Navara  llega para
cambiar la concepción actual de los pick up
La idea es que el comprador pueda usar el vehículo tanto en su vida profesional como en la personal

Christian Costaganna, director de
Marketing de Nissan Iberia, fue el
encargado de abrir la presentación
sobre la nueva apuesta de la mar-
ca. El turinés comentó cómo el pa-
sado 2015 ha sido un buen año para
toda la automoción en general, cre-
ciendo Nissan casi un 40% y si-
tuándose como octava marca del
mercado español.

''Hemos tenido el volumen de ven-
tas más alto desde 2005 (61.867 uni-
dades). Además, nuestra gama es la
más renovada, con gran cantidad de
vehículos con menos de dos años
de existencia. En el mercado de vehí-
culos comerciales tenemos una cuo-
ta actual del 4,2%, y por ello es don-
de más potencial de crecimiento hay.
Es ahí donde entra el nuevo Navara
NP300, que sería la punta de lanza
para crecer en ese ámbito. Además,
para los comerciales de Nissan va-
mos a crear una nueva identidad vi-
sual, cinco años de garantía y reali-
zar más labor de comunicación'', ase-
guró Costaganna.

Francesc Corberó, director de
Comunicación de Nissan Iberia, re-
pasó un poco la historia de la marca
en España, remontándose al Patrol,
primer pick up de Nissan en nuestro
país, en 1983. Y cómo la planta de
Barcelona fue la primera de la com-
pañía asiática en Europa. El nuevo
Navara NP300 es el 12º pick up in-
geniado por Nissan desde que hace
80 años creara el primero. Toda esa
experiencia está reflejada de alguna
manera en el nuevo modelo.

''Con la llegada del NP300

Se ha creado una mezcla de robustez
con innovación. El nuevo Nissan NP300
Navara está llegando a los concesiona-
rios españoles entre el 15 de febrero

(modelo de doble cabina) y primeros de
marzo (modelo de una cabina o King
Cab). Antes de eso, la marca japonesa
aprovechó para realizar una presenta-

ción de su nuevo pick up en la provin-
cia de Zaragoza, que incluyó pruebas
en autovía, carretera convencional, pis-
tas y circuito de arena.

Navara, la planta de Barcelona ha
llevado a cabo una renovación to-
tal de la línea de producción, con
una inversión de 80 millones de
euros, que permitirá producir tanto
este vehículo como sus equivalen-
tes para Renault y Mercedes-Benz.
Se busca conseguir un récord de
200.000 unidades producidas en la
planta catalana juntando las tres
marcas'', anunció Corberó.

Carlos Codes es el jefe de produc-
to para marketing en vehículos co-
merciales de Nissan Iberia. ''Hemos
creado un nuevo eslogan con la sali-
da al mercado del NP300 Navara: ‘Ex-
plora todos tus yo’. La idea es que el
comprador pueda utilizar el vehículo

" Prueba

Características de 4x4 pero con un confortable interior
Respecto a las opciones y variedad
del nuevo NP300 Navara, habrá mo-
delos de doble y una cabina. El motor
puede ser bi-turbo diésel 2.3 de 190
CV ó turbo de 160 CV. También hay
dos opciones de caja de cambios: ma-
nual con seis velocidades o automáti-
ca con siete. El consumo declarado
es de 6,4 l/100 km y las emisiones de
CO2 son de 169 g/km. Tiene una ca-
pacidad de arrastre de hasta 3,5 tn y
una carga útil de entre una y 1,2 tn. El
vehículo posee cuatro versiones, des-
de la más básica (Visia) hasta la más
completa (Tekna), pasando por la
Acenta y la N-Connecta. La introduc-
ción de la  Garantía de Fábrica de cin-
co años ó 160.000 km para el nuevo
NP300 Navara, inédita en el mercado,
es una demostración de confianza en
la calidad del pick up.

Diseñado y puesto a punto para

responder a las necesidades y prefe-
rencias del mercado europeo y fabri-
cado en la planta de Nissan en Bar-
celona, el NP300 Navara en sus dos
variantes, King Cab y Doble Cab, se
ha diseñado para ofrecer un estilo ro-
busto y deportivo, con una mezcla
de superficies cóncavas y convexas
que le proporcionan un aspecto
atractivo y dinámico. La parrilla en
forma de V propia de Nissan y los
faros de día de LED en forma de
boomerang son dos de los rasgos
típicos de diseño de Nissan que en-
contramos en el vehículo.

Para demostrar el enfoque in-
novador del diseño del NP300
Navara, este nuevo modelo dispo-
ne de uno de los más completos
tratamientos aerodinámicos apli-
cados hasta ahora en un pick-up.
Cada área del diseño se ha estu-

tanto en su vida profesional como
en la personal. Se ha creado una mez-
cla de robustez con innovación. Se
ha mejorado diseño y confort y aña-
dido tecnología que otros pick up no
poseen. El vehículo también tiene
algo compartido con los crossovers''.

Con la elección de Zaragoza,
Nissan quiso rendir homenaje a esta
zona ya que fue en una de las ca-
rreras off road más emblemáticas
del mundo, La Baja Aragón (ante-
riormente denominada Baja Mon-
tesblancos). donde Nissan debutó
en 1983 en este tipo de competicio-
nes y donde ha cosechado impor-
tantes triunfos nacionales e inter-
nacionales.

diado y desarrollado para crear una
forma con un buen coeficiente ae-
rodinámico CdA, ahora es un 3,6%
inferior al modelo precedente.

La conducción del nuevo Nissan
NP300 Navara es sencilla en cual-
quier tipo de superficie, tanto en su
modalidad 2x2 como en la 4x4. El ve-
hículo está preparado para cualquier
tipo de pendiente o inconveniente
que uno se pueda encontrar circu-
lando por terreno difícil. El nave-
gador integrado es de uso claro y
sencillo y con pantalla táctil. El asis-
tente de arranque en pendiente, el
control de descenso en las mismas
o la opción de 4x4 corta son también
buenas posibilidades para cuestas
y pendientes pronunciadas. Por
todo ello, el NP300 Navara puede
enfrentarse a cualquier obstáculo
con el máximo confort interior.

# Cuatro versiones de aca-
bado: Visia, Acenta, N-
Connecta y Tekna. Desde las
versiones más básicas has-
ta las versiones más equipa-
das. Todas ellas ofrecen ex-
cepcionales niveles de equi-
pamiento y disponen de sie-
te airbags, gestión electróni-
ca del diferencial, ayudas
electrónicas para la circula-
ción off-road (como el asisten-
te de arranque en pendiente)
y elevalunas eléctricos.
$  El Nissan Technical
Center Europe, situado en
España, se ha encargado de
hacer todas las calibraciones
de los motores así como de
la adecuación de las suspen-
siones al gusto europeo.
%  La nueva Garantía de Fá-
brica de cinco años ó 160.000
km para el nuevo NP300
Navara, inédita en el merca-
do, es la demostración de la
calidad del vehículo y propor-
ciona un plus de tranquilidad
a los clientes.
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El proyecto
Lowbrasys
impulsa el uso
de las energías
limpias
El sector de la automoción ha lan-
zado el proyecto Lowbrasys que
trabaja por el uso de energías lim-
pias en el transporte por carrete-
ra. El reto se basa en desarrollar
tecnologías de nueva generación
y recomendaciones para los res-
ponsables políticos, a fin de me-
jorar el impacto de la conducción
en la salud y el medio ambiente.

El proyecto Lowbrasys (LOW
environmental BRAke SYStem),
creado por cinco de las compa-
ñías más representativas del sec-
tor de la automoción junto con
cinco de los institutos de investi-
gación y universidades internacio-
nales más importantes, es una in-
vestigación pionera avanzada fi-
nanciada por el Programa de la
Comisión Europea Horizonte
2020, que tiene por objeto impul-
sar la investigación, el desarrollo
y la demostración de tecnologías
que permitan el uso eficiente de
las energías limpias en el trans-
porte por carretera. El reto se basa
en desarrollar tecnologías de nue-
va generación, materiales, conse-
jos y recomendaciones para los
responsables políticos, a fin de
mejorar el impacto de la conduc-
ción en la salud y el medio am-
biente, a través de un nuevo en-
foque sistemático global y com-
partido, para lograr un nuevo sis-
tema de frenos de bajo impacto
medioambiental.

El proyecto Lowbrasys surge
de la colaboración entre Brembo,
Ford, Continental Teves, Federal
Mogul, Flame Spray, junto con el
Instituto Mario Negri, la Univer-
sidad Técnica de Ostrava, el KTH
Royal Institute of Technology, la
Universidad de Trento y el EC
Joint Research Centre.

Financiación

El programa de la Unión Europea
Horizonte 2020 ha financiado el
proyecto con 7 millones de euros,
de los 9 millones destinados al
compromiso global del proyecto.
El proyecto Lowbrasys responde
a la Convocatoria ‘Movilidad para
el crecimiento’, que significa es-
tudiar nuevas tecnologías para lo-
grar una movilidad de bajo impac-
to medioambiental. La propuesta
de Lowbrasys consiste en crear
un nuevo enfoque y una cadena
inteligente para desarrollar mate-
riales más eficientes, así como un
sistema de frenado más inteligen-
te. Asimismo, estudiará nuevos
instrumentos para corregir los
comportamientos de los conduc-
tores, con el fin de reducir las emi-
siones. El proyecto Lowbrasys,
lanzado en septiembre de 2015,
busca demonstrar que sistemas
de frenos de bajo impacto medio-
ambiental sean capaz de reducir la
emisión de micropartículas y na-
nopartículas en un 50%.

Los cambios meteorológicos que
estamos viviendo en los últimos
años con temperaturas más altas de
lo normal están produciendo situa-
ciones de contaminación atmosféri-
ca que afectan al medio ambiente y
que han derivado en efectos noci-
vos para la salud del planeta. Este
contexto ha provocado que el cam-
bio climático se haya convertido en
uno de los principales retos del si-
glo XXI. Conscientes de esta situa-
ción y de la importancia del cuidado
del medio ambiente para contribuir a
un mundo menos contaminado,
Imprefil aporta una serie de conse-
jos en la prevención y mantenimien-
to de los vehículos, que comienzan
con el más importante: el manteni-
miento al día de dichos vehículos.
Es importante llevar al día el mante-
nimiento de los vehículos para cui-
dar el medio ambiente porque:
— En el caso de los vehículos con
motor de explosión, es muy reco-
mendable el tener los mantenimien-
tos al día puesto que los filtros en
perfecta calidad de uso permiten que
la admisión de aire sea la correcta
haciendo así que la mezcla aire/com-
bustible sea la óptima para evitar
consumos más elevados que con-
llevan mayores emisiones.

Imprefil ofrece algunas claves
para reducir la contaminación

Goodyear añade los modelos
Marathon LHD II y LHT II a su
gama Next Tread de recauchutado
Los neumáticos Marathon LH II de
larga distancia para camión de
Goodyear son la última incorpora-
ción a la amplia gama de recauchu-
tado que ofrece Goodyear Dunlop
en la gama Next Tread. Tanto el
neumático de tracción Marathon
LHD II, como el neumático para re-
molque Marathon LHT II están dis-
ponibles con el recauchutado Next
Tread: en los tamaños 315/80R22.5,
315/70R22.5 y 295/80R22.5 para el
modelo LHD II y en 385/65R22.5
para el LHT II.

Además, estos nuevos neumá-
ticos para camión aumentan las po-
sibilidades de ahorro que la gama
Next Tread de Goodyear Dunlop
ofrece a los operadores de flotas.
Los nuevos neumáticos Next Tread
Marathon LH II recauchutados se
fabrican en las instalaciones de re-
cauchutado que la empresa tiene
en toda Europa y cuentan con los
mismos dibujos de banda que los
neumáticos Goodyear Marathon
LHD II y LHT II nuevos.  El proce-
so de recauchutado Next Tread de
Goodyear Dunlop es similar al que
se utiliza en la fabricación de neu-
máticos nuevos. Una vez que la
carcasa desgastada se ha examina-
do con detenimiento, se pule y se

— En el caso del filtro de combusti-
ble ocurre lo mismo. Su buen estado
favorece y permite una buena mez-
cla evitando pisar el acelerador de
más para obtener el mismo rendi-
miento del vehículo.
— Por otro lado, el tener el aceite de
motor y su filtro en buen estado per-
mite una mejor lubricación. Esto
conlleva una serie de beneficios
como una menor fricción en las pie-
zas de motor evitando posibles ave-
rías del motor, favoreciendo un me-
nor consumo y evitando que den-
tro de la mezcla de combustión no
se filtre aceite y así no se emita el
característico humo blanco de esta
problemática.

Una vez que se sabe cómo man-
tener el vehículo para reducir los efec-
tos de la contaminación, es muy im-
portante utilizar productos de cali-
dad para lograr dicho objetivo. Así,
Imprefil ofrece dentro de su gama el
aditivo Stanadyne Fuel Performan-
ce Formula para vehículos diésel, un
todo en uno que ofrece las siguien-
tes ventajas: Favorece el funciona-
miento de los inyectores; reduce la
emisión de humos negros (consumo
excesivo de gasoil en la mezcla); re-
duce el consumo; y mejora el arran-
que en temporadas de invierno.

Rudenstams Parti AB es una empre-
sa familiar que se dedica a comprar
productos cultivados e importados
a nivel local para posteriormente dis-
tribuirlos a comercios de las regio-
nes de Småland, Östergötland y
Västergötland, en Suecia, con sus
ocho camiones Scania.

Una de las últimas incorporacio-
nes a su flota ha sido el Scania P250
DB 4x2 con motor Euro 6 y transmi-
sión completamente automática
Allison Serie 3000TM. Según Björn
Segerberg, responsable de la flota,
las transmisiones completamente
automáticas Allison son la elección
perfecta para moverse por ciudad. En
sus propias palabras: "Dado que
nuestros clientes se encuentran re-
lativamente cerca de Jönköping,
Huskvarna y otras ciudades poco
más alejadas, elegimos la configura-
ción de nuestros camiones según la
ruta y los ciclos de trabajo previs-
tos". Segerberg prosigue: "Solo he-
mos tenido buenas experiencias con
las transmisiones Allison. Nuestro

Transportistas eligen las transmisiones automáticas
Allison como mejor opción para la distribución urbana

antiguo Scania ha durado más de
450.000 kilómetros sin tener ningún
tipo de problemas de transmisión, y
esperamos que nuestro nuevo ‘ca-
mión Allison’ de un resultado igual
de bueno". Segerberg controla la dis-
tancia recorrida y el consumo de
combustible de la flota ya que se en-
carga de supervisar la rentabilidad de
la distribuidora: "Todos los meses veo
que el viejo prejuicio de que las trans-
misiones completamente automáticas
gastan más combustible, es totalmen-
te erróneo".

"El mes pasado, nuestro nuevo
Scania equipado con caja de cambios
Allison tuvo el consumo de combus-
tible más bajo de todos nuestros ca-
miones, a pesar de haberse utilizado
solamente en condiciones de tráfico
urbano denso y soportar más arran-
ques y paradas que el resto de nues-
tros camiones equipados con trans-
misiones manuales o manuales auto-
matizadas (AMT)", añadió. Las
transmisiones Allison se benefician
de la Tecnología de par continuo, que

transfiere más potencia a las ruedas
motrices que cualquier otra solución
de transmisión. Las Automáticas
Allison aceleran más rápido que las
transmisiones manuales o las manua-
les automatizadas (AMT), y además
ofrecen velocidades medias superio-
res, lo que hace que puedas realizar
más cargas al día, por lo tanto mejora
la productividad y aumenta los be-
neficios. Fredrik Gustafsson lleva
seis años conduciendo camiones

equipados con cajas de cambio
Allison en Rudenstams Parti, y tam-
bién conduce el nuevo Scania. "Gra-
cias a la transmisión automática
Allison tengo la sensación de que
puedo terminar las rondas de distri-
bución en mucho menos tiempo. Es
la mejor opción en medio del tráfico
urbano para conducir por calles es-
trechas y llegar a rampas de carga en
las que solo quedan unos pocos cen-
tímetros de espacio a cada lado".

le aplica una banda de caucho no
vulcanizado. Después, el neumáti-
co se calienta en un molde que re-
produce el diseño original de la
banda. De esta forma, los neumáti-
cos Marathon LH II Next Tread
cuentan con características de alto
rendimiento similares a las de los
neumáticos originales Marathon
LH II de Goodyear. Esto se traduce
en un kilometraje y una eficiencia
de combustible que pueden ayu-
dar a los operadores de flotas a re-
ducir el coste por kilómetro.

Además de los nuevos neumá-
ticos recauchutados Next Tread
Marathon LHD II y Marathon LHT
II para aplicaciones de larga distan-
cia, recientemente se han presen-
tado los neumáticos Next Tread
Regional RHD II y Regional RHT II
para vehículos de transporte regio-
nal. Ambas líneas de neumáticos
están disponibles en los tamaños
315/80R22.5, 315/70R22.5 y 295/
80R22.5 para neumático de tracción,
y 385/65R22.5 para remolque. To-
dos los productos de recauchuta-
do Next Tread se fabrican en las
instalaciones de Goodyear Dunlop
en Riom (Francia), Wittlich (Alema-
nia) y Wolverhampton (Reino Uni-
do), ha informado la compañía.
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# El semirremolque SR2 X-
City de Lamberet cuenta con
un chasis innovador dotado
de varios ejes direccionales
por cables.

$ El X-City en su versión de
24 y 27 palés puede sustituir
a los camiones rígidos de 26
toneladas.

% La versión de 33 palés re-
duce costes en neumáticos
y carburantes.
& La persiana Distri+cuenta
con un sistema neumático
automático 100%.
' Además, su sistema opti-
mizado, ayuda a que la ca-
pacidad de almacenaje au-
mente.

( El volumen de negocio de
Lamberet en 2015 supera los
165 millones de euros.

) La marca es líder en ca-
rrocerías frigoríficas con más
de 6.000 vehículos comercia-
lizados en 2015.

El semirremolque SR2 X-City y la persiana
Distri+, claves para este 2016 de Lamberet

El SR2 X-City y la persiana auto-
mática "Distri+" marcan el punto
de salida de la compañía Lamberet,
especialista en transporte frigorífi-
co, que pretende superar, si cabe,
sus resultados de 2015. Lamberet,
que llevó a Solutrans en noviem-
bre un total de 14 vehículos, ocho
en primicia, realizó unas 340 prue-
bas en  el exterior del salón y reci-
bió los elogios de los transportis-
tas por el nuevo SR2 X-City.

De hecho, el X-City ofrece, por
una parte, una maniobrabilidad y
un nivel de eficacia inéditos en el
sector de distribución (altura redu-
cida, compatibilidad con todas las
compuertas, reparto ideal de la car-
ga) y, por otra parte, una rentabili-

La compañía, después de triunfar en
Solutrans en diciembre del año pasado,
ha hecho inversiones en su planta de

La nueva plataforma "Clase C" es otra de las novedades, con espacio de aislamiento reforzado

Lamberet es líder en Francia y tercero en el conjunto europeo

Al detalle

dad muy atractiva (duración de los
neumáticos hasta cuatro veces
más, reducción del consumo en
cerca de un 12% gracias a la reduc-
ción del esfuerzo de tracción , ma-
yor capacidad de carga).

El chasis X-City representa una
gran innovación que proporciona
una ventaja competitiva real en el
sector de la logística urbana y re-
gional. El X-City es el primer semi-
rremolque frigorífico capaz de sus-
tituir a los camiones rígidos de 26
tn que se emplean en ciudad, y cu-
yos costes de explotación resultan
más caros y menos flexibles.

Lamberet sigue cosechando éxi-
tos y así lo demuestra su persiana
automática "Distri+", que cumplió

Saint-Cyr/Menthon para poder hacer
frente a la alta demanda de vehículos
industriales y, además, ha inaugura-

Con más de 6.000 vehículos frigo-
ríficos comercializados, Lamberet
SAS finaliza 2015 con un crecimien-
to del 23% en su volumen de ne-
gocios hasta los 165 millones de
euros, el más importante de la com-
pañía desde sus inicios. El creci-
miento de volumen de negocios del
grupo es del 18%.

A este crecimiento en las
ventas contribuye el incremento de
la cuota de mercado de la marca,
tanto en Francia como en el ex-
tranjero.

Con un 27% de las matriculacio-
nes en Francia, a finales de noviem-
bre de 2015, en el segmento de los
semirremolques frigoríficos,
Lamberet experimenta una progre-
sión del 20% de sus ventas en un
mercado que crece un 10% y logra
incrementar dos puntos porcen-
tuales la cifra por sexto año conse-

un año de comercialización duran-
te Solutrans 2015. Esta nueva per-
siana permite abrir y cerrar la puer-
ta en 10 segundos, lo que garanti-
za una mayor seguridad de la mer-
cancía y un mayor respeto por la
cadena del frío en la distribución.
Distri+ fue nominada al "IAA
Trailer Innovation 2015" y, como
innovación de 2016, la nueva pla-
taforma "clase C", con un espacio
de aislamiento reforzado.

Para hacer frente a la alta deman-
da de los nuevos productos,
Lamberet ha invertido en la planta
de Saint-Cyr/Menthon y ha
inaugurado dos nuevos talleres,
que producirán vehículos de más
de 7,5 toneladas.

cutivo. Este resultado sostenido a
largo plazo representa una cuota
de mercado que se ha duplicado
con respecto a la del año 2009. Con
más de 3.500 carrocerías frigorífi-
cas para camiones fabricadas en
2015, Lamberet es el líder francés
del sector.

En cuanto a la exportación, la
red Lamberet se consolidó en 2015
y llega ahora a 38 países. Es la pri-
mera marca importada en Italia, con
posiciones consolidadas en Espa-
ña, Alemania y Países Bajos,
Lamberet cuenta actualmente con
una red dedicada a la "gran expor-
tación", especialmente eficaz en
Marruecos, Irán, Canadá, China e
Israel, donde ya han mostrado un
gran avance en  sus implantaciones
y se prevé que se conviertan en
fuertes núcleos de crecimiento a
partir de 2016.

do dos nuevos talleres destinados a in-
crementar la producción de los vehícu-
los de más de 7,5 toneladas.
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RACC: desviar camiones hacia autopistas es clave
para reducir la mortalidad en nuestras carreteras
RACC propone desviar a los camiones de las ca-
rreteras secundarias hacia autopistas en los tra-
mos en los que ambas discurran en paralelo. Se-

gún el estudio que han realizado, así se podrían
evitar una media de 80 muertos y 215 heridos gra-
ves al año. Aunque aún queda un largo camino

para reducir la tasa de mortalidad vial, España ha
hecho un gran esfuerzo y el número de muertos
se ha reducido casi en 3.000 personas al año.

El número de personas que pierden
la vida en las carreteras sigue des-
cendiendo, aunque no de forma tan
rápida. Según el análisis realizado
por RACC sobre el estancamiento
de la siniestralidad en las carrete-
ras españolas durante 2015, de-
muestra lo que se viene observan-
do desde el año 2013: a pesar de la
acusada reducción de la tasa de
mortalidad, el número de fallecidos
se ha estancado. La media, a día de
hoy, es de 1.130 víctimas mortales
al año, cifra que hay que debe se-
guir disminuyendo para poder cum-
plir el objetivo europeo 2020, que
implica la reducción de un 50% de
las víctimas respecto al año 2010.

Este particular reto se desarrolla
en un contexto en el que,
previsiblemente, la movilidad ten-
derá a aumentar. Esto requerirá dar
un nuevo impulso a la política de
seguridad vial, poniendo en marcha
nuevas medidas que nos permitan
seguir acercándonos a los países
más exitosos de nuestro entorno.

La propuesta

En este sentido, el RACC no puede
dejar de reiterar una propuesta que
ha puesto sobre la mesa de forma
insistente en los últimos tiempos y
que podría tener un impacto muy
importante e inmediato sobre la si-
niestralidad en nuestras carreteras:

España, por debajo de la media europea en mortalidad

Cada año pierden la vida 1.130 personas de media en las carreteras, cifra que se encuentra estancada desde hace tres años

A pesar del estancamiento en la
reducción del número de víctimas
en accidentes de tráfico, España
se sitúa por debajo de la media
marcada por la UE para poder lle-
gar a cumplir con el objetivo 2020,

que se situaría en 1.239 víctimas
anuales en las carreteras. Esta ci-
fra era de 2.478 en el año 2010.

Llegar a alcanzar este objetivo
supone reducir en un 25% el nú-
mero de fallecidos en los próxi-

mos cinco años. España ha con-
seguido tener una tasa de riesgo
de 37,7 muertos por millón de ha-
bitantes, siendo el quinto país
con la tasa más baja y quedando,
además, muy por debajo de la me-

dia europea, que está en 60,7.
Los buenos resultados de Es-

paña sirven de ejemplo para paí-
ses como Rumanía o Luxembur-
go, que tienen, de media, una tasa
un 25% más alta que la española.

Sin embargo, no hay que olvidar
que otros muchos países se en-
cuentran por delante de las cifras
españolas, que tienen una tasa de
riesgo de hasta un 33% menos
que España.

el desvío de caminoes desde las ca-
rreteras convencionales hacia las
autopistas en aquellos tramos en
que ambas discurren en paralelo.

Según estimaciones del RACC,
la medida implicaría una reducción
de unos 80 muertos anuales y 215
heridos graves, sin que supusiese
un coste añadido ni para los trans-
portistas, ni para la administración.
Con esta mejora se podrían haber
evitado 19 de los muertos registra-
dos de este año en el tramo de ape-
nas 150 kilómetros de la N-340 que
discurre por la provincia de
Tarragona y parte de Barcelona. En
resumen,  sólo con la aplicación de
esta medida, hoy, en vez de hablar
de estancamiento, podríamos estar
hablando de una reducción cerca-
na al 8% del número de muertos en
nuestras carreteras.

La diferencia en cifras

El balance de muertes en las carre-
teras españolas atendiendo a los
datos por comunidades autóno-
mas, los resultados en 2015 han
sido muy dispares: mientras en al-
gunas la mortalidad ha caído por
encima de un 40%, en otras ha au-
mentado casi un 100% respecto a
2014. Más significativo, todavía,
resulta el hecho de que la tasa de
reisgo, es decir, la probabilidad de
fallecer por accidente de tráfico,

varía de forma notable entre Comu-
nidades: en el caso extremo, la rela-
ción es de uno a tres; es decir, en la
Comunidad con mayor riesgo, la
probabilidad de fallecer en la carre-
tera es tres veces mayor que en la
Comunidad con menor riesgo. Por
ejemplo, la probabilidad de morir en

un accidente de tráfico es tres su-
perior en Extremadura que en la Co-
munidad de Madrid.

Si se comparan los datos de Es-
paña con los de Europa, hay que
destacar la buena evolución de la
siniestralidad en los últimos 10
años, que ha permitido que la tasa

de riesgo de España se sitúe clara-
mente por debajo de la media co-
munitaria y sea inferior a la de Ale-
mania, Francia o Italia. Sin embar-
go, no se debe olvidar que países
como Suecia o Reino Unido tienen
una tasa de riesgo que es un 33%
inferior.
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salarios y las normas sociales. Estas medi-
das ya están causando problemas para el
buen funcionamiento del mercado interior,
por ejemplo, en lo que se refiere a los salarios
mínimos nacionales y a la normativa sobre
los tiempos de conducción y descanso (20).

4.   Cuál es el problema y a quién afecta

4.1.- El presente dictamen exploratorio trata
sobre el dumping social y el cabotaje en el
transporte de mercancías por carretera. En el
caso de los transportistas de Europa Occi-
dental, el coste del trabajo constituye, con
mucho, la parte más importante de sus costes
de explotación. Por el contrario, en el caso de
los operadores radicados en Europa Central y
Oriental, el mayor coste medio es el combusti-
ble. Una estructura de costes diferente tam-
bién podría permitir más inversiones. En este
contexto, algunos transportistas de la EU15
sufren desventajas competitivas y procuran
utilizar mano de obra con bajos salarios. Esto
a veces lo llevan a cabo ciertos transportistas
de la EU15 y de la EU13 a través de sistemas
que eluden o incumplen la legislación nacio-
nal o europea [esto es, el Reglamento (CE) no

1071/2009, la Directiva 96/71/CE, sistemas de
empresas ficticias, etc.]. Las lagunas en la le-
gislación y el carácter móvil de las activida-
des del transporte pueden dificultar la detec-
ción de los regímenes ilegales. Como se seña-
la en el punto 4.6, los costes laborales tam-
bién pueden reducirse de modo perfectamen-
te legal. Sin embargo, en todo caso, provoca-
rá tensiones con frecuencia.

4.2.- Las partes afectadas negativamente por
las prácticas de dumping social son, en par-
ticular, las empresas de transporte de mer-
cancías por carretera que no recurren a tales
prácticas y los conductores profesionales,
al menos en la EU15. También las empresas
que respetan las normas sufren daños a su
imagen y están expuestas a los efectos ne-
gativos de tales medidas unilaterales, como
se ha indicado en el punto 3.6. Por este moti-
vo, la Comisión Europea prevé elaborar pro-
puestas en 2016 destinadas a abordar el pro-
blema del dumping social en el transporte
por carretera. No obstante, sin un análisis
completo y exhaustivo del mercado del trans-
porte de mercancías por carretera será difícil
lograr una propuesta pertinente. Gracias a
los registros electrónicos nacionales ya exis-
ten datos a escala nacional de las empresas
de transporte por carretera. A escala euro-
pea, los datos deberían estar disponibles, en
principio, a través del registro europeo de
empresas de transporte por carretera (ERRU),
que debería haber conectado los registros
electrónicos nacionales y facilitado el inter-
cambio de datos sobre la reputación de las
empresas para diciembre de 2012, tal y como
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‘Dumping’
! DICTAMEN DEL COMITÉ ECONÓMICO Y SOCIAL
EUROPEO sobre el tema «El mercado interior
del transporte internacional de mercancías
por carretera: dumping social y cabotaje».
En el DOUE, a 15 de enero de 2016.

""""" Viene del número anterior
— Reglamentos (CE) no 883/2004 del Parla-
mento Europeo y del Consejo (19) y (CE) no
987/2009 sobre la coordinación de los siste-
mas de seguridad social,
 — Directiva 96/71/CE, sobre desplazamien-
to de trabajadores efectuado en el marco de
una prestación de servicios,
 — Directiva 2014/67/UE, relativa a la garan-
tía de cumplimiento de la Directiva sobre des-
plazamiento de trabajadores efectuado en el
marco de una prestación de servicios.

3.2.- La Directiva sobre desplazamiento de
trabajadores y su Directiva de aplicación
entran en funcionamiento cuando se cum-
plen todas las condiciones establecidas en
la Directiva sobre desplazamiento de traba-
jadores. Por consiguiente, las Directivas se
aplican solo a los empleos temporales fuera
del país donde el conductor trabaja habitual-
mente. Cuando proceda, la Directiva sobre
desplazamiento de trabajadores garantiza el
salario mínimo y ciertas disposiciones socia-
les del Estado miembro donde se efectúe el
trabajo. En caso contrario, la ley aplicable se
regirá por el texto del contrato y el Regla-
mento sobre la ley aplicable a las obligacio-
nes contractuales (Roma I) [Reglamento (CE)
no 593/2008]. El Reglamento Roma I dará pre-
ferencia a las normas de obligado cumplimien-
to en materia de empleo aplicables en el país
en el cual o desde el cual se ejerza habitual-
mente la actividad, con independencia del
país de base del empleado o de la ley fijada
en el contrato de trabajo. Cabe referirse a las
sentencias del Tribunal de Justicia de la
Unión Europea citadas en el punto 3.1.

3.3.- En una serie de situaciones será difícil
demostrar que el Reglamento Roma I o la Di-
rectiva sobre desplazamiento de trabajado-
res otorgan prioridad a disposiciones distin-
tas a la legislación del país de base o la ley
que se ha fijado en el contrato. A la hora de
decidir sobre la legislación aplicable, los ór-
ganos policiales y judiciales tendrán que to-
mar en consideración todos los elementos
pertinentes, incluida la obligación de contar
con un vínculo real con el país de base para
que se aplique dicha legislación.

3.4.- El CESE señala que la Directiva 96/71/
CE sobre desplazamiento de trabajadores se
ha aplicado de modo diverso en lo que res-
pecta al sector del transporte. Por lo tanto,
es importante examinar la aplicación de di-
cha Directiva y de la Directiva de aplicación
2014/67/UE en el contexto del proyecto pre-
visto sobre el paquete de movilidad de los
trabajadores, a fin de garantizar una aplica-
ción coherente y eficaz.

3.5.- Como ya se ha señalado, en particular
las normas de acceso al mercado en el sector
del transporte por carretera, incluido el ca-
botaje, son poco claras y complejas y se in-
terpretan y aplican de modo diferente en los
distintos Estados miembros. Esto crea inse-
guridad jurídica a todos los implicados y hace
difícil comprobar su cumplimiento.

3.6.- Los problemas de aplicación menciona-
dos, unidos al deseo de abordar urgentemen-
te la cuestión del dumping social, han lleva-
do a una situación en que una serie de Esta-
dos miembros ha aprobado legislación na-
cional destinada a paliar el problema de los
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contemplaba el Reglamento (CE) no 1071/
2009. El ERRU todavía no está en funciona-
miento. El CESE lo lamenta y considera que
esta deficiencia ejerce efectos negativos so-
bre el control del cumplimiento.

4.3.- Por lo que se refiere a los conductores
profesionales, las prácticas ilícitas concier-
nen principalmente:
— salario: aunque la retribución según el país
de base del conductor (principio del «país
de origen») sea perfectamente normal y acep-
table cuando se cumplen las condiciones le-
gales, existen casos, en particular en el cabo-
taje, en los que se utiliza este principio de
manera abusiva, en contradicción con las dis-
posiciones obligatorias de la Directiva sobre
desplazamiento de trabajadores y del Regla-
mento Roma I,
— condiciones laborales: planificación inade-
cuada de los trayectos del conductor, lo que
provoca un exceso de tiempo de conducción;
retribución del tiempo de conducción única-
mente y no de las actividades del tiempo de
trabajo, como la carga y descarga,
— seguridad social: impago de las cotizacio-
nes de la seguridad social por parte del

empleador, lo que incide de forma crítica en
los derechos y prestaciones de los conduc-
tores y de sus familias,
— prestaciones sanitarias: la empresa hace
pagar al conductor por el seguro médico o
por la atención sanitaria, etc.

4.4.- Una serie de empresas ha desarrollado
regímenes de empleo complejos y ambiguos,
aprovechando el carácter transfronterizo y
la gran movilidad del sector, recurriendo a
agencias, empresas de colocación o socie-
dades ficticias (el sistema de «buzón») radi-
cadas en Estados miembros con bajos nive-
les de protección y normas laborales y so-
ciales deficientes. En función de las circuns-
tancias, estas medidas pueden ser dudosas
o ilegales, especialmente en los casos en que
la conexión del contrato de trabajo a un país
con bajos salarios y laxas normas de protec-
ción social es ficticia.

4.5.- Los complejos regímenes de empleo en
el transporte por carretera dificultan la locali-
zación de la empresa y su rendición de cuen-
tas, por ejemplo en caso de reclamaciones
relativas al impago de salarios o de las car-
gas sociales. Por el contrario, estas oscuras
prácticas de empleo hacen mucho más difícil
para los conductores no residentes —por no
hablar de aquellos procedentes de terceros
países— comprender, gestionar e invocar
sus derechos y beneficios.

4.6.- Algunos ejemplos de prácticas que pue-
den infringir la legislación son:
— funcionamiento a través de una empresa

ficticia: está prohibido desde 2011, tras la
adopción y entrada en vigor del Reglamento
(CE) no 1071/2009, que estipula que se con-
cede y se mantiene el derecho de estableci-
miento de una empresa en un Estado miem-
bro únicamente si dicha empresa tiene un
«establecimiento efectivo y fijo»,
— aplicación del salario y de las condicio-
nes del país de base, y no de las normas obli-
gatorias del país en el cual o desde el cual el
conductor lleva a cabo habitualmente la acti-
vidad, vulnerando la Directiva sobre despla-
zamiento de trabajadores y el Reglamento
Roma I (con la sentencia del Tribunal de Jus-
ticia en el asunto Koelzsch), tal y como se ha
explicado anteriormente en la sección 3,
— retribución por kilómetro conducido: esto
vulnera el Reglamento (CE) no 561/2006, que
prohíbe este tipo de retribución en tanto que
representa un riesgo para la seguridad vial,
— la vida durante meses dentro y alrededor
del camión, con acceso limitado o inexisten-
te a instalaciones de higiene, comida calien-
te, etc., incumpliendo la Carta de los Dere-
chos Fundamentales de la Unión Europea,
en su artículo 31: «Todo trabajador tiene de-
recho a trabajar en condiciones que respe-
ten su salud, seguridad y dignidad».

Obviamente también se darán situaciones
en las que se puedan reducir los costes de modo
perfectamente legal, por ejemplo mediante el
establecimiento de una filial o mediante el uso
de una empresa de colocación independiente.

4.7.- El cabotaje es el transporte nacional de
mercancías realizado por transportistas no re-
sidentes, con carácter temporal, en un Estado
miembro de acogida. El concepto «temporal»
se define en el Reglamento (CE) no 1072/2009
como tres transportes de cabotaje en un plazo
no superior a siete días tras un trayecto inter-
nacional al Estado de acogida. Es difícil cum-
plir y controlar el cabotaje porque las normas
de acceso al mercado no hacen sencillo el
cumplimiento, ya que impiden a las autorida-
des encargadas de supervisarlo exigir docu-
mentos adicionales que les permitan compro-
bar el cumplimiento de las normas de cabota-
je. Además, las propias normas no son claras
en una serie de puntos y se interpretan de
forma diferente en los distintos Estados miem-
bros. Este es el caso, por ejemplo, de la defini-
ción de un trayecto. Esto ha provocado un
bajo índice de controles, tanto en carretera
como en las instalaciones de las empresas.

4.8.- El CESE considera que una estructura de
costes diferente en la EU13 resultará atractiva
para las empresas. En realidad, desde la pers-
pectiva del mercado interno esto no represen-
ta ningún problema. Sin embargo, debe seña-
larse que puede darse un caso de dumping
social si las empresas que tienen sede en uno
de los países de la EU13 en realidad están
constituidas en forma de sociedad ficticia que
no ejerce actividad real alguna en el territorio
de esos países. En 2013, ante los planes de la
Comisión Europea de liberalizar las normas
sobre el cabotaje, los interlocutores sociales
del sector del transporte por carretera, ETF e
IRU, indicaron que el mercado no estaba listo
para la plena apertura a la competencia del
transporte nacional de mercancías, precisa-
mente por las disparidades sociales y fiscales
de la UE (21). IRU e ETF pidieron que las nor-
mas no se cambiaran, sino que se aplicaran de
modo más eficaz.

4.9.-  El CESE también llama la atención sobre la
necesidad de garantizar que los conductores de
terceros países empleados por empresas de la UE
sean contratados con pleno respeto de las normas
aplicables en materia de inmigración, trabajen en
condiciones conformes a las disposiciones lega-
les obligatorias y obtengan un certificado de con-
ductor, tal como prescribe la legislación de la UE.

""""" Sigue en el próximo número
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Doble dígito para las pymes que exportan
internacionalmente según un estudio de Fedex
Las Pymes exportadoras alrededor
del mundo son 1,7 veces más pro-
pensas a experimentar un crecimien-
to del 11% o más que aquellas que
no lo hacen, de acuerdo a un nue-
vo estudio de investigación encar-
gado por Fedex.

Esta tendencia es particularmen-
te pronunciada en las regiones de
Asia-Pacífico y Europa, donde las
pymes exportadoras tienen más
probabilidades de crecer rápida-
mente que las no exportadoras.

Encargado por FedEx Express,
empresa subsidiaria de Fedex Corp.
y la empresa más grande del mundo
de transporte exprés, el estudio in-
dependiente elaborado por Harris
Interactive, proporciona una visión
del comportamiento global de impor-
tación y exportación entre las pymes
y los desafíos a los que se enfren-
tan. Completado en Septiembre 2015,
se entrevistó a un total de 6.891 di-
rectores ejecutivos de 13 mercados
pertenecientes a cuatro regiones.

El informe revela los considera-
bles beneficios financieros de las
pymes que venden más allá de sus
propias fronteras. A nivel mundial,
las pymes que exportan generan una
media de ingresos de 1,5 millones de
dólares al año. En la región de Asia-
Pacífico esta cifra es incluso mayor
con 1.8 millones de dólares de me-
dia, el dato más alto de las cuatro
regiones del estudio.

"En FedEx, no deberíamos sub-
estimar el potencial de los pequeños
negocios, y los alentadores resulta-
dos de exportación de las pymes de
este estudio son una prueba inne-
gable de ello", apunta Raj Subra-

Información Quincenal sobre Logística para el Transporte

maniam, vicepresidente ejecutivo,
Global Marketing and Communica-
tions, FedEx Services. "A pesar de
ello, muchas SMES están perdiendo
las oportunidades que ofrece la acti-
vidad exportadora y necesitan un re-
fuerzo de su confianza para llevar su
negocio al terreno internacional.
Aquí es cuando FedEx puede ayu-
darles a descubrir su potencial dán-
doles acceso a su sólida red, su co-
nocimiento en aduanas y a una am-
plia oferta de servicios integrados".

Reticentes a dar el paso

Mientras que los mercados globa-
les representan una gran oportuni-
dad, muchas pymes siguen siendo
reticentes a dar el paso y
diversificarse en el ámbito mundial.
Actualmente solo en 38% de las
pymes a nivel internacional son
exportadoras, a pesar de que un por-
centaje mucho mayor (79%) recono-
ce que hay todo un mundo de clien-
tes más allá de sus propias fronte-
ras. En todas las regiones, la brecha
entre las pymes que actualmente ex-
portan y las que reconocen el po-

La contratación de espacios logísticos creció
en España durante el pasado año 2015
Según las cifras de la consulto-
ría CBRE, la contratación de es-
pacios logísticos ha aumentado,
en gran parte gracias al incre-
mento de la actividad en Barce-
lona. En cambio, los espacios en
Madrid han experimentado un
leve descenso.

Los nuevos proyectos en la
Comunidad de Madrid aumenta-
rán el espacio logístico.

La contratación de espacios
logísticos ha aumentado en Es-
paña durante el año 2015, alcan-
zando casi el millón de metros
cuadrados. Más de la mitad de
esta superficie, concretamente
532.000 metros cuadrados, fue-
ron ocupados en Barcelona, que
ha crecido un 56% más en com-
paración con 2014.

Además, el precio por metro
cuadrado ha aumentado en la
ciudad Condal, llegando a los
6,25 euros al mes, un 4% más que

en 2014, mientras que en la ca-
pital de España se ha manteni-
do, con unos cinco de media.
A Madrid, con 378.000 metros,
Barcelona y Andalucía, les si-
guen las ciudades de Zaragoza
y Valencia, que han tenido con-
trataciones de 40.000 metross
cada una, concentrándose la
gran mayoría de las reservas en
estas localidades.

Descenso en Madrid

Madrid en cambio experimentó
un pequeño descenso con
378.000 metros, cifra similar a la
de 2014. Sin embargo, se espera
que durante 2016 la contratación
de metros cuadrados aumente
gracias a varios proyectos en la
zona de Getafe y Cabanillas del
Campo, entre otras.

"El incremento del comercio
electrónico será uno de los fac-

tores que animen el sector en
2016. La falta de grandes plata-
formas, de más de 25.000 metros
cuadrados, impulsará nuevos
proyectos, consolidando el cre-
cimiento del sector en 2016",
aseguró el director de logística
e industrial de CBRE España,
Alberto Larrazábal.

La presencia de empresas
españolas crece un 20% en
Fruit Logistica Berlín 2016
La presencia de empresas espa-
ñolas en la feria Fruit Logistica
celebrada la pasada semana en
Berlín, feria de referencia para el
sector agrícola mundial, ha au-
mentado un 20 % en 2016 con res-
pecto a la edición anterior.

El número de productores y
distribuidores españoles que par-
ticipan en este encuentro empre-
sarial, que comenzó el pasado 3
de febrero y finalizó viernes día 5,
ha pasado de los 270 de edicio-
nes anteriores a más de 330.

Ha contando con la participa-
ción de 2.800 expositores prove-
nientes de 84 países, Fruit Logistic
2016 has sido el punto de encuen-
tro más importante y más amplio
del sector hortofrutícola global
nunca antes existido. Dr. Christian
Göke, presidente de la dirección
de Messe Berlin GmbH declaraba
"es fantástico observar que el in-
terés del sector sigue creciendo
con fuerza. Este año Fruit
Logistica reúne más países toda-
vía que el año anterior. Más de
65.000 compradores y visitantes
profesionales que viajan a Berlín
desde 135 países sacan provecho
de la oferta de la mayor variedad
de expositores internacionales re-
unidos jamás bajo un mismo te-
cho".

Fruit Logistica no sólo repre-
senta la mejor plataforma de in-
formación y para los negocios,
además, es el escenario perfecto
de la innovación. Esta es la pro-
puesta de ‘Spotlight’, una ayuda
online que orienta a los profesio-
nales de forma concisa en la bús-
queda de las novedades. En las
77 propuestas de innovación pre-
sentadas por 15 países, hay 27
lanzamientos mundiales y 19 eu-
ropeos.

Egipto: país asociado oficial

Egipto, el país invitado oficial de
Fruit Logistica 2016, anuncia una
participación posiblemente récord
que cuenta con los exportadores
más activos del país. El mercado
de exportación de Egipto mira el
futuro con optimismo gracias a los
145 países importadores de pro-
ductos agrícolas. Las inversiones
en ese sector son altas y deben
asegurar un crecimiento continuo

del mercado. En la temporada
2014/2015, las empresas egipcias
exportaron 743.000 toneladas a la
Unión Europea. La exportación
total en el mismo periodo de tiem-
po ha sido de unos 3,53 millones
de toneladas. Eso significa que el
21 por ciento de la producción
agrícola de Egipto se exporta a la
UE. En los últimos diez años, Egip-
to ha incrementado la exportación
de mercancías agrícolas en un 226
por ciento. En la temporada 2014/
2015, el volumen de exportación
de frutas y verduras (excepto
arroz) fue de más de dos mil millo-
nes de dólares americanos.

Presencia española

La presencia española en los mer-
cados internacionales es ya impor-
tante, coincidieron en señalar va-
rios representantes políticos regio-
nales, que añadieron que no obs-
tante hay que seguir apostando
por la innovación y la calidad, y
abriéndose paso en nuevos paí-
ses.

La consejera de Agricultura,
Pesca y Desarrollo Rural de An-
dalucía, Carmen Ortiz, destacó al
visitar el pabellón de Andalucía
que el sector cuenta con el respal-
do institucional de la Junta por su
peso económico.

"Somos el primer productor de
España en fruta y hortaliza y casi
un tercio de lo que se exporta pro-
cede de Andalucía. Es un sector
que se está diversificando y que
está apostando por la calidad y por
el sabor. Por lo tanto, tienen todo
nuestro apoyo porque es un sec-
tor pionero, innovador y que está
apostando por la calidad", asegu-
ró Ortiz.

Uno de los objetivos de Anda-
lucía en la Fruit Logistica es abrir
nuevos mercados para la fresa de
Huelva, con los países árabes en
el punto de mira, aunque también
se quiere afianzar posiciones en
Alemania, Francia, Italia y Reino
Unido.

Por su parte, el presidente de
Murcia, Pedro Antonio Sánchez, in-
dicó que su el sector hortofrutícola
de su región es "competitivo por-
que ha sabido invertir en innova-
ción y apostar por la calidad, gene-
rando confianza en los clientes".

tencial de hacerlo es igualmente sig-
nificativo, va desde 35 a 41 puntos
porcentuales.

Esto indica que aunque las pymes
sean conscientes del potencial de la
exportación, no confían en las opor-
tunidades de traducir ese potencial
en éxito para sus negocios. Una de
las razones para ello parece ser la fal-
ta de consejo y apoyo: solo un 16%
de las pymes a nivel mundial sienten
que ya tienen el suficiente apoyo
para llegar a los mercardos interna-
cionales. En las regiones de Asia -
Pacífico, América Latina y el Caribe,
este número es incluso menor, con
un 10% y 14% respectivamente.

Para hacer frente a esta falta de
confianza, la logística desempeña un
papel fundamental. Las pymes en-
cuestadas señalan a los proveedo-
res de servicios logísticos entre sus
principales fuentes de asesoramien-
to sobre exportación. Un proveedor
de servicios logísticos confiable es
importante ya que el transporte es
un elemento crucial en la conexión
de las pymes con las oportunidades
en el extranjero y dar forma a la expe-
riencia de sus clientes.

De cara al futuro, las pymes son
optimistas sobre las perspectivas
de exportación a nivel internacio-
nal, a pesar de las barreras
percibidas a nivel mundial, el 55%
de las pymes lo harán de aquí a
2020, un aumento del 17% sobre el
nivel actual. Pero son aún más po-
sitivas en lo que respecta al creci-
miento del negocio internacional:
el 66% anticipa que conseguirán
mayores ingresos de los negocios
en el extranjero en cinco años.
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La Comisión se ha reunido con
Directivos de los Servicios Co-
merciales y Gestión Inmobiliaria
de AENA para transmitirles la ne-
cesidad de mejoras.

Y es que desde la comisión
opinan que es necesario moder-
nizar y desarrollar las comunica-
ciones por internet en las ofici-
nas de los Edificios de Carga
Aérea existentes en el aeropuer-
to de Madrid.

Esas mejoras se realizarían
mediante el uso de “fibra ópti-
ca” y optimizar de esta forma los
equipamientos de las indicadas
oficinas con los últimos avances
tecnológicos para los transi-
tarios y demás empresas de la
comunidad de carga, debido a
las dificultades y gestiones di-
latadas en el tiempo con las
operadoras de telefonía y AENA
que ha supuesto que tan solo
una Compañía, en el edificio del
Centro de Carga de Madrid,
cuente con la “fibra óptica” en
sus comunicaciones, cuando
entendemos que debería ser un
servicio generalizado y de fácil
contratación para todas las em-

Feteia se reúne con  AENA para
encontrar posibles vías de mejora

La compañía postal holandesa TNT
conmemora la celebración de sus 70 años

TNT arrancó el 1 de febrero la cele-
bración oficial de su 70º aniversa-
rio. A lo largo de 2016, la compañía
holandesa celebrará su aniversario
a través de distintas iniciativas.

La compañía holandesa de trans-
porte urgente nació en Australia en
1946 de la mano de un único hom-
bre, un emprendedor, Ken Thomas,
que fundó Thomas Nationwide
Transport con un solo camión en
Sidney (Australia).

Siete décadas, un cambio de na-
cionalidad, dos cambios de ima-
gen (el logo original englobaba las
letras TNT en cuadrados negros
en su etapa australiana; los círcu-
los llegaron en 1996 con el capitán
holandés), cientos de millones de
envíos realizados con éxito y, lo
que es más importante y le ha per-
mitido llegar a ser una compañía
septuagenaria: miles de clientes
satisfechos.

Distintas iniciativas

A lo largo de 2016, la compañía
celebrará su aniversario a través
de distintas iniciativas para con-
memorar el hito, entre las que des-
taca la macro campaña de marke-
ting que arrancó el pasado 1 de
febrero y que permitirá a sus
clientes ganar una auténtica bar-

Nissan, Calidad Pascual y Seur impulsan
el reparto eléctrico conjunto de mercancías
Con el objetivo de impulsar el uso
de vehículos eléctricos para la dis-
tribución urbana de mercancías y
como parte de su compromiso con
la divulgación de la movilidad sos-
tenible, Nissan entregaba el pasa-
do 2 de febrero, dos furgonetas
eléctricas e-NV200 a Seur y Calidad
Pascual, en un acto que ha conta-
do con la participación del Ayunta-
miento de Madrid.

La capital española fue seleccio-
nada por la Comisión Europea para
participar en el proyecto FREVUE
(vehículos eléctricos para el repar-
to de mercancías, según el
acrónimo en inglés), una iniciativa
que pretende poner en valor los be-
neficios del uso de vehículos co-
merciales sostenibles en el reparto
de mercancías. Este sector es el res-
ponsable del 14% de las emisiones
de NOx en Madrid, que solo en su
centro urbano cuenta, diariamente,
con más de 33.000 operaciones de
carga y descarga.

El proyecto FREVUE ha permi-
tido crear una base logística en
Madrid para recargar los vehícu-
los comerciales eléctricos que se
emplean en el reparto final de mer-
cancías. Los resultados obtenidos
del proyecto piloto permitirán di-
señar una estrategia de movilidad
eléctrica a mayor escala para el
sector de distribución de mercan-
cías en la capital.

Mail Boxes Etc. abre su cuarto
establecimiento en Zaragoza
La compañía Mail Boxes Etc.
abre su cuarto establecimiento
en Zaragoza. Se trata del cuarto
en la provincia y ya cuenta con
cinco en Aragón. Tiene 68 me-
tros cuadrados, en la calle
Mariana Pineda 11. Está regida
por los franquiciados Antonio
Mayor y Angel Olaso.

Mayor comenta que inicia
esta nueva muy ilusionado, "creo
que se trata de una franquicia de
futuro, sólida. La diversificación
en su marca nos pareció muy
atractiva así como la cantidad de
establecimientos de que dispo-
ne Mail Boxes Etc. y el gran nú-
mero de países en los que opera
es una buena señal de su éxito.
La variedad en el producto que
ofrece nos resulta también muy
interesante".

Mail Boxes Etc. ofrecerá en
este centro, de casi 70 metros
cuadrados, su amplio catálogo
de servicios: envíos nacionales
e internacionales, venta y servi-

bacoa australiana. A nivel corpo-
rativo, se ha creado un logotipo
conmemorativo del 70º aniversa-
rio y se ha diseñado una mascota
oficial, el canguro Ken, en honor
a los orígenes aussies de la com-
pañía hoy holandesa.

Además, se lanzarán varias com-
peticiones a nivel interno y se invi-
tará a todos los clientes ad hoc a
utilizar la nueva versión de su mo-
derna Booking Tool para envíos
online con descuentos de hasta el
30%. Porque TNT cumple 70 años
pero está perfectamente integrada

presas instaladas en los Edificios
de Servicios Generales de AENA
de los referidos aeropuertos.

Asimismo, se trasladó a AENA
la necesidad de seguir apoyando
a nuestro sector para mejorar de
la competitividad de los aeropuer-
tos españoles mediante una nue-
va reducción de los alquileres
para las oficinas existentes en los
Centros de Carga de los aeropuer-
tos de Barcelona, Madrid y Va-
lencia; ya que la efectuada en ju-
nio de 2013 no tuvo la incidencia
esperada entre los usuarios que
habían abandonado las indicadas
instalaciones por considerar la
renta y otros gastos excesivamen-
te elevados.

Por ello y teniendo en cuenta
que el nivel de ocupación de los
Edificios de Carga continúa sien-
do muy bajo, FETEIA-OLTRA ha
invitado a AENA para que el uso
y disfrute empresarial de las ofi-
cinas de carga de los aeropuer-
tos se ajusten a las condiciones
de mercado, para permitir la vuel-
ta de muchas empresas y en todo
caso evitar que no abandonen las
instalaciones más Compañías.

"El impacto del sector profesio-
nal en los niveles de contaminación
récord que estamos experimentan-
do en Madrid y en España es insos-
tenible y luchar contra las emisio-
nes contaminantes ya no es solo
una obligación, si no que se ha con-
vertido en un imperativo ético", ha
dicho Marco Toro, consejero direc-
tor general de Nissan Iberia.

Toro ha subrayado que la cola-
boración público-privada para in-
corporar vehículos sostenibles en
las flotas de servicio y para divul-
gar los beneficios de la movilidad
100% eléctrica es fundamental para
limpiar el aire de nuestras ciudades.
"Aplaudimos las iniciativas del
Ayuntamiento para erradicar los al-
tísimos niveles de contaminación
que sufre la capital pero necesita-
mos dar un paso más: pasar de la
restricción de los vehículos conta-

cio de embalaje, imprenta, dise-
ño gráfico, alquiler de buzones,
material de oficina...

Mail Boxes Etc. está llevando a
cabo un ambicioso y a la vez se-
lectivo plan de crecimiento. En su
proceso de expansión, estudia el
potencial de cada zona analizan-
do la actividad industrial, la tipo-
logía de comercio y su implanta-
ción. Los continuos contactos de
Mail Boxes Etc. con los empren-
dedores reflejan cómo, a pesar de
la difícil situación actual, la socie-
dad busca salidas profesionales
para emprender un negocio.

Mail Boxes Etc. destaca en
este momento por su solidez in-
ternacional (con más de 1.500 es-
tablecimientos por todo el mun-
do) y su posicionamiento secto-
rial ya que se trata de la mayor
red de franquicias del mundo en
su sector.. La empresa lleva
creando puestos de trabajo en
España desde hace más de 10
años.

minantes al impulso de los vehícu-
los sostenibles", ha dicho en rela-
ción a los planes de las autorida-
des locales de restringir el acceso a
la capital a los vehículos contami-
nantes. "Esperamos poder contar
de aquí en adelante con un mayor
apoyo institucional del Ayunta-
miento de Madrid", ha añadido el
directivo de la compañía. "Nos pa-
rece muy adecuado regular el tráfi-
co y el aparcamiento en momentos
de alta polución, pero es todavía
más necesario impulsar la maqui-
naria económica de una ciudad
como Madrid, la capital de España,
el único país en Europa donde se
fabrican cinco modelos de vehícu-
lo eléctrico. Es por ello que pedi-
mos a las autoridades un esfuerzo
para aumentar la difusión y divul-
gación de la movilidad sostenible",
ha concluido Toro.

en su entorno y apuesta por la tec-
nología como aliada para facilitar la
gestión de envíos a todos los clien-
tes que confían en sus servicios.

La campaña de aniversario arran-
có  con la publicación en redes so-
ciales del vídeo "70 años en 70 se-
gundos", el video está disponible
en la web traducido al español.

TNT es una empresa global de
entrega de correo y servicios de
empresa con sede en Hoofddorp
(Paises Bajos). La compañía opera
en España como servicio postal
bajo el nombre de TNT Post.

A lo largo del ejercicio, llevará a cabo distintas iniciativas en todo el mundo
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ta ideal para el trabajo rápido en
muelles o para maniobrar en espa-
cios muy reducidos. El motor AC
de Crown destaca por su gran ace-
leración y por velocidades de des-
plazamiento de hasta 12,5 km/h. La
plataforma con suspensión y el res-
paldo acolchado y envolvente pro-
tegen al operario y contribuyen a
aumentar el confort y, por lo tanto,
la productividad. Según las prefe-
rencias del cliente, la carretilla se
ofrece con volante a la derecha o a
la izquierda.

Jumbo Supermarkten es la ma-
yor cadena de supermercados de
propiedad privada de los Países Ba-
jos, con más de 580 establecimien-
tos en todo el país. Crown ha desa-
rrollado para ellos una solución a
medida basada en el Quick Pick
Remote, que simplifica y agiliza los
procesos de picking, mejorando de
forma muy significativa su puntua-
lidad de suministro.

Tres productos de la marca Crown han
sido nominados a los premios  IFOY 2016

Logista, distribuidor de British American
Tobacco durante los próximos cinco años

MRW aumenta un 76% sus
proyectos destinados a personas
con discapacidad psíquica
Desde 1993, MRW es pionera en
Acción Social y a través de su
Fundación y de sus envíos soli-
darios lo sigue haciendo posible.
El objetivo de la Fundación MRW
es apoyar a proyectos solidarios
que tengan como objetivo ayu-
dar a personas con discapacidad
psíquica y a sus entornos.

Las ayudas de la Fundación
MRW van dirigidas a organiza-
ciones e instituciones y durante
2015 han colaborado con entida-
des como AFASAF (Asociación
Familias Síndrome de Alcoholis-
mo Fetal), ASPACE (Confedera-
ción Parálisis Cerebral), Caritas
Barcelona, Centro de Educación
Especial Mare de Déu del Carme,
DINCAT (Federación de Disca-
pacidad Intelectual de Cataluña),
ESCLAT (Asociación Pro Perso-
nas con Parálisis Cerebral),
Escola Doctor Ramon Suriñach,
FEAPS Castilla La Mancha (Con-
federación Española de Organi-
zaciones en favor de las Perso-
nas con Discapacidad Intelec-
tual), Federación Catalana del
Voluntariado Social, Federación
Autismo de Catalunya, Femarec,
FEPCCAT (Federación Catalana
de Parálisis Cerebral), Fundación
Boscana, Fundación El Brot
(atiende personas con dificulta-
des de aprendizaje), Fundación

Logista, el distribuidor líder de pro-
ductos y servicios a comercios de
proximidad en el sur de Europa, ha
renovado por cinco años su con-
trato de distribución de tabaco con
British American Tobacco (BAT).

La compañía continuará distri-
buyendo los productos de BAT a
todos los puntos de venta en Es-
paña peninsular, Islas Baleares,
Ceuta y Melilla. Más de 13.000 es-
tancos que constituyen una de las
redes de puntos de venta más ex-
tensa y capilarizada existentes en
España.

British American Tobacco es la
cuarta compañía del sector en Es-
paña, con una cuota de mercado
de alrededor del 11% gracias a mar-
cas tan emblemáticas como Lucky
Strike, Pall Mall y Rothmans.

Logista continuará proporcio-
nando a BAT y a la totalidad de los
estancos en España el servicio de
distribución más amplio y especia-
lizado del sector.

Los servicios de Logista a BAT
se extenderán a toda la cadena de
valor logística y de distribución, in-
cluyendo planificación y aprovisio-
namiento en firme, gestión de
stocks y pedidos, agrupamiento,
empaquetado, distribución, factu-
ración, cobro, así como los servi-
cios al cliente y postventa.

Por su parte, los estancos segui-
rán accediendo a los productos de

BAT y continuarán beneficiándo-
se del servicio de distribución más
amplia y completa existente.

Multiplicidad de distribución

Logista pone a disposición de los
puntos de venta los sistemas de
información más avanzados, como
su portal del estanco o sus Termi-
nales de Puntos de Venta (TPVs),
que les ayudan a optimizar la ges-
tión y rentabilidad de su negocio,
facilitando el envío multicanal de
pedidos y el acceso a una amplia
gama de productos y servicios de
conveniencia que mejoran la renta-
bilidad del estanco.

Logista facilita a los estancos
múltiples fórmulas de distribución
y entrega, tanto programada como
urgente o mediante la red provin-
cial de 52 tiendas cash & carry o
puntos de servicio de Logista en
España, donde pueden adquirir los
productos y acceder a la oferta de

Crown, uno de los mayores fabri-
cantes del mundo de equipos para
manipulación de mercancías, ha
obtenido tres nominaciones para
los premios International Forklift of
the Year (IFOY) 2016.

Estos productos, que han sido
elegidos por el jurado internacio-
nal de IFOY, son la carretilla con-
trapesada Crown C-5 de GLP, la
transpaleta de conductor montado
Crown RT 4020 y el sistema
QuickPick Remote especialmente
configurado para la cadena de su-
permercados holandesa Jumbo
Supermarkten.

"Nuestro objetivo prioritario es
desarrollar productos y soluciones
seguras, fiables y de calidad, que
aporten ventajas concretas y un
valor añadido real a nuestros clien-
tes", afirma Ken Dufford, vicepre-
sidente de Crown en Europa. "El
hecho de haber sido nominados de
nuevo para estospremios interna-
cionales (y nada menos que en tres
categorías) corrobora nuestro com-
promiso global por mejorar la efi-
ciencia, productividad y seguridad
de nuestros clientes".

La innovadora carretilla elevado-
ra contrapesada C-5de GLP está
equipada con un motor industrial
de 2,4 litros fabricado por Crown,
una robusta transmisión con hasta
cinco años de garantía, y un preci-
so sistema de refrigeración con dos
radiadores separados para el mo-

tor y la transmisión.La C-5 puede
incorporar también una cabina rígi-
da que brinda al operario una exce-
lente visibilidad en todas las direc-
ciones y un entorno de trabajo más
confortable. En esta nueva serie de
carretillas elevadoras se prioriza la
fiabilidad total y el incremento de
la productividad y la eficiencia. La
máquina está diseñada para hacer
frente a las tareas más exigentes y
especializadas, tanto en interiores
como en el exterior.

Características

La transpaleta de conductor mon-
tado Crown RT 4020 tiene una ca-
pacidad de elevación de hasta dos
toneladas y combina la más robus-
ta y potente tecnología en este tipo
de maquinaria, con innovadoras
medidas de seguridad. Este mode-
lo se caracteriza por una respuesta
y fiabilidad excepcionales, y resul-

El grupo ID Logistics crece
hasta una facturación de 930,8
millones de euros en 2015

Mas Albornà, Fundación Nexe,
Fundación Talita, Fundación
Autismo y Trastornos Generali-
zados del Desarrollo, Fundación
Bertín Osborne, Insolamis.

Colaboraciones

La Fundación MRW ha facilita-
do que niños, niñas y mujeres
con discapacidad psíquica asis-
tan a las sesiones del Petit Liceu
y las sesiones de Un Matí
d’Orquestra con el Auditori de
Barcelona, o bien que personas
con discapacidad psíquica pue-
dan realizar terapia asistida con
animales, en colaboración con
Femarec.

La colaboración en carreras
solidarias en Toledo y Barcelona
por la parálisis cerebral, en cola-
boración con FEAPS y
FEPCCAT. También la financia-
ción de premios a cortometrajes
en el Día Mundial de la Parálisis
Cerebral con ASPACE y la elabo-
ración de un cuento accesible
sobre la parálisis cerebral, con
música y traducido a 4 idiomas,
en colaboración con FEPCCAT.
Asimismo, ha cedido las instala-
ciones centrales de MRW para la
realización de conferencias vin-
culadas a la temática de la disca-
pacidad psíquica.

ID Logistics, operador logísti-
co internacional referente en el
sector de logística dedicada, ha
cerrado su ejercicio fiscal de
2015 con una facturación de
930,8 millones de euros, un 6.4%
más que en el año anterior.

Eric Hémar, presidente de ID
Logistics, señaló: "El año 2015
ha sido otro año de sólido creci-
miento para ID Logistics, sobre
todo en el sector del e-commerce.
Nuestra excelente gestión duran-
te el último trimestre del año pa-
sado compensó la volatilidad del
tipo de cambio especialmente en
las monedas de Brasil, Argenti-
na y Rusia. También es impor-
tante señalar que en estas pri-
meras semanas del 2016, estamos
teniendo una gran actividad co-
mercial en todos nuestros mer-
cados objetivo".

Cuarto trimestre

En Francia, los ingresos ascen-
dieron hasta los 138,4 millones
de euros, un 5,2% más compa-
rado con el cuarto trimestre de
2014. Este rápido crecimiento
con respecto a los tres prime-
ros trimestres de 2015 se debe a
la puesta en marcha de nuevas
instalaciones para Simply, Ali-

nea y BUT con un total de
77.600 m2.

La facturación se incrementó
hasta los 112,1 millones de euros
en el último trimestre de 2015. En
los mercados internacionales, la
facturación se incrementó hasta
los 112,1 millones de euros, un
8,8% más comparado con el últi-
mo trimestre de 2015. En España
muestra un año de especial desa-
rrollo, que ha supuesto en el año
2015, nuevas operaciones para
clientes como Grupo Planeta,
Alcampo–Auchan, Kodak o
Henkel. Estas nuevas operaciones
han hecho crecer a ID Logistics
España en más de 62.000 m2 y di-
versificar aún más su cartera de
clientes en sectores como Publi-
caciones, industrial o FMCG.

productos de conveniencia de
Logista, especialmente adaptados
al punto de venta y sus clientes
finales.

La renovación y amplitud de los
servicios contratados muestran la
confianza que BAT sigue deposi-
tando en Logista que, gracias al
éxito de sus clientes, es la compa-
ñía líder en la distribución a pun-
tos de venta de proximidad en el
Sur de Europa.

British American Tobacco es la
segunda mayor compañía tabaque-
ra cotizada del mundo, con marcas
a la venta en más de 200 países.
Sus marcas globales son Dunhill,
Kent, Lucky Strike, Pall Mall y
Rothmans. BAT cuenta con una
importante posición de mercado en
cada uno de los continentes y es
líder en más de 60 países.

Logista es el distribuidor de
productos de tabaco líder en el sur
de Europa, distribuyendo a cerca
de 100.000 puntos de venta en Es-
paña, Francia, Italia y Portugal
productos de tabaco y productos
de conveniencia, títulos de trans-
porte con distribución física y
electrónica, recargas electrónicas
de telefonía, artículos de fumador
y relacionados con el tabaco, pa-
pelería, confitería y alimentación,
accesorios de tecnología, tarjetas
y otros productos de telefonía, en-
tre otros.
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Logisfashion presente en la feria
Colombiatex 2016, representada
por el director Fernando Gómez
Logisfashion, el primer operador
logístico de la industria de la moda
y la industria textil ha tenido, una
vez más, una presencia destacada
en Colombiatex 2016, la feria textil,
de materias primas, maquinaria y
químicos para la confección y el
hogar líder en América Latina.

La presencia de Logisfashion en
esta ocasión, ha venido de la mano
del director comercial de la empre-
sa para Colombia, Fernando Gómez
Gavarrón, que intervino en el lla-
mado Pabellón del Conocimiento
Inexmoda-UPB, una parte de la fe-
ria que conectó a los asistentes con
líderes nacionales e internaciona-
les a través de casos de éxito, e
historias de marcas. El Pabellón del
Conocimiento Inexmoda-UPB, re-
gistró en esta edición 966 visitan-
tes presenciales, y 46.182 visitas
vía streaming para seguir las dis-
tintas conferencias.

La intervención del directivo de
Logisfahion, con el título ‘E-time: el
desarrollo logístico, vínculo entre
tiempo y cliente’, dio una visión de
la situación del e-commerce en el
marco latinoamericano, junto con
una reflexión sobre la importancia
de adaptarse a un consumidor que
demanda una experiencia de com-

pra y unos tiempos cada vez más
exigentes. En este sentido, Gómez
Gavarrón afirmó que "en el actual
entorno del e-commerce las empre-
sas tienen el compromiso de facili-
tar a los consumidores la optimiza-
ción en la gestión de su tiempo".
Sobre las oportunidades de nego-
cio que este sector ofrece para Lati-
noamérica, explicó que "el e-
commerce crece en el mundo dos
dígitos cada año" y que "en Lati-
noamérica en general, y en Colom-
bia, en particular el sector textil y
de moda está entre los que más
volumen de negocio mueven en
el entorno e-commerce".

En otro momento de su inter-
vención, Fernando Gómez expu-
so cómo la tercerización logísti-
ca "agiliza la gestión del e-
commerce, evita grandes inver-
siones a las empresas comerciali-
zadoras, reduce los riesgos y es
capaz de aprovechar mejor las re-
des de distribución, lo que al fi-
nal", concluyó el directivo de
Logisfashion, "supone una opti-
mización de los tiempos, con lo
que ello significa de ganar tiem-
po en la respuesta para la empre-
sa y en la recepción de los pro-
ductos para el consumidor".

Wtransnet y su segunda edición de
Portugal Transport Networking
Wtransnet va a relizar la segunda
edición del Encuentro de Empresas
de Transporte de Mercancías por
Carretera el próximo día 11 de mar-
zo en Oporto.

En mercados tan competitivos
como el del transporte, la diferen-
ciación de una empresa es funda-
mental y en la mayoría de ocasio-
nes las relaciones con los colabo-
radores, tanto proveedores de car-
gas como de servicios de transpor-
te, se convierten en el activo más
importante.

A través del formato de speed
networking, el encuentro pretende
aportar las herramientas necesarias
para encontrar colaboradores de
confianza y de nuevas oportunida-
des de negocio en ambos países.
Según palabras de José María Sallés,
gerente de la Fundación Wtransnet,
"con Portugal Transport Networ-
king queremos ser testigos de la re-
cuperación de la actividad econó-
mica del Sector del transporte, pro-
piciando el encuentro entre empre-
sas españolas y portuguesas dis-
puestas a ampliar su negocio a un
lado y otro de la frontera".

Portugal Transport Networking

GLS tiene un nuevo socio para operar
en el sudeste de Europa: A2B Express
La compañía GLS tiene un nue-
vo socio en el sudeste de Euro-
pa se trata de A2B Express. Am-
bas empresas alimentan sus re-
des con los paquetes internacio-
nales del respectivo socio y se
encargan del transporte y la pos-
terior entrega.

El centro logístico de GLS
Croatia, ubicado en Zagreb fun-
ciona como interfaz para los en-
víos transfronterizos. GLS y A2B
Express también trabajan en es-
trecha colaboración para coordi-
nar los trámites aduaneros. Los
socios ofrecen seguimiento per-
manente de los paquetes y una
atención al cliente fluida, ya que
los sistemas informáticos de las
dos empresas están vinculados
entre sí.

"La fuerte presencia de A2B
Express en el sudeste de Europa
supone un complemento ideal a
nuestra red europea", afirma
Saadi Al-Soudani, Managing Di-
rector International de GLS.
"A2B Express posee conocimien-
tos y experiencia en cada uno de
los mercados y los países de la
zona, lo cual es especialmente
valiosos dadas las condiciones
políticas y económicas, algunas
veces complicadas, de los países
en cuestión".

Amplio abanico

A2B Express gestiona numero-
sos centros logísticos y almace-

nes en la región. La empresa, que
se fundó en 2008, ofrece a sus
cerca de 3.000 clientes un amplio
abanico de servicios de logísti-
ca y paquetería.

"Mediante la cooperación con
GLS ampliamos nuestra cartera y
ofrecemos a nuestros clientes la
posibilidad de llegar a nuevos
mercados", afirma Josip Krznaric,
General Manager de A2B Ex-
press. "Además, el hecho de unir-
se a la amplia red europea de GLS
es un argumento convincente
para conseguir la captación de
nuevos clientes. Nuestra empre-

Seur impulsa el cambio responsable a
través de su programa DrivingChange
Seur, de la mano de DPDgroup,
lanza su nueva estrategia de RSC
con el objetivo de reforzar su com-
promiso con la Responsabilidad
Social Corporativa.

En palabras de David Sastre, di-
rector de Estrategia y RSC de Seur,
gracias a DrivingChange™, "cen-
tramos nuestros esfuerzos en cua-
tro áreas donde podemos tener un
impacto directo y positivo: traba-
jando para neutralizar nuestra hue-
lla de carbono y hacer que cada
envío que entregamos sea Carbon
neutral, mejorando la vida en la
ciudad con mayores y más eficien-
tes opciones de entrega, promo-
viendo la innovación dentro y fue-
ra de nuestro negocio, y realizan-
do una contribución positiva en
las comunidades más cercanas".

Compromiso Carbon neutral

DPDgroup mide su impacto medio-
ambiental y se compromete a re-
ducir su huella de carbono, llegan-
do a reducir un 10% por envío en
2020. Del mismo modo, compensa
las emisiones restantes vincula-
das a su actividad.

Seur es la compañía pionera en
España en adquirir este compro-
miso y durante 2015 ha compen-

sado 47.000 toneladas de CO2. Se
trata, por tanto, de la única compa-
ñía de transporte urgente que ofre-
ce a los clientes entregas neutras
en carbono, sin coste adicional.
"Esto constituye una ventaja com-
petitiva para los clientes, ya sean
empresa o particulares, que se su-
man a nuestro compromiso y con-
tribuyen a reducir el impacto am-
biental derivado del transporte gra-
cias a nuestros envíos sosteni-
bles", refuerza David Sastre.

Para contar con el mejor ase-
soramiento en esta materia, están
trabajando con EcoAct, la consul-
tora líder mundial en estrategias
de bajas emisiones de carbono.

DPDgroup contribuye a mejo-
rar la calidad de vida en las ciuda-
des y trabaja constantemente en
buscar nuevos métodos de entre-
ga que sean más prácticos y per-
sonalizados, no solo porque se
adaptan a las infraestructuras ur-
banas de las ciudades en las que
operan, sino también a los estilos
de vida de los clientes, al tiempo
que reducen el impacto ambiental
del desarrollo de su actividad.

En Seur se apuesta por el uso
de vehículos y combustibles al-
ternativos; la reducción de los
desplazamientos con iniciativas

es una iniciativa de la Fundación
Wtransnet, organización sin ánimo
de lucro que nace para promover
una mayor competitividad entre las
empresas de transporte y logísti-
ca. Entre sus objetivos se encuen-
tra el de impulsar las colaboracio-
nes sectoriales y los contactos en-
tre profesionales en un marco de
cooperación y confianza.

Acerca de Wtransnet

Wtransnet es una empresa dedica-
da al desarrollo y gestión de plata-
formas tecnológicas que contribu-
yen a generar valor en la contrata-
ción de transporte y servicios lo-
gísticos, aportando a sus usuarios
rentabilidad, seguridad y una res-
puesta inmediata. Fundada en 1996,
en Barcelona se ha consolidado
como líder en el Sur de Europa en el
desarrollo de bolsas de cargas y
avanzados sistemas on-line para la
gestión de proveedores.

En la actualidad, Wtransnet
cuenta con cerca de 150 emplea-
dos y está presente en 22 países
de Europa a través de más de 10.000
empresas colaboradoras.

como Predict, que comunica al
cliente la ‘ventana horaria’ de una
hora en la que se va a efectuar la
entrega de su envío y reduce el
impacto ambiental en la última mi-
lla, y la sensibilización sobre la im-
portancia de la movilidad sosteni-
ble que transmite de manera inter-
na y externa. También cuenta con
Pickup, una red de puntos de en-
trega alternativos, que cuenta ya
con 22.000 puntos de recogida en
14 países de Europa; concreta-
mente en España alcanzará los
1.600 establecimientos en 2017.

Apoyo al emprendimiento

El emprendimiento y la innovación
forman parte del ADN de Seur. La
mayor parte de la historia de ex-
pansión de la compañía se ha de-
sarrollado mediante la adquisición
de empresas expertas en transpor-
te, caracterizadas por su elevado
espíritu emprendedor, en su ma-
yoría dirigidas por emprendedo-
res y directivos altamente impli-
cados. Para el desarrollo de este
eje se basan en el espíritu empren-
dedor, tanto fuera como dentro de
la compañía, el apoyo a las empre-
sas locales y la formación de los
empleados.

sa también se centra en la cali-
dad, la fiabilidad y la flexibili-
dad".

Los países de la región de Eu-
ropa sudoriental trabajan para in-
tensificar la cooperación econó-
mica entre ellos y con la Unión
Europea. Esto se ratificó en la
cumbre de los Balcanes Occiden-
tales, celebrada en Viena en
agosto de 2015. "Estamos segu-
ros de que el comercio se incre-
mentará y estamos encantados
de poder contribuir con nuestra
asociación a ello", concluye Al-
Soudani.
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INDUSTRIA AUXILIAR

INFORMÁTICA
BURUAGA ! 94-4499716
Aperribai, 2 GALDAKANO ! 94-4263437

GESTIO INFORMATICA TRANSPOR  !  972-220001
Impresors Oliva, 6 2n2 GIRONA ! 972-411567

GMV SISTEMAS ! 983-465664
P.T. Boecillo LA CISTERNIGA ! 983-546553

GRUPO SERCA-VERTURILO ! 93-4757100
Maestro J. Corrales, 142  ESPLUGUES ! 93-4757101

IFONDEMAR                                   ! 956-591361
Fabrica S. Carlos SAN FERNANDO  ! 956-885381

INTERMEC TECHNOLOGIES ! 91-8060202
Rda. Valdecarrizo, 23 TRES CANTOS ! 91-8042221

META SYSTEM ! 902-115699
Av. Valgrande, 21 1-J ALCOBENDAS ! 91-6615354

SAINSEL SISTEMAS NAVALES ! 95-4936400
Manuel Velasco Fondo, 7 SEVILLA ! 95-4936433

SANTA CRUZ SOLUCIONES ! 981-256625
Newton, 10 2º A CORUÑA ! 981-279860

TELE ATLAS                                   ! 91-3789910
Pº Castellana, 184 LEGANES ! 91-3789913

KITS CARROCERÍAS
ADAICO ! 948-317261
P.I. Noain Esquiroz PAMPLONA ! 948-317276

ALUMAFEL ! 945-184900
Arriurdina, 15-P.I.Jundiz JUNDIZ ! 945-184907

ALUVAN TRUCK & TRAILER BODIES ! 00-3250312513
Laconiastraat, 1 BRUGGE-BELGICA ! 00-3250311247

ANCRA ! 93-5800660
Univ.Aut.. 15-P.T.Vallés CERDANYOLA !  93-5800535

ASISTENCIA ALUMINIO INDUSTRIAL
P.I. Máqua,parcela 19 ZELUAN-GOZON

AUXILIAR CARROCERA ! 948-188519
P.I. Landaben,c/A,s/n PAMPLONA ! 948-188502

AUXILIAR DE CARROCERIAS, TALLER  ! 976-572427
P.I. Malpica,c/C,parc. 3 ZARAGOZA  ! 976-573257

BOOS AUTO IMPORT, SA ! 902-100667
P.I.Sur Av. Vallés, 28 CARDELEU !93-8712336

BOYRVEN ET ROBY ! 616-908833
Lepanto, 18 VILLALUNGA ! 925-550117

COMERSITRANS                                   ! 945-465964
Zabaldea, 4-P.I.Gojain LEGUTIANO  ! 945-465950

COMPONENTES ESPAÑOLA DE CARROC.  ! 976-786106
Ctra. Logroño,13-P.I.Aguila UTEBO ! 976-786180

COMPOSITES REFORZADOS ! 979-891350
P.I.-parcelas 18-25 SALDAÑA ! 979-891351

ELECTROLUX INDUSTRIAL ! 91-6166320
P.I. Pinares Llano VILLAVIC. ODÓN ! 91-6166021

EQUIPDRAULIC, SL ! 93-8493666
Sant Julia, 233 GRANOLLERS ! 93-8402781

EQUIPOS V.I. SOLE              ! 93-6630551
Ctra.Nal.II,Km.599 PALLEJA ! 93-6631059

EUCOSA, SA ! 91-3295053
Castrobarto, 10-2ªP MADRID ! 91-3294559

EURO ACCESORIOS Y SUMINISTROS  ! 96-1920699
Acequia de Favara, 1 QUART DE POBLET  ! 96-1920698

HERBON ! 94-4405318
Iparraguirre, 5 BASÁURI ! 94-4497027

HNOS. LLORENTE ! 921-401061
Ctra.N-110,Km.183 TORRECABALLEROS !   921-401159

HYDRO ALUMINIO LA ROCA ! 93-7078200
P.I. Can Font LA ROCA DEL VALLES ! 93-8422027

INDURESA PUTZMEISTER ! 902-194244
Cº Hormigoneras, 173 MADRID ! 91-4288106

INDUSTRIAS BOLAÑOS ! 948-750161
Ctra.Madrid, s/n PERALTA ! 948-751280

INDUSTRIAS CORRADOS       ! 976-572427
P.I. Malpica,c/E,parc. 31 ZARAGOZA  ! 976-573257

JULIAN ROJO                                    ! 947-546411
N-I,Km.161ARANDA DE DUERO ! 947-510607

KITS Y CARROCERIAS ! 976-788175
P.I. Borao, 9-A ALFAJARIN ! 976-788239

LIDERKIT ! 953-678038
Ctra. Bailén-Motril,Km.29 JAEN ! 953-676352

LLORKIT ! 921-401061
N-110,Km.183 TORRECABALLEROS ! 921-401159

MECANIZADOS   RGUEZ    FERNANDEZ  ! 988-519413
P.E.Pereiro de Aquiar PEREIRO DE AGUIAR  !  988-519404

MODULCAR ! 948-696560
P.I-parcela 42 S.ADRIAN ! 948-670918

PHILIPS LIGHTING AUTOMOTIVE  ! 91-5669753
Martínez Villergas, 49 MADRID !91-5669650

POLIMOL                                  ! 923-190320
P.I.Montalvo CARBAJOSA SAGRADA  ! 923-190322

POMMIER ESPAÑA EQUIPAMIENTOS   ! 93-8181881
Mare de Deu Montserrat, 10 OLERDOLA !    93-8181500

POMMIER FURGOCAR    ! 0039-0522491211
Vía Carlo Marx, 67-Roncochesi REGGIO EMILIA  !      0039-05229199003

RAIMABER ! 93-8432384
Torregassa, 2 L'AMETLLA VALLES ! 93-8432231

SCHULZ IBERICA ! 976-455151
Río Gallego PUEBLA ALFINDEN ! 976-107842

SUMIDECAR                                    ! 976-500959
Ctra. Castellon,10 CARTUJA BAJA  ! 976-500749

SUMINISTROS BASE ! 96-1597505
Acequia de Favara, 1 N-III,344 QUART !  96-1597506

TALLER AUXILIAR DE CARROCERIAS ! 976-572427
P.I. Malpica C/C, 3 ZARAGOZA ! 976-573257

TALLERES HERCULES ! 976-573193
P.I. Malpica C/B, 84A ZARAGOZA ! 976-573273

LIMITADORES VELOCIDAD
AUTO REPUESTOS ! 93-3312262
G.V.Corts Catalanes, 214 BARCELONA !  93-4312313

GROENEVELD TRANSPORT ! 93-8171822
P. I.Mercaderías VILLAFRACA DEL PENEDES !  93-8172061

GRUKIT, SL ! 93-8401562
S.Julia, 266 P.I.Congost GRANOLLERS ! 93-84101562

ROBERT BOSH ! 91-4081700
Hnos. Gª Noblejas, 19 MADRID ! 91-3279882

SIEMENS VDO AUTOMOTIVE ! 91-6572151
Sepulveda, 11-P.I. ALCOBENDAS ! 91-657-2151

TVI EUROPE ! 91-6623222
La Granja, 19-P.I. ALCOBENDAS ! 91-6623226

VOGEL IBERICA, SA ! 91-6707836
Av. de Suiza, 3 COSLADA ! 91-6707842

WABCO ESPAÑA ! 91-6751100
Antig.  Cª. Barcelona,18,8 TORREJONARDOZ ! 91-6764554

LAVADO CISTERNA
AGUAMBIENTE ! 983-403030
Rda. Sauce, 34 LA CISTERNIGA ! 983-403031

MADI-REUS ! 977-314704
P.I. Agro-Reus Recasens REUS ! 977-341074

NETUR ! 968-687675
Aª. Murcia-Albacete, P.I.Base 2000 LORQUI! 968-687795

LIMPIEZA
AROI ! 977-542113
Gandesa, 8 TORREFORTA ! 977-542113

BARLO WORLD ! 91-8712612
Av. Madrid, 39 ARGANDA DEL REY ! 91-8703369

NMESA DISEÑO ! 93-6581662
Abeto, 3 Bados VILADECANS ! 93-6371631

TRANSNET ! 948-324532
P.I. Arzuri-Orcoyen c/C ORCOYEN ! 948-324026

LLANTAS Y RUEDAS
ALCOA WHELL                                    ! 0032-11458460
Industrieweg, 135 BERINGEN-BELGICA ! 0032-11455630

BOST AUTOMOCION ! 902-100569
Avda. Letxumborro, 58 IRUN ! 943-614063

E.R.I.                                  ! 93-4990017
Gall, 45 ESPLUGES DE LLOBREGAT ! 93-4990544

NORDAUTO IBERICA ! 972-525144
Carrer Llevant, 15 VILAMALLA  ! 972-525397

SAF ESPAÑA ! 938-468111
S.Julián, 220,NV30-P.I.  GRANOLLERS  !   93-8467979

LUBRICANTES
AGIP ESPAÑA ! 91-5962100
Anabel Segura, 16 ALCOBENDAS ! 91-5714802

AMALIE PETROQUIMICA ! 91-5644769
Ppe. Vergara, 128 MADRID ! 91-5644417

AVANTI CIA DE PETROLEOS ! 976-217587
Pza. Aragon, 10 ZARAGOZA ! 976-219555

BP LUBRICANTES ESPAÑA ! 91-3629000
Maria de Molina, 6 MADRID  ! 91-3629009

CASTROL ESPAÑA ! 91-5672424
Rosario Pino, 14 MADRID ! 91-5710700

CENTRAL DE AUTOMOCION ! 91-7987665
Valle Tobalina, 58J MADRI ! 91-7983882

CRC INDUSTRIES IBERICA ! 921-427546
Gremio Cuero, s/n HONTORIA ! 921-436270

ELF OIL ESPAÑA ! 93-4766700
Valencia, 307 BARCELONA ! 93-4586838

ESSO ESPAÑOLA ! 91-3009200
Av. del Partenon, 4 MADRID ! 91-3009360

GULF ! 91-6613427
Sepulveda, 7-B ALCOBENDAS ! 91-6611240

LUBRICANTES INTER. VITESS   ! 91-7977248
Valle Tobalina, 58-I MADRID ! 91-7985556

MOBIL OIL                                    ! 91-3629000
Maria de Molina, 6 MADRID ! 91-3629009

PEDRO SANZ                                    ! 91-7480780
Av. Ing. Torres Quevedo, 6 MADRID ! 91-7470230

PROQUIMETAL WINN'S ! 91-6863444
Gregorio Marañon, 13 LEGANES ! 91-6866074

TEXACO PETROLIFERA ! 91-3874400
P.E. la Marina S. SEBASTIAN REYES !91-3874437

TOTAL ESPAÑA ! 91-7220840
Av. del Partenon, 4 MADRID ! 91-7220860

VERKOL ! 91-6927050
Cormoranes, 14 bis PINTO ! 91-6927051

MAQUINARIA
INDUSTRIAL

VIRGEN DEL MAR S. COP.  AND. ! 950-141767
Rosita, 20 P.I.S. Rafael HUERCA ! 950-142630

MATERIALES Y
MATERIAS PRIMAS
ACEROS URS                                    ! 93-6357050
Forja, 20 VILADECANS-BARCELONA ! 93-6357051

ALBERVIMA                                   ! 93-3353171
Ctra..  Medio, 161 HOSPITALET LLOBREGAT !   93-3358226

ALCAN ALUMINIO ESPAÑA ! 93-6802725
P.I. Pla-Riera Can Pahissa MOLINS REI ! 93-6801569

BERGARA                                    ! 93-4802000
Ctra. Real, 128 S.JUST DESVERN ! 93-3726861

HANKOOK ESPAÑA, SA ! 91-6621534
Av. Europa, 24  ALCOBENDAS ! 91-6618604

KALMARLOCTITE ESPAÑA ! 91-8609000
P.I. Alparrache, 56 NAVALCARNERO ! 91-8112409

ESPUMAPLAS                                   ! 96-2854359
Cº Viejo de Oliva, s/n OLIVA ! 96-2839616

POLIURETANOS                                   ! 972-460472
Cº Matamala, s/n CASSA SELVA ! 972-460053

SBLF                                  ! 0033-251500525
Z.I.Saint-Médadard-Des-Prés CEDEX-FRANCIA!     0033-25150027

NEUMÁTICOS
AITASA ! 91-6421551
Tortola, 8-P.I.Los Gallegos FUENLABRADA  !    91-6421411

BANDAG ESPAÑA ! 969-993184
Mostoles, 3 7-3ºC FUENLABRADA   !  91-6155774

BRIDGESTONE FIRESTONE ! 91-6636035
Fuerteventura, 9 S.SEBASTIAN REYES ! 91-6637046

CONTINENTAL IND. CAUCHO ! 91-6603600
Castilla, 1 2ª S.FDO. HENARES ! 91-6564836

EUCOSA, SA ! 91-3295053
Castrobarto, 10-2ªP MADRID ! 91-3294559

GEFESO INNOVACION MARANGONI ! 91-3076964
Federico Agustí, 10-chalet 7 EL PLANTIO !   91-3077485

GEPLASMETAL SS.CC., SA ! 976-465254
P.I. Malpica, C/J, 1 ZARAGOZA ! 976-571132

GOODYEAR DUNLOP ! 91-7461840
S.Severo, 26 A-2 BARAJAS ! 91-3291015

HANKOOK ESPAÑA, SA ! 91-6621534
Av. Europa, 24  ALCOBENDAS ! 91-6618604

HIJOS DE RAMON PUCHE ! 968-719901
Cª Valencia,Km.99 YECLA ! 968-790392

INSA TURBO, SA ! 96-5493478
Cª. Aspe-Novelda, 38 ASPE ! 96-5491241

NEUMATICOS MICHELIN, SA ! 91-4105000
Av. Encuartes, 19 TRES CANTOS ! 91-4105010

MV PLASTECNIC, SL ! 987-429767
Cabo Peñas, 31 PONFERRADA ! 987-429719

NEUMATICOS MICHELIN ! 91-4015000
S.Severo, 26 A-2 BARAJAS ! 91-4015288

NEUMATICOS VALLEROS ! 91-8898574
Av. Madrid, 34 ALCALÁ HENARES ! 91-8821304

PIRELLI                                   ! 93-3663500
Numancia, 1 13 BARCELONA ! 93-3663504

RECAUCHUTADOS MODERNOS ! 91-7966950
San Norberto, 12 MADRID ! 91-7972975

REMA TIP TOP                                   ! 93-5862727
Luxemburgo, 11-Z.I.Cova Solera RUBI !    93-5887292

RUEDAS Y NEUMATICOS, SA ! 976-785252
Cª. Logroño,K.8,7 ZARAGOZA ! 976-785161

TECNOLOGIA  RECUPERACION  CAUCHO   ! 91-8095150
Av. Andalucía, 541,N-IV,K.29 VALDEMORO ! 91-8083495

TECHIBER                                   ! 91-3011719
Pº Prado, 16  MADRID ! 91-3011719

UNIVERSAL DEL NEUMATICO ! 93-4534445
Aragón, 141 2ªA BARCELONA ! 93-4534036

YOKOHAMA IBERIA                                   ! 91-6637250
Lanzarote, 21-P.I.Norte S.SEBASTIAN REYES  !  91-6514124

NEVERAS
IVELSA IBERICA ! 91-6051994
Berlín, 55-P.I.Ciudad de Parla PARLA  !  91-6051995

WAECO IBERICA ! 93-7502277
P.I.Els Garrofers VILASAR DE MAR ! 93-7502277

PATAS DE APOYO
JOST IBERICA ! 976-126222
Ctra. Valencia,Km.12 CADRETE ! 976-126212

MERITOR H.V.S. ESPAÑA ! 93-8439568
Granollers-Sabadell,13,3 LLISA DE VALL  !  93-8438359

NESVESA ! 987-450345
Cª. Madrid-Coruña,395 PONFERRADA ! 987-450333

SCHULZ IBERICA                                    ! 976-455151
Río Gallego-P.I.Malpica PUEBLA ALFIDEN  !  976-107842

TALLERES MICROMECANIC ! 948-330762
Ctra.Irún,Km.6 ORICAIN ! 948-331300

TRAPACO ! 91-6562012
Sierra Guadarrama, 4 S.FDO.HENARES  ! 91-6563427

PILARES
PORTATRONCOS

IMPLEMENTOS LOGISTICOS   ! 958-522838
Cº Ronda, 77-8ºJ GRANADA ! 958-265560

KINNEGRIP ESPAÑOLA ! 93-3309900
Gran Vía Carlos III, 94 BARCELONA ! 93-3305823

PINTURA ROTULACIÓN
3M ESPAÑA                                    ! 91-3216000
Juan Ignacio Luca de Tena, 19 MADRID  !  91-3216002

ABRATECNIC ! 93-6820962
Industria, 40 LA BARCA ! 93-6821199

AVERY DENNISON IBERICA ! 93-4803496
Frederic Mompou, 5 4º3º BARCELONA !  93-4733623

BASF COATINGS ! 949-211700
Cristóbal Colón, s/n GUADALAJARA  !  949-226139

BERNARDO ENCENARRO ! 943-742800
P.I. S.Lorenzo, s/n ELGOIBAR ! 943-740603

BOSTIK                                   ! 93-5860200
P.I.Can Jardi RUBI ! 93-5860201

DUPONT IBERICA ! 93-2276163
Av. Diagonal, 561 BARCELONA ! 93-2276220

EUROGRAF 3 ! 96-2403333
Flequers, s/n-P.I.1  ALZIRA ! 96-2405151

HENKEL ADHESIVOS ! 93-2904000
Corcega, 486 BARCELONA !93-2904778

ICI AUTOCOLOR                                   ! 93-5752028
La Ferreira MONTCADA I REIXACH ! 93-5751697

JALLUT IBERICA ! 93-7273378
P.I. Can Humet de Dalt POLINYA ! 93-7273618

PINTURAS BARCELONA ! 93-4904860
Comptes de Bell-lloc, 158 BARCELONA !  93-4904161

PPG IBERICA                                   ! 93-2053152
Pedro i Pons, 9 BARCELONA ! 93-2053335

REFLEXITE ! 941-381592
P. Constitucion, 146 ARNEDO ! 941-383956

ROTULOS AYLLON ! 91-6549022
Lanzarote, 8-P.I.Norte S.SEBASTIAN REYES !    91-6547515

ROTULOS FRAILE ! 91-3418678
Ctra. Toledo,Km.8,3 LEGANES ! 91-3418711

SCOTTWARREN ! 94-6480514
P.I. Usila,c/1 MIRAVALLES ! 94-6333113

STANDOX ! 93-2276153
Avda. Diagonal, 461 BARCELONA ! 93-2276220

V.C.A. TRANSFORM, SL ! 91-7766545
Cª. Vicalvaro-Rivas,K.1,5 MADRID !91-7766961

PLATAFORMAS
PEYCAR PLATAFORM ! 93-8645481
Isaac Peral, 8  PALAU PLEGAMANS ! 93-8645481

TALLERES VELILLA ! 93-8493777
Pº de la Ribera, 1 CANOVELLES ! 93-8499357

VIBERTI ! 972-590079
Cª. de Olot, 7 BESALU ! 972-591299

PISOS MÓVILES
BETA CARGO, SL ! 93-7992797
Puig i Cadafalch, 292 MATARÓ ! 93-7991376

CARGO FLOOR ESPAÑA ! 973-206394
La Fusta, 70-P.I.El Segre LLEIDA! 973-206034

EQUIPTRANS                                    ! 93-8186460
P.I. Casanova  STA.MARGARITA ! 93-8186578

HYVA IBERICA                                    ! 93-8902044
P. I.Clot de Moja OLERDOLA !  93-8902867

KEITH IBERICA                                    ! 973-150046
Ctra.N240,Km.75,3 JUNEDA ! 973-150650

OLEOHIDRAULICA ESPAÑOLA    ! 976-455020
P.I. Malpica PUEBLA DE ALFINDEN ! 976-455023

SECON PARTS                                    ! 93-8142863
Rda. Europa, 48 VILANOVA I LA GELTRU !  93-8145807

POLIÉSTER
DSM ENGINEERING PLASTIC ! 93-3370707
Fabregada, 26 HOSPITALET DE LLOBREGAT    ! 93-3387198

ESARESA ! 94-6812054
Arzubia, 3 BºMatiena ABADIANO ! 94-6813304

HUTCHIMSON ! 91-3506699
Avda.Pio XII, 57 MADRID ! 91-3599670

IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS ! 93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BARCELONA  ! 93-3077449

INAC CINCO ! 968-623328
Media Legua  LAS TORRES DE COTILLAS ! 968-624640

M.E.C.E
Sierra Morena, 7 S.FDO.DE HENARES-MADRID

PLASTIFORM                                    ! 91-4083600
Estrecho de Gibraltar, 13 MADRID ! 91-4077047

POLIMOL                                    ! 923-190320
P. I.Montalvo CABAJOSA SAGRADA ! 923-190322

SAIRP ! 0033-0238862234
26, Rue des Frérs Lumiérs SAINT JEAN DE BRAYE    !      0033-0238863247

POLIURETANO
ADHESIA ! 93-8648474
P.I.Riera de Cadals PALAU PLEGAMANS ! 93-8648535

IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS ! 93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BARCELONA !  93-3077449

M.E.C.E ! 91-4852950
Ing. Fdez. Casado, 9 COSLADA ! 91-4852951

POLIURETANOS   ! 972-460472
Cº Matamala CASSA DE LA SELVA  ! 972-460053

SYNTHESIA ESPAÑOLA ! 93-3253158
Conde Borrel, 62 BARCELONA    ! 93-4236753

PRECINTOS Y CIERRES
DE SEGURIDAD

BROOKS TODO SEGURIDAD ! 93-5446450
Vic, 26 LA LLAGOSTA ! 93-5605701

ROYAL PACK                                   ! 91-8824646
P.E.La Garena ALCALA HENARES !91-8822958

PUERTAS Y
PERSIANA

ANCRA ESPAÑA                                    ! 93-5800660
Univ. Aut., 15 CERDANYOLA VALLES ! 93-5800535

BOYRVEN ET ROBY ! 616-908833
Lepanto, 18 VILLALUNGA ! 925-550117

HIDREL                                   ! 91-6770095
Titanio, 5 TORREJON DE ARDOZ  ! 91-6771250

TRANSGRUAS                                    ! 93-8498388
Ctra.C-17,Km.24 LLIÇA DE VALL ! 93-8496299

VIRGEN DEL MAR S. COOP. AND.   ! 950-141767
Rosita, 20 P.I.S. Rafael HUERCA ALMERÍA ! 950-142630

QUINTA RUEDA
JOST IBERICA                                    ! 976-126222
Ctra.Valencia,Km.12 CADRETE   ! 976-126212

ONYARBI                                 ! 943-613690
Pº Colón, 33 2ºA IRUN    ! 943-613148

PLASTENIC           ! 987-429969
Ctra. Canal-P.I.Los Poulones PONFERRADA  !  987-429719

TALLERES M.G.                                    ! 91-7975107
Domingo de Párraga, 5 MADRID   ! 91-5051102

TALLERES MICROMECANIC  ! 948-330762
Ctra.Irún,Km.6 ORICAIN  ! 948-991300

TRAPACO    ! 91-6562012
Sierra Guadarrama, 4 S.FDO.HENARES !  91-6563427

V.C.A. TRANSFORM, SL ! 91-7766545
Cª. Vicalvaro-Rivas,K.1,5 MADRID ! 91-7766961

RACORERÍA
BOSTIFLEX                                    ! 943-618205
Avda. Letxumborro, 58 IRÚN ! 943-614063

COVASA                                     ! 958-461040
Real, 5 ANZOLA  ! 958-461048

HALDEX ESPAÑA    ! 93-5731030
Garbí-P.I.Can Volart PARETS DEL VALLES ! 93-5730728

INDUSTRIAS J. CORTES    ! 976-503578
S.José, 69  CUARTE DE HUERVA ! 976-503779

MECANIZADOS V. RODRIGUEZ   ! 976-504109
P. I.El Ralenco CUARTE DE HUERVA ! 976-504888

RACORES ROYAL, SL ! 976-504848
Cª. Valencia K.6 Ralenco CUARTEL HUERVA !976-504888

TECALEMIT IBERIA                                    ! 91-6820062
Gutemberg-P.I.S.Marcos GETAFE ! 91-6828333

RALENTIZADORES
Y RETARDADORES
ASALI                                    ! 976-126327
Miró, 29-P.I.Proalca CADRETE  ! 976-126330

COFRESA ! 91-6757799
Sª Guadarrama, 80 TORREJÓN ARDOZ ! 91-6562102

FRENOS ELECTRICOS UNIDOS     ! 948-145611
Cº de Enamorados, 12  PAMPLONA  ! 948-141418

TALLERES MICROMECANIC  ! 948-330762
Ctra. Irún,Km.6 ORICAIN         ! 948-331300

TELMA RETARDER ESPAÑA   ! 91-6561512
Apdo.165 TORREJON DE ARDOZ  ! 91-6561600

VOITH IBERICA                                    ! 91-6722673
Suiza, 3-P.A.L. COSLADA    ! 91-6707840

ZELU                                    ! 948-331061
Ctra. Irún,Km.6,5 ARRE   ! 948-331151

RECAUCHUTADOS
DE NEUMÁTICOS

BANDAG ESPAÑA                                    ! 696-993184
Mostoles, 3 - 7 3ºC FUENLABRADA   !  91-6155774

GEFESO ! 91-3706964
Federico Agustí, 10 EL PLANTIO  ! 91-3077485

HIJOS DE RAMON PUCHE ! 968-719901
Cª Valencia,Km.99 YECLA ! 968-790392

RECAUCHUTADOS DEL CANTABRICO ! 985-310761
P.I. Bankunion, 2 TREMAÑES !985-312288

RECAUCHUTADOS DACAPO ! 91-7966950
San Norberto, 14 MADRID ! 91-7972825

RECAUCHUTADOS MODERNOS ! 91-7966950
San Norberto, 12 MADRID ! 91-7972975

RECAUCHUTADOS MURALLA ! 920-251159
P.I. Parcela 19 AVILA ! 920-254030

RUEDAS Y NEUMATICOS ! 976-785252
Cª. Logroño,K.8,7 ZARAGOZA ! 976-785161

CONTROL PRESIÓN
DE NEUMÁTICOS

EURO  COLVEN                                    ! 91-8936945
P.I.Los Pontones SESEÑA NUEVO ! 91-8012803

SEGUROS
TRAMSICAR, SL   ! 91-5194236
Autocares, camiones, etc. 666-429319

SONIDO
SAINSEL SISTEMAS NAVALES  ! 972-220001
Impresors Oliva, 6 2n2 GIRONA ! 972-411567

SUMINISTROS,
COMPONENTES

ADAICO                                    ! 948-317261
P.I. Noain Esquiroz PAMPLONA  ! 948-317276

ALUMAFEL                                    ! 945-184900
Arriurdina, 15-P.I.Jundiz JUNDIZ ! 945-184907

ALUVAN TRUCK & TRILER       ! 0032-50312513
Laconiastraat, 1 BRUGGE-BELGICA ! 0032-50311247

ANCRA ESPAÑA ! 93-5800660
Univ. Aut., 15 CERDANYOLA VALLES ! 93-5800535

ARO ESPAÑOLA ! 93-4211211
Gava, 71 BARCELONA ! 93-4320190

AUXILIAR CARROCERA ! 948-188519
P.I. Landaben, s/n,c/A PAMPLONA ! 948-188502

AUXILIAR DE CARROCERIAS ! 976-572427
P.I.Malpica,c/C,parcela 3 ZARAGOZA ! 976-573257

AZ ESPAÑA                                    ! 91-6748970
Ingeniero Fdez. Casado, 9 COSLADA !   91-6748971

BARTON ACCESORIES        ! 07441-803732878
Morleigh Road, DEVON-INGLATERRA  ! 07441-803732878

BEYCO UNION ! 93-3600601
Ciudad de Asunción, 4 BARCELONA !93-3600602

BEZARES                                    ! 902-333331
Cámara de la Industria, 12MOSTOLES ! 91-6474292

BROOKS TODO SEGURIDAD   ! 93-5446450
Vic, 26 LA LLAGOSTA ! 93-5605701

CARDYFREN                                    ! 96-1665179
SubP.II,El Oliveral  RIBARROJA DEL TURIA !  96-1665205

CAUCHOS MOLDEADOS CIGOR ! 96-5667995
Inmediaciones, 23 S.VICENTE DE RASPEIG  !   96-5668909

CAUTEX                                    ! 93-4225300
S.Frederic, 19 BARCELONA   ! 93-4224418

COGRUME                                    ! 96-1722905
Maro, 40 SUECA-VALENCIA   ! 96-1722905

COHIDREM                                    ! 91-3589912
Isabel Colbrand, 10 MADRID ! 91-3589527

CONTINENTAL IND. DEL CAUCHO  ! 91-6603600
Avda. Castilla, 1 S.FDO.HENARES ! 91-6564836

CONTITECH                                    ! 93-4800400
Cityparc Ronda Dalt CORNELLA ! 93-4800401

DIESSA                                   ! 91-6347655
Ciruela, 3 MAJADAHONDA ! 91-6347225

DOGA                                    ! 93-7704600
Ctra. N-II,Km.583 ABRERA ! 93-7702352

DSM ENGINEERING PLASTI C PRODUCTS ! 93-3370707
Avda.  Fabregada, 26 HOSPITALET ! 93-3387198

DUPONT ! 93-2276000
Diagonal, 561 BARCELONA ! 93-2276200

E.M.I.                                   ! 972-217045
Genral Mendoza, 3 GIRONA ! 972-212357

EMBRAGUES LAUR                    ! 94-6225566
P.I.Eitua, 52 BERRIZ !94-6225699

EQUIPOS V.I. SOLE                             ! 93-6630551
Ctra.Nal-II,Km.599 PALLEJA ! 93-6631059

FILTROS MANN          ! 976-720200
Apdo.5007 ZARAGOZA   ! 976-720216

FRAPE BEHR                                    ! 93-3353400
Sector C,C/D, 33 ZONA FRANCA ! 93-2632903

GKN TRANSMISIONES AYRA ! 93-7184015
P.I. Can Salvatella Arraona, 54 BARBERA !  93-7295414

HELLA                                    ! 91-8061900
Avda.Artesanos, 24 TRES CANTOS ! 91-8061631

IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS   ! 93-3077708
Marqués de Sta.Isabel, 40 BARCELONA !  93-3077449

IMIQ                                     ! 977-704835
Partida Comes, s/n AMPOSTA ! 977-704279

IMPLEMENTOS LOGISTICOS     ! 958-522838
Cº de Ronda, 77 GRANADA    !958-265560
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INAC CINCO                                    ! 968-623328
Media Legua, s/n TORRES DE COTILLAS! 968-624640

INDUSTRIAS CORRADOS ! 976-572427
P.I.Malpica, c/E,parc. 31 ZARAGOZA  ! 976-573257

IND. DE ESTAMPACIONES MABEL  ! 93-3451513
Sta.Marta, 20 BARCELONA !  93-3452962

IND. QUIMICAS LOWENBERG    ! 91-6278400
Avda.S.Pablo, 22 COSLADA !  91-6733330

INMESA                                    ! 93-3455960
Torrente Estadella, 1-17 BARCELONA ! 93-3456086

ITT AUTOMOTIVE EUROPE GMBH    ! 07142/73-0
Postfach, 1763 BIETIGHEIM-BISSINGEN  ! 07142/732900

KINNEGRIP ESPAÑOLA                ! 93-3309900
Gran Vía Carlos III, 94 BARCELONA   ! 93-3305823

KITS Y CARROCERIAS                 ! 976-788175
P.I.El Borao, 9-A ALFAJRIN !  976-788239

LAFON ESPAÑA                                    ! 91-6280540
Rio Tormes, 28-P.I.El Nogal ALGETE  ! 91-6281552

LEO INDUSTRIA                                    ! 93-6926300
Rambla Sant Jordi, 139 RIPOLLET   ! 93-6928706

LORES,   TALLERES                                  !  976-571534
Avda. de Cataluña, 243ZARAGOZA ! 976-574549

LUIS GOMEZ HERNANDEZ ! 968-891989
Cª. Lorca, K. 19 SANGONERA LA SECA   ! 968-891989

M. LOP INDUSTRIAS ! 976-126013
P.I. El Plano MARIA DE HUERVA !  976-126078

MANDOS A DISTANCIA ! 91-8844948
Alamos, 5 AJALVIR-MADRID !91-8843685

MASTERVOLI IBERICA ! 93-7597090
P.I.Garrofers VILASAR DE MAR !  93-7595967

MECADETOL ! 948-314327
Tudela, s/n IMARCOAIN-NAVARRA !948-314342

MECANICA ANGLADA ! 93-8510829
Fontcuberta, 45 MANLLEU !  93-8511617

MECANIZADOS PINA ! 976-144456
Buenos Aires, 12 LA MUELA !  976-144798

MECANIZADOS RGUEZ FERNANDEZ ! 988-519413
PE.Pereiro de Aguiar PEREIRO DE AGUIAR  ! 988-519404

MONTCADA                                   ! 93-5624450
Marineta-P.I.Levante PARETS VALLES !  93-5624541

NAVARCAUCHO ! 948-150093
P.I.,C/O, 1 MUTILVA BAJA-NAVARRA !  948-236142

NORDAUTO IBERICA ! 972-525144
Carrer Llevant, 15 VILAMALLA ! 972-525397

OLEOHIDRAULICA FERRUZ ! 976-410221
Camino de Enmedio, 110 ZARAGOZA ! 976-592402

ONYARBI                                    ! 943-613690
Pº de Colón, 33 2ºA IRUN ! 943-613148

PARABUS                                    ! 91-6361376
Apdo.10 LAS ROZAS-MADRID ! 91-6372282

PARLOK                                    ! 91-6361376
Apdo.10 LAS ROZAS-MADRID   ! 91-6372282

PARTEK CARGOTEC ! 91-6270100
Apdo.8 TORREJON DE ARDOZ ! 91-6270106

PLASTECNIC                          ! 987-429969
Ctra  Canal, s/n PONFERRADA ! 987-429719

POMMIER ESPAÑA ! 93-8181881
Av. Mare de Deu Montserrat, 10  OLERDOLA !  93-8181500

PWP                                    ! 0041-266627111
Rote de Neuchatel PAYERNE-SUIZA   ! 0041-266627540

RADIADORES NAVARRA ! 91-6953100
Cª. Andalucía,K.13,8 GETAFE ! 91-6824916

RIU                                    ! 93-3037600
Marroc, 211 BARCELONA ! 93-3037610

ROTOPLAST                                    ! 93-3778458
Granada, s/n-nave D CORNELLA ! 93-3774405

SACHS BOGE ESPAÑA ! 93-7207410
Carles Buigas, 3 S.QUIRZE DEL VALLES  !  93-7122816

SCHULZ IBERICA ! 976-455151
Río Gallego PUEBLA DE ALFIDEN  ! 976-107842

SERVITRANS                                    ! 93-4855496
Tánger, 51 BARCELONA ! 93-3009723

SKF CALIDAD                                    ! 91-7864200
Avda.de Manoteras, 20 MADRID  ! 91-3838478

SUMIDECAR                                    ! 976-500959
Ctra.  Castellón,10 CARTUJA BAJA   ! 976-500749

SUMINISTROS BASE    ! 96-1597505
Acequia de Favara, 1N-III,344 QUART !  96-1597506

T.V.A.                                    ! 943-172150
Zeharkalea, s/n ERMUA     ! 943-174346

TAFY, INDUSTRIAS                                    ! 941-258031
Las Cañas, 36-P.I.Cantabria LOGROÑO !   941-258031

TECNOGIRO                                    ! 93-3079292
Maresme, 78 BARCELONA     ! 93-3072254

TRAPACO                                    ! 91-6563427
Sierra Guadarrama, 4 S.FDO.HENARES !  91-6563427

TRAXCO                                    ! 976-225517
Doctor Cerrada, 24 ZARAGOZA           ! 976-227206

TRUCKTECHNIC IBERICA ! 93-8490344
Juan de la Cierva,3 CANOVELLES ! 93-8466977

VISERAS SAKALI                                    ! 968-808758
P.I. Oeste,parcela 5 ALCANTARILLA  ! 968-808608

ZF ESPAÑA                                    ! 91-4852690
Avda. Fuentemar, 11 COSLADA     ! 91-6733931

TABLEROS,
MADERA Y

CONTRACHAPADOS
ALKO - ESPAÑA ! 976-462280
Ctra. Logroño,Km.13 UTEBO ! 976-785241

COMERCIAL AUTO TURIA ! 96-1594270
De  la  Martina-P.I.Alquería PINCAYA ! 96-1594271

ENGUITA                                    ! 976-571811
P.I. Malpica,c/E,parc. 62 ZARAGOZA ! 976-574020

FUSTES ESBA                                    ! 972-204081
Ctra. S.Feliu de Guixols, 18 GIRONA   !  972-214576

IBERICA DE IND. QUIMICAS
   !  93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BARCELONA ! 93-3077449

KOSKISEN ESPAÑA ! 91-8499177
S. Fernando, 6 COLLADO VILLALBA ! 91-8499178

MADERAS DE LLODIO ! 94-6720100
Altzarraate, 1 LLODIO-ALAVA ! 94-6720581

MADERAS MEDINA                                    ! 91-6061111
Constitución, 69 FUENLABRADA   ! 91-6068706

MADERAS RIAS BAIXAS ! 988-374222
Ctra. de Santiago,K.243 O VISO ! 988-510832

MADERAS VITORES ! 976-297011
Cº del Vado, s/n ZARAGOZA   ! 976-294916

MARINO DE LA FUENTE ! 942-369006
P.I. de Raos SANTANDER ! 942-369002

MURALBA                                    ! 968-894582
Américas, parc. 16 ALCANTARILLA ! 969-894572

SBLF                                    ! 0033-251500525
ZI de Saint-Médard-Des Prés FONTENAY-LE-COMTE  !  0033251500527

SCHAUMAN IBERICA ! 91-6377182
Av. Com.de Madrid, 35 LAS ROZAS ! 91-6372563

SERVICAR IBERICA ! 948-312822
P.I. Talluntxe II,c/E, 15 NOAIN ! 948-312932

TACÓGRAFOS
CONTINENTAL AUTOMOTIVE SPAIN     ! 91-6572121
Sepulveda, 11-P.I. ALCOBENDAS ! 91-6572151

MECANOELECTRO SAN MARTIN  ! 91-6920029
Aguilas, 2 PINTO-MADRID         ! 91-6915527

TRANSMISEVILLA ! 95-5630486
Cª. Sevilla,8 ALCALA DE GUADAIRA ! 95-5630891

TVI EUROPE                            ! 91-6623222
La Granja, 19 ALCOBENDAS ! 91-6623226

TALLERES
CASTELLANOS INDUSTRIAL ! 942-581312
Santander-Torrelavega, 6 IGOLLO ! 942-581306

GUARDIAN EXPRESS ! 900-136136
Jose Matía, 36 LLODIO ! 94-6719633

TELEFONÍA
ATIEC, SL ! 973-751808
P.I.Torrefarrera c/Ponet  TORREFARRERA!973-751806

AYRA DUREX, SA
Ribera Nueva, s/n ZUMAIA GUIPÚZCOA

CAR-PHONE, SL ! 96-3720005
Duque Gaeta, 47 bajo VALENCIA !96-3716834

ON CAMPUS TECHNOLOGY ! 96-3825400
Historiador Diago, 11 bajo VALENCIA

SATLINK, SL ! 91-3272131
Valentín Beato, 24 MADRID ! 91-3272169

SIEMENS                                    ! 91-6572121
Sepulveda, 11-P.I. ALCOBENDAS ! 91-6572151

SITELEG, SL ! 91-3614128
México, 11 MADRID ! 91-7263731

PAGE IBERICA, SA ! 91-8032086
Av. Industria, 26 TRES CANTOS ! 91-8031804

TELCOM, SA ! 91-6630220
Av. de la Industria, 32 MADRID ! 91-6630230

VALENTIN CUENDE IMPORTS ! 93-3102115
Pza. Palacio, 19 BARCELONA ! 93-3102115

TERMÓGRAFOS
A.C.IBERICA                                    ! 96-2400149
Pedro Esplugues, 25 ALZIRA      ! 96-2400149

CONTINENTAL AUTOMOTIVE SPAIN     ! 91-6572121
Sepulveda, 11-P.I. ALCOBENDAS ! 91-6572151

FORESIS                                    ! 91-6755980
P.I.Las Fronteras TORREJON DE ARDOZ ! 91-6752162

GLOBAL .                                    ! 91-4589800
Ramón de Santillán, 15-B MADRID  ! 91-4582982

GROENVELD                                    ! 93-8171822
Llorenc, 36 VILLAFRANCA DEL PENEDES !  93-8172061

SONDER REGULACION ! 93-5884994
Avda. La Llana, 93 RUBI ! 93-5884994

TOMAS EXPEDICIONES ! 977-700815
Ctra .Nac.340-El Galo AMPOSTA  ! 977-703113

TOLDOS
COMERSITRANS ! 945-465964
Zabaldea, 4-P.I.Gojain  LEGUTIANO  ! 945-465950

INDUSTRIAL ARCOL ! 93-4622222
Joan Miro, 22 S. ADRIÁ BESÓS ! 93-4622233

TALLER AUXILIAR DE CARROCERIAS   ! 976-572427
P.I. Malpica C/C, 3 ZARAGOZA ! 976-573257

TALLERES VELILLA, SA ! 93-8493777
Pª de la Ribera, 1 CANOVELLES ! 93-8499357

TECNOGIRO                                    ! 93-3079292
Maresme, 78 BARCELONA      ! 93-3072254

TOLDOS ET                                    ! 93-7183991
Marconi, 1 BBARBERA DEL VALLES   ! 93-7298298

TOLDOS EUROPA ! 93-7183991
Marconi, 1 BARBERÁ VALLÉS ! 93-7295102

TOLDOS GALINDO                                    ! 91-7772214
Cª. Villaverde Vallecas, 301 MADRID! 91-7781091

TOLDOS PASTOR                                    ! 976-501054
C. Castellón,K.4,8 ZARAGOZA ! 976-454810

TOLDOS TEAM SABADELL ! 93-7112052
Martínez de la Rosa, 13 BARCELONA ! 93-7004287

TOLDOS Y TAPICERIAS URCA   ! 948-312222
P.I. Morea Norte, parcela-11 BERIAIN  ! 948-312211

TOMAS DE FUERZA
Y REDUCTORES

BEZARES                                  ! 902-333331
Cámara de la Industria, 12 MOSTOLES ! 91-6474292

COHIDREM                                   ! 93-4984500
G.V. Cortes Catalanas, 1016 BARCELONA !  93-4984518

E.R.I.                                    ! 93-4990017
Del Gall, 45 ESPLUGES DE LLOBREGAT ! 93-4990544

HIDRAULICA SUNFAB ! 91-7294019
Manuel Tovar, 19 MADRID           ! 91-3583315

HYBA IBERICA                                    ! 93-8902044
P.I.Clot de Moja OLERDOLA ! 93-8902867

IDEMA                                    ! 91-8703255
P.I.El Malvar ARGANDA DEL REY ! 91-8703256

INDUSTRIAS J. CORTES ! 976-503578
S.José, 69   CUARTE DE HUERVA ! 976-503779

INTERSEAL                                    ! 93-3706711
Autv.  Castelldefells,K.5 PRAT LLOBREGAT! 93-3701807

REX ROTH                                    ! 93-7186851
C.I.Santiaga STA.PERPETUA MOGODA! 93-7189862

TRANSMISEVILLA ! 95-5630486
Ctra. Sevilla,8 ALCALA GUADAIRA ! 95-5630891

TORNILLERÍA Y
REMACHES

BRALO                                    ! 91-6928285
Milanos, 12-P.I.La Estación PINTO ! 91-6921007

TEXTRON SISTEMAS DE FIJACION  ! 91-3416767
Ctra. de ToledoKm.7,8 LEGANES! 91-3416740

TRAMPILLAS
ELESPA                                    ! 93-5752464
P.I.Foinvasa MONTCADA I REIXACH ! 93-5750546

FRIGICOLL                                    ! 93-4803322
Blasco de Garay S.JUST DESVERN   ! 93-4733140

GALUCHO                                    ! 0035-1219608560-00
Apdo. 4003 SINTRA-PORTUGAL! 0035-1219608585

GRUKIT, SL ! 93-8401562
S.Julia, 266 P.I.Congost GRANOLLERS  ! 93-84101562

HIDREL                                    ! 91-6770095
Titanio, 5 TORREJON DE ARDOZ ! 91-6771250

INDUSTRIAS J. CORTES ! 976-503578
S.José, 69 CUARTE DE HUERVA ! 976-503779

JAULAS GANADERAS ! 93-8890059
Tabernoles, 20-P.I.Malloles VIC! 93-8890826

MAQUINARIA FERRO ! 973-560017
Cª. Barcelona,K.476,5 BELL-LLOC ! 973-560658

MIC                                   ! 91-4815757
P.I. Esteban Terradas, 14 LEGANES  ! 91-6881224

MYCSA                                   ! 91-6600460
Sierra Guadarrama, 2-A S.FDO. HENARES! 91-6771983

PARTEK CARGOTEC ! 91-6270100
Apdo.8 TORREJON DE ARDOZ       ! 91-6270106

PLATAFORMAS ROVIRA             ! 93-8645161
P.I.Can Cortés PALAY DE PLEGAMANS ! 93-8645161

REDER SYSTEM                                    ! 93-7180994
Arquímedes, 18  BARBERA DEL VALLES  !  93-7183326

TRANSGRUAS                                    ! 93-8498388
Ctra.C-17,Km.24 LLIÇA DE VALL ! 93-8496299

TÚNELES LAVADO
AUTOEQUIP IBERICA                        ! 902-119379
Rda. Pedregar,parc 14 MONTMELO !93-3837306

BARIN                                    ! 91-6281428
Cª.Madrid-Algete,K.3,5 ALGETE! 91-6291996

ISTOBAL                                    ! 96-2997940
Conde de Serallo, 10 L'ALCUDIA !96-2997991

KÄRCHER                                    ! 93-8464447
Dctr. Trueta, 6 GRANOLLERS ! 93-8465505

KRÜGER                                    ! 948-318405
Ctra. Zaragoza,Km.5 NOAIN !948-318453

MOTOR MEDITERRANEO, BARNA   ! 93-3637878
Josep Tarradellas, 100 BARCELONA  ! 93-4053294

WASHTEC ESPAÑA ! 91-6289150
La Pelaya, 2-nave 8b ALGETE ! 91-6289151

VALVULERÍA Y
EQUIPOS DE
CISTERNA

CAB'S SPAIN                 ! 93-8708989
P.I. Palou Norte GRANOLLERS ! 93-8707170

COHIDREM                                    ! 93-4984500
G.V. Corts Catalanas,1016 BARCELONA! 93-4984518

HYVA IBERICA                ! 93-8902044
P.I.Clot de Moja OLERDOLA ! 93-8902867

INTERSEAL                                    ! 93-3706711
Autv. Castelldefells,Km.5 PRAT LLOBREGAT !    93-3701807

PANG IBERICA, SA ! 91-6665577
P.I.Sta. Ana C/Tuerca, 11 RIVAS !91-6665757

REMA TIP TOP IBERICA                 ! 93-5862727
Luxemburgo, 11-Z.I.Cova Solera RUBI  !   93-5887292

SYLTONE                                    ! 91-6560056
Primavera, 20 TORREJON ! 91-6770496

VENTANAS, LUNAS
Y PARABRISAS

94 AUTOVER IBERICA ! 91-7962013
S.Norberto, 19 2ºMADRID ! 91-7960198

ARAGONESAS DE PARABRISAS  ! 976-108494
P.I. Malpica C/Olmo,2 PUEBLA ALFIDÉN   ! 976-108433

AREVALILLO, TALLERES ! 91-5622010
General Pardiñas, 98 MADRID ! 91-5624461

ARIÑO DUGLASS                   ! 976-108008
P.I. Royales Bajos  PUEBLA ALFIDEN ! 976-108237

E. DIAZ                                    ! 976-454007
Ctra. Castellón, KM.6,2. LA CARTUJA  ! 976-454013

GUARDIAN EXPRESS ! 900-136136
José Matia, 36 LLODIO ! 94-6719633

MANUFACTURAS TARRIDA-VIDUR ! 93-3710450
Gall, 46 ESPUGLES DE LLOBREGAT ! 93-3717427

MANUFACTURAS VENTAL ! 941-255811
Ctra. Laguardia, 95 LOGROÑO ! 941-255306

SERVICRISTAL ! 943-311025
Av. Zarauz, 45 SAN SEBASTIÁN ! 943-213709

VISERAS Y
DEFLECTORES

VEPRO                                    ! 91-6361376
Apdo.10 LAS ROZAS-MADRID ! 91-6372282

VISERAS SAKALI                                    ! 968-808758
Av. Américas parc.5/14 ALCANTARILLA! 968-808608

MERCEDES BENZ España ! 91-6787127
Mar Egeo, 2 PoI S. Fdo. MADRID ! 91-6787128

MITSUBISHI Motors ! 91-3877400
Trav. Costa Brava, 6 MADRID ! 91-3877433

OPEL España de Automóviles   ! 91-4569200
Pº Castellana, 91 MADRID ! 91-5560000

PEUGEOT España ! 91-3472000
Av. de los Toreros. MADRID ! 91-3472243

RENAULT España Comercial ! 91-7662200
Av. de Burgos, 89 MADRID ! 91-3028716

TOYOTA Canarias ! 928-447600
Diego Vega Sarmiento, 5 LAS PALMAS ! 928-447621

VOLKSWAGEN ! 93-4028167
c/de la Selva, 2 BARCELONA ! 93-4025433

VARIOS
EUROPMAN (Distrib. Maquinaria) ! 91-6712950
Alcarria, 5 P.I. Coslada COSLADA ! 91-6715697

GEESINK (Recog. Residuos) ! 91-6775495
Estaciones, 11 TORREJON ARDOZ ! 91-6775394

JMB (Alquiler maq. limpieza) ! 607-400483
P.I.104 Cª. N-1,Km.418 OLABERRIA !943-883587

MEDICION Y TRANS. (Sist. Medida) ! 91-7667111
Av. Manoteras, 6 MADRID ! 91-3206017

MOTOR MEDITERRANEO (Maq. lavado) ! 91-6636070
Av. Pirineos, 13 S. SEBASTIAN REYES ! 91-6636071

TARABUSI (Motores) ! 94-6305310
Bº Urquizu, 58 IGORRE ! 94-6306334

BOLETIN DE SUSCRIPCION

solicitud de suscripción a
Incluye 50 ediciones y monográficos

Suscríbase ahora al Periódico
Profesional del Transporte
de Mercancías por Carretera
NEXOTRANS  ofrece a los Profesionales del Transporte de Mercancías
por Carretera un regalo excepcional con la Suscripción al Periódico:
un magnífico reloj de pulsera Junghans de tecnología alemana.
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La suscripción anual a NEXOTRANS
no sólo le permitirá estar informado
puntualmente de toda la actualidad
del Sector,  desde la coyuntura eco-
nómica hasta las últimas novedades
en vehículos e industria auxiliar, pa-

D./Dª: .........................................................................................
Empresa: ....................................................................................
Dirección: ...................................................................................
Ciudad:.......................................................Prov.: .................................
C.Postal: ................................................... CIF: ...................................
!: ............................................................. Fax:. .................................
E-mail: .......................................................................................
Fecha de nacimiento: ......-.......................-1.9.....
         Firma:

Deseo suscribirme al Periódico NEXOTRANS durante un año, recibiendo un magnífico reloj de
pulsera marca Junghans, por sólo 59 euros (Europa, 120 euros; Resto del mundo, 140 euros).

Banco: ................................................
Titular: ...............................................
CIF: ...................................................

Entidad Oficina D.C. Número de Cuenta

Domiciliación Bancaria
Ruego carguen en mi cuenta los re-
cibos que presente Nexo Editores
SA correspondiente a mi suscripción
al Periódico NEXOTRANS.

  Firma:

sando por la vida asociativa o las
últimas normativas, sino que ade-
más le permitirá disponer de forma
totalmente gratuita* de un magní-
fico reloj de pulsera de la presti-
giosa marca alemana Junghans.

Para cumplimentar su suscrip-
ción, envíe el Boletín al fax 91
369 18 39 o solicítela en el telé-
fono 91 369 41 00.



 / 16 - 29 Febrero 2016 Innovación / 27

Firestone busca ir ‘más allá de la carretera’ con la
nueva gama de neumáticos extra resistentes On/Off

Ficosa, compañía global dedicada a
la creación de soluciones de visión,
seguridad, eficiencia y conectividad
de alto contenido tecnológico para
la industria, tiene previsto contratar
82 nuevos ingenieros para el Centro
Tecnológico de Viladecavalls (Barce-
lona) en el transcurso de este año.

Estas nuevas incorporaciones no
sólo se dedicarán a la división de
automoción sino que también irán
dirigidas a cubrir posiciones relacio-
nadas con sectores en expansión
para la compañía, como los equipa-
mientos médicos, la movilidad, la
electrónica de consumo y el indus-
trial. El consejero delegado de
Ficosa, Javier Pujol, asegura que "el
equipo de ingenieros es un engra-
naje clave para Ficosa, ya que se
encarga de llevar a cabo la activi-
dad de investigación y desarrollo
de todo el grupo". En este sentido,
destaca que "la creación de estos
nuevos puestos de trabajo está es-
trechamente relacionada con el im-

Ficosa contratará 82 ingenieros para
el Centro Tecnológico de Viladecavalls

portante esfuerzo de la compañía por
capitalizar las innovaciones y los
últimos avances que se producen
en el sector de la automoción y las
nuevas tecnologías". Los 250 pro-
fesionales de la ingeniería que la
multinacional contrató para el cen-
tro de Viladecavalls en el periodo de
2013 a 2015, ponen de manifiesto su
firme apuesta por la creación de
empleo de alto valor añadido. En
2015 las contrataciones de ingenie-
ros ascendieron a 148, superando
con creces los 75 puestos que la
compañía anunció en un principio.
Ficosa aumentó, en 2015, su planti-
lla a nivel global en 900 personas
hasta alcanzar un total de 9.308 tra-
bajadores. El Centro Tecnológico de
Viladecavalls da trabajo a 540 inge-
nieros de los 739 que forman parte
de toda la compañía a escala global.
Estas instalaciones, son un referen-
te en excelencia electrónica y tecno-
lógica en áreas como seguridad y
conectividad, entre otras.

Firestone continúa ampliando sus lí-
mites con una gama completamente
nueva de neumáticos extremadamen-
te resistentes que se pueden combi-
nar para utilizar tanto en la carretera
como fuera de ella. Ofrecen una gran
durabilidad, una larga vida útil y un
gran agarre sobre terrenos difíciles.
Los nuevos FS833 Steer, FD833
Drive y FT833 Trailer llevan al seg-
mento ON/OFF la reconocida serie-
dad y relación calidad-precio que
caracteriza a Firestone para ayudar a
los negocios a ir ‘más allá de la carre-
te’. Los nuevos neumáticos ON/OFF
de Firestone incluyen la inscripción
M+S, adecuados para su uso en ba-
rro o nieve, ofreciendo un mejor aga-
rre y comportamiento en la frenada
que los neumáticos estándar.

El FS833 y el FD833 también vie-
nen con el símbolo alpino y por ello
son adecuados para su uso en con-
diciones invernales severas. Los
nuevos neumáticos cuentan con las
últimas tecnologías como el 'Tie Bar',
que permite que los tacos presenten
una mayor rigidez reduciendo el des-
gaste con diente de sierra. Por ello,
los neumáticos tienen una mayor du-
ración y el nivel de ruido del neumá-
tico es menor. Asimismo, se han cons-

truido con la tecnología 'Slim Bead'
para reducir el volumen del relleno
del talón. Como consecuencia, el
peso del neumático se reduce, y esto
ayuda a disminuir el consumo de com-
bustible y a aumentar la carga trans-
portada. Los nuevos neumáticos ON/
OFF de Firestone disponen de una
construcción muy robusta que los
hace idóneos para el regrabado y su
recauchutado dotándoles de una lar-
ga vida útil.

Creados para distintos usos

FS833 neumático Steer, para cumplir
con el trabajo. Gracias a su compues-
to reforzado de larga duración, el nue-
vo neumático de dirección ON/OFF
proporciona un rendimiento de larga
duración. El dibujo de la banda de
rodadura ofrece a los camioneros la
manejabilidad y el agarre que necesi-
tan, mientras que su construcción
robusta minimiza el riesgo de cortes
y perforaciones.

FD833 neumático Drive, para se-
guir avanzando. La profundidad y la
anchura de los tacos de la banda de
rodadura proporcionan una gran trac-
ción a este nuevo neumático de trac-
ción para rodar durante largas dis-

tancias. Además, el diseño de la ban-
da de rodadura del FD833 se limpia
durante la conducción para conse-
guir un rendimiento consistente.

FT833 neumático Trailer, lleva más
carga, más lejos. Las enormes capa-
cidades ON/OFF del FT833 le permi-
ten abordar cualquier tipo de super-
ficie con seguridad. Su fuerte y ro-
busta carcasa le hace resistente a los
cortes y perforaciones. El diseño de
la banda de rodadura del FT833 tiene
una gran resistencia frente al desgas-
te irregular, ofreciendo una larga vida

Gracias a su compuesto reforzado de larga duración, el nuevo neumático ofrece un rendimiento extra

Ford desvelará
nuevo vehículo
para Europa en
el Mobile World
Congress
Ford presentará un nuevo ve-
hículo para Europa, desvelará
una nueva tecnología avanza-
da in-car y detallará los últimos
avances del plan Ford Smart
Mobility en el Mobile World
Congress de Barcelona. El pre-
sidente y CEO de Ford, Mark
Fields, anunciará estas noveda-
des en un discurso de apertura
el 22 de febrero a las 14:00 ho-
ras en el Auditorio 1, Hall 4 del
Conference Village.

Ford participa como exposi-
tor por quinto año consecutivo
en el evento de telefonía móvil
más grande del mundo, que el
año pasado atrajo a 94.000 asis-
tentes de 200 países. Este año,
Fields destacará los avances en
materia de movilidad, conecti-
vidad, experiencia de usuario,
vehículos autónomos y data y
analíticas.

Desarrolladores

También en el Mobile World
Congress, Ken Washington, vi-
cepresidente de Ingeniería
Avanzada e Investigación de
Ford, anunciará los ganadores
del Ford Smart Mobility Game
Challenge en el stand de Ford
en Fira Gran Via, Hall 3, stand
C20 a las 10:00 horas del 24 de
febrero. Este desafío, que arran-
có en Gamescom, invitaba a los
desarrolladores a crear concep-
tos que pudiesen ayudar a ins-
pirar soluciones de movilidad.
Ford también contará con un
stand en App Planet, en el stand
A38 del Hall 1, donde se da la
bienvenida a los desarrollado-
res que quieran pasar a compar-
tir sus ideas. Los materiales de
Ford en el Mobile World
Congress estarán disponibles a
partir del 22 de febrero en http:/
/mwc2016.fordpresskits.com.

Gama Transit

La ampliada y renovada gama
Transit de vehículos comercia-
les ha alcanzado otro hito en
2015, permitiendo que Ford se
convierta en la marca número
uno en ventas de vehículos co-
merciales en Europa por prime-
ra vez en 18 años. Los usuarios
europeos adquirieron más de
280.000 vehículos comerciales
Ford durante el año pasado, co-
incidiendo con el 50 aniversa-
rio de la popular Ford Transit,
lo que supone un incremento
del 23% con respecto a 2014. En
España, Ford cuenta con una
cuota que alcanza el 10,1% en
el segmento de vehículos co-
merciales. En este ámbito se ha
alcanzado un incremento de
ventas del 57,6% durante 2015,
frente al 34,1% de media del to-
tal de la industria.

Nissan ha trabajado con expertos
en bobsleigh para transformar un
trineo convencional de cuatro ocu-
pantes en un bob de siete plazas
inspirado en el X-Trail y capaz de
alcanzar 100 km/h y generar una
fuerza G de 4,5.

El bobsleigh imita el atractivo
diseño del Nissan X-Trail con un
frontal distintivo y siete asientos.
Proporciona a los pasajeros una
visión cenital de 360º para obser-
var toda la acción, igual que el sis-
tema de cámaras de visión 360º del
Nissan X-Trail. Como en el
bobsleigh, el sofisticado sistema
de tracción integral ALL MODE
4x4-i del Nissan X-Trail ayuda al
conductor a mantener el control
incluso sobre nieve o hielo. Darryl
Scriven, responsable de Diseño del
Centro de Diseño de Nissan Euro-
pa (NDE), ha trabajado con el ex-
perto constructor de bobsleigh
Diego Menardi y el asesor depor-

tivo Ian Richardson para combi-
nar el diseño automovilístico con
la aerodinámica olímpica. Ian
Richardson y Diego Menardi su-
man entre ambos más de 50 años
de experiencia en esta industria y
han proporcionado trineos y co-
nocimiento a numerosos equipos
campeones en todo el mundo.

"Queríamos ofrecer la oportuni-
dad de experimentar la naturaleza
aventurera de nuestros crossover
a través de la emoción del
bobsleigh olímpico", explica Darryl.
El bob de siete asientos se desa-
rrolló utilizando dibujos y diseño
asistido por ordenador (CAD). El
detalle del frontal del trineo se di-
señó utilizando la expresiva forma
en V de la parrilla del X-Trail y re-
produciendo las esculpidas líneas
de carácter del modelo. Diego
Menardi completó el trabajo con
una estructura aligerada de la cabi-
na para siete ocupantes.

Nissan rompe las convenciones
y lanza el primer bobsleigh de
siete plazas en Innsbruck

útil. Harald Van Ooteghem, gerente
de Truck & Bus Tyres Category, afir-
mó: "La nueva gama ON/OFF es su-
ficientemente resistente para aguan-
tar distancia, sin florituras superfluas.
Se trata simplemente de neumáticos
de gran calidad, desarrollados para ir
más allá de la carretera, con un precio
que garantizará que no vayas más
allá de tu presupuesto". Está dispo-
nible en las principales medidas 315/
80R22.5 y 13R22.5 (FS833 y FD833) y
385/55R22.5 (FT833) en todos los dis-
tribuidores de neumáticos.
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Nueva subida, pero más leve. Las dos tendencias posi-
tivas, tanto en las tarjetas de ligero como en las de pesado, se mantu-
vieron en el primer mes del año, pero también se mantenía la
ralentización de dicho incremento en ambos segmentos. El pesado
sube por debajo de 1.000, y el ligero se concreta en Cataluña.

INDICE DE PRECIOS AL CONSUMOINDICE DE PRECIOS AL CONSUMO

Fuente: INE                                                                        © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

PRECIO INTERNACIONAL DEL GASÓLEOPRECIO INTERNACIONAL DEL GASÓLEO

Fuente: IRU                                                    © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

Euros/litro (Cambio para países fuera de la zona euro) a 8 de Febrero de 2016
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El descenso se estanca en algunos países. Según
los datos de la 6ª semana del año, la media europea cayó casi cinco
céntimos (1,066 euros/litro) en el último mes, aunque en España solo
dos en la quincena hasta en 0,92 euros/litro. Algunos países ya repiten. Base: 2006/2011
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Enero 2016
189 (+70,3%)

VEHICULOS INDUSTRIALESVEHICULOS INDUSTRIALESVEHICULOS COMERCIALESVEHÍCULOS COMERCIALES

Arranque más moderado. El segmento de los vehículos
comerciales ha comenzado el año creciendo, misma tendencia que a
finales de 2015, aunque a una velocidad más moderada. El conjunto
sube un 17%, a pesar de que los furgones más pesados solo contribu-
yen en un 5%. Los derivados, por su parte, son los más tiran del seg-
mento, en un año que se presenta muy competido entre marcas.

En la cresta de la ola. Los excelentes registros del año 2015
se han mantenido en enero por lo que respecta a los industriales. Las
tractoras arrancan el año con un crecimiento idéntico al del pasado
ejercicio (con Scania a la cabeza de forma provisional), los medios y
ligeros están por encima del 50%, y los rígidos de carretera suben un
70%, para un rendimiento conjunto dl segmento por encima del 41%.

Fuente: ANIACAM                                                                © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

 Enero 2016 - FURGONETAS

Fuente: ANFAC/Aniacam                                                       © NEXOTRANS (Grupo NEXO)
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LOCALIDAD-E.S ......................€ / LITRO

ALAVA

Ribabellosa - Eroski ..................... 0,810
ALBACETE

Montealegre Castillo - Bod. Santiago Apóstol . 0,800
ALICANTE

Petrer - Campsa Express ........... 0,829
ALMERÍA

El Ejido - Ejidomar ........................ 0,800
ASTURIAS

Oviedo - Catoa ............................. 0,824
AVILA

Avila - Simply ............................... 0,835
BADAJOZ

Nava de Santiago - Coop. ........... 0,786
BALEARS, ILLES

Palma - Petroest .......................... 0,899
BARCELONA

Olesa Montserrat - Petronieves .. 0,799
BURGOS

Burgos - Asebutra ........................ 0,778
CÁCERES

Almoharín - Regadhigos .............. 0,833
CÁDIZ

Algeciras - Eroski ......................... 0,839
CANTABRIA

S.Miguel Meruelo - Agrocantabria . 0,817
CASTELLÓN

Vinaroz - Simply ........................... 0,819
CIUDAD REAL

Piedrabuena - SR ......................... 0,833
CÓRDOBA

Pozoblanco - Cotravalle .............. 0,780
CORUÑA, A
Laraxe - ES Laraxe ...................... 0,859
CUENCA

El Herrumblar - Nª. Sª. Estrella .. 0,820
GIRONA

Palafrugell - Servioil ..................... 0,815
GRANADA

Ogijares - Minioil .......................... 0,819
GUADALAJARA

Cabanillas Campo - ATA ............. 0,813
GUIPÚZCOA / GIPUZKOA

Irún - Alcampo .............................. 0,819
HUELVA

Moguer - Cuna Platero ................ 0,794
HUESCA

Monzón - Orangután .................... 0,790
JAÉN

Los Villares - SCA S. Isidro ........ 0,800
LEÓN

Onzonilla - Paso Honroso ........... 0,795
LLEIDA

Ardevol - Petrocat ......................... 0,798
LUGO

Outeiro de Rei - Saras ................ 0,908
MADRID

Getafe - Costco ........................... 0,768
MÁLAGA

Almargen - S. Cosme y S. Damián .. 0,825
MURCIA

Jumilla - Cotraju ........................... 0,792
NAVARRA

Tudela - ES Bardenas ................. 0,798
OURENSE

Barbadas - Galp ........................... 0,909
PALENCIA

Villodrigo - Red Ahorro ................ 0,819
PONTEVEDRA

Anta - Outletui .............................. 0,879
RIOJA, LA

Bañares - Coop. Garu .................. 0,770
SALAMANCA

Salamanca - Cetramesa ............. 0,789
SEGOVIA

Fuentesauco - AN Glus .............. 0,849
SEVILLA

Gines - Supeco ............................. 0,809
SORIA

Soria - Eureka ............................... 0,789
TARRAGONA

Alcover - Simon Grup .................. 0,794
TERUEL

Teruel - Cotratur ........................... 0,733
TOLEDO

Seseña Nuevo - ES Seseña ....... 0,797
VALENCIA

Alboraya - Alcampo ..................... 0,795
VALLADOLID

Langayo - (ninguno) ..................... 0,810
VIZCAYA / BIZKAIA

Abadiño - Eroski ........................... 0,797
ZAMORA

Villalpando - Agrinza .................... 0,770
ZARAGOZA

Erla - S. Gregorio ......................... 0,780
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Enero 2016 - RIGIDOS CARRETERA
E.S. MAS BARATAS

GASÓLEO A HABITUAL
E.S. MAS BARATAS

GASÓLEO A HABITUAL
(Actualización: 8 Febrero 2016)
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Dudas sobre
responsabilidad

Evento Guía

Evaluaciones de Calidad.

Estudios de Mercado.

Estudios Estratégicos.

Autodiagnósticos de Empresa.

Análisis Sectoriales.

Desarrollos en Internet.

Fusiones y Adquisiciones.

Búsqueda de socios financieros.

Expertos en Consultoría
de Transporte
por Carretera

De Profesional a Profesional
Solicite Información, pre-Estudio y datos sobre Ayudas  y Subvenciones a direccion-tecnica@nexopublic.net!

Lope de Vega, 13. 28013 Madrid. " 91 369 41 00. Fax 91 369 18 39

Transhoróscopo

ESCORPIO

SAGITARIO

ACUARIO

PISCIS

LIBRA

CAPRICORNIO

ARIES

GEMINIS

TAURO

VIRGO

LEO

CÁNCER

23 septbre. - 22 octubre
La familia es uno de los pilares en tu
vida. Aunque no siempre lo sientas,
ellos te agradecen todo tu esfuerzo.

23 de nov. - 21 de decbre.
Hace tiempo que tienes ganas de
darte un chapricho, porque te lo me-
reces. Es el momento para hacerlo.

21 de enero - 19 de febrero
Tu futuro se presenta brillante si sa-
bes valorar el consejo de tus mayores
y las oportunidades que te aparezcan.

20 de febrero - 20 de marzo
Se acercan para ti unas fechas muy
especiales, disfrútalas lo máximo po-
sible, rodeado de los que te importan.

22 de decbre. - 20 de enero
Ha llegado la fecha de que mires a
los ojos a esa persona tan especial y
le digas lo que sientes.

23 octubre - 22 novbre.
A veces te cuesta centrarte. Debes
seguir a tope y sin rendirte con tus
propósitos para este año 2016.

21 de marzo - 20 de abril
Eres una persona llena de energías y
ambiciones, úsalas con buen criterio
y para hacer aquello que te gusta.

21 mayo - 21 de junio
Tu planeta regente Marte te guiará
en tu camino a lo largo de las vicisi-
tudes de la vida.

21 de abril - 20 de mayo
Mercurio sobre el cinturón de Orión
indica que serás propenso a actuar
sin pensar durante esta quincena.

24 de agosto - 22 de sepbre.
Tu vida ha dado recientemente un
giro de 180º, pero pienses lo que pien-
ses ahora, a la larga será para bien.

23 de julio - 23 de agosto
Tu forma de ser hace que a veces te
cueste ver el punto de vista de los
demás. Intenta ser más empático.

22 de junio - 22 de julio

Jornada

Título: 'Jornada sobre Respon-
sabilidad del Transportista en la
Ley de Contrato de Transporte'
Organiza: Guitrans
Cuándo: 18 de febrero

A raíz de una reciente sentencia
del Tribunal Supremo que de-
termina que el robo de la mer-
cancía no excluye la responsa-
bilidad del transportista, desde
Guitrans se ha creído oportuno
organizar una jornada informa-
tiva para los asociados, en la que
aclarar aquellos conceptos re-
feridos a la responsabilidad del
transportista, tanto en la norma-
tiva nacional como en el CMR.En ocasiones tiendes a esconderte

ante los problemas y no los afron-
tas. Debes cambiar esa actitud.

Título: 'IRU Spring Cocktail 2016'
Organiza: IRU
Cuándo: 2 de marzo
Dónde: BELvue Museum, Place
des Palais 7, Bruselas

Importancia del
‘networking’

Unirse a los agentes econó-
micos del transporte llega-
dos desde todos los ámbitos
políticos y empresariales de
la Unión Europea en el cóc-
tel de primavera de IRU es
una buena opción para ha-
cer contactos. Es el evento
anual que no tienen que per-
derse todos los actores im-
plicados en el transporte del
viejo continente.

Información
transporte porcino

El nuevo manual de la Unión
Europea para evaluar la aptitud
de los cerdos para su traslado
es el resultado del trabajo de dos
años de diversas organizacio-
nes animalistas, agrarias, gana-
deras y de transporte entre las
que se encuentran las ONGs
Anda y Animals 'Angels. La
guía ha sido diseñada para ase-
sorar y proporcionar un fácil en-
tendimiento a los profesionales.

Título: 'Guía europea para trans-
porte de ganado porcino'
Edita: Unión Europea
Formato: Papel
Idioma: Inglés (prox. castellano)



Continental se reestructura
El español es el nuevo direc-
tor de Marketing de Continen-
tal Neumáticos para la región
EMEA. Daniel se unió a Con-
tinental en 1998. Su cargo más
reciente ha sido el de director
de Ventas en la organización
de negocio de Continental en
Italia, donde era responsable
del segmento de comerciales.Daniel Gainza

Seguridad ‘poco’ social
La modificación de última hora
introducida por el Gobierno
(parece que saliente) al respec-
to de las cotizaciones a la Se-
guridad Social está suponien-
do un verdadero problema
para los empresarios del Trans-
porte, que ya reclaman indem-
nizaciones millonarias por el
perjuicio sufrido.Fátima Báñez

EXPECTATIVASEXPECTATIVAS
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-- ++
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RESULTADOS
! Evolución

Las autorizaciones/empresa
en pesados llegan a la cota 3,5
Dado que el número de tarjetas sigue cre-
ciendo paulatinamente, y que el de com-
pañías de transporte pesado de servicio
público se ha estancado, la media de auto-

COYUNTURA / La ratio en pesados alcanza el 3,5 y la de ligeros sigue en 1,58

! Lope de Vega, 13. 28014 Madrid / " P.O.Box 10119 Madrid / " 91 369 41 00 /        91 369 18 39 / # E-mail: redaccion@nexotrans.comFAX
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Cumplimos
450 ediciones

# En Ruta

$ Descenso! Ascenso

PREVISIONES

EF-1 6 - 92

No es una cifra muy redonda,
pero también nos llena de or-
gullo. NEXOTRANS celebra
con la que tienen en sus ma-
nos un total de 450 ediciones,
que significan el cumplimien-
to (primero semanal y luego
quincenal) de nuestra puntual
cita con los lectores. Son casi
14 años de relación estable, de
confianza, de información ve-
raz, de mantener una línea edi-
torial que, como seguro que
ya saben, está ‘a favor de to-
dos y en contra de nadie’. En
definitiva, de este maravilloso
Sector que compartimos.

rizaciones por empresa ha llegado a la cota
de las 3,5, afianzando un proceso de con-
centración empresarial a pesar de que el
67% del Sector siguen siendo autónomos.

su línea directa con 
El Periódico , pone a su disposición un amplio servicio de correo electrónico, con objeto de facilitar la comunicación entre sus distintos departamentos y sus lectores y
clientes. La lista adjunta presenta las principales direcciones de correo de la redacción, secciones y departamentos del Periódico y del Grupo NEXO.
editores@nexotrans.com
direccion@nexotrans.com
redaccion@nexotrans.com
coordinacion@nexotrans.com
direccionejecutiva@nexotrans.com
panorama-actualidad@nexotrans.com
opinion@nexotrans.com
coyuntura@nexotrans.com
estudios@nexotrans.com

 es un periódico del
Grupo NEXO. Lope de Vega, 13. Madrid

28014.  P.O. Box 10.119.
Tfno. 91 369 41 00. Fax 91 369 18 39

contacto-vehiculo@nexotrans.com
novedades-vehiculos@nexotrans.com
industria-auxiliar@nexotrans.com
guia-vehiculos@nexotrans.com
directorio-proveedores@nexotrans.com
legislacion@nexotrans.com
consultorio@nexotrans.com
concurso@nexotrans.com
agenda@nexotrans.com

administracion@nexotrans.com
publicidad@nexotrans.com
suscripciones@nexotrans.com
facturacion@nexotrans.com
forotrans@nexotrans.com
atencion-cliente@nexotrans.com
base-datos@nexotrans.com
secretaria@nexotrans.com
secretaria@gruponexo.org

EMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESASEMPRESAS

Base 100 = 2006

Por segundo mes
consecutivo, las em-
presas de pesado no
varían (solo dos nue-
vas) en su dimensión.

Fuente: Ministerio de Fomento                        © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

PRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEOPRECIO DEL GASÓLEO
A pesar del ligero
repunte del petróleo,
el gasóleo se mantie-
ne en una cotización
más que favorable.

MAMAMAMAMATRICULTRICULTRICULTRICULTRICUL ACIONESACIONESACIONESACIONESACIONESMAMAMAMAMATRICULTRICULTRICULTRICULTRICUL ACIONESACIONESACIONESACIONESACIONES
El año ha comenzado
con bien pie, sobre
todo en el segmento
pesado, que eleva sus
cifras un 41%.

INDICADORES NEXOTRANS DE COYUNTURA DEL SECTORINDICADORES NEXOTRANS DE COYUNTURA DEL SECTOR
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Belén Novellón es socia responsable de
los sectores de Ingeniería y Logística en
Antal International.

ONTAR ADEMÁS CON sus ser-
vicios puede reportar a las
empresas una serie de im-

portantes beneficios que lo hacen
incluso aún más necesario.
Maximizar el éxito económico del
proyecto; minimizar los riesgos del
contrato, gestionando sistemática
y eficazmente las alertas y las posi-
bles reclamaciones; o evitar que los
problemas se sobredimensionen
con un seguimiento paulatino del
contrato, son sólo algunos de ellos.

Contrariamente a lo que podría
pensarse, el perfil del contract ma-
nager no es específico de profesio-
nales de la abogacía, las finanzas o
la ingeniería, sino que dependerá de
las características de cada compa-
ñía y los requisitos que estas de-
manden. No obstante, un buen
contract manager debería manejar
varias disciplinas, contar con cono-
cimientos jurídicos, financieros, co-
merciales, de operaciones y, sobre
todo, debe saber desenvolverse a
la perfección en la gestión de con-
tratos. Resulta fundamental además,
que el contract manager tenga una
buena comunicación, tanto hori-
zontal, interactuando con toda la
organización interna de su compa-
ñía, como vertical, participando en
todo el ciclo de vida de los contra-
tos, desde la detección de la opor-
tunidad, pasando por la negocia-
ción, firma, administración y llegan-
do hasta la aceptación y cierre de
los mismos.

No obstante, una de las grandes
dificultades que se están encon-
trando las empresas a la hora de
contratar a profesionales en Espa-
ña de esta disciplina radica en la fal-
ta de experiencia en contract ma-
nager de los candidatos.

El contract
manager
(II)

Belén Novellón


