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El Sector considera injustificado el incremento de la cotizacion para conductores profesionales decomerciales

Fenadismer ha acordado solicitar al nuevo Gobierno que se
congtituya la inmediata revocacion de la subida aplicada por
la Seguridad Social, «por resultar ademas absolutamente dis-
criminatoria frente a los restantes sectores economicos».

Novedades

125 afios Scania

El fabricante sueco estd de mere-
cido cumpleafios. / Pag. 13-14

Ligero: NP300 /rsg. 15

Remolque: Lamberet /pag. 17
INDUSTRIA AUXILIAR

/ Pag. 16

Nexotrans .com

Mas informacion sobre el bole-
tin electronico y la suscripcion
gratuitaen www.nexotr ans.com.

Estasolicitud eslarespuestaante
la«brutal einjustificadasubidade
las cotizaciones sociales de los
conductores profesionales de ve-
hiculos de transporte pesado,
aprobada € pasado mes de octu-
bre en e Parlamento ainiciativa
del anterior Gobierno, y que hasu-
puesto un incremento de mas de
un 80% en las cuotas que tienen
gue abonar». Panorama / Pag. 10

Gran optimismo a corto plazo

«Todos los indicadores son favo-
rables para que el Sector alcance,
mucho antes de lo que pensamos,
sudimension habitud, que estaria

entre25.000y 30.000 camiones», in-
dicaAntonio GarciaPatifio, direc-
tor de Camionesde Mercedes-Benz
en Espafia. Entrevista / Pag. 6
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Catalufia aglutina mas de la mitad del negocio logistico

Segun las cifras de la consulto-
riaCBRE, lacontratacion dees-
pacios logisticos ha aumentado
en Esparia durante el afio 2015,
alcanzando cas @ milléndeme-
tros cuadrados. Mas de lamitad
deestasuperficie, concretamen-
te532.000 metroscuadrados, fue-
ron ocupados en Barcelona, que
ha crecido un 56% mas en com-
paracién con 2014,a lo que su-
man nuevos proyectos abiertos
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Ovidio de la Roza

N PRIMER LUGAR, quiero
dar mi mas sinceraenho-
rabuena al periédico
NEXOTRANS por haber conse-
guido llegar a nimero 450, tan
solo el aperitivo de los nimeros
gue estoy seguro que todavia
nos quedan por compartir.
Orientada totalmente a trans-
portista, con gran profundidad y
rigor en sus publicaciones, con €l
elemento diferenciador que incor-
poran sus dibujos y caricaturas, y
conlaimprontay personalidad que
lehan sabidoimprimir CarlosOrtiz
(su editor) y Daniel Gallego (su
subdirector), NEXOTRANSrepre-
senta para mi una herramienta de
gran utilidad, que me permite estar
puntualmente informado de todo
los asuntos que acontecen en el
Sector del transportey lalogistica.
La publicacion de este nimero
450, inseparablemente unido a sus
cas 15 aflosde historia, representan
una ocasion privilegiada para cele-
brar susalud editorid, a tiempo que
recapitulamos sobre lo sucedido y
nos posicionamos frente d futuro.
En estos afios todos hemos pa-
sado muchas dificultades que han
dejado a Sector del transporte to-
cado, pero nunca hundido. Han
nacido muchas empresas y otras,
lamentablemente, no han sobrevi-
vido, pero de todo se aprende. Por
€s0, quiero aprovechar estaslineas
para agradecer €l trabajo de los
muchisimostransportistas que nos
han acompafiado durante el cami-
no que hemosrecorrido lasorgani-
zaciones empresariales, y que no
hubiese sido posible sin su esfuer-
zoy dedicacion.
Ser laprimeraorganizacion de

@ Lapidario

El transporte como
valedor de sociedad
del bienestar

empresarios detransporte de mer-
cancias por carretera no solo de
Espafia, sino de Europa, conlleva
multiplesobligaciones, y laprime-
radeellas es poner envalory de-
fender anuestro Sector de activi-
dad. Nos hemos ganado con cre-
ces el derecho aque se nos respe-
te como uno de los principales
sectores estratégicos de la econo-
mig, siendo indispensables parael
funcionamiento de la sociedad, €l
comercio y la industria. Somos
negociadores incansables, que
dialogamos hasta la extenuacion
y deformaracional conlasAdmi-
nistraciones, 1os clientes, los sin-
dicatos, etc. Pero también sabe-
mos defender con firmezay sin
complejos nuestros legitimos in-
tereses ante las presiones intere-
sadas de quienes solo buscan su
propio beneficio.

La sociedad espariola debe sa-
ber que el transporte de mercan-
cias por carretera constituye una
de las principal es fuentes de em-
pleoy riquezade Espaiia. Genera-
mos cercade 600.000 empleos, lo
que supone entorno a 3% del to-
tal de empleados en Espafia; re-
presentamos el 2,75% del Valor
Afiadido Bruto (VAB); y mas del
85% de los productos que se con-
sumen cada dia llegan hasta sus
puntos de venta por carretera y
dentro de un camién.

El transporte de mercancias por
carretera es un Sector imprescin-
dible, profesional, capacitado y
que, en contrade laopinién gene-
ralizada, es sostenibley respetuo-
so con el medio ambiente. En defi-
nitiva, somosun aliado con el que
se debe contar.

La ONU hareclamado que se reconozca

al transporte de mercancias por
carretera como uno delos motoresdela
economiay garante del bienestar social.

Por eso, laOrganizaciéndelas
NacionesUnidas(ONU) harecla
mado recientemente que sereco-
nozcaal transporte demercancias
por carretera como uno de los
motores de la economiay como
un medio indispensable para ga-
rantizar lacooperacion entre pai-
ses, €l bienestar de la sociedad y
el mejor desarrollo econdmico de
Espafiay del resto dela UE.

Paraconseguir estos objetivos,
la Confederacion Espafiola de
Transportede Mercancias(CETM)

é Retrovisor

seesfuerzaen defender aeste Sec-
tor adiarioy lo apoyaconfirmezay
teson ante las instituciones espa-
fiolasy europess. Por Ultimo, quie-
rodesearleaNEXOTRANSNnosdlo
otros 450 nimeros, sino otros
1.000 mas, pues esto serd sindni-
mo defuturoy de buenasalud, tan-
to para esta publicacion, ala que
selo deseo de corazén, como para
todo el Sector del transporte de
mercancias por carretera

Ovidio de la Roza es el presidente de la
CETM.

Lorenzo Amor

"Los gestores
administrati-
VOS prestan
un gran
apoyo al
colectivo
auténomo"

El presidente de ATA evalud posi-
tivamente el acuerdo alcanzado
con el Colegio de GestoresAdmi-
nistrativos, colectivo que "presta
un servicio fundamental alosin-
tereses de muchos auténomos'.
Asi mismo, Amor haconcluido que
"es|ogico que aquellos que mejor
conocen a los auténomos traba-
jenjuntosen ladefensade susin-
tereses’.
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Extendiz,
unaprac-
ticaen
ascenso

(1)

Eric Mass

A REFLEXION SOBRE CO-
L mo rentabilizar el ne-

gocio, prestar un ser-
vicio con mayor calidad y a
menor coste parael cliente, se
encuentra siempre tras la vo-
luntad de externalizar. Ahora
bien, antes de dar el paso ha-
cialaexternalizacion, debemos
resolver primeramentelas pre-
guntas ¢qué externalizar y has-
ta donde?, ¢por qué?, ¢cOmo
garantizar lacalidad del proce-
so externalizado?, y paralela-
mente, darlelaimportanciaque
requiere el andlisisexhaustivo
de todo el proceso de exter-
nalizacion.

Contestando alaUltimapre-
gunta, garantizar la calidad de
los servicios externalizados es
totalmente posible. Basta con
gue la empresa tenga identifi-
cados los indicadores claves
gue impactan en la calidad del
Servicio a prestar y por tanto
en la satisfaccion del cliente.
Ademés, esimprescindible con-
tar con el socio adecuado, que
seimplique enlosobjetivosdel
negocio, asegurandonos que
cuenta con | as capacidades ne-
cesarias para prestar el servi-
cio con calidady eficiencia. El
socio, ademésdeasumir lages-
tion del servicio, debe desarro-
Ilar laactividad con unos obje-
tivos claros y cuantificables
para que su desempefio genere
valor alaempresa. En larela
cion cliente-proveedor han de
ganar los dos.

Lo importante pues en la
externalizacion es encontrar €l
equilibrio entrelo quevamosa
seguir haciendo internamentey
lo que queremos externalizar, y
paraalcanzarlo esfundamental
seguir algunos pasos. En una
primera fase, debe analizarse
qué hace exactamente |l a perso-
nao departamento aexternalizar
para que no queden tareas sin
gjecutar. Una vez identificada
cud es la situacion y definido
€l objetivo, € siguiente paso es
saber cuanto nos va a costar,
analizando la oferta del merca-
doy cudles cubren nuestras ex-
pectativas. Debemoscalcular la
rentabilidad de la funcién a
externalizar antesy después de
hacerlo. En ocasiones, las em-
presas no saben cémo hacer
estecalculoy recurrenparaello
aempresas consultoras especia-
lizadas. Lo importanteesmejo-
rar conlaexternaizaciond ratio
de rentabilidad entre cuando lo
hacemos en interno y cuando
seexterndizalafuncion.

Eric Mass es director del Departa-
mento de Optimizacion de Compras
de Lowendalmasai.
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¢Corre peligro Schengen?

OR SI LA INCERTIDUMBRE pol iticaque vivi-
mos en Espafia no fuera suficiente, des-
de Europa nos llegan vientos nada
tranquilizadores para el Transporte por
carretera. Debido ala crisis de lainmigracién, que
trae en jague a todos los Estados miembros desde
hace meses, el Parlamento Europeo esta intentado
guelaComision Europeaabrael debate sobrelacon-
veniencia, 0 no, de mantener en vigor e convenio

europeo de Schengen que regula la supresion de fronteras. De ser asi la caja de los
truenos podria destaparse, echando por tierra uno de los pilares basicos de la Union
Europea: lalibre circulacién de personasy mercancias por su territorio.

Se han cumplido 20 afios desde que estalibre circulacion cambiaralasreglasdel juego
del comercioy delamovilidad en el Continente. Aunquelapropuestaque estaencimade
la mesa apunta a una suspension temporal del Tratado, lo cierto es que el transporte se

veriamuy seriamente afectado en tal caso, abocado
sinremedio arecordar viejosrecuerdos de fronteras,
aduanas, burocracia, colas de espera, tasas.

La crisis de la inmigracion
podria suspender hasta
dos anos la libre circulacion

por toda Europa

t6 anteel Parlamento Europeo unainterpelacion diri-
gidaalaComisién Europea. En éllasolicitaque antes
de adoptar cualquier decisién relativaal Tratado de
Schengen, sevaloren | os perjuicios que podrian oca-
sionar al transporte por carretera. El problemaesque
no todas las opiniones van en lamismadireccion, y
gue lapenalizacion que sufririael transporte por ca-
rreteraparece un peaje apagar afavor del bien social
comun. El debate esta abierto y solo falta que se

vayan cumpliendo etapas. Conviene mantener |laméaximaatencion al respecto, por lo que
pudiera pasar, e ir planteando posibles escenarios alternativos al actual.

Por otro lado, y sin abandonar el @mbito comunitario, hemos sabido que laComisién
de Transportesy Turismo del Parlamento Europeo (Comision TRAN) se reuni6 hace
unos dias para mantener un intercambio de pareceres con el ministro luxemburgués de
Infraestructura y desarrollo sostenible, a fin de evaluar los resultados, en apariencia

satisfactorios, de lapresidenciade L uxemburgo de
laUE durante el segundo semestre del afio pasado.
En dichoforo, laministraholandesade I nfraestruc-
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De momento, no es méas que unaidea, pero cuan-
do € rio suena... En las cuestiones comunitarias, |0
normal esque primero selance un globo sonda, para
pulsar el sentir de la poblacion y el empresariado,
paraluego proceder en consecuencia. Y el globo ya
ha sido soltado. Desde un punto de vistaindustrial,
lamedida no puede ser més retrégrada, pero parece
gue en algunos paises prima el componente social,
pues se han visto deshordados por el flujo de
inmigrantes que han cruzado susfronteras, bien para
guedarse, bien de camino hacia otros destinos den-
trodelaUnion. Y, claro esta, no se puede permitir el
paso de las mercancias y no el de personas; van de
lamano.

"Lacrisismigratoriay losrefugiados han desata-
do los rumores sobre una posible suspension tem-
poral del acuerdo de Schengen combinando las pre-
visiones de los articulos 19 y 26 del tratado, lo que
permitiria una paralizacion de hasta dos afios, para
todos los estados de la Union, del acuerdo para la
libre circulacion de personasy mercancias. El Sector
detransporte por carretera, por jemplo, temeyalos
efectos que para el desarrollo de sus serviciosy la
fluidez del trafico puede tener una recuperacion de
los controles fronterizos', segun palabras de la
eurodiputada espafiola | zaskun Bilbao, que presen-

turay Medio Ambiente, que harecogido el testigo
para los seis meses en curso, adelantd sus priori-
dadesy lasde su Gobierno decaraasuturnoenla
Presidencia. Por desgracia, parece quelaaviacion,
|os aspectos de mercado del cuarto paquete ferro-
viarioy los servicios portuarios parten con ventgja
en la agenda holandesa, aungue se atisba una re-
unién informal de ministros de Medio Ambientey
Transporte para discutir sobre sistemas de trans-
portesinteligente y vehicul os automatizados, fija-
do paramediados de abril.

En lareunidn, los eurodiputados también exami-
naron un proyecto de opinion delaComision TRAN
al informe sobre dumping socia en la UE que esta
tramitando la Comisioén de Empleo del Parlamento
Europeo. En un primer borrador se pretendereflejar
la posicion de la Comision TRAN en relacion con
todo el Sector transporte y sus diferentes modos
para este asunto del dumping social.

El dumping es una lacra contra la que el Sector
lucha desde hace afios. A pesar de los mlltiples es-
fuerzos dedicados, no se ha conseguido erradicar
esta practica tan nociva para €l transporte. Espere-
maosque, con laimplicacion comunitaria, seaposible
dgjar zanjado este asunto para siempre.

Quelesealtil. Es nuestro mayor interés.
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A Directa OPersona_je de la Semana Vv Marchatras

Luis|zquierdo

Izquierdo ha asu-
mido la Direccién
Comercial de
MAN Truck &
Bus lberia, con
responsabilidad
sobre la venta del
MAN TGE en Es-
pafia. En sus pri-
meras palabrastras
conocer el nombramiento, el
nuevo director comercial ha
asegurado que «si tuviera
gue resumir este nuevo reto
profesional con unapalabra,
seria ‘Oportunidad’ ». |1z-
quierdo explicaque creeque

Un millon de Kangoo 90 dias para recibir un pago
L 70% DE LOS PAGOS QUE Se realizan a las
empresas de transporte incumplen con lale-
gislacion vigente al superar el plazo méximo

de 60 diasa contar desde larealizacion del servicio.

Concretamente, tardan 90 dias de media en efectuar

los pagos frente alos 85 de meses anteriores. Estos

datos han sido obtenidos por |a Federacién Nacio-
nal de Asociaciones de Transporte de Espaia (Fe-
nadismer), que puso en marcha en julio de 2012 el

Observatorio permanente de la morosidad y |os pa-

gos en el Sector del transporte por carretera, con el

objetivo de conocer de forma mensual la evolucion
delasformasy plazos de pago del Sector transpor-
te. A partir de una serie de encuestas realizadas en
enero de 2016 por Fenadismer en colaboracion con
la Fundacion Quijote para el Transporte en base al
ambito poblacional y temporal, se hallegado a co-
nocer, ademas, que el medio de pago preferido por
los clientes de los transportistas son los pagarés

(34% delos entrevistados), el confirmingy latrans-

ferencia (32% cada uno) y, muy alejado de estas ci-

fras, el cheque (2%). Las encuestas se han realizado
en enero de 2016 con un disefio muestral de unas

800 empresas y las preguntas han girado en torno a

las modalidades de pago y |os plazos.

A PLANTA DE MAuBEUGE en €l Norte de Fran-

ciahallegado aproducir el millén devehi-

culos Kangoo de segunda generacion.
Este modelo, que naci6 en 1998 y se redisefio en
2007, esta ahora disponible en dos modelos: uno
algo mas pequefio para particulares y la versiéon
comercial para clientes de negocios (Kangoo
Compact, Express, Maxi y laversion eléctrica). En
2015, el LCV supuso €l 64% de la produccion de
Kangoo. «Kangoo continta atrayendo aunaclien-
teladiversade negociosy clientesal por menor en
todos sus mercados. Nuestra planta se enorgullece
de celebrar este nuevo hito de produccién», ha ase-
gurado el director delaplantade Renault Maubeuge,
José Martin Vega. Renault, que fabricael 100% de
sus vehiculos ligeros en Francia, esté cosechando
un gran éxito en todos |os mercados, especialmente
en Francia, Espafiay Alemania. Sin embargo, en Ja-
pén se estan posicionando como una de las marcas
maés vendidas. en 2015 vendieron 1.679 unidades de
Kangoo, 1o que representa un tercio de las ventas
totales de Renault en el pais oriental. Aungue solo
estadisponiblelaversién de ocio, seincluyen cada
afo colores especificos y tres ediciones limitadas
para conquistar el mercado japonés.

€S Una «gran opor-
tunidad» para po-
der crear, yaquevar
mos a colaborar en
€l desarrollo deuna
unidad de negocio
totalmente nueva
para nuestra mar-
ca». lzquierdo ate-
soraunaampliaex-
periencia en el sector de la
automocion, tras su paso por
empresas como SAPRA
Renault, Renault Financia-
cion, DAF, Alpina Motor,
Peugeot Espafiay Mercedes-
Benz Chaterway.

El nuevo director comercial de
furgonetas de MAN Truck & Bus Iberia
acumula una gran experienciaen el
Sector al haber trabajado en empresas
como Renault y Peugeot
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¢El transporte, con Ministerio propio?

A Asociacion be Transporte In-
L por Carretera
(Astic) ha propuesto, reciente-
mente, alos partidos politicos un deca-
logo de medidas paraimpulsar el Sec-
tor, entre las que se encuentra la crea-
cion de un ministerio de transporte. Se-
gunlaultimaEncuestade Comercio In-
ternacional de Servicios del INE, €l
transporte es ya el segundo servicio
mas exportado en Espafia. Ademas, el
transporte por carretera(por su flexibili-
dad, eficaciay eficiencia) esel modo pre-
ferido por el mercado. Astic exigealos
partidos politicos que consideren el
transporte por carretera como un "sec-
tor estratégico" para la economia por
su importante impacto en laindustriay
el comercio; asi como por su contribu-
cion lavertebracion socia y territorial
del pais. Uno delos candidatosalapre-
sidenciapor €l PSOE, Pedro Sanchez, se
ha mostrado a favor de esta peticion.

ternacional

75 A favor

/5 A favor

Sector estratégico

A ASOCIACION

de internacio-

nal Asticexige
alos partidos politicos
gue consideren el
transporte por carrete-
racomo un "sector es-
tratégico" parala eco-
nomiapor suimportan-
te impacto en la industria 'y el
comercio; asi como por su con-
tribucién lavertebracion socia y
territorial del pais. Por dlo, leha
exigido a los representates de los
principalesgrupo paliiticoslacrea
cion de un Ministerio de Trans
porte. Asimismo, han pedido una

unidad de mercado, es
decir, la armonizacién
legislativa europea y
nacional, larevision del
marco legal (haciéndo-
lomassimple, méscla
roy conunaaplicacion
maés préactica) paraque
favorezcael crecimien-
toy lacompetitividad del trans-
porte por carretera. En Espafia,
por ejemplo, conviven medio
centenar de convenios colecti-
vos diferentes dentro del sector,
sefialalaasociacion.

Ramon Valdivia es el director general
de Astic.

‘Bastante interés

L SECRETARIO

del PSOE y

candidato ala
presidencia del Gobier-
no, Pedro Sanchez ha
acogido "con bastan-
te interés" la creacion
de un Ministerio de
Transporte y Movili-
dad. Asi lo han asegurado los
representantes de las organiza-
ciones ecologistas WWF, SEO/
BirdLife, EcologistasenAccion,
Amigos de la Tierra y
Greenpeace, con lasque haman-
tenido una reunién en la sede
de WWF en Madrid para abor-

dar el tema del medio
ambiente. Asi, segin
haexplicado el coordi-
nador de Ecologistas
en Accioén, Paco Segu-
ra, las organizaciones
han pedido a Sanchez
que, en caso dequelle-
gara a la Presidencia
del Gobierno, "haga desaparecer
el Ministerio de Fomento", por-
que a su juicio, es "una auténti-
caaberracion” parael medio am-
biente, pues en Espafia hay un
"exceso de infraestructuras”.

Pedro Sanchez es el Secretario Gene-
ral del PSOE.

‘Mas
exigencias

Adtic también ha propuesto a los
grupos paliticos "acabar conlaas
fixiante cargaimpositivay de cos-
tes sociales que soporta e Sector”.
Asi, haexplicado que"él transpor-
tepor carreteragporta15.000 millo-
nes de euros anuales a las arcas
publicas, a través de impuestos y
da empleo directamente a medio
millon de personas en Espaia’.

Paralaasociacion, "laimplemen-
tacion denuevosgravamenes, como
unahipotética‘ eurovifietd, llevaria
a transporte a una Situacion critica
parasu supervivencid'. Otro delos
puntosexigidos por laasociacion es
unadecididaapuestapor laintermo-
ddidad."Asticredlamaunequilibrio
presupuestario entre las diferentes
tipologias de transporte con € obje-
tivo de congtruir una verdaderared
intermodd, que sea€ficaz y eficien-
te. Desde hace 14 afios nuestra
UOTC (Unidn de Operadores de
Trangporte Combinado) trabgjapara
quealacareteraselefacilitelacola
boracion con otros modos de trans
porte. Hay que eliminar barreras y
diluir las podiciones de dominio de
losmediosestatdizados'. Findmen-
te, laasociacion sefidaquelos gru-
pos politicos deben luchar contrala
morosidad. "L os plazos de pago en
€ transporte por carreteraseincum-
plenend 70%delasoperaciones. El
plazo medio se Stlia en torno a 90
dias, cuando la Ley de contrato de
trangporte lo establece en 30"

Por su parte, Pedro Sanchez ha
mostrado su interés por la creacion
dd minigteriodetransportey por los
temas eidess propuestos por losre-
presentantes de las organizaciones
ecologistas WWF, SEO/BirdLife,
Ecologistas en Accidn, Amigos de
laTierray Greenpesce, en lo refe-
renteal medio ambiente.

Expertos en
Consultoria de
Transporte por

carretera
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Panorama,s

Daimler contintaen el buen camino, con cifras
record deventas, ingresosy gananciasen 2015

Daimler AG crecio deformarenta-
bleunavez masen 2015y unavez
maés alcanzo nivelesrécord deven-
tas unitarias e ingresos, asi como
un EBIT positivo de la actividad.
Parael afio 2016, debido alagama
de productos atractivosy altamen-
te competitivos de todas las divi-
siones, el Grupo espera que se be-
neficiaraen unamedida superior a
lamediadel ligero crecimiento pre-
visto delademandamundial, refor-
zando asi su posicion enlosprinci-
pales mercados.” 2015 fue un buen
afo para Daimler," afirmoé Dieter
Zetsche, presidente del Consegjo de
DirecciéndeDaimler AGy jefede
Mercedes-Benz Cars, al abrir la
Conferencia Anual de Prensa de
2016. " Sabemos por experienciaque
[legar alacimaesdificil, pero man-
tenerse en la parte superior es aln
mésdificil. Esaesnuestraambicion
paraDaimler, permanecer enlapar-
te superior de forma sostenida’.
Ené gercicio 2015, € Grupoa-
canzé sumejor EBIT, 13.500 millo-
nes de euros (2014: 10.800 millo-
nes). El beneficio neto de 8.900 mi-
[lones de euros fue significativa-
mente mayor que en el afio anterior
(2014: 7.900 millonesdeeuros). Las
ganancias por accion aumentaron
en 8,08 euros (2014 6,51 euros).
Como se comento anteriormen-
te, Daimler aumento significativa-
mente sus ventas unitarias totales
en €l afio 2015. El nimero de are-

El vehiculodéctricoder

de basura de

dedor de 2,9 millonesde vehiculos
vendidos fue 12% mayor que en
2014. Egtecrecimiento sedehio prin-
cipalmentealadivision deMerce-
des-Benz Cars (+16%) y, en una
menor medida, a Mercedes-Benz
Vans (+9%). EnlaDivision de Ca-
miones, el crecimiento en las ven-
tas de unidades de un 1% fue me-
nor de lo esperado, debido princi-
palmente aladebilidad delos mer-
cados de América Latina e
Indonesia.

En Daimler Buses, parael quese
esperaba un ligero crecimiento a
principios del afio, las ventas de
unidades fueron significativamen-
te por debajo del nivel del afio an-
terior. Esto fue principalmente de-
bido alapronunciadadebilidad de
los mercados de chasis de autobus
en América L atina. Impulsado por
el crecimiento en lasventasde uni-
dades, Daimler aumento susingre-
sostotalesen un 15% a 149,5 millo-
nes de euros en 2015; con los da-
tos ajustados de los efectos de tipo
de cambio, los ingresos crecieron
un 9%.

Camiones y furgonetas

Daimler Trucks aumenté sus ven-
tasde unidadesen un 1%, a502.500
vehiculosen 2015, €l nivel mésato
desded afio 2006. Losingresoscre-
cieron un 16% hasta 37,6 billones
de euros (2014, 32,4 billones de

ecogida
FCC ya esta

preparadoparacirculaciony uso

FCC MedioAmbientehacomple-
tado con éxito los ensayos y
pruebas oficiales de su nuevo
Camion de Recogida de Resi-
duos Solidos Urbanos (RSU). Se
trata de un proyecto de ingenie-
riacon tecnologiaeléctricae hi-
brida que se ha llevado a cabo
graciasalacofinanciacion atra-
vésdel Centro parael Desarrollo
Tecnoldgico Industrial (CDTI)
por el consorcio de cooperacion
EEA Grantsy conlaparticipacion
delaempresaSiemens. El camién,
por tanto, es apto perfectamente
desde el punto devistalegal para
circulaciény uso enred viaria.
Se trata de un vehiculo eléc-
trico hibrido con traccion y ac-
cionamiento de carroceriasiem-
pre eléctrico, cuya nueva tecno-
logia, permitirdahorrar unaener-
giaconsiderable en servicio, asi
como una importante reduccion
de las emisiones de gases de es-
cape y efecto invernadero. Con
este nuevo camién, € servicio de
FCC Medioambiente seramucho
mas competitivo alapar queres-
petuoso con el medio ambiente.
Lostrabajosrealizados han cum-
plidolosplazosfijadosen el pro-
yecto. LosUltimosensayos, prue-
basy test de validacién han per-
mitido disponer de una unidad
recolectoracompactadorade car-

galateral con sistema de motori-
zacion eléctrica-hibrida con
ultracondensadora, completa-
mente homologaday aptaparasu
uso en laviapublica.

Dichos ensayos y pruebas
han tenido como resultado la ob-
tencion de la documentacion y
ficha técnica que requiere la le-
gislacion espafiola. Certificado
final de obra (imprescindible para
obtener el documento final de ho-
mologacion del MinisteriodeIn-
dustria, Energiay Turismo) €l In-
forme de conformidad, emitido
por un laboratorio oficial homo-
logado por dicho Ministerio, y €l
Certificado deTaller.

FCC Medioambiente ha lle-
vado a cabo, ademas, los test
de campo, consistentes en pro-
bar el prototipo bajo las mismas
condiciones de funcionamiento
que las reales, verificando el
cumplimiento de los objetivos
inicialmente establecidos en
cuanto alos valores del ahorro
energético, carga de residuos
recolectada y transportada y
disminucién de emisiones con-
tenida.

El proyecto de ingenieria y
adaptacion del sistema eléctri-
co-electronico hasido desarro-
Ilado en colaboracion con la
empresa Siemens.

euros). El EBIT de la division de
2.576 millones de euros fue
sustancialmente mayor que €l lo-
grado en 2014 (1.878 millones de
euros, +37%). El rendimiento delas
ventas seincremento hasta el 6,9%
desde el 5,8% en €l afio anterior.

La evolucion de las ganancias
positivas fue principamente el re-
sultado del aumento ventas en la
region NAFTA'y Europa, asi como
laredlizacién de nuevasmejorasde
eficienciay los efectos del tipo de
cambio positivos. No se alcanzd
mayor incremento en |os ingresos
como resultado delabajaventade
vehiculos en América Latina e
Indonesia. Factores negativos adi-
cionales eran mayores gastos para
las garantias y la credibilidad ante
el clientey paralaexpansion dela
capacidad, asi como el gasto de an-
temano por las nuevas tecnologias
y vehiculos.

Mercedes-Benz Vans nueva-
mente establecié un récord de ven-
tasen 2015, con unincremento del
9%, hasta 321.000 unidades.

consigue en

DAF

2015 mgorar

podcion y resultados en Europa

Lacuotademercado de DAF Trucks
en & segmento de pesados (16 to-
neladas) en e mercado europeo de
camiones aument6 hasta e 14,6%
en 2015. "Hemoslogrado crecer en
cas todos los mercados importan-
tes', declaré Richard Zink, miembro
de la Junta de administracion de
DAFy responsablede Marketingy
Ventas. "DAF ofrecelos mgjoresy
maseficientescamionesdelahisto-
ria, importantesmotivosqueimpul-
saron este crecimiento”. En 2015,
DAF matricul 6 drededor de 39.400
vehiculos en € segmento de pesa
dosen Europa, un aumento del 26%
en relacion con los mas de 31.200
camionesdel afio anterior.

Con una cuota de mercado del
14,6%, DAF hareforzado aln més
su posicidn en el mercado europeo
de los camiones pesados en 2015
(2014: 13,8%). DAF aumenté su cuo-
ta de mercado en los principales
mercados de camiones, como Ale-
mania(10,8% de cuotade mercado),
Gran Bretafia (23,9%), Espafia
(11,3%), Polonia (18,9%), Paises
Bgjos (29,4%) y Replblica Checa

(17,2%). EnFranciaeltalia, sucuo-
ta de mercado se estabilizd en €
12,0%y 10,2%, respectivamente.
En el segmento decamionespesa
dos, DAF eslider de mercado en
PaisesBajos, Gran Bretafia, Bélgi-
ca, Polonia, Hungriay Republica
Checa. Ademés, en Bélgicay Re-
publicaCheca, DAF tambiénesli-
der en tractoras.

El mercado totd de vehiculos
comerciales pesados aumento al-
rededor dd 19% hastad canzar més
de 269.000 unidades, frente alas
algomésde 226.000en 2014. Para
esteafio, DAF esperaquelasven-
tas en e mercado europeo de ca-
miones pesados alcancen entre
260.000y 290.000vehiculos. End
segmento de vehiculosligeros, en
e queDAF ofrecedl modeloLF,
mercado europeo de camionesex-
perimenté un aumento de més del
5% en 2015, hasta alcanzar las
49.000 unidades(2014: 46.500). La
cuota de mercado de DAF en €
segmento de seis a 16 toneladas
aumenté ligeramente del 8,9% en
2014 a 9% el afio pasado.

LanuevaTrangt permiteaFord ser numero
unoenvehiculoscomerdalesen Eurgpaen 2015

La ampliada y renovada gama
Transit de vehiculos comerciales
haal canzado otro hito en 2015, per-
mitiendo que Ford se conviertaen
lamarcanimero uno en ventas de
vehiculos comerciales en Europa
por primera vez en 18 afios. Los
usuarios europeos adquirieron mas
de 280.000 vehiculos comerciales
Ford durante €l afio pasado, coin-
cidiendo con el 50 aniversario de
lapopular Ford Transit, lo que su-
pone un incremento del 23% con
respecto a2014.

En Espafia, Ford cuentacon una
cuota que alcanza el 10,1% en €l
segmento de vehiculos comercia-
les. En este ambito se ha alcanza-
do un incremento de ventas del
57,6% durante 2015, frenteal 34,1%
demediadel total delaindustria.
El aumento delas ventas europess,
gue hallevado a que Ford pase de
laséptimaalaprimeraposicionen
marcas de vehiculos comerciales
ha sido encabezada por la nueva
generacion delafamiliaTransit, con
cuatro nuevos modelos: Transit,
Transit Custom, Transit Connect
y Transit Courier. Juntos, estos
modelos sumaron 233.000 unida-
des vendidas en 2015, lo que su-
pone un aumento de 46.000 unida-
des con respecto al afio anterior.
Al mismo tiempo, €l Ford Ranger
superd a sus rivales para conver-
tirseen €l pick up mésvendido en

Europa, con unasventastotalesde
27.300 unidades, un aumento del
27% respecto a2014.

"Ford harealizado importantes
inversiones para desarrollar nue-
vos vehiculos comerciales resis-
tentes, eficientes en el consumo y
gueincorporen o Ultimo en tecno-
logiasdeayudaal conductor como
el Control de Crucero Adaptativoy
laAlertade Mantenimiento de Ca-
rril", afirmé Roelant de Waard, vi-
cepresidente de Marketing, Ventas
y Servicio de Ford Europa.

"Ford cuenta actualmente con
lagamamas renovadadevehiculos
comerciales en Europa, y este afio
también vamos a presentar nuevas
motorizaciones parala Transity la
Trangt Custom, ademas de un nue-
vo Ranger", agreg6é De Waard.

Crecelademandapor lacompra
online y los peguefios negocios
Segln un reciente estudio, losve-
hicul os comercial es siguen supo-
niendo una creciente y significa-
tiva aportacion ala economia eu-
ropea. El aumento de su uso para

el transporte de productos de
compra online y de negocios re-
cién creados en sectores como €l
de la pintura, la fontaneria o las
reformasy de sectorestradicional-
mente asociados al uso de vehi-
culos comerciales como €l de la
construccién 'y mantenimiento o €l
transporte.

Los vehiculos comerciales de
Ford lograron consolidar unacuota
demercadodd 12,6%en 2015, loque
supone un aumento interanual del
1,2%, y lograronrelevar aVolkswa-
gen como marcamas vendida.

Ademas, € afio pasado, supuso
el 50° afio consecutivo de liderato
en e segmento de vehicul os comer-
ciales para Ford en Reino Unido.
También se mantuvo € liderato en
paises como Dinamarca, Hungria,
Irlanday Turquia.

Cada uno de los cuatro nuevos
model os Transit logré un aumento
significativo de ventas durante
2015, encabezados por la Transit
de dos toneladas, que resultd ser
el modelo de mayor crecimiento.
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ERCEDES-BENZ atraviesa
un buen momento en
nuestro pais. Con més
de 3.000 unidades ma-
triculadas en 2015, afrontael futuro
con optimismo gracias a la buena
situacion de las variables que afec-
tan al transporte por carretera.

W A quésedebelabuenamarcha
del Sector en 2015?

® Espafia ha vivido desde 2007
unaprofundacrisis, queen el futu-
ro se estudiara porque hemos sali-
do perdiendo todos. Y el transpor-
te, que esla‘sangre’ de la econo-
mia, ha sufrido sobremanera. He-
mos vuelto a cifras de la postgue-
rra, exagerando un poco. Pero la
evolucién de los tres Gltimos afios
nos dirige hacia la dimensién que
realmente debemos tener en nues-
tro pais, que ronde los 25.000-
30.000 camiones. Ni los12.000dela
crisisni losmas de 40.000 de 2007.
Estamos creciendo en esalinea, in-
dependientemente de los porcen-
tajes anuales, aunque sean positi-
vos. Respecto a 2015, todavia te-
nemos margen de mejora.

I ¢Esun espgismo? ¢Estamos
creciendodemasiadodeprisa?

® Creoqueno, porquee crecimien-
to se cimenta en bases sdlidas. La
exportacion sigue empujando; la
gamamediadedistribuciony el ve-
hiculo rigido crecen por el consu-
mo nacional, que se va recuperan-
do; incluso la construccién, que
deberia estar rondando las 1.000
unidades anuales, y donde queda
mucho por crecer. Laexportacion,
gue ha sido la que ha mantenido
nuestra economia, sigue siendo
competitiva, y el consumo privado
irdamejor porque hay indicadores
gue ayudan, como el indice de
paro, lafortalezadel euro, €l precio
del petrdleo... Estudiosindican que
su bajo precio puede incluso inci-
dir hastaen un punto sobre el PIB.
Si superamos laincertidumbre po-
litica, asunto que més tarde 0 més
temprano sevaaresolver, el pano-
rama es positivo en todos los as-
pectos lo que, sumado a todo lo
demas, nos obliga a ser optimistas
para el futuro, porque todas las
variables estructurales y coyuntu-
rales son favorables.

I ;Cuandocreequealcanzaremos
esascifrasque comenta?

® Antes delo que pensamos. Por-
gue no podemosolvidar que el par-
gue de camiones se ha envejecido.
Espafiahasido el mercado de Mer-
cedes-Benz que més ha crecido en
volumen de facturacion de
postventa, casi un 10%, en un es-
cenario en el que hay menos ca-
miones operando gque hace unos
afos. Ahora tenemos menos par-

Antonio Garcia Patifio es el
director general de Camiones de
Mercedes-Benz en Espafia.
Segoviano, economista y apasiona-
do de la postventa, apuesta por la
cercaniacon el cliente para cono-
cer lo que realmente necesita.

gue queel afio anterior, pero factu-
ramos mas, a pesar de que los ca-
miones huevos no visitan al taller.
Eso indica que la actividad del
transporte esta repuntando, y que
las empresas que tenian camiones
parados los tienen que poner de
nuevo a punto porque tienen que
trabajar. Ademas, las empresas no
pueden salir al mercado si no son
competitivas, y eso también se
mide en el consumo. No puedo te-
ner un camion que me consume 40
litrossi el de enfrente consume 28,
apesar de que el combustible esté
ahoramuy barato. Y no te puedes
arriesgar a paradas imprevistas
muy reiteradas, por 10 que se ne-
cesita rejuvenecer el parque, que
se acerca alos 10 afios de media.
Seavecinaun crecimiento del Sec-
tor, pero racional, en funcién de
los pedidos que manejamos. Soy
optimista para los proximos dos-
tres afios. Y un buen gemplo es
que antes, vendias 10 camionesy
te entregaban 15 usados, y ahora,
te entregan los mismos 15, pero se
[levan 20 nuevos.

WA estotambién contribuyelale-
gislacion sobreemisiones.

® En efecto. Son muchas las ciu-
dades que estan limitando el acce-
so a vehiculos contaminantes, y
tampoco son las mismas tasas en
las autopistas de muchos paises.

< Actualidad

L|

egaremosanuestradimension

antes de lo que todos pensamos

H

No se valoralo suficiente el gran
resultado que halogrado el Sector
en la reduccion de emisiones. En-
treEuro 0y Euro 6, lashemosredu-
cido en proporcién 50 auno, y re-
duciendo los consumos.

M En este escenario, Mercedes-
Benzesta progresando.

«Nos basamos en un
producto premium y
en la profesionalidad
de nuestra red para
consolidar los
resultados. En 2015,
llegamos a 3.000
matriculaciones, y
seguiremos creciendo»

® Después de mucho tiempo, he-
mos a canzado lacifrade 3.000 ca-
miones vendidos en Espafia, alos
que hay que afadir més de 200
vehiculos de lamarca Fuso en su
primer afio. Para2016, prevemos
seguir creciendo, aunque todavia

no tenemos unacifraclara. Iremos
alapar del mercado, que seguira
subiendo como hemosdicho. Ve
remos en qué porcentaje, porque
en 2015 nos sorprendimos todos.
Estamos tranquilos porque tene-
mos un producto premium, de alta
tecnologiay eficiente que es muy
rentable si se miran los costes to-
tales.

W ¢:El crecimientoprocederadela
distribuciény losrigidos?

® Las tractoras suponian un 50%
del total del mercado no hace tan-
to, y ahorason el 85%. Aquello no
va avolver, y las tractoras segui-
ran pujando, pero losrigidosy los
medios mejoraran, de lamano del
consumo domestico. Y no olvide-
mos €l crecimiento que estavivien-
do Marruecos.

M A nivel mundial, lascosastam-
bién van muy bien.

® Daimler Trucks es la parte més
global del grupo. Tenemos Fuso en
Asia, Freightliner en Estados Uni-
dos, México y Canad4, y Merce-
des-Benz en el resto del mundo, con
tresfactoriasen Brasil, Alemaniay
Turquia. Incluso hay mercados,
como el de Sudafrica, dondeseven-
den las tres marcas. A esto se su-
man |los acuerdos estratégicos, que
podrian suponernos 200.000 camio-
nes en China dentro de poco. En

v

AMOS IMPLEMENTANDO NUevas
solucionesen favor delaeco-
nomia. Esteafio yahemosme-
jorado el consumo delosmo-
toresdelagamapesadahastaun 4%. Tam-
bién trabajamos en la aerodinamica, don-
de podemos ganar un litro actuando so-
bre e conjunto, no solo sobre latractora.
El siguiente paso es la conectividad: €l
camion autonomo es solo unamuestrade
lo que podemos ofrecer. El vehiculo esuna
mina de datos, que permite planificar las
revisionesy el mantenimiento, reducien-
do las paradas imprevistas y gjustando
todos los procesos para que un camion
pare paraunarevision o un cambio deuna
piezay le estén esperando, en cualquier
punto de Europa. Hay que mejorar en la
gestion de todos esos datos, aprovechan-
do esa informacion para incrementar las
prestaciones. Gracias a Fleetboard, tene-
mos un vehiculo en Pamplona que ha he-
cho 180.000kmsinvigtar  taller. Unclaro
giemplo. Y todaestatecnologiase basaen
la gran cantidad de recursos que destina
Daimler enl+D (lamitad quetodo el Esta-
do espafiol), aprovechando las sinergias
entremarcas, pero también conladivision
deturismos (1,8 millonesvendidosad afio).

Mejora continua y conectividad

Espafa deberia matricular unos 25.000-30.000 camiones de
media, y creo que en dos afnos lo podemos conseguir, porque
todos los indicadores muestran signos muy favorables.

2015 superamos la cifrarécord de
500.000 camionesvendidos.

W ;Cudl esladimensiony € esta-
dodelared?

® Creemos que tenemos lamejor
en Espafia. No ha experimentado
cambios sustanciales durante la
crisis. Tenemos 26 concesionarios
y mésde 70 talleres, algunos com-
partiendo actividad con turismos
y furgonetas. Siempre hasido muy
profesional, con los trabajadores
mas cualificados, con unarelacion
alargo plazo que en algunos ca-
sos superalos 50 afios. Hemostra-
bajado delamano con todosellos,
prestandoles el apoyo y asesora-
miento necesario para su viabili-
dad y evolucion.

W .Y sobrelapostventa?

® En este sentido, vamos siempre
respondiendo a la demanda del
cliente. En camiones, tratamos con
hombres de negocios que saben
perfectamente |o que quieren. Son
auténticos profesionales que domi-
nan €l transporte y el segmento a
gue se dedican. Hay muy pocas
flotas que mantengan su propio
mantenimiento, por laestructuray
la formacion que se necesita, y 1o
normal es que opten por la aten-
ciény € servicio que les podemos
ofrecer en toda Europa, y por una
ofertaintegral.

W (En quésituacién seencuentra
el negocio del usado?

® Tenemos cinco centros de
TruckStore en Espafa, porque
nos dimos cuenta hace ya mucho
tiempo que el usado requiere mu-
cha profesionalidad y una ges-
tién con alta dedicacion. El mer-
cadoteobligaalarecompra, y eso
implica una planificacion, estan-
dares de calidad... Hemos cuida-
do este negocio para que sea una
herramienta de apoyo a la venta
de los camiones nuevos. Incluso
los bancos estan prestando dine-
ro para estas operaciones. En
2015, vendimos 1.700 camiones,
siendo €l segundo pais de Euro-
padentro delamarca.

W EIl ‘peso’ delaestrélla, ¢comose
gestiona?

® Cuando alguien se incorpora a
estaempresa, siemprelesdigo que
aqui se pueden jubilar, pero que hay
gue dejarlo todo por mantener el
prestigio que hemosal canzado. Los
clientes nos exigen unos niveles
que tenemos que cumplir, es una
gran responsabilidad, perolo acep-
tamos con naturalidad porque es
parte de nuestro ADN. Somos una
marcapremium no solo enlaventa,
sino también en la atencién, y eso
debe ser siempre, con consistencia
alolargo del tiempo.
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CambiosenlaJuntaEjecutivadd GrupoVolvo,
paradar masmmmﬂvaamarcasdecammn&s

El Grupo Volvo haintroducido una
nuevaorganizacion de marcas basa-
daen unaclararendicion de cuentas
comercidesparalasdiversasmarcas
de camiones del Grupo. Cuatro uni-
dades separadas seran creadas:
Volvo Trucks, UD Trucks, Renault
Trucksy Mack Trucks, y cada una
tendréla responsabilidad de ganan-
cias y pérdidas de sus respectivos
negocios. EI Comité Ejecutivo del
Grupo Volvo sera adaptado parain-
cluir representantes de algunas de
laséreas de negocio delacompaiiia
"Este es un cambio importante
en laforma en que hacemos nego-
cios con camiones, con unamplia-
do mandato para nuestras organi-
zaciones de ventas para controlar
y desarrollar sus negocios con una
responsabilidad explicitadelaren-
tabilidad y €l crecimiento organi-
co", asegurd Martin Lundstedt,
presidente y CEO de Volvo. "Va-
Mos atener una organizacion méas
simple en la que las decisiones se
tomen con mayor rapidez y en una
cooperacion més estrecha con el
cliente, mientras que cadamarcade
camion estara representada en el
ConsgjodeDirecciondel Grupo con
responsabilidad compartidaparala
optimizacion de negocio de camio-
nes en general de Volvo Group".
Después de varios afios de cre-

cimiento através de adquisiciones,
seguidos de una reestructuracion
importante, programasy ahorro de
costes, el Grupo Volvo estaentran-
do poco a poco en una nueva fase
con un enfoque Mas intenso en €l
cliente, en el crecimiento organico
y lamejorade rentabilidad.

M odificaciones

"Los esfuerzos en los Ultimos afios
paraidentificar las sinergias entre
nuestras diferentes marcas vienen
dando resultados y han posibilita-
do hacer ahorael Grupo Volvo uno
de los proveedores de soluciones
de transporte méas deseado en el
mundo”, comenté Lundstedt. "El
objetivo de este nuevo modelo es
gue todas las areas de negocio del
Grupo serijan por losmismos prin-
cipios empresariales, pero alavez

gue cada &rea pueda optimizar su
propia evolucion de los resultados
tanto a corto como alargo plazo".

Laorganizaciony produccién de
tecnologia y el desarrollo de pro-
ductos paracamionesdel Grupo se-
guira siendo responsabilidad co-
mUn del desarrolloy laproduccion.
Ademés, recursos especificos se
asignaran acadamarca. Estoscam-
bios en la organizacion no tendran
ningun efecto previsto sobre el nu-
mero de empleados.

La nueva organizacién entrara
envigor e 1 demarzo de 2016, fe-
chaapartir delacud & GrupoVolvo
estara compuesto por 10 éreas de
negocio: Volvo Trucks, UD Trucks,
Mack Trucks, Renault Trucks, Vaue
Truck & JV: s, Volvo Equipos de
Construccion, Volvo Buses, Volvo
Penta, Ventas Gubernamentales y
Volvo ServiciosFinancieros.

Hans Rothenpider es d nuevo
responsable del Control de
Calidad en Grupo Volkswvagen

Hans-Joachim Rothenpieler, ac-
tual responsable de Desarrollo
Técnico del Comité Ejecutivode
Volkswagen VehiculosComercia-
les, liderarael areade Control de
Calidad del Grupo con efecto a
partir del 15 de febrero de 2016.
Sucedera en el puesto a Frank
Tuch, quien deja la compafiia a
peticién propia.

Por su parte, el sucesor de
Rothenpieler esHarald L udanek,
actual miembro del ComitéEjecu-
tivo, vicepresidente gjecutivo y
director de Investigacion y De-
sarrollo en Scania. En su nueva
funcion, Rothenpieler reportadi-
rectamente al consgjero delega-
do de Volkswagen AG, Matthias
Miiller.

Las funciones en el area de
responsabilidad encabezada por
el consgjero delegado se han re-
organizado como parte de lare-
orientacion estructural y de per-
sonal del Grupo. Asimismo, €l
numero de méximosresponsables
quereportan directamente al con-
segjero delegado se ha reducido
casi alamitad. Como resultado,
Volkswagen se estéd simplifican-
do y acelerando asi sus proce-

s0s internos de toma de decisio-

nes.

Hans-Joachim Rothenpieler,
de 58 afios, esingeniero mecani-
co y se incorpor¢ a Grupo en
1986. Desde 1994 ocupo varios
puestos de alta direccion en de-
sarrollo en las marcas SKODA,
Bentley y Volkswagen Turismos.
En 2007, fue nombrado director
de Control de Calidad de
VolkswagenAG y en 2010 pasd a
ser portavoz del Comité Ejecuti-
voYy director general delngenie-
ria en Volkswagen Sachsen
GmbH. Desde 2014 ha sido res-
ponsable de Desarrollo Técnico
del ComitéEjecutivo deVolkswa
gen Vehiculos Comerciales.
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Transportes Bort opta por la
versatilidad de modelo ScaniaR450

Con una gran capacidad de adapta-
cion a las necesidades de los clien-
tes, Transportes Bort no solo trans-
porta productos pul verulentos, tam-
bién darespuestaademandadetrans-
porte de mercanciaconvencional.

Laoperacion hasido realizadaa
través del concesionario oficia de
Scaniaen Castell6n, TalleresRapao
La flota de Transportes Bort esta
compuestapor 32 tractorasque rea-
lizan servicios muy diversos
enmarcadosen laactividad constan-
tedelaempresa. Realizarutastanto
nacionales como internacionales,
siendo Italia uno de sus destinos
mésfrecuentes Partedelaflotaesta
compuesta por unidades Scania a
las que ahora se suman seis unida-
des nuevas.

Polivalencia demostrada

EstosvehiculosScaniaR450 LA 4X2
MNA cuentan con un motor de 13
litrosconun par méximode2.350Nm
y llevan asociado € Sistemade Ges-
tion de Flotasde Scania, queincluye
unaformaciéninicial aconductores

V.

y €l seguimiento atravésdel pagque-
teControl de ScaniaFM S, & sistema
de gestién de flotas que ofrece €
méximonivel dedetdleenloreferen-
te adatosy andlisis de rendimiento
parapermitir un mejor control delos
vehiculos y conductores. La opera-
cion ha sido realizada a través del
concesionario oficia de Scania en
Cagtellon, TdleresRapdo.

Pablo Pérez, gerentede Transpor-
tes Bort, destac cudleshan sido los
motivos para decantarse por Scania
R 450: "Enbasealasnecesidadesde
mi empresa, la versdtilidad ha sido
uno de los principales factores para
elegir estevehiculo. ScaniaR 450 es
Optimo paraunagamamuy ampliade
servicios de transporte, dando bue-
nosresultadostanto paracortacomo
paralargadistancia. Por otraparte, la
relacion del coste con las prestacio-
nes que ofrece es muy buena; uno
adquiere un vehiculo de calidad con
muy buenos resultados de consumo.
Si aesto selesumae hecho de con-
tar con un concesionario de confian-
za, la apuesta por Scania es una
apuesta segurad’.

DosM er cedes-Benz Econic con lamaxima
seguridad paraunacompaniabritanica

FM Conway Ltd., una de las
compafias de serviciosdeinfra-
estructura principales de Gran
Bretafa paralas comunidadesy
laindustria, la seguridad es una
prioridad. La empresa con sede
en Dartford/Kent ya ha estado
utilizando vehiculos Mercedes-
Benz parasu trabajo en las areas
de transporte, ingenieriacivil y
de estructuras, construccion de
carreteras, y €l reciclaje de mate-
riales de construccion durante
muchos afos.

Conlacompradelos primeros
altamente sofisticados vol quetes
Mercedes-Benz Econic con gria,
FM Conway Ltd. esta poniendo
aun mas énfasis en los altos
esténdares de seguridad, ya que
el equipo incluye caracteristicas
de seguridad pioneras tales
como camaras para ver todo el
perimetro. Todo ello en combi-
nacion con los beneficios pro-
bados del concepto de entrada
baja, que ofreceaciclistasy pea-
tones un nivel excepcional men-
te alto de proteccion.

Los dos nuevos vehiculos
adquiridos por FM Conway son
los primeros model os de Merce-
des-Benz Econic en ser equipa-
dos con un volquete Fruehauf
deacero de altaresistencia, ace-
ro Hardox resistente ala corro-
sién y una grda movil con con-
trol remoto montada en el cuer-
po Palfinger. Los Econic 3235 son
vehiculos de cuatro ejes 8x4 con

Segura adquiere 10 vehiculosrefrigeradosen

‘renting’ aNorthgateparame orar susservicios

V. Segura, compafiia especializa-
da en distribucion de frutas des-
de 1947, incorpora a su flota, 10
nuevos vehiculos en modalidad
derenting flexible, lamodalidad de
tenencia de vehiculos de trabajo
mas éptimay beneficiosaparalas
organizaciones, a través de
Northgate, uno de los mayores
operadores europeos de vehicu-
loscomercialeseindustriales para
empresas.

Con estos nuevos vehiculos
refrigerados, V. Segura mejorara
aln méslaprestacion de todos sus
servicios de distribucion, a tra-
tarse de furgones isotermosy fri-
gorificos con laUltimatecnologia,
gue garantizan el cumplimento de
la cadena de frio, y que permiten
el control de calidad durante todo
el proceso logistico.

Al confiar lagestién detodasu
flota de vehiculos profesionales
al renting flexible de Northgate, V.
Segura, evita parones de trabgjo,
yaque cuenta con latranquilidad
de tener siempre un vehiculo de
sustitucién de lamismacategoria
y con €l servicio Unico de mante-
nimiento integral de laflota, in-
cluso en sus propias instalacio-
nes, sin tener que desplazarse,
gracias a los talleres moviles de
Northgate Renting Flexibley asu

amplia red de talleres propios y
concertados.

Sin plazo temporal fijo

Ademés, con el renting flexible de
Northgate, la compafiia, no se
compromete a un plazo determi-
nado de tiempo, pudiendo cam-
biar o devolver e vehiculo en cual-
quier momento segln sus nece-
sidadesy sin sufrir penalizacion;
se beneficia también de ventajas
fiscales, evitacomprometer suin-
version de negocio, y cuenta con
todos | os servicios integrados en

una unica factura (impuestos, re-
visiones, asistencia, etc).

Durante la entrega de vehicu-
los, quesellevbacaboenlasins-
talaciones de Northgate en
L eganés, Begofia L 6pez, gerente
de Zona Centro de Northgate, se-
fial6 que " mejorcon esta nueva
entrega, nos seguimos consoli-
dando como los aliados perfectos
para €l sector hortofruticola, al
adaptarnos a sus necesidades y
al ofrecer soluciones a medida,
que garanticen sus transportes
y el control de calidad de sus
productos”.

§ jreer —

o

gje arrastrado director que ayu-
daran con el desarrolloy mante-
nimiento de lared viaria publi-
ca. Seran utilizados principal-
mente para el transporte de ma-
teriales de construccion tales
como arena, hormigény gravaa
las obras de construccion de ca-
rreterasy paralaeliminacion de
escombros de la construccion
de estos sitios.

L os vehiculos tienen un peso
bruto permisiblede 32 tneimpre-
sionan por su atura, una exce-
lente visibilidad y baja entrada.
En comparacion con los camio-
nes convencionales, proporcio-
nan mucha mayor seguridad en
el tréfico congestionado del cen-
tro de la ciudad de Londres. La
alimentacion delas unidades pro-
viene de un motor BlueTec 6 de

bajo consumo de combustible
conunacilindradade 7,7 litrosy
unapotenciade 260 kW (354 CV)
en combinacion con una trans-
mision automéatica de seis velo-
cidadesAllison con convertidor.

Optima visibilidad

El parabrisas panoramico, gran-
desventanas en el lado del con-
ductor y unapuerta plegable to-
talmente acristalada en el lado
del copiloto, ofrecen a conduc-
tor una vision ideal de otros
usuarios de la carretera. El au-
mento del campo de visiony la
posi cién sentada baja hacen que
el conductor pueda tener con-
tacto visual directo con otros
usuarios de la carretera, como
peatones y ciclistas.

Vadiser adquiere 30 unidades
del Renault Trucks Maxity

Vadiser, empresa especializada
en transporte, distribuciony lo-
gistica, renuevay ampliasu flo-
ta con 30 unidades Renault
Maxity. Lafiabilidad, |acapaci-
dad de carga, lamaniobrabilidad
0 el bajo consumo son algunas
delasrazonesque han llevado a
la empresa a decidirse por este
modelo. Laoperacion formapar-
tedeun acuerdo entre Vadiser y
Valauto, concesionario oficial
Renault Trucks para Valenciay
Castellon.

LaempresaVadiser, afincada
en la localidad valenciana de
Alfafar, tiene una amplia expe-
riencia en el transporte de mer-
cancias, asi como en lalogistica
integral paramueblesy electro-
domeésticos. Su principal activi-
dad es la entrega y montaje en
domiciliosde mobiliario, electro-
domésticosy equipamiento para
el hogar y la oficina, operando
entodo € territorio nacional, tan-
to peninsular como insular. En-
tre sus clientes principales
cuenta con firmas nacionales e
internacional es. Vadiser se defi-
ne como un especialista en en-
tregas con un tiempo maximo de
entregaen 24 horas desde el mo-
mento de lacompra, paralo que
disponen de unaampliaflotade

vehiculos y unos transportistas
expertos.

Renovacion y ampliacién

Las 30 nuevas unidades de
Renault Maxity, forman parte de
una operacion que se va a desa-
rrollar entre 2015y 2016. Lahe-
rramienta de trabajo elegida por
Vadiser destaca sobre todo por
su ligereza, capacidad de carga
(til y maniobrabilidad, ademésde
un reducido coste de manteni-
miento. Las nuevas unidades
ayudaran al grupo arealizar con
eficaciatodas sus entregas urba-
nas. Su radio de giro reducido,
junto con el voladizo delantero
corto y su cabina compacta, per-
miten lacirculacién por cualquier
lugar delaciudad y poder llegar
a las zonas urbanas mas inacce-
sibles. Ademés, la cabina
ergondmica ofrece un gran con-
fort abordoy en el trabgjo ade-
sarrollar cadadia.



Ahorra hasta un 3% adicional de
diesel con la segunda generacion
del motor de 12,8 litros.

Asegurese condiciones ideales, para afianzar la ventaja en el consumo de combustible
registrada hasta ahora en las comparativas Fuel Duel. Puede verlo por si mismo en
wwwy. fuelduel.es o comprobarlo al volante del Actros.

Mercedes-Benz

frucks you can trust
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Kumho Tyre nombra a Han-Seob
L ee nuevo CEO de la compaiiia

KUMHO TYRE ¥

Kumho Tyre ha nombrado a Han-
Seob Lee, de 61 afios, como nuevo
CEOQ delacompafiiaparaliderar a
fabricante de neumaticos coreano
anivel global con efectoinmedia-
to. Anteriormente, Lee ha desem-
pefiado en Kumho Tyre diferentes
cargos en Europa, lo quele halle-
vado aser considerado actualmen-
te como un experto en el mercado
europeo de neumaticos.

Leecomenzé su actividad enla
zona al convertirse en director de
operaciones de Reino Unido a fi-
nales delos afios 80. Seguidamen-
te, y tras un exitoso inicio, paso a
ser director general parael merca-
do italiano, afincado en la oficina
de Kumho en Milan. Tras esta ac-
tividad, fue trasladado a la sede
central de Kumho Tyre paravolver
aEuropacomo presidente europeo
en 2005.

Varios afios después volvié de
nuevo aCoreadel Sur paraasumir
€l cargo dedirector general deven-
tas donde ha sido responsable de

las actividades de ventas a nivel
global. Con este nuevo nombra-
miento, Han-Seob Lee sucede a
Chang-Kyu Kim.

Sobre Kumho Tyre

Creada en 1960, Kumho Tyre es
una compafiia surcoreana, con
sede en Selll, y actual mente se en-
cuentraentre los principal esfabri-
cante de neumaticosanivel global
con unafacturacion de 2.000 millo-
nes de ddlares. Cada afio, la com-
pafiavende alrededor de 60 millo-
nes de neumaticos en todo el mun-
do. Kumho Tyre es parte del grupo
de la tradicion Kumho Asiana
Group, una de las compafiias méas
grandesy conocidasde Corea, que
también posee Asiana Airlines,
miembro delaStar Alliance.

Conméasde 10.000 empleadosa
nivel global, Kumho desarralla, fa-
brica y comercializa neuméticos
principa mente paraturismo, furgo-
netay camion. Kumho poseefaci-
lidades de produccién operativaen
Corea, Chinay Vietnam. También
cuenta con centros de desarrollo
en Corea, China, Europay América
del Norte. Kumho es proveedor de
equipo original a constructores
automovilisticos como Volkswa-
gen, Mercedes-Benz, BMW o
constructores coreanos Hyundai y
Kia Kumho TyreEuropaGmbH tie-
ne su oficinacentral en Offenbach
am Main, responsable de | as acti-
vidades de marketing y ventas en
Alemaniay Europa.

L ostrangportistasreclamaran hasauntotal
de500millonesdeeurosalaSeguridad Social

Antelabrutal einjustificadasubi-
dadelas cotizaciones sociales de
los conductores profesionales de
vehiculos de transporte pesado,
aprobada el pasado mes de octu-
bre en e Parlamento a iniciativa
del anterior Gobierno, y quehasu-
puesto un incremento de més de
un 80% en las cuotas que tienen
gue abonar lasempresastranspor-
tistasalaSeguridad Social, laFe-
deracién Nacional de Asociacio-
nes de Transporte de Espafa
(Fenadismer) ha acordado solici-
tar al nuevo gobierno que secons-
tituyalainmediatarevocacion de
dichasubida, por resultar ademas
absolutamente discriminatoria
frente alosrestantes sectores eco-
nomMIcos.

Dicha subidafue aprobada por
el gobierno el pasado mes de oc-
tubre, de manera absolutamente
clandestina, paratratar de anular
€l impacto econdémico que parala
TesoreriaGeneral delaSeguridad
Social ibaasuponer laaplicacion
deladoctrinadelaAudienciaNa
cional en lamateria, que recono-
cio el derecho a las empresas
transportistas a cotizar por sus
conductores asalariados como el
resto de empresas de otros secto-
res econdmicos, esto es, calculan-
do su cotizacién en base a su
CNAE de actividad, y no por la
ocupacion laboral del trabajador
contratado.

Por ello, lasubidaaprobadaes,
ajuicio de Fenadismer, absoluta-

‘Cuatro Dias Peugeot Professional’, para

unadelas mésfiablesdel mercado
y también unadelas preferidas por
los clientes, como demuestrasu li-
derazgo en ventas durante el pa-
sado mes de enero.

Se trata de auténticos compa-
fierosen el diaadiapensados para
cubrir todas las necesidades de las
empresas y autobnomos. Con un
elenco de vehiculos que incorpo-
ran un egquipamiento completo y
estan dotados de la Ultima tecno-
logia. Peugeot propone a cliente
poder conocer cadamodelo de pri-
meramano y probar su capacidad
en los 'Cuatro Dias Peugeot
Professional’, donde, ademas, po-
dran disfrutar de precios especia-
les. Del 17 al 20 defebrero, lagama
de vehicul os comercial es Peugeot
serélagran protagonistaen lared
de concesionarios.

Cuatro opciones distintas

El Peugeot Partner cuenta con un
disefio robusto y estético, que en-
vuelve a un modelo que destaca
por su gran modularidad, el alto
nivel de confort a bordo, el espa-
cio de carga optimizado por una
buena accesibilidad (carga de dos
europalés), y su eficiencia, gracias
alasmotorizacionesBlue HDi equi-

padas con €l revolucionario siste-
ma Stop & Start de Peugeot, que
ayuda a reducir sustancial mente
emisionesy consumo.

Con el Peugeot Expert, lamarca
ofrece un gran rendimiento funcio-
nal debido a suamplitud y capaci-
dad. Sus més de 10 versiones per-
miten elegir lamejor configuracion
parael transporte de mercanciasy
materiales, con lacomodidad afia-
didadedisponer del umbral de car-
gamésbajo del mercado.

Para los profesionales con ne-
cesidades de un vehiculo comer-
cial totalmente optimizado para el
ambito urbano, Peugeot cuenta

con €l Bipper. Con una longitud
exterior de 3,86 metros, ofrece com-
pacidad, practicidad y agilidad.
Este model o muestra un disefio ex-
terior atractivo basado en sus li-
neas redondeadas, que arropa un
espacio interior amplio.
Concebido y desarrollado para
adaptarse a multiples escenarios
profesionales, el Peugeot Boxer
cuenta con un amplio nimero de
versiones y se caracteriza por su
funcionalidad préactica. Su disefio
aporta uno de los mayores volU-
menes de carga del segmentoy en
el interior, la cabina delantera es
luminosay con Optimavisibilidad.

mente injusta, ya que carece de
fundamento juridico alguno des-
deel punto devistade siniestrali-
dad laboral. Ademas sorprende €l
hecho de que dicha modificacion
legal se introdujo por parte del
Gobierno mediante unaenmienda
introducidaaultimahoraenel Se-
nado alal ey de Presupuestos del
Estado para 2016, sin ser someti-
do aconsultao comunicacién pre-
viaalasasociaciones detranspor-
tistas, pesealafuerterepercusion
econémicaqueta modificacionva
a suponer para las empresas del
Sector.

Reclamacion millonaria

Junto alo anterior, Fenadismer a
través de sus asociaciones terri-
toriales, ha puesto ya en marcha
el Procedimiento colectivo de so-
licitud de devolucién alaTesore-
riaGeneral delaSeguridad Social
del exceso de cotizacion que las
empresas transportistas de vehi-
culos pesados han aplicado a sus
conductores asalariadosen los Ul-
timos cuatro afios, en base a las
diferentes sentencias dictadas por
laAudienciaNaciona enestama-
teria, lo que vaapermitir obtener
una devolucién a cada empresa
reclamante, ya seaauténomo o so-
ciedad, en torno a2.500 euros por
cada conductor contratado.
Teniendo en cuenta que segiin
datos del INEM la contratacion
anual de conductores asalariados

de camion ha sido de 167.000 en
2012, 184.000en 2013, 209.000en
2014 y previsiblemente una cifra
superior en 2015, el volumentotal
areclamar en concepto de devo-
lucién por cotizacionesindebidas
por parte de las empresas trans-
portistasalaSeguridad Social ron-
dardlos 500 millonesdeeuros.

Fenadismer y ANTA

El pasado 3 de febrero se proce-
didalafirmadel Acuerdodecola-
boracion e integracion plena de
Antaen laasociaci6n espafiolade
transporte Fenadismer.

El objetivo es el de aunar sus
esfuerzos en la mejor defensa de
los intereses de las empresas
transportistas espafiolas del sec-
tor del transporte de animales vi-
vos, con el objetivo de extender
suinfluenciainstitucional antelas
distintasadministraciones, inclui-
das las de dmbito autonomico,
nacional y europeo.

El sector del transporte de ani-
males vivos esta sujeto en la ac-
tualidad a un importante control
administrativo en diferentes am-
bitos competenciales, tanto en lo
que se refiere a su actividad de
transporte, al estar sometido alas
mismas regulaciones que el resto
de empresas de transporte, como
en las relativas al bienestar y sa-
nidad animal, que dependen delas
autoridades competentes en ma-
teriadeagricultura

WARPRRRE —
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L aventadecamionesinicia 2016
con un crecimiento dd 41,3%

Laventade camionescomienzael
afio con un incremento del 41,3%
y 2.260 unidades, cifraque no se
alcanzaba desde € afio 2008. La
evolucion de este segmento esta
siendo positiva, peroalinno dcan-
za los volimenes de antes de la
crisis. En enero de 2007, se matri-
cularon cas 4.000 camiones(3.959
unidades). La mejora en sectores
como € transporte o la construc-
cidn, estan haciendo qued merca
do de vehiculos industriales pro-
grese de manera favorable. Para
mantener esta tendencia positiva,
esnecesario seguir con el desarro-
[lo de sectoresindustrial esbésicos
paralaeconomiaespafiola, yaque
son una inyeccion directa en la
creacion deempleo estable.

Hay que destacar, que aunque
e mercado devehiculosindustria
lessiguetomandoimpulso, € par-
que de este tipo de vehiculos es
cadavez més antiguo, acanzando

yamas de 12 afios de edad media
Esto suponeunagran preocupacion
parael sector deautomocion, yaque
la seguridad de estos vehiculos es
mucho menoar, y € impacto medio-
ambiental esmucho mayor.

Por segmentos

En enero losvehiculosindustriales
ligeras, crecenun 42,9%y 50 matri-
culaciones. End casodelosindus-
trillesmediosen eneroregistranun
crecimientodel 50,9%Yy 261 unida-
des. Los industriales pesados, re-
flggan un crecimiento del 40% y
1.949 unidades. Dentro de esta ca
tegoria, losindustriales pesados ri-
gidos también muestran tasas posi-
tivasen e primer mes ddl afio con
un 73% de crecimiento y un volu-
men de 199 unidades. Por dltimo, €
segmento de los tractocamiones
aumentaun 37%enenerocon 1.750
unidades.
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PSA Peugeot Citroén comienza € nuevo
ano con fuerza en vehiculos comerciales

Ha encabezado el mercado en enero, con 2.911 unidades matriculadas

El afio 2016 haempezado con dina-
mismo para € sector de vehiculos
comerciales, que ha crecido a muy
buen ritmo, con un incremento de
susmatriculacionesdel 17,2%.

En este contexto, las marcas de
PSA Peugeot Citroén han brillado
con luz propia, con Peugeot
liderando & mercado, con 1.646 ma-
triculacionesy unacuotade merca-
do del 15,5%. Por su parte, Citroén
matricul 6 1.265 unidades, un 11,9%
del mercado, unas cifras que lahan
Ilevado alaterceraposicion. Ento-
tal, lasdosmarcasdel Grupo suman
2.911 vehiculoscomercia esmatricu-
ladosy un 27,4% de penetracion, lo
que supone un crecimiento del
17,4% respecto aenero de 2015.

Esteliderazgo comercial esfru-
to, en gran parte, de dos model os
fabricados en Espafia, concreta-
mente, en el centro de produccion
de PSA Peugeot Citroén en Vigo.
En enero, han logrado un doblete
en el podio del mercado de vehi-
culos comerciales. El Peugeot
Partner, lider del mercado con
1.320 unidades matriculadasy un
19,9% de penetracion, ha visto
crecer sus ventas un 49,8% res-
pecto aenero de 2016. Por su par-
te, el Citroén Berlingo, quefinali-
z0 €l afio 2015 como el modelo
mas vendido del mercado de ve-

Toyotaparticipaen un cursodel
Insia cuya tematica ver sa sobre
vehiculos hibridos y eléctricos

Toyota Espafia ha participado
de forma activa en el Curso de
Especializacion de Vehiculos
Hibridosy Eléctricos organiza-
do por €l Instituto Universita-
rio de Investigacion del Auto-
movil (Insia) delaUniversidad
PolitécnicaMadrid (UPM).

Miembros del Departamento
de Formacién de Toyota Espa-
fla impartieron una ponencia
gue permitio alos alumnos del
Insia conocer en detalle latec-
nologia hibrida de Toyota. Asi,
seexplicd como funcionael sis-
tema Hybrid Synergy Drive de
Toyotay su evolucién alo lar-
go delos afios, asi como su apli-
cacion especificaen lagamade
modelos de Toyota y Lexus.
También se abordaron diferen-
tes tematicas relacionadas con
laseguridad y el funcionamien-
to del sistema de propulsion hi-
brido de Toyota.

Parailustrar de formapracti-
ca los contenidos tedricos,
Toyota Espafia desplazé hasta
lasede del Insia, en el Campus
Sur de laUPM, cuatro vehicu-
los hibridos, tres Toyota (Yaris
hybrid, Auris hybrid y Auris
hybrid Touring Sports) y un
Lexus RX 450h. Los alumnos
del Insia pudieron conocer de
primera mano la tecnologia

hiculos comerciales por décimo

afio consecutivo, ocupa en ene-
ro la segunda posicion del ran-
king con 945 unidades matricula-
dasy logra un 14,3% de cuota.

Berlingo y Partner
Peugeot Partner y Citroén Berlingo

son dos modelos clave paralain-
dustria del automavil en Espafia.

En 2015, supusieron un 49,5% de
los vehiculos comerciales que se

han producido en nuestro pais,

con un total de 225.590 unidades

fabricadas. Uno de cadados vehi-
culos comerciales producidos en
Espafiasalio delafactoriade PSA
Peugeot Citroén de Vigo. El
Berlingo encabezalalista de mo-
delos més ensamblados en el Cen-
tro de Produccion de PSA Peugeot
CitroénenVigo, con 117.481 vehi-
culos, seguido de muy cerca por
€l Partner, con 108.469. Juntos, re-
presentan el 55% de su produc-
cion. De lafactoria gallega salen
también | as versiones con propul -
Sion eléctrica de ambos model os,
que se fabrican con la colabora-
ciondelaXuntade Galicia.
Tanto el Peugeot Partner como
el Citroén Berlingo son un esca-

parate de la calidad industrial, la

competitividad y el saber hacer

hibrida en estatico gracias a
Auris hybrid y Auris hybrid
Touring Sports y de forma di-
namica, mediante una prueba
de conduccio6n, con Yaris
hybridy Lexus RX 450h.

Diver sas colaboraciones

Este curso impartido por pro-
fesional es de Toyota Espafia en
el Insia es parte de las accio-
nes que la filial espafiola de
Toyota lleva a cabo para dar a
conocer los vehiculos hibridos
y su tecnologia entre diferen-
tes entidades publicasy priva-
das. Asi, por ejemplo, se ha
dado formacion abomberos de
Madrid o Castellén. Ademas,
Toyota Espafia lleva a cabo
otros programas, como el que
hace unos meses permitio alos
conductores de la Fundacién
Juan XXII1 recibir formacién en
conduccion eficiente.

El Instituto Universitario de
Investigacion del Automovil
(Insia) esta adscrito ala Escue-
laTécnica Superior de Ingenie-
rosIndustriales delaUniversi-
dad PolitécnicaMadrid (UPM)
y esta integrado en el Parque
Cientifico y Tecnologico de la
UPM, ubicado en su Campus
Sur, en Vicdlvaro (Madrid).

tecnoldgico de las plantas espa-
fiolas del Grupo en todo el Mun-
do, ya que el 92,3% de los vehi-
culos producidos se destina a la
exportacion. Su éxito hasido un
factor importante paraque el Cen-
tro de Produccién de Vigo logra-
se el Proyecto K9, por el quelos
sucesores de estos vehiculos se
fabricaran también en Galicia.

Christophe Mandon, director
general de las Marcas Peugeot,
Citroény DS paraEspaiay Portu-
gd, piensaqued liderazgo de PSA
Peugeot Citroén en vehiculos co-
merciales, tanto en ventas como en
produccionindustrial, esunamues-
tradelacompetitividad del Grupo
en Espafia. La confianza de auto-
Nnomosy empresas esta aumentan-
do y eso se reflgja en la venta de
este tipo de vehiculos. Se trata de
un mercado muy exigente, enel que
los automoviles son una herra-
mientadetrabajo, por o quefacto-
res como la fiabilidad o la
polivalenciasetienen muy en cuen-
ta. Los clientes profesionales son
muy conscientes del atractivoy la
competitividad delagamade vehi-
culos comerciales de dos de las
marcas del Grupo: Peugeot y
Citroén. Saben quetienen en ellos
un aliado en el que confiar para
hacer crecer su negocio”.

El mercado

El mercado de vehiculos el éc-
tricos arrancael afio con un cre-
cimiento en enero del 195,12%
con un volumen de 242 unida-
des. En un solo mes ya se han

vehiculos que se vendieron en

ventas de vehiculos hibridos,
en enero han superado las 2.000
unidades (2.127) lo que repre-
sentaun crecimiento del 44,6%.

Por primera vez en la histo-
ria, los vehicul os de combustién
alternativa han ocupado el 3%
del mercado total. Los vehicu-
los de combustion alternativa,

real en las preferencias de los
consumidores. Esimprescindi-

que la evolucién de estos vehi-
culos sigaen aumento. También
es importante seguir reforzan-
do lasinfraestructuras de recar-

incorporacion a mercado de es-
tos vehicul os sea cada vez mas
répida.

Vanguardismo en el Sector
La automocioén es uno de los
sectores mésinnovadoresy mas

adelantado a las tendencias y
demandas del consumidor. En

vendido el 10% de todos los

el afo 2015. Por otro lado, las

empiezan a ser una alternativa

ble mantener iniciativas para

gaen las ciudades, para que la

de vehiculos

eléctricos arranca 2016 con un
crecimiento de 195%

este sentido, los fabricantes
apuestan por vehiculos cadavez
mas respetuosos con el medio
ambiente, y yatodas las marcas
del mercado, ofrecen al menos
un modelo de estas caracteristi-
cas. Laindustriade automocion,
esta concienciada'y comprome-
tida en la reduccién de emisio-
nes contaminantes al medio am-
biente. Por ese motivo, losfabri-
cantes de vehiculos juegan un
papel fundamental dentro de es-
tas nuevas energias, tanto para
satisfacer las necesidades de la
sociedad de hoy en dia, como
paraimpulsar el futuro delamo-
vilidad sostenible.

Volkswagen Vehiculos Comercialeslanza

al mer

o€ nuevo Caddy verson Outdoor

Destaca por su dinamica imagen exterior y un equipamiento muy completo

Estanuevavariante Outdoor des-
taca por su versatilidad, su aspec-
to mas robusto y deportivo, y un
compl eto equipamiento El lanza-
miento de esta nueva version
completalagama Caddy ofrecien-
do soluciones a multiples perfi-
les de cliente, tanto del ambito
profesional como en el de ocio.

El Caddy es uno de los modelos
dereferenciaen susegmento, y aho-
ra consolida su posicion y su
polivalencia con la llegada de una
version orientadad cliente deturis-
mos. El nuevo Outdoor destaca por
su dinamica imagen exterior y un
equipamiento muy completo, por
encimadel estandar de su segmento.
Estanuevaversion escapaz detrans-
mitir laesenciadd ADN Outdoor crea:
do con gran éxito por Volkswagen
Vehiculos Comerciales en la gama
Multivan. Su lanzamiento completa
laofertacomercia del Caddy, ofre-
ciendo un producto disefiado para
disfrutar del tiempodeocioy lasac-
tividadesa airelibretanto conlafa
miliacomo conlosamigos.

Con lineas marcadas Yy
estilizadas y angulos prominen-
tes, el disefio exterior del nuevo
Caddy Outdoor es mas compac-
to, dinamico y robusto, pero sin
perder elegancia. Estas cualidades
le confieren un alto grado de ver-
satilidad y hacen del Caddy

Outdoor un modelo Unico en su
segmento, ideal tanto parael uso
diario como para disfrutar del
ocio. Ensuinterior, el aprovecha-
miento del espacio es 6ptimo, ya
gue la nueva disposicion de los
distintos elementos ha priorizado
lafuncionalidad y la ergonomia,
haciendo especial hincapié en €l
confort de los ocupantes.

Buen exterior e interior

Partiendo del acabado Trendline,
gue ofrece entre otros elementos
el volante multifuncion en cuero
con sistema Tempomat o las luces
antinieblaconluz degiro, el Caddy
Outdoor cuenta con un
equipamiento exterior en el que
destacan las Ilantas de aleacion li-
gera 'Canyon' de 17 pulgadas, las
barraslongitudinales, laslunastra-
seras oscurecidas o |0os retroviso-
res cal efactables de accionamiento
eléctrico pintados en negro.
Ademas, Volkswagen Vehicu-
los Comerciales ha incorporado
en el Caddy Outdoor |la tecnolo-
giamas avanzada en asistenciaa
laconducciény en confort abor-
do. Elementos de serie como €l
navegador Discover Media, el
sistema de amplificacion el ectré-
nicadelavoz, el Paquete de Luz
y Visién, el sistemaClimatronic o

el asiento del acompafiante con
respaldo abatible se combinan
paraaumentar el placer de condu-
cir en distanciaslargas o afrontar
el tréfico diario de la forma mas
comoday efectiva.

La marca también pone a dis-
posicién de los clientes un com-
pleto equipamiento opcional con
sistemas de asistencia como el
Park Assist, el Light Assist, el
Front Assist, el Park Pilot (asis-
tente de estacionamiento), y App-
Connect, que conectael vehiculo
con el smartphone. EI Caddy
Outdoor monta los nuevos moto-
res Euro 6, que destacan por su
eficiencia. Las potencias disponi-
blessonde 102,122y 150CV, y se
pueden combinar con cajas de
cambios manuales o DSG, asi
como con latraccion 4Motion, en
funcion de laversion.
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El mercado devehiculoscomerciales
creceun 1/% € pasadomesdeenero

Con este mes, son ya dos afios y siete meses de crecimiento

El mercado de vehiculos comer-
cialesligeroshacrecidoun17%en
el primer mes del afio con un total
de 10.554 unidades, cifraqueno se
alcanzaba desde €l afio 2008. Con
este mes, son ya dos afios y siete
mesesde continuo crecimiento. No
obstante hay que recordar, que €l
volumen de ventas de furgonetas
aln sigue ala mitad de las ventas
del periodo pre-crisis. En enero de
2007, sematricularon méasde 21.000
unidades.
Lamayoriadelosvehiculos co-
merciales desarrollan su actividad
dentro delasciudades. El aumento
del uso de compras online, hace
que las furgonetas de reparto sean
clave en la entrega en €l "dltimo
kilometro". Estatendenciaes cada
vez mas demandada por la socie-
dad, lo que supone unimpulso para
este segmento. Ademas, también
tiene mucha influencia en la eco-
nomia, en €l empleo y en el desa-
rrollo de nuevas actividades para
los autébnomos, pymesy empresas.
Aunque el incremento del mer-
cado es una buena noticia para la
modernizacion del parque, yaque
los vehiculos comerciales de Ulti-
ma generacion estan equipados
con los Ultimos adel antos tecnol 6-
gicos que los hacen mas segurosy
menos contaminantes, todaviaexis-

Nissan y e Gobierno de las
apuestan por la
movilidad sostenible

| dasBaleares

Nissan haentregado dos vehicu-
los eléctricos, un LEAFy unae-
NV 200, a Gobierno balear que
promueve la movilidad sosteni-
ble. Parafomentar el uso de este
tipo de vehiculos, seinauguraran
2.000 puntos de carga para vehi-
culos eléctricos en las islas gra-
cias al convenio firmado con
IDAE €l pasado afio.

Al acto de entregadelosvehi-
culos han acudido la presidenta
del gecutivo, FrancinaArmengol,
que probd uno de los vehiculos;
el consgero de Territorio, Ener-
giay Movilidad del Gobierno ba-
lear, Joan Boned; y el director
general de Energiadel gobierno,
Joan Groizard.

El director del Proyecto Cero
EmisionesdeNissan | beria, Javier

P

te un parque de furgonetas que
superalos 12 afios de edad media.

Para mantener unalinea de de-
sarrollo alcista y sostenible, hay
gue seguir impulsando laincorpo-
racion de vehiculos comerciales
nuevosal parquey eiminar losmés
antiguosdelascarreteras. Ademas,
la seguridad de estos vehiculos
vigjos es mucho menor que la de
uno nuevo. Un informe realizado
por RACE y Bosch, sobre la anti-
guedad del parque, concluia que
los ratios de accidentalidad son
mayores, comparando un vehiculo
de més de 15 afios con uno actual,

Redondo, también haparticipado
en el acto de entregay ha aplau-
dido el hecho de que las autori-
dades se impliquen en la lucha
contrael cambio climéticofomen-
tando € uso de las energias re-
novables. "Los érganos de go-
bierno de nuestro pais son acto-
res clave, ya que han de liderar
los gjes estratégicosdelamovili-
dad sostenible, como la
infraestrucutrade cargaolacrea-
cion deflotas el éctricas de servi-
ciopublico"..

Por su parte, Boned haafirma-
do que e Gobierno "hahechouna
apuesta muy clara por las ener-
gias renovables y la eficiencia
energética, en consonancia con
lasdirectriceseuropeasy el Hori-
zonte 20-20 en estamateria’.

obteniendo ratiosde siniestralidad
hasta cuatro veces superiores.

Ventas por canales

Todoslos canalescomienzan € afo
con tasas muy positivas. En enero,
el canal de auténomos, crece un
15,7%Yy 4.007 unidades. Por su par-
te, el canal deempresasregistraen
el primer mes del afio 2016, unin-
crementodel 17,3%Yy 5.586 unida-
des. Por Ultimo, € cana de Rentacar
también muestra crecimientos del
21,3% con 961 unidades en €l mes
de enero.

El Mitsubishi L200 estara
presenteen el Salon deGinebra

Mitsubishi hatenido un 2015 de
mucho trabajo en Europa, endon-
de destacaron las presentaciones
de dos nuevos vehiculos (quinta
generacion de L200 y nuevo
Outlander). Tambiénretorné ala
competicidn, con laparticipacion
enlaBaaPortalegre.

Y, ahora, Mitsubishi Motors
Corporation (MMC) continuara
poniendo €l foco en el espiritu
aventurero durante 2016 con su
exitosagamaSUV. Enlaedicion
ndmero 86 del salén del automo-
vil mésimportante que secelebra
en Europa, €l de Ginebra(Suiza),
Mitsubishi contard en su stand
con suficientes atractivos.

L200y ASX Concept Cars, con
el objetivo de ser los auténticos
"aventureros urbanos", estos
dos nuevos concept cars, sobre

la base del nuevo L200 y ASX,
mezclan lastradicionesdelosau-
ténticos SUV delamarca, con el
nuevo impulso de disefio de la
proximadécada.

eX Concept, presentado en el
Sal6n de Tokio de 2015, insinta
como sera el futuro més proximo
en lagama SUV de Mitsubishi,
en donde llama |la atencién este
afilado todo camino en cuyo in-
terior habita una revolucionaria
tecnologiael éctricacon 400 kil 6-
metros de autonomia.

En paraélo, € Salon Interna-
cional del Automovil de Ginebra
2016, servirade perfecto escapa-
rate para celebrar un aconteci-
miento marcado enrojo paraMit-
subishi: el inicio de las celebra-
ciones en Europa de los 50 afios
deelectro-movilidad.

Volkswagen Vehiculos Comerciales
comienza 2016 con unasubidadd 2,1%

Volkswagen Vehiculos Comerciaes
ha empezado el nuevo afio de for-
ma positiva, con 31.200 vehiculos
entregados en todo el mundo. Esta
cifrasuperaenun 2,1% alaregis-
trada en el mes de enero de 2014.
Las entregas en Europa Occiden-
tal, que alcanzaron las 21.000 uni-
dades, estuvieron por encima del
nivel del afo pasado (19.500; +8%).

Lamarcaexperimentdlosprinci-
pales incrementos en Francia, con
1.200 entregas (900; +31,5%), Es-
pafa, con 800 unidades (600;
+29,8%) eltalia, con 800 vehiculos
entregados (600; +24,2%). EnAle-
mania, 7.800 vehiculoscomercides
ligerosfueron entregadosen €l pri-
mer mesdel afio (7.600; +2,8%).

El responsable de Ventasy Mar-
keting del Comité Ejecutivo de Vo-
Ikswagen Vehiculos Comerciales,
Bram Schot, coment6: "El buenini-
cio en el mes de enero nos hace
tener confianzaen que lademanda
de nuestros modelos también se
mantendraestable en|os proximos
meses'. Ademas, aseguro que "es
especiamente satisfactorio ver €l
crecimiento enlos principal esmer-
cados europeos".

Resto del mundo
En Oriente Medio, las 2.000 entre-

gas aclientes en enero suponen un
incremento del 26,6% en compara-

cion con el mismo periodo del afio
pasado (1.600). En estaregion, Tur-
quia es el mercado con mayor vo-
lumen de ventas con 1.700 vehicu-
losentregados (1.300; +29,9%). Las
entregas en Europa del Este caye-
ron un 7,4% en el mes de enero,
con 2.300 vehiculos (2.500).

En Sudamérica, € nUmerodeve-
hiculos comercia es entregados por
lamarcadisminuy6 un 10,6% has-
ta las 3.100 unidades (3.500). En
Brasil, se entregaron 1.000 vehicu-

l0s(900; +3,2%). El mercado argen-
tino retrocedi6 un 13% con unaci-
frade 1.800 entregas (2.100).

A nivel mundial, lasentregasdel
Caddy de la gama T también se
incrementaron. Este es el resumen
de los resultados: 10.200 vehicu-
los de la gama Caddy (9.700;
+5,8%); 12.400 vehiculosdelagama
demodelosT (11.800; +4,9%); 5.800
vehiculos de la gama Amarok
(6.000; -4,3%); y 2.800 vehiculosde
lagamaCrafter (3.000; -7,5%)
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Emisiones

Cabina

Motor

Cambios

Chasis

MR Su uso puede
@l suponer entre
t=mmm un10-25%de

reduccion de emisiones
de CO2 y de consumo
de combustible.

Scania hace
m entrega de
tractoras opti-

mizadas para estos
conjuntos, partiendo de
la base ya conocida.

Para los clien-
tes que lo re-
quieran, ofre-
cera los motores mas
potentes de 16 litros en
configuracién V8.

Mayor facili-
dad, bajo las
4 normas del
EMS, en la combina-
cion de modulos para

configurar el conjunto.

i Los megaca-
il miones cuen-
tan con unos
sistemas de freno apro-
piados para la carga
que deben gestionar.

W Proceso de

" estandarizacion

J de las longitu-

des para las diferentes
unidades de carga afin
de aportar soluciones.

Scania confirma su experiencia con las 60

La companiia suecay los paises nordicos llevan afios trabajando en estos vehiculos de 25,25 m y mayor tonelaje

L os paises nérdicos y Scania llevan afios trabajando con este tipo de combi-

naciones de vehiculos que llegaran a las carreteras espafiolas en 2016. La
circulacion de las combinaciones de vehiculos de 60 toneladas y 25,25

metros de longitud fue publicada en el BOE el pasado 24 diciembre. Son

Los vehiculos llegardn a Espafia en
estealio 2016 y lacompafiiaestapre-
parada para dar una respuesta rapi-
day adaptada tanto alalegislacion
como alasnecesidadesde cadaclien-
te; dando soporte a una configura-
cion modular del vehiculo que
incrementalaeficienciade transporte
en genera y del transporte por ca
rretera en particular, aportando una
gran flexibilidad ante diferentes si-
tuaciones y combinaciones.

De esta forma, Scania pone su
experienciacon las combinaciones
de vehiculos de 60 toneladas y
25,25 m. delongitudd sarvidodd mer-
cado espaiiol . Megacamionesconlos
que es posible reducir € nimero de
vehiculos necesarios para transpor-
tar lamismacarga, pudiendo a canzar
entreun 10y un 25% dereduccionde
emisiones de CO2 y consumo de
combustible en funcién delo efecti-
vaquesealaintegracion del Sistema
Modular Europeo en el transporte.

Para destacar

muchos los aspectos por conocer relativos a la cobertura legal que ampa-
rara su circulacién, tales como la relaciéon de potencia del motor por tone-
lada o la capacidad de los frenos de estacionamiento, y como serd su im-
plementacién en el mercado. Pero Scania ya tiene una base solida.

+/ Basandose en un conocimiento exhausti-
vo del Sistema Modular Europeo (EMS, Eu-
ropean Modular Systems) que estandariza
longitudes para las unidades de carga, facili-
tando asi la intermodalidad, Scania combina
mo&dulos para configurar el conjunto.

¢/ Scania es capaz de ofrecer soluciones
flexibles y optimizadas a este tipo de trans-
porte. Atendiendo a la normativa actual en
los paises ndrdicos, Scania entrega tracto-
ras optimizadas para estos conjuntos.

+ En funcién de los detalles de la reglamen-
tacion que esta por venir, podran requerirse
motores que tengan 2 Kw/ton para mas de
44 toneladas y sistemas de freno apropia-
dos parala carga.

v/ Para el uso de estas combinaciones de
vehiculos de 60 toneladas y 25,25 metros en
las condiciones y rutas mas exigentes, Sca-
nia puede ofrecer los motores mas potentes
de 16 litros en su conocida configuracion V8.

EMS - European Modular System

Argumentos para EMS:

>

- Dos camiones reemplezan 3
- Menos CO2 por ton-km o m3-km
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25,25 m

EMS - European Modular System

Tractor, semi-trailer and trailer

Truck, dolly and sarm-traile

LOA=2525m

P~ Observaciones

v/ Para tener una aproximacion de las implicaciones
gue conlleva, podemos observar a los paises donde
este tipo de combinaciones de vehiculos ya llevan
tiempo circulando, como Suecia, Finlandia, Holanda
o Dinamarca.

v/ En algunos casos, estos conjuntos llegan a transpor-
tar 76 toneladas como en el caso de Finlandia (aunque
no dentro del esquema que permite el Sistema Modular
Europeo). En Suecia se acaba de aumentar a 64 tone-
ladas el peso permitido de la combinacién, aqui si en el
marco del Sistema Modular Europeo.

v/ Para dar cobertura a estos paises, donde cuatro
de cada cinco vehiculos que circulan son capaces
de transportar 60 toneladas, como en el caso de Sue-
cia, Scania lleva dando respuesta a estas necesida-
des desde los afios '60. Para Scania, la produccién
de tractoras para este tipo de combinaciones entra
dentro de las especificaciones habituales que realiza
en su gama de producto en funcién de los trabajos a
realizar; ha producido ya miles de unidades de este
tipo y cuenta con una experiencia valiosa la hora de
asesorar sobre la materia.

Scania lanza la serie
3y, en 1989, recibe
el “Truck of the Year’.

Scania celebra su 125° aniver sario dur ante este
ano 2016 deun ‘viaj€ guecontintacon gran exito

Scaniacelebra 125 afiosdeinnova-
cién en 2016. Desde su creacion
como unaempresaprivadadefabri-
cacion de vagones para ferrocarril
en 1891 hastalos vehicul os conec-
tados actual es, Scania se hamante-
nido establefrenteaintentosde OPA
hostil y crisisfinancieras. Y hoy en
dia, €l vigie continliacon éxito.
Este es un breve resumen de la
historia de Scania, desde sus co-
mienzosdesde 1891 hastalaactua-
lidad:
—1891: Laempresaprivadadefabri-
cacion devagones Vabis seestablece
en Sodertdjey planificalaproduccion
de trenes de mercancias y pasgeros.
20 afosdespuéssecreaScania-Vabis
mediante lafusion de Vabis con Sca-
nia, unaempresaprivadade Mamoe
quefabricamaquinaria.
— 1923: El disefiador de Scania
Vabhis, August Nilsson, desarrollaun
motor de cuatro cilindros. Lapoten-

ciay fiabilidad de este motor supo-
nen unaventajaimportante paraca-
miones y autobuses.

— 1936: Scania-Vabisdesarrollasu
primer motor diesel, unainnovacion
gue impresiona ala prensa durante
las pruebas de conduccion. Un pe-
riodistaafirmo: "Fue sorprendente,
casi no se escuchaba el motor".
"Pero si senti el efecto mientras el
autobUs salia impulsado hacia de-
lante como unaflecha'.

— 1961 Scania-Vabisaprovechael
éxitoenBras| y dorelaprimeraplanta
de produccidn fuera de Suecia, en
Sao Bernardo do Campo, cerca de
Sao Paulo.

—1969: !Naceunaleyendal Scania
introduce un motor turbocompresor
V8de350CV y 14litros. Enesemo-
mento, es € motor de camidn mas
potente de Europay es el precursor
de la filosof6a de bajas revolucio-
nes con un par elevado y bajas ve-

locidades de motor de Scania.

— 1980: Scanialanzalaserie 2, la
primera gama de vehiculos indus-
trialesmodulares.

—1988: Scanialanzalaserie3y, a
afno siguiente, recibe el premio
‘Truck of the Year’. Scaniaes capaz
de adaptar sus camiones para cum-
plir con las especificaciones de los
clientes.

— 1995: Scanialanzalaserie4y, a
aflo sguiente, vuelvearecibir € pre-
mio ‘ Truck of the Year’.

— 2000 El vehiculo 1.000.000de Sca:
niasale delacadenade montgje.
— 2003: Seinauguralacompeticion
Young European Truck Driver (Joven
Conductor Europeo de Camiones) de
Scania. Se ha coronado a numerosos
ganadores desde entonces.

— 2009: Scania lanza el Scania
Touring, un nuevo autocar fabrica-
do junto a carrocero chino Higer.
Scaniay Higer unen susfuerzaspara

fabricar autobuses en Chinaparael
mercado mundial: un paso pionero
en la fabricacion de autobuses.

— 2010: El nuevomotor V8 de Sca-
niacon 730 CV esd méspotentedel
mundo sin poner en riesgo €l bgo
consumo de combustible.

— 2011: Dos afios antes de que sea
obligatorio por ley, Scaniaintroduce
€l primer camién Euro 6 de Europa.
— 2013: Selanzan los nuevos mo-

delos Streamline paratransportesde
largadistancia
— 2015: Scaniaentrega el camion
150.000 con conectividad activada.
Scania contribuye a transporte
sostenible mundia, ya que sus ac-
ciones van mucho més ala de sus
productos. En 2016, "€l activo mas
importantedelaempresa, losemplea
dos, seran nuestro centro de aten-
cion”, concluyen desdelacompafiia.
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El nuevo Nissan NP300 Navara llega para

cambiar laconcepcion actual delospick up

La idea es que el comprador pueda usar el vehiculo tanto en su vida profesional como en la personal

Se ha creado una mezcla de robustez
con innovacion. El nuevo Nissan NP300
Navara esta llegando a los concesiona-
rios espafoles entre el 15 de febrero

Christian Costaganna, director de
Marketing de Nissan Iberia, fue el
encargado de abrir la presentacion
sobre la nueva apuesta de la mar-
ca. El turinés comenté como el pa-
sado 2015 hasido un buen afio para
todalaautomocion en general, cre-
ciendo Nissan casi un 40% vy si-
tuandose como octava marca del
mercado espariol.

"Hemostenido e volumendeven-
tasmaésalto desde 2005 (61.867 uni-
dades). Ademas, nuestragamacesla
més renovada, con gran cantidad de
vehiculos con menos de dos afios
deexistencia. End mercado devehi-
culos comerciaestenemosunacuo-
taactual del 4,2%, y por ello esdon-
deméspotencial decrecimiento hay.
Es ahi donde entrael nuevo Navara
NP300, que seriala punta de lanza
para crecer en ese ambito. Ademéds,
para los comerciales de Nissan va-
mos a crear una nuevaidentidad vi-
sud, cinco afios de garantiay reali-
zar maslabor de comunicacion”, ase-
guré Costaganna.

Francesc Corberd, director de
Comunicacién deNissan Iberia, re-
past un poco lahistoriadelamarca
en Espafia, remontandose a Patrol,
primer pick up de Nissan en nuestro
pais, en 1983. Y como la plantade
Barcelonafuelaprimeradelacom-
pafiia asiética en Europa. El nuevo
NavaraNP300 esel 12° pick upin-
geniado por Nissan desde que hace
80 afios creara el primero. Todaesa
experienciaestareflgjadadealguna
maneraen el huevo modelo.

"Con la llegada del NP300

(modelo de doble cabina) y primeros de
marzo (modelo de una cabina o King
Cab). Antes de eso, la marca japonesa
aprovech0 para realizar una presenta-

cién de su nuevo pick up en la provin-
cia de Zaragoza, que incluy6 pruebas
en autovia, carretera convencional, pis-
tasy circuito de arena.

Navara, la planta de Barcelona ha
[levado a cabo una renovacion to-
tal de lalinea de produccion, con
una inversion de 80 millones de
euros, que permitiraproducir tanto
este vehiculo como sus equivalen-
tesparaRenault y Mercedes-Benz.
Se busca conseguir un récord de
200.000 unidades producidasenla
planta catalana juntando las tres
marcas', anuncio Corbero.
CarlosCodesesd jefedeproduc-
to para marketing en vehiculos co-
mercides de Nissan Iberia. "Hemos
creado un nuevo e ogan con lasdi-
dad mercadodd NP300Navara: ‘ Ex-
ploratodostusyo’. Laideaesquee
comprador puedautilizar € vehiculo

tanto en su vida profesional como
enlapersond. Sehacreado unamez-
cla de robustez con innovacion. Se
hamejorado disefio y confort y afia-
dido tecnologiaqueotros pick up no
poseen. El vehiculo también tiene
agocompartido conloscrossovers'.

Con la eleccion de Zaragoza,
Nissan quiso rendir homenajeaesta
zona ya que fue en una de las ca-
rreras off road mas embleméticas
del mundo, LaBajaAragén (ante-
riormente denominada Baja Mon-
tesblancos). donde Nissan debutd
en 1983 en estetipo de competicio-
nes y donde ha cosechado impor-
tantes triunfos nacionales e inter-
nacionales.

o’ Prueba

M Chequeo

Opciones

© Cuatro versiones de aca-
bado: Visia, Acenta, N-
Connectay Tekna. Desde las
versiones mas basicas has-
ta las versiones mas equipa-
das. Todas ellas ofrecen ex-
cepcionales niveles de equi-
pamiento y disponen de sie-
te airbags, gestion electroni-
ca del diferencial, ayudas
electronicas para la circula-
cion off-road (como el asisten-
te de arranque en pendiente)
y elevalunas eléctricos.

® El Nissan Technical
Center Europe, situado en
Espafia, se ha encargado de
hacer todas las calibraciones
de los motores asi como de
la adecuacion de las suspen-
siones al gusto europeo.

© Lanueva Garantiade Fa-
brica de cinco afios 6 160.000
km para el nuevo NP300
Navara, inédita en el merca-
do, es la demostracion de la
calidad del vehiculo y propor-
ciona un plus de tranquilidad

a los clientes.

Respecto a las opciones y variedad
del nuevo NP300 Navara, habramo-
delosdedobley unacabina. El motor
puede ser bi-turbo diésdl 2.3 de 190
CV 6 turbo de 160 CV. Tamhién hay
dosopcionesdecgadecambios ma
nual con seisvel ocidades o autométi-
cacon Sete. El consumo declarado
esde6,41/100kmy lasemisionesde
CO, son de 169 g/km. Tiene unacar
pacidad de arrastre de hasta 3,5tn y
unacargatil deentreunay 1,2tn. El
vehiculo poseecuatro versiones, des-
delamésbésica(Visa) hastalamés
completa (Tekna), pasando por la
Acentay laN-Connecta. Laintroduc-
ciondela Garantiade Fébricadecin-
o afios 6 160.000 km para e nuevo
NP300 Navara, inéditaene mercado,
es unademosiracion de confianzaen
lacaidad del pick up.

Disefiado y puesto a punto para

responder alas necesidadesy prefe-
renciasdel mercado europeoy fabri-
cado en la planta de Nissan en Bar-
celona, e NP300 Navaraen susdos
variantes, King Caby Doble Cab, se
hadisefiado paraofrecer unestiloro-
busto y deportivo, con una mezcla
de superficies concavas y convexas
que le proporcionan un aspecto
atractivo y dinamico. La parrillaen
formade V propia de Nissan y los
faros de dia de LED en forma de
boomerang son dos de los rasgos
tipicos de disefio de Nissan que en-
contramas en el vehiculo.

Para demostrar el enfoque in-
novador del disefio del NP300
Navara, este nuevo model o dispo-
ne de uno de los mas completos
tratamientos aerodinamicos apli-
cados hasta ahora en un pick-up.
Cada &rea del disefio se ha estu-

Caracteristicas de 4x4 pero con un confortable interior

diadoy desarrollado paracrear una
formacon un buen coeficiente ae-
rodindmico CdA, ahoraesun 3,6%
inferior a modelo precedente.
Laconduccion del nuevo Nissan
NP300 Navara es sencilla en cual-
quier tipo de superficie, tanto en su
modalidad 2x2 como enla4x4. El ve-
hicul o estapreparado paracuaquier
tipo de pendiente o inconveniente
que uno se pueda encontrar circu-
lando por terreno dificil. El nave-
gador integrado es de uso claro y
sencilloy con pantallatéctil. El asis-
tente de arranque en pendiente, €
control de descenso en las mismas
olaopcion de4x4 cortasontambién
buenas posibilidades para cuestas
y pendientes pronunciadas. Por
todo ello, e NP300 Navara puede
enfrentarse a cualquier obstaculo
cone maximo confortinterior.
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Transportistaseigen lastransmisonesautomaticas
Allison comome or opcidn paraladigribuaonurbana

Rudenstams Perti AB esunaempre-
safamiliar que se dedicaa comprar
productos cultivados e importados
anive local paraposteriormentedis-
tribuirlos a comercios de las regio-
nes de Sméaland, Ostergétiand y
Vastergdtland, en Suecia, con sus
ocho camiones Scania

Unadelas Ultimas incorporacio-
nesasu flotahasido & ScaniaP250
DB 4x2 conmotor Euro 6y transmi-
sion completamente automatica
Allison Serie3000TM. Seglin Bjorn
Segerberg, responsable de la flota,
las transmisiones completamente
autométicas Allison son la eleccidn
perfectaparamoversepor ciudad. En
sus propias palabras: "Dado que
nuestros clientes se encuentran re-
lativamente cerca de Jonkoping,
Huskvarna y otras ciudades poco
mésalgjadas, el egimoslaconfigura-
Ccién de nuestros camiones seguin la
ruta 'y los ciclos de trabgjo previs-
tos'. Segerberg prosigue: "Solo he-
mos tenido buenas experiencias con
las transmisiones Allison. Nuestro

antiguo Scania ha durado més de
450.000 kilébmetros sin tener ningn
tipo de problemas de transmision, y
esperamos que NUestro nuevo ‘ca
mién Allison’ de un resultado igual
debueno". Segerberg controlaladis-
tancia recorrida y € consumo de
combustibledelaflotayaque seen-
cargadesupervisar larentabilidad de
ladigtribuidora "Todoslosmesesveo
qued vigjo prguiciodequelastrans
misionescomplelamenteautométicas
gastan méscombustible, estotalmen-
te erréneo”.

"El mes pasado, nuestro nuevo
Scaniaequipado con cgade cambios
Allisontuvo & consumo de combus-
tible mas bajo de todos nuestros ca-
miones, apesar de haberse utilizado
solamente en condiciones detréfico
urbano denso y soportar més arran-
quesy paradas que € resto de nues-
tros camiones equipados con trans-
misiones manual es o manual esauto-
matizadas (AMT)", afadio6. Las
transmisiones Allison se benefician
delaTecnologiade par continuo, que

transfiere mas potencia alas ruedas
motricesque cuaquier otrasolucion
de transmision. Las Automaticas
Allison aceleran mas rdpido que las
transmisionesmanualesolasmanua
lesautomatizadas (AMT), y ademas
ofrecen vel ocidadesmedias superio-
res, 1o que hace que puedas redlizar
méscargasal dig, por lotanto mejora
la productividad y aumenta los be-
neficios. Fredrik Gustafsson lleva
seis afios conduciendo camiones

equipados con cajas de cambio
Allison en Rudenstams Parti, y tam-
bién conduceel nuevo Scania. "Gra-
cias a la transmision automatica
Allison tengo la sensacién de que
puedo terminar las rondas de distri-
bucion en mucho menos tiempo. Es
lamejor opcién en medio del tréfico
urbano para conducir por cales es-
trechasy llegar arampasdecargaen
|as que sol o quedan unos pocos cen-
timetros de espacio a cadalado”.

Goodyear anade los modelos
Marathon LHD |1
gamaNext Tread derecauchutado

LosneuméticosMarathonLH 1l de
larga distancia para camion de
Goodyear son laUltimaincorpora:
ciénalaampliagamaderecauchu-
tado que ofrece Goodyear Dunlop
en la gama Next Tread. Tanto €
neumético de traccion Marathon
LHD I, como e neuméico parare-
molqueMarathon LHT Il esténdis-
poniblescon el recauchutado Next
Tread: enlostamaios315/80R22.5,
315/70R22.5y 295/80R22.5 para€dl
modelo LHD |1 y en 385/65R22.5
parael LHTII.

Ademés, estos nuevos neuméa
ticos paracamion aumentanlaspo-
sibilidades de ahorro que lagama
Next Tread de Goodyear Dunlop
ofrece alos operadores deflotas.
LosnuevosneuméticosNext Tread
Marathon LH Il recauchutados se
fabricanenlasingtdacionesdere-
cauchutado que la empresa tiene
en toda Europay cuentan con los
mismos dibujos de banda que los
neuméticos Goodyear Marathon
LHD Iy LHT Il nuevos. El proce-
s0 de recauchutado Next Tread de
Goodyear Dunlopessimilar d que
se utilizaen lafabricacion de neu-
maéticos nuevos. Una vez que la
carcasadesgastada se haexamina-
do con detenimiento, se puley se

yLHT Il asu

le aplica una banda de caucho no
vulcanizado. Después, € neumédti-
co secdientaen un molde quere-
produce € disefio origina de la
banda. Deestaforma, losneuméti-
cos Marathon LH Il Next Tread
cuentan con caracterigticasde ato
rendimiento similares a las de los
neuméticos originales Marathon
LH Il deGoodyear. Esto setraduce
enun kilometrgjey unaeficiencia
de combustible que pueden ayu-
dar alosoperadoresdeflotasare-
ducir € costepor kilémetro.
Ademas de | os nuevos neumé-
ticos recauchutados Next Tread
MarathonLHD Il y Marathon LHT
Il paraaplicacionesdelargadistan-
Cig, recientemente se han presen-
tado los neumaticos Next Tread
Regiona RHD Il y Regiona RHT |1
paravehiculosdetransporteregio-
nal. Ambas lineas de neuméticos
estan disponibles en los tamarfios
315/80R22.5, 315/70R22.5y 295/
80R22.5 paraneuméicodetraccion,
y 385/65R22.5 pararemolque. To-
dos los productos de recauchuta
do Next Tread se fabrican en las
instalacionesde Goodyear Dunlop
enRiom (Francia), Wittlich (Alema
nia) y Wolverhampton (Reino Uni-

do), hainformado |lacompafiia

$:.} LE e LB

Imprefil ofrece algunas claves
parareducir lacontaminacion

Los cambios meteorol6gicos que
estamos viviendo en los dltimos
afios con temperaturas més dtas de
lo normal estan produciendo situa
ciones de contaminacion atmosféri-
caque afectan a medio ambientey
gue han derivado en efectos noci-
vos para la salud del planeta. Este
contexto ha provocado que & cam-
bio climético se hayaconvertido en
uno de los principales retos del si-
glo XXI. Conscientes de esta Situa-
ciény delaimportanciadel cuidado
del medio ambienteparacontribuir a
un mundo menos contaminado,
Imprefil aporta una serie de conse-
josenlaprevenciony mantenimien-
to de los vehicul os, que comienzan
con €l mas importante: el manteni-
miento al dia de dichos vehiculos.
Esimportantellevar a diael mante-
nimiento de los vehiculos para cui-
dar € medio ambiente porque:

— En € caso de los vehiculos con
motor de explosion, es muy reco-
mendableel tener losmantenimien-
tos d dia puesto que los filtros en
perfectacalidad de uso permiten que
la admision de aire sea la correcta
haciendo asi quelamezclaaire/com-
bustible sea la éptima para evitar
consumos mas elevados que con-
[levan mayoresemisiones.

— Ené caso dd filtro de combusti-
ble ocurrelo mismo. Su buen estado
favorecey permite una buena mez-
cla evitando pisar € acelerador de
mas para obtener € mismo rendi-
miento del vehiculo.

— Por otrolado, € tener € aceitede
motor y su filtro en buen estado per-
mite una mejor lubricacion. Esto
conlleva una serie de beneficios
como unamenor fricciébn enlaspie-
zasdemotor evitando posiblesave-
riasdel motor, favoreciendo un me-
nor consumo y evitando que den-
tro de la mezcla de combustion no
se filtre aceite y asi no se emita el
caracteristico humo blanco de esta
problemética.

Unavez que se sabe como man-
tener € vehiculo parareducir losefec-
tosdelacontaminacion, esmuy im-
portante utilizar productos de cdli-
dad paralograr dicho objetivo. Asi,
Imprefil ofrece dentro desugamael
aditivo Stanadyne Fuel Performan-
ceFormulaparavehiculosdiésdl, un
todo en uno que ofrece las siguien-
tes ventgjas. Favorece e funciona-
miento de los inyectores, reduce la
emision de humos negros (consumo
excesivo degasoil enlamezcla); re-
duce el consumo; y megjorad arran-
gue en temporadas de invierno.

El proyecto

L owbrasys
Impulsael uso
delasenergias
limpias

El sector delaautomocion halan-
zado € proyecto Lowbrasys que
trabagapor € uso deenergiaslim-
pias en e transporte por carrete-
ra. El reto se basa en desarrollar
tecnologias de nueva generacion
y recomendaciones para los res-
ponsables paliticos, afin de me-
jorar el impacto delaconduccién
enlasaudy e medio ambiente.

El proyecto Lowbrasys(LOW
environmental BRAke SY Stem),
creado por cinco de las compa
filas més representativas del sec-
tor de la automocion junto con
cinco de losingtitutos de investi-
gaciony universidadesinternacio-
nales masimportantes, esunain-
vestigacion pionera avanzada fi-
nanciada por € Programa de la
Comisién Europea Horizonte
2020, quetiene por objeto impul-
sar lainvestigacion, € desarrollo
y lademostracion de tecnologias
que permitan e uso eficiente de
las energias limpias en € trans-
portepor carretera. El reto sebasa
endesarrollar tecnologias de nue-
vageneracion, materiales, conse-
jos'y recomendaciones para los
responsables politicos, a fin de
mejorar € impacto delaconduc-
cién enlasdud y e medio am-
biente, a través de un nuevo en-
foque sistemético globa y com-
partido, paralograr un nuevo sis-
tema de frenos de bgjo impacto
mediocambienta.

El proyecto Lowbrasys surge
delacolaboracion entre Brembo,
Ford, Continental Teves, Federd
Mogul, Flame Spray, junto con €
Instituto Mario Negri, laUniver-
sidad TécnicadeOstrava, € KTH
Roya Ingtitute of Technology, la
Universidad de Trento y el EC
Joint Research Centre.

Financiacion

El programadelaUnion Europea
Horizonte 2020 ha financiado €
proyecto con 7 millonesdeeuros,
de los 9 millones destinados &
compromiso global del proyecto.
El proyecto Lowbrasysresponde
alaConvocatoria‘ Movilidad para
e crecimiento’, que significaes-
tudiar nuevastecnol ogiasparalo-
grar unamovilidad debgjoimpac-
to medioambiental. Lapropuesta
de Lowbrasys consiste en crear
un nuevo enfoque y una cadena
inteligente paradesarrollar mate-
rialesmaseficientes, asi comoun
sistemadefrenado masinteligen-
te. ASmismo, estudiara nuevos
instrumentos para corregir los
comportamientos de los conduc-
tores, cond fin dereducir lasemi-
siones. El proyecto Lowbrasys,
lanzado en septiembre de 2015,
busca demonstrar que sistemas
defrenosde bajoimpacto medio-
ambiental sean capaz dereducir la
emision de microparticulasy na
noparticulas en un 50%.
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El ssmirremolque SR2 X-Cityy lapersana

Distri+, clavesparaeste 2016 deLamberet

La nueva plataforma "Clase C" es otra de las novedades, con espacio de aislamiento reforzado

La compaiiia, después de triunfar en
Solutrans en diciembre del afo pasado,
ha hecho inversiones en su planta de

El SR2 X-City y la persiana auto-
matica "Distri+" marcan el punto
desalidadelacompafiial amberet,
especialistaen transporte frigorifi-
co, que pretende superar, si cabe,
sus resultados de 2015. Lamberet,
que llevé a Solutrans en noviem-
bre un total de 14 vehiculos, ocho
en primicia, realizé unas 340 prue-
basen el exterior del sal6ny reci-
bi6 los elogios de los transportis-
tas por el nuevo SR2 X-City.
Dehecho, el X-City ofrece, por
una parte, una maniobrabilidad y
un nivel de eficaciainéditos en el
sector dedistribucién (aturaredu-
cida, compatibilidad con todaslas
compuertas, repartoideal delacar-
ga) y, por otra parte, unarentabili-

dad muy atractiva (duracién delos
neuméaticos hasta cuatro veces
mas, reduccion del consumo en
cercadeun 12% graciasalareduc-
cion del esfuerzo detraccion , ma-
yor capacidad de carga).

El chasis X-City representauna
gran innovacion que proporciona
unaventaja competitivareal en el
sector de lalogistica urbanay re-
gional. El X-City eséel primer semi-
rremolquefrigorifico capaz de sus-
tituir alos camionesrigidos de 26
tn que se emplean en ciudad, y cu-
yos costes de explotacion resultan
mas carosy menosflexibles.

Lamberet sigue cosechando éxi-
tosy asi o demuestra su persiana
automatica"Distri+", que cumplio

Saint-Cyr/Menthon para poder hacer
frente a la alta demanda de vehiculos
industriales y, ademas, ha inaugura-

un afio de comercializacion duran-
te Solutrans 2015. Estanuevaper-
sianapermiteabrir y cerrar lapuer-
taen 10 segundos, lo que garanti-
zaunamayor seguridad delamer-
cancia 'y un mayor respeto por la
cadenadel frio en ladistribucion.
Distri+ fue nominada al "l1AA
Trailer Innovation 2015" y, como
innovacion de 2016, lanueva pla-
taforma"clase C", con un espacio
deaislamiento reforzado.

Parahacer frentealaatademan-
da de los nuevos productos,
Lamberet hainvertido enlaplanta
de Saint-Cyr/Menthon y ha
inaugurado dos nuevos talleres,
gue produciran vehiculos de mas
de 7,5 toneladas.

ws Empresa

do dos nuevos talleres destinados a in-
crementar la produccion de los vehicu-
los de mas de 7,5 toneladas.

M Chequeo
Al detalle

© El'semirremolque SR2 X-
City de Lamberet cuenta con
un chasis innovador dotado
de varios ejes direccionales
por cables.

® EI X-City en su version de
24y 27 palés puede sustituir
alos camiones rigidos de 26
toneladas.

© La version de 33 palés re-
duce costes en neumaticos
y carburantes.

@ La persiana Distri+cuenta
con un sistema neumatico
automatico 100%.

© Ademas, su sistema opti-
mizado, ayuda a que la ca-
pacidad de almacenaje au-
mente.

® Elvolumen de negocio de
Lamberet en 2015 supera los
165 millones de euros.

@ La marca es lider en ca-
rrocerias frigorificas con méas
de 6.000 vehiculos comercia-
lizados en 2015.

Con masde 6.000 vehiculosfrigo-
rificoscomercializados, Lamberet
SASfinaiza2015 conun crecimien-
to del 23% en su volumen de ne-
gocios hasta los 165 millones de
euros, e masimportante delacom-
pafiia desde sus inicios. El creci-
miento de volumen de negociosdel
grupo esdel 18%.

A este crecimiento en las
ventas contribuye el incremento de
la cuota de mercado de la marca,
tanto en Francia como en el ex-
tranjero.

Conun 27% delasmatriculacio-
nesen Francia, afinaesdenoviem-
bre de 2015, en el segmento delos
semirremolques frigorificos,
Lamberet experimentaunaprogre-
sion del 20% de sus ventas en un
mercado que creceun 10%Yy logra
incrementar dos puntos porcen-
tualeslacifrapor sexto afio conse-

L amberet eslider en Franciay terceroen € conjunto europeo

cutivo. Este resultado sostenido a
largo plazo representa una cuota
de mercado que se ha duplicado
con respecto aladel afio 2009. Con
mas de 3.500 carroceriasfrigorifi-
cas para camiones fabricadas en
2015, Lamberet esel lider francés
del sector.

En cuanto a la exportacion, la
red Lamberet se consolidé en 2015
y llegaahoraa 38 paises. Eslapri-
meramarcaimportadaen Italia, con
posiciones consolidadas en Espa-
fia, Alemania y Paises Bajos,
Lamberet cuenta actualmente con
unared dedicadaala"gran expor-
tacion", especialmente eficaz en
Marruecos, Iran, Canada, Chinae
Israel, donde ya han mostrado un
gran avanceen susimplantaciones
y se prevé que se conviertan en
fuertes nlcleos de crecimiento a
partir de 2016.
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RACC: desviar camioneshaciaautopistasesclave
parareducir lamortalidad en nuestrascarreteras

Cada afo pierden la vida 1.130 personas de media en las carreteras, cifra que se encuentra estancada desde hace tres afios

RACC propone desviar a los camiones de las ca-
rreteras secundarias hacia autopistas en los tra-
mos en los que ambas discurran en paralelo. Se-

El nimero de personas que pierden
lavidaen las carreteras sigue des-
cendiendo, aunque no deformatan
rapida. Segun el andlisisrealizado
por RACC sobre el estancamiento
de lasiniestralidad en las carrete-
ras espafiolas durante 2015, de-
muestra lo que se viene observan-
do desde el afio 2013: apesar dela
acusada reduccion de la tasa de
mortalidad, el nimero defalecidos
sehaestancado. Lamedia, adiade
hoy, esde 1.130 victimas mortales
al afno, cifra que hay que debe se-
guir disminuyendo parapoder cum-
plir el objetivo europeo 2020, que
implicalareduccién de un 50% de
lasvictimasrespecto a afio 2010.
Este particular reto sedesarrolla
en un contexto en el que,
previsiblemente, lamovilidad ten-
derdaaumentar. Esto requeriradar
un nuevo impulso ala politica de
seguridad vial, poniendo en marcha
nuevas medidas que nos permitan
seguir acercandonos a los paises
més exitosos de nuestro entorno.

La propuesta

En este sentido, el RACC no puede
dejar dereiterar unapropuestaque
ha puesto sobre la mesa de forma
insistente en los Ultimostiemposy
gue podria tener un impacto muy
importante einmediato sobrelasi-
niestralidad en nuestras carreteras:

€l desvio decaminoesdesdelasca-
rreteras convencionales hacia las
autopistas en aquellos tramos en
gue ambas discurren en paralelo.

Segun estimacionesdel RACC,
lamedidaimplicariaunareduccion
de unos 80 muertos anualesy 215
heridos graves, sin que supusiese
un coste afiadido ni paralostrans-
portistas, ni paralaadministracion.
Con esta mejora se podrian haber
evitado 19 delos muertosregistra-
dosde este afio en el tramo de ape-
nas 150 kildmetrosdelaN-340 que
discurre por la provincia de
Tarragonay parte de Barcelona. En
resumen, solo conlaaplicacionde
estamedida, hoy, en vez de hablar
de estancamiento, podriamos estar
hablando de una reduccion cerca-
naal 8% del nimero de muertosen
nuestras carreteras.

La diferencia en cifras

El balance de muertesen las carre-
teras espafiolas atendiendo a los
datos por comunidades auténo-
mas, |os resultados en 2015 han
sido muy dispares. mientrasen al-
gunas la mortalidad ha caido por
encima de un 40%, en otras ha au-
mentado casi un 100% respecto a
2014. Més significativo, todavia,
resulta el hecho de que la tasa de
reisgo, es decir, laprobabilidad de
fallecer por accidente de tréfico,

evitar una media de 80 muertosy 215 heridos gra-
ves al aflo. Aunque ain queda un largo camino

gun el estudio que han realizado, asi se podrian parareducir latasa de mortalidad vial, Espafia ha
hecho un gran esfuerzo y el nUmero de muertos
se ha reducido casi en 3.000 personas al afio.
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variadeformanotable entre Comu-
nidades; en € caso extremo, larela-
cién esdeuno atres; esdecir, enla
Comunidad con mayor riesgo, la
probabilidad defallecer enlacarre-
tera es tres veces mayor que en la
Comunidad con menor riesgo. Por
gemplo, laprobabilidad demorir en

un accidente de trafico es tres su-
perior en ExtremaduraqueenlaCo-
munidad de Madrid.

Si se comparan los datos de Es-
pafia con los de Europa, hay que
destacar la buena evolucién de la
siniestralidad en los ultimos 10
anos, que ha permitido que latasa

deriesgo de Espafia se sitGie clara-
mente por debajo de la media co-
munitariay seainferior aladeAle-
mania, Franciao Itaia. Sin embar-
go, no se debe olvidar que paises
como Sueciao Reino Unidotienen
una tasa de riesgo que es un 33%
inferior.

A pesar del estancamiento en la
reduccion del nimero devictimas
en accidentes de tréafico, Espafia
se sitlia por debgjo de la media
marcadapor laUE parapoder |l e-
gar acumplir con €l objetivo 2020,

gue se situariaen 1.239 victimas
anualesen las carreteras. Estaci-
fraerade2.478 en el afio 2010.
Llegar aalcanzar este objetivo
supone reducir en un 25% el nd-
mero de fallecidos en los proxi-

mos cinco afios. Espafia ha con-
seguido tener una tasa de riesgo
de 37,7 muertos por millon de ha-
bitantes, siendo el quinto pais
con latasa mas bajay quedando,
ademas, muy por debagjo delame-

Espana, por deba) odelamediaeuropeaen mortalidad

diaeuropea, que estden 60,7.

L os buenos resultados de Es-
pafia sirven de gjemplo para pai-
ses como Rumania o Luxembur-
go, quetienen, demedia, unatasa
un 25% més altaquelaespafiola.

Sin embargo, no hay que olvidar
gue otros muchos paises se en-
cuentran por delante de las cifras
espafiolas, quetienen unatasade
riesgo de hasta un 33% menos
que Espana.
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‘Dumping’

» DictaMeEN beEL CoMITE Economico Y SociAL
Euroreo sobre el tema«El mer cadointerior
del transporteinter nacional demer cancias
por carretera: dumpingsocial y cabotaj e».
En el DOUE, a 15 de enero de 2016.

@ Vienede namero anterior

— Reglamentos (CE) no 883/2004 del Parla-
mento Europeoy del Consgjo (19) y (CE) no
987/2009 sobrela coordinacion delos siste-
mas de seguridad social,

— Directiva96/71/CE, sobre desplazamien-
to de trabajadores efectuado en el marco de
una prestacion de servicios,

— Directiva2014/67/UE, relativaalagaran-
tiade cumplimiento delaDirectivasobre des-
plazamiento de trabajadores ef ectuado en el
marco de una prestacion de servicios.

3.2.- La Directiva sobre desplazamiento de
trabajadores y su Directiva de aplicacion
entran en funcionamiento cuando se cum-
plen todas las condiciones establecidas en
la Directiva sobre desplazamiento de traba-
jadores. Por consiguiente, las Directivas se
aplican solo alos empleos temporales fuera
del paisdonde el conductor trabajahabitual -
mente. Cuando proceda, la Directiva sobre
desplazamiento de trabajadores garantiza el
salario minimoy ciertas disposi ciones socia
les del Estado miembro donde se efectle €l
trabajo. En caso contrario, laley aplicable se
regira por el texto del contrato y € Regla-
mento sobre laley aplicable alas obligacio-
nes contractuales (Romal) [Reglamento (CE)
no 593/2008]. El Reglamento Romal darapre-
ferenciaalasnormasde obligado cumplimien-
to en materiade empleo aplicablesen €l pais
en el cual o desde el cua se gjerza habitual-
mente la actividad, con independencia del
pais de base del empleado o de laley fijada
en el contrato detrabajo. Cabereferirsealas
sentencias del Tribunal de Justicia de la
Unio6n Europeacitadas en el punto 3.1.

3.3.- En una serie de situaciones sera dificil
demostrar que el Reglamento Romal olaDi-
rectiva sobre desplazamiento de trabajado-
res otorgan prioridad a disposiciones distin-
tas alalegidacion del pais de base o laley
gue se hafijado en el contrato. A lahorade
decidir sobrelalegislacion aplicable, losor-
ganos policialesy judicialestendran queto-
mar en consideracion todos los elementos
pertinentes, incluidala obligacion de contar
con un vinculo real con €l pais de base para
gue se aplique dichalegislacion.

3.4.- El CESE sefialaquelaDirectiva96/71/
CE sobre desplazamiento de trabajadores se
ha aplicado de modo diverso en lo que res-
pecta a sector del transporte. Por lo tanto,
es importante examinar la aplicacion de di-
chaDirectivay delaDirectivade aplicacion
2014/67/UE en el contexto del proyecto pre-
visto sobre € paguete de movilidad de los
trabajadores, afin de garantizar una aplica-
cion coherentey eficaz.

3.5.- Como ya se ha sefidlado, en particular
lasnormas de acceso al mercado en el sector
del transporte por carretera, incluido el ca-
botaje, son poco clarasy complejasy sein-
terpretan y aplican de modo diferente en los
distintos Estados miembros. Esto creainse-
guridad juridicaatodoslosimplicadosy hace
dificil comprobar su cumplimiento.

3.6.- Losproblemas de aplicacién menciona
dos, unidos a deseo de abordar urgentemen-
telacuestion del dumping social, han lleva
do aunasituacion en que unaserie de Esta-
dos miembros ha aprobado legislacion na
cional destinada a paliar €l problemade los

salarios y las normas sociales. Estas medi-
das ya estén causando problemas para €l
buen funcionamiento del mercado interior,
por gemplo, enlo queserefierealossalarios
minimos nacionales y ala normativa sobre
los tiempos de conduccion y descanso (20).

4. Cudl esel problemay aquién afecta

4.1.- El presente dictamen exploratorio trata
sobre el dumping socia y e cabotaje en €l
transporte de mercancias por carretera. En e
caso de los transportistas de Europa Occi-
dental, el coste del trabajo constituye, con
mucho, la parte mas importante de sus costes
deexplotacion. Por el contrario, en el caso de
|os operadoresradicados en EuropaCentral y
Oriental, e mayor costemedio esel combusti-
ble. Una estructura de costes diferente tam-
bién podriapermitir masinversiones. En este
contexto, algunos transportistas de la EU15
sufren desventajas competitivas y procuran
utilizar mano de obra.con bajossalarios. Esto
aveces|ollevan acabo ciertostransportistas
delaEU15y delaEU13 através de sistemas
que eluden o incumplen lalegislacion nacio-
nal o europea[esto es, el Reglamento (CE) no

contemplaba el Reglamento (CE) no 1071/
2009. El ERRU todaviano estaen funciona
miento. El CESE lo lamentay consideraque
esta deficiencia g erce efectos negativos so-
breel control del cumplimiento.

4.3.- Por lo que serefiere alos conductores
profesionales, las practicas ilicitas concier-
nen principa mente:

— salario: aunquelaretribucion segiin €l pais
de base del conductor (principio del «pais
de origen») seaperfectamente normal y acep-
table cuando se cumplen las condicionesle-
gales, existen casos, en particular en el cabo-
taje, en los que se utiliza este principio de
maneraabusiva, en contradiccion conlasdis-
posiciones obligatoriasdelaDirectivasobre
desplazamiento detrabajadoresy del Regla-
mento Romal,

— condicioneslaborales: planificacioninade-
cuada de los trayectos del conductor, lo que
provocaun exceso de tiempo de conduccion;
retribucion del tiempo de conduccion Gnica-
mente y no de las actividades del tiempo de
trabajo, como lacargay descarga,

— seguridad social: impago delascotizacio-
nes de la seguridad social por parte del
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1071/2009, laDirectiva96/71/CE, sstemasde
empresasficticias, etc.]. Laslagunasenlale-
gidaciony e caréacter movil de las activida
des del transporte pueden dificultar la detec-
ciéndelosregimenesilegales. Como se sefia
laen e punto 4.6, los costes laborales tam-
bién pueden reducirse de modo perfectamen-
telegal. Sin embargo, en todo caso, provoca
ra tensiones con frecuencia.

4.2.- Laspartes af ectadas negativamente por
las practicas de dumping social son, en par-
ticular, las empresas de transporte de mer-
cancias por carreteraque no recurren atales
précticas y los conductores profesionales,
al menos enlaEU15. También las empresas
gue respetan las normas sufren dafios a su
imagen y estan expuestas a los efectos ne-
gativos de tales medidas unilaterales, como
sehaindicado en el punto 3.6. Por este moti-
vo, laComision Europeaprevé elaborar pro-
puestas en 2016 destinadas aabordar € pro-
blema del dumping socia en el transporte
por carretera. No obstante, sin un andlisis
completoy exhaustivo del mercado del trans-
porte de mercancias por carreteraseradificil
lograr una propuesta pertinente. Gracias a
losregistros el ectronicos nacionalesyaexis-
ten datos a escala hacional de las empresas
de transporte por carretera. A escala euro-
pea, |os datos deberian estar disponibles, en
principio, a través del registro europeo de
empresasdetransporte por carretera(ERRU),
gue deberia haber conectado los registros
electronicos nacionaesy facilitado el inter-
cambio de datos sobre la reputacion de las
empresas paradiciembrede 2012, tal y como

empleador, lo queincide de formacriticaen
los derechos y prestaciones de los conduc-
toresy de susfamilias,

— prestaciones sanitarias: la empresa hace
pagar a conductor por e seguro médico o
por laatencion sanitaria, etc.

4.4.- Una serie de empresas ha desarrollado
regimenes de empleo complgjosy ambiguos,
aprovechando el carécter transfronterizo y
la gran movilidad del sector, recurriendo a
agencias, empresas de colocacion o0 socie-
dadesficticias (el sistemade «buzon») radi-
cadas en Estados miembros con bajos nive-
les de proteccion y normas laborales y so-
cialesdeficientes. Enfuncion delascircuns-
tancias, estas medidas pueden ser dudosas
oilegales, especialmente enloscasosen que
laconexion del contrato detrabajo aun pais
con bajos salariosy laxas normas de protec-
ciénsocial esficticia

4.5.- Loscomple osregimenesdeempleo en
el transporte por carreteradificultanlalocali-
zacion delaempresay su rendicion de cuen-
tas, por gemplo en caso de reclamaciones
relativas a impago de salarios o de las car-
gas sociaes. Por el contrario, estas oscuras
précticas de empleo hacen mucho masdificil
paralos conductores no residentes —por no
hablar de aquellos procedentes de terceros
paises— comprender, gestionar e invocar
sus derechos y beneficios.

4.6.- Algunos g emplos de précticas que pue-
deninfringir lalegislacion son:
— funcionamiento a través de una empresa

ficticia: esté prohibido desde 2011, tras la
adopciony entradaen vigor del Reglamento
(CE) no 1071/2009, que estipulaque se con-
cede y se mantiene el derecho de estableci-
miento de una empresa en un Estado miem-
bro Unicamente si dicha empresa tiene un
«establecimiento efectivoy fijo»,
— aplicacién del salario y de las condicio-
nesdel paisdebase, y no delasnormasobli-
gatoriasdel paisen €l cual o desde €l cual €l
conductor llevaacabo habitualmente laacti-
vidad, vulnerando la Directivasobre despla-
zamiento de trabajadores y el Reglamento
Romal (con lasentenciadel Tribunal de Jus-
ticiaen el asunto Koelzsch), tal y como seha
explicado anteriormente en laseccién 3,
— retribucion por kilémetro conducido: esto
vulnerael Reglamento (CE) no 561/2006, que
prohibe este tipo de retribucién en tanto que
representa un riesgo parala seguridad vial,
— lavidadurante meses dentro y alrededor
del camion, conacceso limitado o inexisten-
teainstalaciones de higiene, comidacalien-
te, etc., incumpliendo la Carta de los Dere-
chos Fundamentales de la Unién Europea,
en su articulo 31: «Todo trabajador tiene de-
recho a trabajar en condiciones que respe-
ten su salud, seguridad y dignidad».
Obviamente también se daran situaciones
enlasquesepuedan reducir loscostesdemodo
perfectamente legal, por gemplo mediante €
establecimiento deunafilia o mediante el uso
de una empresa de colocacion independiente.

4.7.- El cabotgje es el transporte naciona de
mercanciasrealizado por transportistasno re-
sidentes, con caracter temporal, en un Estado
miembro deacogida. El concepto «temporal »
s defineen d Reglamento (CE) no 1072/2009
como trestransportes de cabotaje en un plazo
no superior asiete diastras un trayecto inter-
nacional a Estado de acogida. Esdificil cum-
pliry controlar el cabotaje porquelasnormas
de acceso al mercado no hacen sencillo el
cumplimiento, yaqueimpiden alasautorida-
des encargadas de supervisarlo exigir docu-
mentos adicional es que | es permitan compro-
bar el cumplimiento delasnormas de cabota-
je. Ademas, |as propias normas no son claras
en una serie de puntos y se interpretan de
formadiferenteenlosdigtintos Estados miem-
bros. Esteesel caso, por giemplo, deladefini-
cion de un trayecto. Esto ha provocado un
bajo indice de controles, tanto en carretera
como en lasinstalaciones de las empresas.

4.8.- El CESE consideraque unaestructurade
costesdiferenteenlaEU13 resultariatractiva
paralasempresas. Enrealidad, desdelapers-
pectivadel mercado interno esto no represen-
taningun problema. Sin embargo, debe sefia
larse que puede darse un caso de dumping
social si las empresas que tienen sede en uno
de los paises de la EU13 en realidad estan
constituidas en formade sociedad ficticiaque
no gjerce actividad real algunaen € territorio
de esos paises. En 2013, antelos planesdela
Comision Europea de liberalizar las normas
sobre €l cabotaje, 10s interlocutores sociales
del sector del transporte por carretera, ETF e
IRU, indicaron que el mercado no estabalisto
para la plena apertura a la competencia del
transporte nacional de mercancias, precisa
mente por lasdisparidades socialesy fiscales
delaUE (21). IRU eETF pidieronquelasnor-
mas o se cambiaran, sSino queseaplicarande
modo méseficaz.

4.9- H CESE tambiénllamalaatencion sobrela
necesdad de garantizar que los conductores de
terceros paises empleedos por empresasdelaUE
Sean contratados con pleno repeto de las normas
golicablesen materiade inmigracion, trabgen en
condiciones conformes a las digposciones lega
lesobligatoriasy obtengan un certificado de con-
ductor, tal comoprescribelalegidaciondelaUE.
@ Sigueen e préoximo nimero
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Doble digito para las pymes que exportan

Internacionalmentessguin un et

LasPymes exportadoras alrededor
del mundo son 1,7 veces mas pro-
pensasaexperimentar un crecimien-
to del 11% o méas que aquellas que
no 1o hacen, de acuerdo a un nue-
vo estudio de investigacién encar-
gado por Fedex.

Estatendenciaesparticularmen-
te pronunciada en las regiones de
Asia-Pacifico y Europa, donde las
pymes exportadoras tienen més
probabilidades de crecer rapida-
mente que las no exportadoras.

Encargado por FedEx Express,
empresasubsidiariade Fedex Corp.
y laempresamas grande del mundo
de transporte exprés, € estudio in-
dependiente elaborado por Harris
Interactive, proporciona una vision
del comportamiento global deimpor-
taciony exportacion entrelaspymes
y los desafios a los que se enfren-
tan. Completado en Septiembre 2015,
Se entrevistd aun total de 6.891 di-
rectores g ecutivos de 13 mercados
pertenecientes a cuatro regiones.

El informe revelalos considera-
bles beneficios financieros de las
pymes que venden mas ala de sus
propias fronteras. A nivel mundial,
las pymesque exportan generan una
mediadeingresosde1,5millonesde
ddlaresa afio. Enlaregion deAsia-
Pacifico esta cifraesincluso mayor
con 1.8 millones de ddlares de me-
dia, @ dato mas alto de las cuatro
regiones del estudio.

"En FedEX, no deberiamos sub-
estimar €l potencia delospequefios
negocios, y los aentadores resulta-
dos de exportacion de las pymes de
este estudio son una prueba inne-
gable de ello", apunta Raj Subra-

maniam, vicepresidente gecutivo,
Globa Marketing and Communica
tions, FedEx Services. "A pesar de
ello, muchas SMES estén perdiendo
lasoportunidades que of recelaacti-
vidad exportadoray necesitanunre-
fuerzo desu confianzaparallevar su
negocio al terreno internacional.
Aqui es cuando FedEX puede ayu-
darles a descubrir su potencial dan-
doles acceso a su sdlida red, su co-
nocimiento en aduanasy aunaam-
plia oferta de serviciosintegrados'.

Reticentes a dar € paso

Mientras que los mercados globa-
les representan una gran oportuni-
dad, muchas pymes siguen siendo
reticentes a dar el paso y
diversificarseen € ambito mundial.
Actualmente solo en 38% de las
pymes a nivel internacional son
exportadoras, apesar deque un por-
centaje mucho mayor (79%) recono-
ce que hay todo un mundo de clien-
tes mas dla de sus propias fronte-
ras. En todaslasregiones, labrecha
entrelas pymesqueactua menteex-
portan y las que reconocen e po-

udiodeFedex

tencial dehacerlo esiguamentesig-
nificativo, va desde 35 a 41 puntos
porcentuales.

Estoindicaqueaunquelaspymes
sean conscientes del potencia dela
exportacion, no confian enlasopor-
tunidades de traducir ese potencia
en éxito para sus negocios. Una de
lasrazonespara€llo pareceser lafal-
tade consgoy apoyo: solo un 16%
delaspymesanivel mundial sienten
gue ya tienen el suficiente apoyo
parallegar alos mercardos interna-
cionales. En las regiones de Asia -
Pecifico,Américal atinay € Caribe,
este nimero es incluso menor, con
un 10%y 14% respectivamente.

Para hacer frente a esta fdta de
confianza, lalogisticadesempefiaun
papel fundamental. Las pymes en-
cuestadas sefidan a los proveedo-
res de servicios logisticos entre sus
principal esfuentes de asesoramien-
to sobre exportacién. Un proveedor
de servicios logisticos confiable es
importante ya que € trangporte es
un elemento crucia en la conexién
de las pymes con las oportunidades
end extranjeroy dar formaalaexpe-
rienciade sus clientes.

Decaraal futuro, laspymesson
optimistas sobre las perspectivas
de exportacion anivel internacio-
nal, a pesar de las barreras
percibidasanivel mundial, el 55%
de las pymes lo haran de aqui a
2020, un aumento del 17% sobreel
nivel actual. Pero son alin més po-
sitivas en lo que respecta al creci-
miento del negocio internacional:
€l 66% anticipa que conseguiran
mayores ingresos de 10s negocios
en el extranjero en cinco afos.

L acontratacion deespacioslogisticoscrecio
en Espanaduranted pasadoano 2015

Segun las cifras de la consulto-
riaCBRE, la contratacion de es-
pacios | ogisticos ha aumentado,
en gran parte gracias al incre-
mento de la actividad en Barce-
lona. En cambio, los espacios en
Madrid han experimentado un
leve descenso.

Los nuevos proyectos en la
Comunidad de Madrid aumenta-
rén el espacio logistico.

La contratacion de espacios
logisticos ha aumentado en Es-
pafia durante el afio 2015, alcan-
zando casi el millén de metros
cuadrados. Mas de la mitad de
esta superficie, concretamente
532.000 metros cuadrados, fue-
ron ocupados en Barcelona, que
ha crecido un 56% mas en com-
paracién con 2014.

Ademas, el precio por metro
cuadrado ha aumentado en la
ciudad Condal, llegando a los
6,25 euros a mes, un 4% mas que

en 2014, mientras que en la ca-
pital de Espafia se ha manteni-
do, con unos cinco de media.
A Madrid, con 378.000 metros,
Barcelona y Andalucia, les si-
guen las ciudades de Zaragoza
y Valencia, que han tenido con-
trataciones de 40.000 metross
cada una, concentrandose la
gran mayoriadelasreservas en
estas localidades.

Descenso en Madrid

Madrid en cambio experimenté
un pequefio descenso con
378.000 metros, cifrasimilar ala
de 2014. Sin embargo, se espera
gue durante 2016 la contratacion
de metros cuadrados aumente
gracias a varios proyectos en la
zona de Getafe y Cabanillas del
Campo, entre otras.

"El incremento del comercio
electronico serd uno de los fac-

tores que animen el sector en
2016. Lafaltade grandes plata-
formas, de més de 25.000 metros
cuadrados, impulsard nuevos
proyectos, consolidando el cre-
cimiento del sector en 2016",
aseguro el director de logistica
e industrial de CBRE Espafia,
Alberto Larrazébal.

La presencia de empresas
espanolas crece un 20% en
Fruit Logistica Berlin 2016

La presencia de empresas espa-
fiolas en la feria Fruit Logistica
celebrada la pasada semana en
Berlin, feriadereferenciaparael
sector agricola mundial, ha au-
mentado un 20 % en 2016 conres-
pecto alaedicién anterior.

El nimero de productores y
distribuidores espafiol es que par-
ticipan en este encuentro empre-
sarial, que comenzo el pasado 3
defebreroy finaliz6 viernesdias,
ha pasado de los 270 de edicio-
nes anteriores amés de 330.

Ha contando con la participa-
cién de 2.800 expositores prove-
nientesde 84 paises, Fruit Logistic
2016 hassido el punto deencuen-
tro masimportantey mas amplio
del sector hortofruticola global
nuncaantesexistido. Dr. Christian
Goke, presidente de la direccion
deMesseBerlin GmbH declaraba
"esfantéstico observar que el in-
terés del sector sigue creciendo
con fuerza. Este afo Fruit
L ogistica reline mas paises toda-
via que el afio anterior. Més de
65.000 compradores y visitantes
profesionales quevigjan aBerlin
desde 135 paises sacan provecho
delaofertadelamayor variedad
deexpositoresinternacionaesre-
unidos jamas bajo un mismo te-
cho".

Fruit Logistica no solo repre-
senta la mejor plataforma de in-
formacion y para los negocios,
ademas, es €l escenario perfecto
de lainnovacion. Esta es la pro-
puesta de * Spotlight’, una ayuda
online que orientaalos profesio-
nalesdeformaconcisaen labus-
gueda de las novedades. En las
77 propuestas deinnovacion pre-
sentadas por 15 paises, hay 27
lanzamientos mundialesy 19 eu-
ropeos.

Egipto: paisasociado oficial

Egipto, e paisinvitado oficial de
Fruit Logistica2016, anunciauna
participaci on posiblementerécord
gue cuenta con los exportadores
maés activos del pais. El mercado
de exportacion de Egipto mira e
futuro con optimismo graciasalos
145 paises importadores de pro-
ductos agricolas. Lasinversiones
en ese sector son dtas y deben
asegurar un crecimiento continuo

del mercado. En la temporada
2014/2015, lasempresas egipcias
exportaron 743.000 toneladasala
Union Europea. La exportacion
total en el mismo periodo detiem-
po ha sido de unos 3,53 millones
detoneladas. Eso significaque el
21 por ciento de la produccion
agricolade Egipto seexportaala
UE. EnlosUltimosdiez afios, Egip-
to haincrementado laexportacion
demercanciasagricolasenun 226
por ciento. Enlatemporada 2014/
2015, e volumen de exportacion
de frutas y verduras (excepto
arroz) fuede masdedos mil millo-
nes de délares americanos.

Presencia espafiola

Lapresenciaespafiolaenlosmer-
cadosinternacional esesyaimpor-
tante, coincidieron en sefidar va
riosrepresentantes pol iticosregio-
nales, que afiadieron que no obs-
tante hay que seguir apostando
por lainnoveacion y la calidad, y
abriéndose paso en nuevos pai-
ses.

La consgjera de Agricultura,
Pescay Desarrollo Rura de An-
dalucia, Carmen Ortiz, destaco a
visitar el pabellon de Andalucia
qued sector cuentacon el respal-
doinstitucional delaJuntapor su
peso econdmico.

"Somosel primer productor de
Espafaen frutay hortalizay casi
untercio delo que seexportapro-
cede de Andalucia. Es un sector
gue se esté diversificando y que
estaapostando por lacalidady por
€l sabor. Por lo tanto, tienen todo
nuestro apoyo porque es un sec-
tor pionero, innovador y que esta
apostando por lacalidad", asegu-
roOrtiz.

Uno delos objetivos de Anda
luciaenlaFruit Logisticaesabrir
nuevos mercados paralafresade
Huelva, con los paises arabes en
€l punto de mira, aunque también
se quiere afianzar posiciones en
Alemania, Francia, Italiay Reino
Unido.

Por su parte, € presidente de
Murcia, PedroAntonio Sanchez, in-
dico que su d sector hortofruticola
de su regidn es "competitivo por-
que ha sabido invertir en innova
ciony apostar por lacalidad, gene-
rando confianzaen losclientes’.
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La compaiia postal holandesa TNT

conmemor a la cadebracion de sus 70 anos

A lo largo del ejercicio, llevara a cabo distintas iniciativas en todo el mundo

TNT arrancd € 1 defebrerolacee-
bracion oficial de su 70° aniversa-
rio. Alolargo de 2016, lacompafia
holandesa cel ebrara su aniversario
atravésde distintasiniciativas.

Lacompafiiaholandesadetrans-
porte urgentenacié enAustraliaen
1946 de lamano de un Unico hom-
bre, un emprendedor, Ken Thomas,
que funddé Thomas Nationwide
Transport con un solo camion en
Sidney (Australia).

Siete décadas, un cambio de na-
cionalidad, dos cambios de ima-
gen (el logo original englobabalas
letras TNT en cuadrados negros
en su etapa australiana; 1os circu-
losllegaron en 1996 con el capitan
holandés), cientos de millones de
envios realizados con éxito y, lo
gue esmasimportantey le haper-
mitido llegar a ser una compafiia
septuagenaria: miles de clientes
satisfechos.

Distintas iniciativas

A lolargo de 2016, la compafiia
celebrara su aniversario a través
de distintas iniciativas para con-
memorar €l hito, entrelas que des-
tacalamacro camparia de marke-
ting que arranco el pasado 1 de
febrero y que permitiréa a sus
clientes ganar una auténtica bar-

bacoa australiana. A nivel corpo-
rativo, se ha creado un logotipo
conmemorativo del 70° aniversa-

rioy se hadisefiado una mascota

oficial, el canguro Ken, en honor
alos origenes aussies de la com-
pafiia hoy holandesa.

Ademas, selanzarén variascom-
peticionesanivel internoy seinvi-

tara a todos los clientes ad hoc a

utilizar lanuevaversion de su mo-

derna Booking Tool para envios

online con descuentos de hasta €l

30%. Porque TNT cumple 70 afios
pero esta perfectamente integrada

Mall Box&s Etc.

establecimiento en Zaragoza

La compaiia Mail Boxes Etc.
abre su cuarto establecimiento
en Zaragoza. Setratadel cuarto
en la provinciay ya cuenta con
cinco en Aragon. Tiene 68 me-
tros cuadrados, en la calle
Mariana Pineda 11. Estaregida
por los franquiciados Antonio
Mayor y Angel Olaso.

Mayor comenta que inicia
estanuevamuy ilusionado, "creo
gue setratade unafranquiciade
futuro, sdlida. Ladiversificacion
en su marca nos parecio muy
atractivaasi como lacantidad de
establecimientos de que dispo-
neMail BoxesEtc. y el gran nG-
mero de paises en |os que opera
es una buena sefial de su éxito.
Lavariedad en el producto que
ofrece nos resulta también muy
interesante”.

Mail Boxes Etc. ofrecerd en
este centro, de casi 70 metros
cuadrados, su amplio catdlogo
de servicios: envios nacionales
einternacionales, ventay servi-

i MAILL BOXES ETC

abre su cuarto

cio de embalaje, imprenta, dise-
fio gréfico, alquiler de buzones,
materia deoficina..

Mail BoxesEtc. estallevandoa
cabo un ambicioso y alavez se-
lectivo plan de crecimiento. En su
proceso de expansion, estudia el
potencial de cada zona analizan-
do laactividad industria, latipo-
logia de comercio y su implanta-
cion. Los continuos contactos de
Mail Boxes Etc. con los empren-
dedores reflgjan como, a pesar de
ladificil situacion actual, lasocie-
dad busca salidas profesionales
para emprender un negocio.

Mail Boxes Etc. destaca en
este momento por su solidez in-
ternacional (con méasde 1.500 es-
tablecimientos por todo el mun-
do) y su posicionamiento secto-
rial ya que se trata de la mayor
red de franquicias del mundo en
su sector.. La empresa lleva
creando puestos de trabajo en
Espafia desde hace mas de 10
anos.

en su entorno 'y apuesta por latec-
nologiacomo aiadaparafacilitar la
gestion deenviosatodoslosclien-
tes que confian en sus servicios.

Lacampafiadeaniversario arran-
cO conlapublicacién en redes so-
cialesdel video "70 afiosen 70 se-
gundos’, el video esta disponible
en laweb traducido al espariol.

TNT es una empresa global de
entrega de correo y servicios de
empresa con sede en Hoofddorp
(PaisesBgjos). Lacomparfiiaopera
en Espafia como servicio postal
bajo el nombrede TNT Post.
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Feteia seretine con AENA para
encontrar posiblesviasdemeora

La Comision se ha reunido con
Directivos de los Servicios Co-
mercialesy Gestion Inmobiliaria
deAENA paratransmitirleslane-
cesidad de mejoras.

Y es que desde la comision
opinan que es necesario moder-
nizar y desarrollar las comunica-
ciones por internet en las ofici-
nas de los Edificios de Carga
Aéreaexistentes en el aeropuer-
to de Madrid.

Esas mejoras se realizarian
mediante el uso de “fibra Opti-
ca’ y optimizar deestaformalos
equipamientos de las indicadas
oficinas con los Ultimos avances
tecnol 6gicos para los transi-
tarios y demas empresas de la
comunidad de carga, debido a
las dificultades y gestiones di-
latadas en el tiempo con las
operadorasdetelefoniay AENA
que ha supuesto que tan solo
unaCompaiiia, en el edificio del
Centro de Carga de Madrid,
cuente con la “fibra optica’ en
sus comunicaciones, cuando
entendemos que deberia ser un
servicio generalizado y de facil

contratacion para todas las em-

presasinstaladasen los Edificios
de Servicios GeneralesdeAENA
de los referidos aeropuertos.

Asimismo, setrasladd aAENA
lanecesidad de seguir apoyando
a nuestro sector para mejorar de
lacompetitividad delos aeropuer-
tos espariol es mediante una nue-
va reduccion de los alquileres
paralasoficinas existentesenlos
Centrosde Cargadelos aeropuer-
tos de Barcelona, Madrid y Va-
lencia; yaquelaefectuadaen ju-
nio de 2013 notuvo laincidencia
esperada entre los usuarios que
habian abandonado lasindicadas
instalaciones por considerar la
rentaly otros gastos excesivamen-
te elevados.

Por ello y teniendo en cuenta
gue el nivel de ocupacion de los
Edificiosde CargacontinGasien-
domuy bajo, FETEIA-OLTRA ha
invitado aAENA paraque el uso
y disfrute empresarial delas ofi-
cinas de carga de los aeropuer-
tos se gjusten a las condiciones
demercado, parapermitir lavuel-
tade muchas empresasy en todo
caso evitar que no abandonen las
instal aciones mas Compaiias.

Nissan, Calidad Pascual y Seur impulsan
g repartoelectrlcoconjunto demercanmas

Con €l objetivo deimpulsar €l uso
devehiculoseléctricosparaladis-
tribucién urbana de mercancias y
como parte de su compromiso con
ladivulgacion delamovilidad sos-
tenible, Nissan entregaba el pasa-
do 2 de febrero, dos furgonetas
eléctricase-NV200aSeury Calidad
Pascual, en un acto que ha conta-
do conlaparticipacion del Ayunta-
miento de Madrid.

Lacapital espafiolafue seleccio-
nadapor laComision Europeapara
participar en el proyecto FREVUE
(vehiculos el éctricos parael repar-
to de mercancias, segun el
acrénimo eninglés), unainiciativa
gue pretende poner en valor los be-
neficios del uso de vehiculos co-
merciales sostenibles en el reparto
demercancias. Este sector esd res-
ponsabledel 14% delasemisiones
de NOx en Madrid, que solo en su
centro urbano cuenta, diariamente,
con mas de 33.000 operaciones de
cargay descarga.

El proyecto FREVUE hapermi-
tido crear una base logistica en
Madrid para recargar los vehicu-
los comerciales €léctricos que se
emplean en el reparto final de mer-
cancias. Los resultados obtenidos
del proyecto piloto permitiran di-
sefiar una estrategia de movilidad
eléctrica a mayor escala para €l
sector de distribucion de mercan-
ciasen lacapital.

"El impacto del sector profesio-
nal enlosnivelesde contaminacion
récord que estamos experimentan-
do en Madrid y en Espafiaesinsos-
tenible y luchar contra las emisio-
nes contaminantes ya no es solo
unaobligacion, si no que sehacon-
vertido en un imperativo éico", ha
dicho Marco Toro, consgjero direc-
tor general de Nissan | beria

Toro ha subrayado que la cola-
boracion pablico-privada para in-
corporar vehiculos sostenibles en
las flotas de servicio y paradivul-
gar los beneficios de la movilidad
100% el éctricaesfundamental para
limpiar e aire denuestras ciudades.
"Aplaudimos las iniciativas del
Ayuntamiento paraerradicar losal-
tisimos niveles de contaminacion
gue sufre la capital pero necesita-
mos dar un paso mas. pasar de la
restriccién delos vehiculos conta-

minantesa impulso delos vehicu-
los sostenibles’, ha dicho en rela-
cion alos planes de las autorida-
deslocalesderestringir el accesoa
lacapital alos vehiculos contami-
nantes. "Esperamos poder contar
de aqui en adelante con un mayor
apoyo institucional del Ayunta-
miento de Madrid", ha afadido €
directivo delacompafiia. "Nos pa-
rece muy adecuado regular €l tr&fi-
coYy €l aparcamiento en momentos
de alta polucion, pero es todavia
mas necesario impulsar la magui-
naria econdmica de una ciudad
como Madrid, lacapital de Espafia,
el Unico pais en Europa donde se
fabrican cinco model os de vehicu-
lo eléctrico. Es por ello que pedi-
mos a las autoridades un esfuerzo
paraaumentar la difusion y divul-
gacion delamovilidad sostenible"
ha concluido Toro.
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Tres productos de la marca Crown han
sido nominadosalospremios |FOY 2016

Crown, uno de los mayores fabri-
cantes del mundo de equipos para
manipulacién de mercancias, ha
obtenido tres nominaciones para
lospremios|International Forklift of
theYear (IFOY) 2016.

Estos productos, que han sido
elegidos por el jurado internacio-
nal de IFOY, son la carretilla con-
trapesada Crown C-5 de GLP, la
transpal eta de conductor montado
Crown RT 4020 y el sistema
QuickPick Remote especialmente
configurado para la cadena de su-
permercados holandesa Jumbo
Supermarkten.

"Nuestro objetivo prioritario es
desarrollar productosy soluciones
seguras, fiablesy de calidad, que
aporten ventajas concretas y un
valor afiadido real anuestrosclien-
tes', afirmaKen Dufford, vicepre-
sidente de Crown en Europa. "El
hecho de haber sido nominados de
nuevo para estospremios interna-
cionales (y nadamenosque entres
categorias) corroboranuestro com-
promiso global por mejorar la efi-
ciencia, productividad y seguridad
de nuestros clientes’.

Lainnovadoracarretillaelevado-
ra contrapesada C-5de GLP esta
equipada con un motor industrial
de 2,4 litros fabricado por Crown,
una robusta transmision con hasta
cinco afios de garantia, y un preci-
so sistemaderefrigeracion con dos
radiadores separados para € mo-

tor y latransmision.La C-5 puede
incorporar también unacabinarigi-
daquebrindaal operario unaexce-
lentevisibilidad entodaslasdirec-
cionesy un entorno detrabajo mas
confortable. En estanuevaseriede
carretillaselevadoras sepriorizala
fiabilidad total y el incremento de
laproductividady la€ficiencia. La
méquina esté disefiada para hacer
frente alas tareas més exigentes y
especializadas, tanto en interiores
comoenel exterior.

Caracteristicas

La transpaleta de conductor mon-
tado Crown RT 4020 tiene unaca-
pacidad de elevacion de hasta dos
toneladasy combinalamasrobus-
tay potentetecnologiaen estetipo
de maguinaria, con innovadoras
medidas de seguridad. Este mode-
lo se caracteriza por unarespuesta
y fiabilidad excepcionales, y resul -

ta ideal para el trabajo répido en
muelles o para maniobrar en espa-
cios muy reducidos. El motor AC
de Crown destaca por su gran ace-
leracién y por velocidades de des-
plazamiento dehasta12,5km/h. La
plataformacon suspensiony €l res-
paldo acol chado y envolvente pro-
tegen al operario y contribuyen a
aumentar el conforty, por lo tanto,
la productividad. Segun las prefe-
rencias del cliente, la carretilla se
ofrece con volante aladerechao a
laizquierda.

Jumbo Supermarkten eslama
yor cadena de supermercados de
propiedad privadadelos PaisesBa-
jos, con més de 580 establecimien-
tosentodo el pais. Crown hadesa
rrollado para ellos una solucion a
medida basada en el Quick Pick
Remote, quesimplificay agilizalos
procesos de picking, mejorando de
formamuy significativasu puntua
lidad de suministro.

Logista, distribuidor deBritish American
Tobacco durantelos prdximos cinco anos

Logista, el distribuidor lider depro-
ductos y servicios a comercios de
proximidad en el sur de Europa, ha
renovado por cinco afios su con-
trato de distribucion de tabaco con
British American Tobacco (BAT).

La compafiia continuara distri-
buyendo los productos de BAT a
todos los puntos de venta en Es-
pafia peninsular, Islas Baleares,
Ceutay Médlilla. Masde 13.000 es-
tancos que constituyen una de las
redes de puntos de venta mas ex-
tensa y capilarizada existentes en
Espafia.

British American Tobacco esla
cuarta compafia del sector en Es-
pafia, con una cuota de mercado
dearededor del 11% graciasamar-
cas tan embleméticas como Lucky
Strike, Pall Mall y Rothmans.

Logista continuara proporcio-
nando aBAT y alatotalidad delos
estancos en Espafia €l servicio de
distribucion mésamplioy especia-
lizado del sector.

Losserviciosde Logistaa BAT
se extenderan a toda la cadena de
valor logisticay dedistribucién, in-
cluyendo planificaciény aprovisio-
namiento en firme, gestion de
stocks y pedidos, agrupamiento,
empaguetado, distribucion, factu-
racion, cobro, asi como los servi-
cios al clientey postventa.

Por su parte, |os estancos segui-
ran accediendo alos productos de

BAT y continuarén beneficiando-
sedel servicio dedistribucion més
ampliay completaexistente.

Multiplicidad dedistribucion

L ogista pone a disposicion de los
puntos de venta los sistemas de
informaci 6n mas avanzados, como
su portal del estanco o sus Termi-
nales de Puntos de Venta (TPVs),
gue les ayudan a optimizar lages-
tién y rentabilidad de su negocio,
facilitando €l envio multicanal de
pedidos y el acceso a una amplia
gama de productos y servicios de
convenienciaque mejoran larenta-
bilidad del estanco.

Logista facilita a los estancos
multiplesformulas de distribucion
y entrega, tanto programada como
urgente o mediante la red provin-
cial de 52 tiendas cash & carry o
puntos de servicio de Logista en
Espafia, donde pueden adquirir los
productos y acceder ala oferta de

productos de conveniencia de
L ogista, especialmente adaptados
al punto de venta y sus clientes
finales.

Larenovaciony amplitud delos
servicios contratados muestran la
confianza que BAT sigue deposi-
tando en Logista que, gracias a
éxito de sus clientes, esla compa-
fifa lider en la distribucion a pun-
tos de venta de proximidad en el
Sur de Europa.

British American Tobacco esla
segundamayor compafiiatabaque-
racotizadadel mundo, con marcas
ala venta en més de 200 paises.
Sus marcas globales son Dunhill,
Kent, Lucky Strike, Pall Mall y
Rothmans. BAT cuenta con una
importante posicidn de mercado en
cada uno de los continentes y es
[ider en mas de 60 paises.

Logista es el distribuidor de
productos de tabaco lider en el sur
de Europa, distribuyendo a cerca
de 100.000 puntos deventaen Es-
pafia, Francia, Italia y Portugal
productos de tabaco y productos
de conveniencia, titulos de trans-
porte con distribucién fisica y
electronica, recargas electronicas
detelefonia, articulos de fumador
y relacionados con el tabaco, pa-
peleria, confiteriay alimentacion,
accesorios de tecnologia, tarjetas
y otros productos de telefonia, en-
tre otros.

MRW aumenta un 76% sus
proyectos destinados a personas
con discapacidad psiquica

Desde 1993, MRW espioneraen
Accién Socia y a través de su
Fundacién y de sus envios soli-
darioslo sigue haciendo posible.
El objetivo delaFundacion MRW
es apoyar a proyectos solidarios
gue tengan como objetivo ayu-
dar a personas con discapacidad
psiquicay a sus entornos.

Las ayudas de la Fundacion
MRW van dirigidas a organiza-
ciones e ingtituciones y durante
2015 han colaborado con entida-
des como AFASAF (Asociacion
Familias Sindrome deAlcoholis-
mo Fetal), ASPACE (Confedera
cion Pardlisis Cerebral), Caritas
Barcelona, Centro de Educacion
Especia Marede Déudd Carme,
DINCAT (Federacion de Disca
pacidad Intelectual de Catalufia),
ESCLAT (Asociacion Pro Perso-
nas con Paralisis Cerebral),
Escola Doctor Ramon Surifiach,
FEAPSCadtillaLaMancha(Con-
federacién Espafiola de Organi-
zaciones en favor de las Perso-
nas con Discapacidad Intelec-
tual), Federacion Catalana del
Voluntariado Social, Federacion
Autismo de Catalunya, Femarec,
FEPCCAT (Federacion Catalana
dePardlisisCerebral), Fundacion
Boscana, Fundacién El Brot
(atiende personas con dificulta-
des de aprendizaje), Fundacion

Mas Alborna, Fundacién Nexe,
Fundacién Talita, Fundacion
Autismo y Trastornos Generali-
zados del Desarrollo, Fundacién
Bertin Osborne, Insolamis.

Colaboraciones

La Fundacién MRW ha facilita-
do que nifios, niflas y mujeres
con discapacidad psiquica asis-
tan alas sesiones del Petit Liceu
y las sesiones de Un Mati
d’ Orquestra con el Auditori de
Barcelona, o bien que personas
con discapacidad psiquica pue-
dan realizar terapia asistida con
animales, en colaboracion con
Femarec.

La colaboracion en carreras
solidariasen Toledo y Barcelona
por lapardlisiscerebral, en cola-
boracion con FEAPS vy
FEPCCAT. También lafinancia-
cion de premios a cortometrajes
enel DiaMundia delaPardlisis
Cerebral conASPACEY laelabo-
racion de un cuento accesible
sobre la pardlisis cerebral, con
musicay traducido a4 idiomas,
en colaboracion con FEPCCAT.
Asimismo, hacedido lasinstala-
cionescentralesde MRW parala
realizacion de conferencias vin-
culadasalateméticadeladisca-
pacidad psiquica.

El grupo ID Logistics crece
hasta una facturacién de 930,8
millones de euros en 2015

ID Logistics, operador logisti-
co internacional referente en el
sector de logistica dedicada, ha
cerrado su gjercicio fiscal de
2015 con una facturacion de
930,8 millonesde euros, un 6.4%
mas que en el afio anterior.

Eric Hémar, presidentede ID
Logistics, sefial6: "El afio 2015
ha sido otro afio de sdlido creci-
miento para |D Logistics, sobre
todo en el sector del e-commerce.
Nuestraexcelente gestion duran-
teel Ultimo trimestre del afio pa-
sado compenst lavolatilidad del
tipo de cambio especialmente en
las monedas de Brasil, Argenti-
nay Rusia. También es impor-
tante sefialar que en estas pri-
meras semanasdel 2016, estamos
teniendo una gran actividad co-
mercial en todos nuestros mer-
cados objetivo".

Cuarto trimestre

En Francia, los ingresos ascen-
dieron hastalos 138,4 millones
de euros, un 5,2% mas compa-
rado con el cuarto trimestre de
2014. Este rapido crecimiento
con respecto a los tres prime-
rostrimestres de 2015 sedebe a
la puesta en marcha de nuevas
instalaciones para Simply, Ali-

neay BUT con un total de
77.600m2.

La facturacién se incremento
hastalos 112,1 millones de euros
enel dltimotrimestrede 2015. En
los mercados internacionales, la
facturacion se increment6 hasta
los 112,1 millones de euros, un
8,8% més comparado con €l Ulti-
mo trimestre de 2015. En Espafia
muestraun afio de especial desa-
rrollo, que ha supuesto en € afio
2015, nuevas operaciones para
clientes como Grupo Planeta,
Alcampo-Auchan, Kodak o
Henkel. Estas nuevas operaciones
han hecho crecer a ID Logistics
Espafiaen masde 62.000m2y di-
versificar alin més su cartera de
clientes en sectores como Publi-
caciones, industrial o FMCG
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L ogisfashion presente en la feria

Colombiatex 2016, r

epresentada

por e director Fernando Gémez

Logisfashion, el primer operador
logistico delaindustriadelamoda
y laindustria textil hatenido, una
vez més, una presencia destacada
en Colombiatex 2016, laferiatextil,
de materias primas, maquinariay
guimicos para la confeccion y €l
hogar lider en AméricaL atina.
LapresenciadeLogisfashionen
estaocasion, havenido delamano
del director comercial delaempre-
saparaColombia, Fernando Gomez
Gavarron, que intervino en el lla-
mado Pabellén del Conocimiento
Inexmoda-UPB, unaparte delafe-
riaque conecto alos asistentes con
lideres nacionales e internaciona-
les a través de casos de éxito, e
historiasde marcas. El Pabellon del
Conocimiento Inexmoda-UPB, re-
gistro en esta edicion 966 visitan-
tes presenciales, y 46.182 visitas
via streaming para seguir las dis-
tintas conferencias.
Laintervencion del directivode
Logisfahion, conel titulo‘E-time:
desarrollo logistico, vinculo entre
tiempoy cliente’, diounavisionde
la situacién del e-commerce en €
marco latinoamericano, junto con
una reflexion sobre laimportancia
de adaptarse a un consumidor que
demanda una experiencia de com-

GL Stiene un nuevo socio para operar
en el sudestede Europa: A2B Express

Lacompaiia GL S tiene un nue-
Vo socio en el sudeste de Euro-
pasetratadeA2B Express. Am-
bas empresas alimentan sus re-
des con los paguetes internacio-
nales del respectivo socio y se
encargan del transportey la pos-
terior entrega.

El centro logistico de GLS
Croatia, ubicado en Zagreb fun-
cionacomo interfaz paralos en-
viostransfronterizos. GLSy A2B
Express también trabajan en es-
trecha colaboracién para coordi-
nar los tramites aduaneros. Los
socios of recen seguimiento per-
manente de los paguetes y una
atencion al clientefluida, yaque
los sistemas informéticos de las
dos empresas estan vinculados
entre si.

"La fuerte presencia de A2B
Express en el sudeste de Europa
supone un complemento ideal a
nuestra red europea’, afirma
Saadi Al-Soudani, Managing Di-
rector International de GLS.
"A2B Express posee conocimien-
tosy experienciaen cadauno de
los mercados y los paises de la
zona, lo cual es especialmente
valiosos dadas las condiciones
politicas y econdémicas, algunas
veces complicadas, de los paises
en cuestion”.

Amplio abanico

A2B Express gestiona numero-
sos centros logisticos y almace-

pray unos tiempos cada vez mas
exigentes. En este sentido, GOmez
Gavarrén afirmo que "en el actua
entorno del e-commercelasempre-
sastienen € compromiso defacili-
tar alos consumidoreslaoptimiza-
cion en la gestion de su tiempo".
Sobre las oportunidades de nego-
cio queeste sector ofrece para L ati-
noamérica, explicé que "el e-
commerce crece en el mundo dos
digitos cada afio" y que "en Lati-
noameéricaen general, y en Colom-
bia, en particular el sector textil y
de moda esta entre los que mas
volumen de negocio mueven en
el entorno e-commerce”.

En otro momento de su inter-
vencion, Fernando Gomez expu-
so como latercerizacion logisti-
ca "agiliza la gestion del e-
commerce, evita grandes inver-
siones alas empresas comerciali-
zadoras, reduce los riesgos y es
capaz de aprovechar mejor lasre-
des de distribucion, lo que al fi-
nal", concluyé el directivo de
L ogisfashion, "supone una opti-
mizacion de los tiempos, con lo
que ello significa de ganar tiem-
po en larespuesta paralaempre-
say en larecepcion de los pro-
ductos para el consumidor”.

nesenlaregion. Laempresa, que
se fundd en 2008, ofrece a sus
cercade 3.000 clientesun amplio
abanico de servicios de logisti-
cay paqueteria.

"M ediante la cooperacién con
GL Sampliamos nuestracarteray
ofrecemos a nuestros clientes la
posibilidad de llegar a nuevos
mercados’, afirmaJosip Krznaric,
General Manager de A2B Ex-
press. "Ademés, el hecho de unir-
sealaampliared europeade GLS
es un argumento convincente
para conseguir la captacion de
nuevos clientes. Nuestraempre-

Seur Impulsa el cambio responsable a
través de su programa DrivingChange

Seur, de la mano de DPDgroup,
lanza su nueva estrategiade RSC
con el objetivo dereforzar sucom-
promiso con la Responsabilidad
Social Corporativa

En palabrasde David Sadtre, di-
rector de Estrategiay RSC de Seur,
graciasaDrivingChange™, "cen-
tramos nuestros esfuerzos en cua-
tro &reas donde podemos tener un
impacto directo y positivo: traba-
jando paraneutralizar nuestrahue-
[la de carbono y hacer que cada
envio que entregamos sea Carbon
neutral, mejorando la vida en la
ciudad con mayoresy méaseficien-
tes opciones de entrega, promo-
viendo lainnovacién dentroy fue-
rade nuestro negocio, y realizan-
do una contribucién positiva en
las comunidades més cercanas'.

Compromiso Carbon neutral

DPDgroup midesuimpacto medio-
ambiental y se compromete are-
ducir su huellade carbono, |legan-
do areducir un 10% por envio en
2020. Del mismo modo, compensa
las emisiones restantes vincula-
das a su actividad.

Seur eslacompafiiapioneraen
Espafia en adquirir este compro-
miso y durante 2015 ha compen-

sa también se centra en la cali-
dad, lafiabilidad y la flexibili-
dad".

Los paisesdelaregion de Eu-
ropasudoriental trabajan parain-
tensificar la cooperaci6n econo-
mica entre ellos 'y con la Unién
Europea. Esto se ratificé en la
cumbre delos Bal canes Occiden-
tales, celebrada en Viena en
agosto de 2015. "Estamos segu-
ros de que el comercio seincre-
mentard y estamos encantados
de poder contribuir con nuestra
asociacion aello", concluye Al-
Soudani.

sado 47.000 toneladasde CO2. Se
trata, por tanto, delaunicacompa-
fAiadetransporte urgente que ofre-
ce alos clientes entregas neutras
en carbono, sin coste adicional.
"Esto constituye unaventajacom-
petitiva para los clientes, ya sean
empresa o particulares, que se su-
man anuestro compromisoy con-
tribuyen a reducir el impacto am-
biental derivado del transportegra-
cias a nuestros envios sosteni-
bles’, refuerzaDavid Sastre.

Para contar con € mejor ase-
soramiento en estamateria, estan
trabajando con EcoAct, laconsul-
tora lider mundial en estrategias
de bajas emisiones de carbono.

DPDgroup contribuye amejo-
rar lacalidad devidaenlasciuda-
des y trabgja constantemente en
buscar nuevos métodos de entre-
ga que sean mas practicos'y per-
sonalizados, no solo porque se
adaptan alas infraestructuras ur-
banas de las ciudades en las que
operan, sino también alos estilos
devidadelosclientes, a tiempo
guereducen el impacto ambiental
del desarrollo de su actividad.

En Seur se apuesta por el uso
de vehiculos y combustibles al-
ternativos; la reduccion de los
desplazamientos con iniciativas

como Predict, que comunica al
clientela‘ventanahoraria’ deuna
hora en la que se va a efectuar la
entrega de su envio y reduce €l
impacto ambiental enladltimami-
Ila, y lasensibilizacion sobrelaim-
portanciade lamovilidad sosteni-
ble quetransmite de manerainter-
nay externa. También cuentacon
Pickup, unared de puntos de en-
trega alternativos, que cuenta ya
con 22.000 puntos de recogidaen
14 paises de Europa; concreta-
mente en Espafia alcanzara los
1.600 establecimientosen 2017.

Apoyo al emprendimiento

El emprendimientoy lainnovacion
forman partedel ADN de Seur. La
mayor parte de la historia de ex-
pansion de la compariia se ha de-
sarrollado mediantelaadquisicion
de empresas expertasen transpor-
te, caracterizadas por su elevado
espiritu emprendedor, en su ma-
yoria dirigidas por emprendedo-
resy directivos altamente impli-
cados. Para el desarrollo de este
€je sebasan en € espiritu empren-
dedor, tanto fueracomo dentro de
lacompafiia, €l apoyo alasempre-
sas localesy laformacion de los
empleados.

PORTUGAL
TRANSPORT

NETWORKING

Witransnet y su segunda edicion de
Portugal Transport Networking

Wtransnet va arelizar la segunda
edicién del Encuentro de Empresas
de Transporte de Mercancias por
Carreterad préoximodiall demar-
zo en Oporto.

En mercados tan competitivos
como €l del transporte, la diferen-
ciacion de una empresa es funda-
mental y en lamayoria de ocasio-
nes las relaciones con los colabo-
radores, tanto proveedores de car-
gascomo de serviciosdetranspor-
te, se convierten en el activo més
importante.

A través del formato de speed
networking, € encuentro pretende
aportar las herramientas necesarias
para encontrar colaboradores de
confianzay de nuevas oportunida-
des de negocio en ambos paises.
Segln padrasde JostMariaSalés,
gerentedelaFundacion Wtransnet,
"con Portugal Transport Networ-
king queremos ser testigosdelare-
cuperacion de la actividad econé-
micadel Sector del transporte, pro-
piciando €l encuentro entre empre-
sas espafiolas y portuguesas dis-
puestas a ampliar su negocio a un
ladoy otro delafrontera.

Portugal Transport Networking

es una iniciativa de la Fundacién
Wiransnet, organizacion sin animo
de lucro que nace para promover
unamayor competitividad entrelas
empresas de transporte y logisti-
ca. Entre sus objetivos se encuen-
trael deimpulsar las colaboracio-
nes sectoriales y los contactos en-
tre profesionales en un marco de
cooperaciény confianza.

Acerca de Wtransnet

Wtransnet es unaempresadedica-
daal desarrolloy gestion de plata
formas tecnol 6gi cas que contribu-
yen agenerar vaor en lacontrata-
cién de transporte y servicios lo-
gisticos, aportando a sus usuarios
rentabilidad, seguridad y una res-
puestainmediata. Fundadaen 1996,
en Barcelona se ha consolidado
como lider enel Sur deEuropaene
desarrollo de bolsas de cargas y
avanzadossistemason-lineparala
gestion de proveedores.

En la actualidad, Wtransnet
cuenta con cerca de 150 emplea-
dos y esta presente en 22 paises
de Europaatravésdemasde 10.000
empresas colaboradoras.
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BURUAGA = 94-4499716
Aperribai, 2 GALDAKANO 94-4263437
GESTIOINFORMATICATRANSPOR & 972-220001
Impresors Oliva, 6 2n2 Girona (5] 972-411567
GMV SISTEMAS = 983-465664
PT. Boecillo La Cisternica 5 983-546553
GRUPO SERCA-VERTURILO = 93-4757100
Maestro J. Corrales, 142 EspLucues [/93-4757101

SCHULZ IBERICA
Rio Gallego Pussia Atrinoen ] 976-107842
SUMIDECAR = 976-500959
Ctra. Castellon,10 Carrusa Basa [ 976-500749
SUMINISTROS BASE = 96-1597505
Acequia de Favara, 1 N-Ill,344 Quarr ] %6-1597506
TALLER AUXILIAR DE CARROCERIAS 7 976-572427
PI. Malpica C/C, 3 Zaracoza  [£] 976-573257
TALLERES HERCULES = 976-573193
PI. Malpica C/B, 84A Zaracoza [ 976-573273

= 976-455151

VERKOL
Cormoranes, 14 bis Pinto

MAQUINARIA
INDUSTRIAL

VIRGEN DEL MAR S. COP. AND. = 950-141767
Rosita, 20 P1.S. Rafael Huerca [£] 950-142630

MATERIALES Y
MATERIAS PRIMAS

= 91-6927050
g 91-6927051

IFONDEMAR = 956-591361
Fabrica S. Carlos San Fernanpo (5] 956-885381
INTERMEC TECHNOLOGIES = 91-8060202
Rda. Valdecarrizo, 23 Tres Cantos [£]91-8042221
META SYSTEM = 902-115699
Av. Valgrande, 21 1-J ALcosenpas [£91-6615354
SAINSEL SISTEMAS NAVALES = 95-4936400
Manuel Velasco Fondo, 7 Seviia (5] 95-4936433
SANTA CRUZ SOLUCIONES = 981-256625
Newton, 10 2° A Corufia ] 981-279860

TELE ATLAS = 91-3789910
PO Castellana, 184 Lecanes (5] 91-3789913
KITS CARROCERIAS
ADAICO = 948-317261
Pl. Noain Esquiroz Paveiona 5] 948-317276
ALUMAFEL = 945-184900

Arriurdina, 15-P1.Jundiz Junoiz 5] 945-184907

AUTO REPUESTOS = 93-3312262
G.V.Corts Catalanes, 214 BarceLona (5] 93-4312313
GROENEVELD TRANSPORT = 93-8171822
P . Mercaderias ViLarrAcA DeL Penepes (£ 93-8172061
GRUKIT, SL = 93-8401562
S.Julia, 266 PI.Congost Granolers ] 93-84101562
ROBERT BOSH = 91-4081700
Hnos. G Noblejas, 19 Maoro (] 91-3279882
SIEMENS VDO AUTOMOTIVE = 91-6572151
Sepulveda, 11-PI. Aicogenbas 5 91-657-2151

TVI EUROPE = 91-6623222
La Granja, 19-Pl. Aicosenpas [ 91-6623226
VOGEL IBERICA, SA = 91-6707836
Av. de Suiza, 3 Costapa 5 91-6707842

WABCO ESPANA = 91-6751100
Antig. C? Barcelona, 18,8 ToresonArocz [£]) 91-6764554

ALUVAN TRUCK & TRAILER BODIES 7 00-3250312513
Laconiastraat, 1 Brusee-BeLica [£)00-3250311247
ANCRA = 93-5800660
Univ.Aut.. 15-PT.Vallés Ceroanvora [£] 93-5800535
ASISTENCIA ALUMINIO INDUSTRIAL

PI. Méqua,parcela 19 Ze.uan-Gozon

AUXILIAR CARROCERA = 948-188519
PI. Landaben,c/A,s/n PavrLona =] 948-188502
AUXILIAR DE CARROCERIAS, TALLER = 976-572427
PI. Malpica,c/C,parc. 3Zaracoza [£]976-573257

BOOS AUTO IMPORT, SA = 902-100667
PLSur Av. Vallés, 28 Caroeeu  £]93-8712336

BOYRVEN ET ROBY = 616-908833
Lepanto, 18 ViLLaLuneA £ 925-550117
COMERSITRANS = 945-465964

Zabaldea, 4-P1.Gojain Lecuriano 5] 945-465950
COMPONENTESESPANOLADECARROC. 7 976-786106
Ctra. Logrofio,13-PI.Aguila Uteso 5] 976-786180
COMPOSITES REFORZADOS = 979-891350
Pl.-parcelas 18-25 SaLoaiia 979-891351
ELECTROLUX INDUSTRIAL = 91-6166320
Pl. Pinares Llano Vitavic. Opon 5] 91-6166021
EQUIPDRAULIC, SL = 93-8493666
Sant Julia, 233 GRANOLLERS £ 93-8402781
EQUIPOS V.I. SOLE = 93-6630551
Ctra.Nal.ll,Km.599 PatLesa ) 93-6631059
EUCOSA, SA = 91-3295053
Castrobarto, 10-22P Maprp 5] 91-3294559
EUROACCESORIOS Y SUMINISTROS 2 96-1920699
Acequia de Favara, 1 Quarr e PosLer (5)96-1920698
HERBON = 94-4405318
Iparraguirre, 5 BAsAURI £ 94-4497027
HNOS. LLORENTE = 921-401061
Ctra.N-110,Km.183 TorrecasaLLeros (5] 921-401159
HYDRO ALUMINIO LA ROCA = 93-7078200
Pl. Can Font La Roca peL VaLies 5] 93-8422027
INDURESA PUTZMEISTER = 902-194244
C° Hormigoneras, 173 Maoro ] 91-4288106
INDUSTRIAS BOLANOS & 948-750161
Ctra.Madrid, s/n PeraLtA 948-751280
INDUSTRIAS CORRADOS = 976-572427
PI. Malpica,c/E,parc. 31 Zaracoza [£]976-573257
JULIAN ROJO = 947-546411
N-1,Km.161ArANDA DE Duero 947-510607
KITS Y CARROCERIAS = 976-788175
Pl. Borao, 9-A ALFAIARIN [ 976-788239
LIDERKIT = 953-678038
Ctra. Bailén-Motril,Km.29 Jaen (5] 953-676352
LLORKIT = 921-401061
N-110,Km.183 TorrecagALLERDs  [£] 921-401159
MECANIZADOS RGUEZ FERNANDEZ = 988519413
PE.Pereiro de AquiarPerero e Acuiar (5] 988-519404
MODULCAR = 948-696560
Pl-parcela 42 S.Aorian 948-670918
PHILIPS LIGHTING AUTOMOTIVE = 91-5669753
Martinez Villergas, 49 Maoro  [191-5669650
POLIMOL = 923-190320
Pl.Montalvo Carsaosa Sacrapa [ 923-190322
POMMIERESPANAEQUIPAMIENTOS 7 93-8181881
Mare de Deu Montserrat, 10 Orerooia (5] 93-8181500

LAVADO CISTERNA

AGUAMBIENTE = 983-403030
Rda. Sauce, 34 La Cisternica [ 983-403031

MADI-REUS = 977-314704
Pl. Agro-Reus Recasens Reus [ 977-341074
NETUR = 968-687675
A? Murcia-Albacete, Pl.Base 2000 Lorou[=1968-687795

AROI = 977-542113

Gandesa, 8 TorreFORTA g) 977-542113

BARLO WORLD = 91-8712612
Av. Madrid, 39 Arcanpa peL Rey 5] 91-8703369

NMESA DISENO = 93-6581662
Abeto, 3 Bados ViLapecans £ 93-6371631

TRANSNET = 948-324532
PI. Arzuri-Orcoyen ¢/C Orcoven [£] 948-324026

LLANTASY RUEDAS
ALCOA WHELL = 0032-11458460
Industrieweg, 135Berincen-Be ica £]0032-11455630

BOST AUTOMOCION = 902-100569
Avda. Letxumborro, 58 lrun 5] 943-614063

ER.I. = 93-4990017
Gall, 45 Espuces pe LioresaT 5] 93-4990544

NORDAUTO IBERICA = 972-525144
Carrer Llevant, 15 ViLAvALLA 972-525397

SAF ESPANA = 938-468111
S.Julidn, 220,NV30-PI. GranoLLers (] 93-8467979

AGIP ESPANA = 91-5962100
Anabel Segura, 16 Aicosenoas (5] 91-5714802
AMALIE PETROQUIMICA =& 91-5644769
Ppe. Vergara, 128 Maorip g 91-5644417
AVANTI CIA DE PETROLEOS = 976-217587
Pza. Aragon, 10 Zaracoza ) 976-219555
BP LUBRICANTES ESPANA = 91-3629000
Maria de Molina, 6 Mabrip 91-3629009
CASTROL ESPANA = 91-5672424
Rosario Pino, 14 MabrD g 91-5710700
CENTRAL DE AUTOMOCION = 91-7987665
Valle Tobalina, 58J Maori £ 91-7983882
CRC INDUSTRIES IBERICA =& 921-427546
Gremio Cuero, s/n Hontora 5] 921-436270
ELF OIL ESPANA = 93-4766700
Valencia, 307 BarceLoNA £ 93-4586838
ESSO ESPANOLA = 91-3009200
Av. del Partenon, 4 MabriD 5] 91-3009360
GULF = 91-6613427
Sepulveda, 7-B ALcoBeNDAS £ 91-6611240
LUBRICANTES INTER. VITESS = 91-7977248
Valle Tobalina, 58-I Maprp 5] 91-7985556

MOBIL OIL = 91-3629000
Maria de Molina, 6 MaoriD 5] 91-3629009
PEDRO SANZ = 91-7480780

Av. Ing. Torres Quevedo, 6 Mabri 5]91-7470230

PROQUIMETAL WINN'S = 91-6863444
Gregorio Marafion, 13 Lecanes [ 91-6866074

POMMIER FURGOCAR =& 0039-0522491211
ViaCatoMarx, 67-RonoodesRebivia 510089.06229199003

TEXACO PETROLIFERA = 91-3874400
PE. la Marina S. Sesastian Reves (5)91-3874437

ACEROS URS = 93-6357050
Forja, 20 ViLapecans-BarceLona 5] 93-6357051

ALBERVIMA = 93-3353171
Ctra.. Medio, 161 HosprALer Liogrecat (5] 93-3358226

ALCAN ALUMINIO ESPANA = 93-6802725
Pl Pla-Riera Can Pahissa Mouns Re ] 93-6801569

BERGARA = 93-4802000
Ctra. Real, 128 S.Just Desvern (5] 93-3726861

HANKOOK ESPANA, SA = 91-6621534

INDUSTRIA AUXILIAR

TALLERES MICROMECANIC = 948-330762
Ctra.Irin,Km.6 Orican 5 948-331300

TRAPACO = 91-6562012
SierraGuadarrama, 4 S.Foo.Henares 5] 91-6563427

POR?%%COS

IMPLEMENTOS LOGISTICOS = 958-522838
C° Ronda, 77-8°J GraNADA 958-265560

KINNEGRIP ESPANOLA = 93-3309900
Gran Via Carlos Ill, 94 BarceLona (5] 93-3305823

PINTURA ROTULACION
3M ESPANA = 91-3216000
JuanIgnacio Lucade Tena, 19Maoro [£]91-3216002

ABRATECNIC = 93-6820962
Industria, 40 LA Barca 5] 93-6821199

SAIRP = 0033-0238862234
26 RuedesFérsLLmirsSarenoeBrae (F100830238863247

POLIURETANO

RECAUCHUTADOS DEL CANTABRICO 7 985-310761
Pl. Bankunion, 2 TremARES [5985-312288
RECAUCHUTADOS DACAPO = 91-7966950
San Norberto, 14 Maorio [5) 91-7972825

ADHESIA = 93-8648474
PI.Riera de Cadals PaLau PLecamans £]93-8648535

IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS = 93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BarceLona £ 93-3077449

M.E.C.E = 91-4852950
Ing. Fdez. Casado, 9 Costapa [ 91-4852951
POLIURETANOS = 972-460472

C° Matamala Cassa DE LA Sewva (5] 972-460053

SYNTHESIA ESPANOLA = 93-3253158

Conde Barrel, 62 BarceLona 93-4236753
PRECINTOS Y CIERRES

DE SEGURIDAD

AVERY DENNISON IBERICA = 93-4803496
Frederic Mompou, 54°3° BarceLona 5] 93-4733623

BASF COATINGS = 949-211700

BROOKS TODO SEGURIDAD = 93-5446450
Vic, 26 La LiacosTa 93-5605701

ROYAL PACK = 91-8824646

Av. Europa, 24 ALCOBENDAS 5 91-6618604 Cristobal Colon, s/n Guapatasara 5] 949-226139 PE.La Garena AtcalA Henares  (£]91-8822958
KALMARLOCTITE ESPANA = 91-8609000 .
PI. Alparrache, 56 NavaLcarnero ] 91-8112409 gfiﬁaﬁ;?j:ﬁ?gif: g‘ gg;jgggg PU ERTAS Y
ESPUMAPLAS 7 96-2854359 BOSTIK 2 93-5860200 P E RS IA NA
C° Viejo de Oliva, s/n Ouva ] 96-2839616 pI.Can Jardi Rua ] 93-5860201 ANCRA ESPANA 2 93-5800660
POLIURETANOS TI72-460472 | DUPONT IBERICA 932276163 |  Univ. Aut, 15 Ceromvola Vaues (5] 93-5800535
C° Matamala, s/n Cassa Seva ] 972-460053 Av. Diagonal, 561 Barceiona 5] 93-2276220 BOYRVEN ET ROBY = 616-908833
SBLF 2 0033-251500525 EUROGRAF 3 o 96-2403333 Lepanto, 18 ViLLALUNGA 5] 925-550117
Z1SantMedackrd DesPresCaod 008325150027 | Flequers, s/n-PI1 Atzira 96-2405151 |  HIDREL = 91-6770095
N EU MATICOS HENKEL ADHESIVOS 2 93-2904000 Titanio, 5 TORREJON DE ARDOZ 91-6771250
Corcega, 486 BarceLona [5)93-2904778 TRANSGRUAS = 93-8498388
AITASA = 91-6421551 Ctra.C-17,Km.24 Luca be VAL 5] 93-8496299

Tortola, 8-Pl.Los GallegosFuentasraa (5] 91-6421411
BANDAG ESPANA = 969-993184
Mostoles, 3 7-3°C Fuenuasraba ] 91-6155774
BRIDGESTONE FIRESTONE = 91-6636035
Fuerteventura, 9 S.SesasTian Reves (5)91-6637046
CONTINENTAL IND. CAUCHO = 91-6603600
Castilla, 1 22 S.Foo. Henares (] 91-6564836
EUCOSA, SA = 91-3295053
Castrobarto, 10-22P Mabrid 91-3294559
GEFESOINNOVACION MARANGONI 7 91-3076964
Federico Agusti, 10-chalet 7EL Pranmo 5] 91-3077485

ICIAUTOCOLOR = 93-5752028
La Ferreira Montcapa | Rexach 5] 93-5751697
JALLUT IBERICA = 93-7273378
Pl. Can Humet de Dalt Pounva [ 93-7273618
PINTURAS BARCELONA = 93-4904860
Comptes de Bell-loc, 158 BarceLona 5] 93-4904161

PPG IBERICA = 93-2053152
Pedro i Pons, 9 BArceLONA 93-2053335
REFLEXITE = 941-381592

P Constitucion, 146 Arneno [ 941-383956

ROTULOS AYLLON = 91-6549022
Lanzarote, 8-Pl.Norte S.Seasnan Reves (£ 91-6547515

GEPLASMETAL SS.CC., SA = 976-465254
PI. Malpica, C/J, 1 Zaracoza 976-571132

ROTULOS FRAILE = 91-3418678
Ctra. Toledo,Km.8,3 Lesanes [ 91-3418711

GOODYEAR DUNLOP = 91-7461840 SCOTTWARREN = 94-6480514
S.Severo, 26 A-2 Barasas ) 91-3291015 PI. Usila,c/1 MiravaLLes 94-6333113
HANKOOK ESPARNA, SA = 91-6621534 STANDOX = 93-2276153

Av. Europa, 24 ALcoBeNDAS 91-6618604

Avda. Diagonal, 461 BarceLona ] 93-2276220

HIJOS DE RAMON PUCHE = 968-719901 V.C.A. TRANSFORM, SL = 91-7766545
C? Valencia,Km.99 Yecta 968-790392 C2. Vicalvaro-Rivas K.1,5 Mapri [[]91-7766961
INSA TURBO, SA = 96-5493478

C2 Aspe-Novelda, 38 Asee [ 96-5491241

NEUMATICOS MICHELIN, SA = 91-4105000
Av. Encuartes, 19 Tres Cantos [E] 91-4105010

MV PLASTECNIC, SL = 987-429767
Cabo Pefias, 31 PoNFERRADA ) 987-429719

NEUMATICOS MICHELIN = 91-4015000
S.Severo, 26 A-2 Baralas £ 91-4015288

NEUMATICOS VALLEROS = 91-8898574
Av. Madrid, 34 AicaiA Henares 5] 91-8821304

PIRELLI = 93-3663500
Numancia, 1 13 BARCELONA 5 93-3663504

RECAUCHUTADOS MODERNOS 7 91-7966950
San Norberto, 12 Maorip ) 91-7972975

REMATIP TOP = 93-5862727
Luxemburgo, 11-Z.1.Cova SoleraRusi 5] 93-5887292

RUEDAS Y NEUMATICOS, SA = 976-785252
C2 Logrofio,K.8,7 Zaracoza [ 976-785161

TECNOLOGIA RECUPERACION CAUCHO zr91-8095150
Av. Andalucia, 541,N-V,K.29Vapemoro [£]91-8083495

TECHIBER = 91-3011719
P° Prado, 16 MaorD 5 91-3011719

UNIVERSAL DEL NEUMATICO = 93-4534445
Aragon, 141 22A BARCELONA 5 93-4534036

YOKOHAMA IBERIA = 91-6637250
Lanzarote, 21-P. Norte S SsasnanReres (5] 91-6514124

NEVERAS
IVELSA IBERICA = 91-6051994
Berlin, 55-PI.Ciudad de ParlaParia 5] 91-6051995

WAECO IBERICA = 93-7502277
PLEls Garrofers ViLasar e Mar 5] 93-7502277

PATAS DEAPOYO
JOST IBERICA = 976-126222
Ctra. Valencia,Km.12 Caorete (5] 976-126212

MERITOR H.V.S. ESPANA = 93-8439568
Granollers-Sabadell, 13,3Lusa b VAL (5] 93-8438359

PLATAFORMAS
PEYCAR PLATAFORM = 93-8645481
Isaac Peral, 8 PaLau PLecamans [ 93-8645481

TALLERES VELILLA = 93-8493777
PO de la Ribera, 1 CANOVELLES 93-8499357

VIBERTI = 972-590079
C2 de Olot, 7 Besa 972-591299

PISOS MOVILES
BETA CARGO, SL = 93-7992797
Puig i Cadafalch, 292 Marard ] 93-7991376

CARGO FLOOR ESPANA = 973-2063%4
La Fusta, 70-PL.EI Segre Lieba 5] 973-206034

EQUIPTRANS = 93-8186460
Pl. Casanova Sta.Marcaria [ 93-8186578
HYVA IBERICA = 93-8902044
P I.Clot de Moja OLerooLa £ 93-8902867
KEITH IBERICA = 973-150046
Ctra.N240,Km.75,3 Junepa [ 973-150650

OLEOHIDRAULICAESPANOLA = 976-455020
PI. Malpica Puesia pe Atrinoen 5] 976-455023

SECON PARTS = 93-8142863
Rda. Europa, 48 ViLanova I L GeLTru (5] 93-8145807

DSM ENGINEERING PLASTIC = 93-3370707
Fabregada, 26Hospmaer o LLogrecaT 5] 93-3387198
ESARESA = 94-6812054
Arzubia, 3 B°Matiena Asabiano 5] 94-6813304
HUTCHIMSON = 91-3506699
Avda.Pio XIl, 57 Mabrip £ 91-3599670
IBERICA DE INDUSTRIAS QUIMICAS = 93-3077708
Marqués Sta.lsabel, 40BarceLona £]93-3077449
INAC CINCO = 968-623328
Media Legua Las Torses oe Comuas (7 968-624640

M.E.C.E
Sierra Morena, 7 S.Fpo.pe HENARES-MADRID

NESVESA = 987-450345
(C3, Madrid-Corufia, 395 PonrerraDA 5] 987-450333

PLASTIFORM = 91-4083600
Estrecho de Gibraltar, 13 Maori £ 91-4077047

VIRGEN DEL MAR S. COOP AND. = 950-141767
Rosita, 20 P1.S. Rafael Huerca Ameria (5]950-142630

QUINTA RUEDA

JOST IBERICA = 976-126222

Ctra.Valencia, Km.12Caorere  [£]976-126212
ONYARBI = 943-613690
PO Coldn, 33 2°A Irun 5] 943-613148
PLASTENIC = 987-429969
Ctra. Canal-PlLos PoulonesPonerrana. [ 987-429719
TALLERES M.G. = 91-7975107

Domingo de Parraga, 5 Maoro £ 91-5051102
TALLERES MICROMECANIC = 948-330762
Ctra.Irn,Km.6 OricaN 948-991300
TRAPACO = 91-6562012
SierraGuadarrama, 4S.Foo.Henares ] 91-6563427
V.C.A. TRANSFORM, SL = 91-7766545
C2. Vicalvaro-Rivas,K.1,5 Maorip 5] 91-7766961

BOSTIFLEX = 943-618205
Avda. Letxumborro, 58 lron 5] 943-614063
COVASA = 958-461040
Real, 5 AnzolA (] 958-461048

HALDEX ESPANA = 93-5731030
Garbi-Rl.Can Volart Parers pe Vaues (£ 93-5730728

INDUSTRIAS J. CORTES = 976-503578
S.José, 69 CuarTE bE HuervA 976-503779

MECANIZADOS V. RODRIGUEZ = 976-504109
P. I.EI Ralenco Cuarre pe Huerva [F]] 976-504888

RACORES ROYAL, SL = 976-504848

RECAUCHUTADOS MODERNOS 7 91-7966950
San Norberto, 12 Maprip ) 91-7972975

RECAUCHUTADOS MURALLA = 920-251159
PI. Parcela 19 Avia ) 920-254030

RUEDAS Y NEUMATICOS = 976-785252
C2. Logrofio,K.8,7 Zaracoza [ 976-785161

CONTROL PRESION
DE NEUMATICOS

EURO COLVEN = 91-8936945
Pl.Los Pontones Sesefia Nuevo (5] 91-8012803

SEGURQOS

TRAMSICAR, SL
Autocares, camiones, etc.

SONIDO

SAINSEL SISTEMAS NAVALES = 972-220001
Impresors Oliva, 6 2n2 Girona 5] 972-411567

SUMINISTROS,
COMPONENTES

ADAICO

= 91-5194236
666-429319

= 948-317261
PI. Noain Esquiroz Pavpiona 5] 948-317276
ALUMAFEL = 945-184900
Arriurdina, 15-Pl.Jundiz Junoiz [ 945-184907
ALUVANTRUCK & TRILER = 0032-50312513
Laconiastraat, 1 Brusce-Beiaica (510032-50311247
ANCRA ESPANA = 93-5800660
Univ. Aut., 15 Ceroanvoa Vaues [ 93-5800535
ARO ESPANOLA = 93-4211211
Gava, 71 BARCELONA 93-4320190
AUXILIAR CARROCERA = 948-188519
PI. Landaben, s/n,c/APaveLona  [5]948-188502
AUXILIAR DE CARROCERIAS = 976-572427
Pl.Malpica,c/C,parcela 3 Zaracoza £]976-573257
AZ ESPANA = 91-6748970
Ingeniero Fdez. Casado, 9Cos.apa £ 91-6748971
BARTON ACCESORIES = 07441-803732878
Morleigh Road, Devon-Inaiaterea (5] 07441-803732878

BEYCO UNION = 93-3600601
Ciudad de Asuncién, 4 Barceiona 5)93-3600602
BEZARES = 902-333331

Cémara de la Industria, 12MosroLes (191-6474292
BROOKS TODO SEGURIDAD = 93-5446450
Vic, 26 La LiacosTa 5 93-5605701
CARDYFREN = 96-1665179
SubPlIlEl Oliveral Riarroa peL Turia (5] 96-1665205
CAUCHOS MOLDEADOS CIGOR & 96-5667995
Inmediaciones, 23 S.VicenTe oe Raspeis (5] 96-5668909

CAUTEX = 93-4225300
S.Frederic, 19 BarceLoNA 93-4224418
COGRUME = 96-1722905
Maro, 40 Sueca-VALENCIA £ 9%6-1722905
COHIDREM = 91-3589912

Isabel Colbrand, 10 Maorp g 91-3589527

CONTINENTAL IND. DEL CAUCHO = 91-6603600
Avda. Castilla, 1 S.Foo.Henares [F] 91-6564836

C* ValenciaK 6 Ralenco Cussa H ~076.504588 CONTITECH = 93-4800400
+Valenciak S Ralenco G Husa Cityparc Ronda Dalt CorveLia ) 93-4800401
TECALEMIT IBERIA = 91-6820062 DIESSA = 91-6347655
Gutemberg-PI.S.Marcos Geare [£] 91-6828333 Cirvela, 3 MAJADAHONDA 91-6347225
RALENT'ZADORES DOGA = 93-7704600
Y RETARDADORES Ctra. N-I,Km.583 Asrera ) 93-7702352
DSMENGINEERINGPLASTICPRODUCTS 7 93-3370707

ASALI = 976-126327 Avda. Fabregada, 26 Hospraer 5] 93-3387198

Mir6, 29-Pl.Proalca Cabree 976-126330

COFRESA = 91-6757799
S2 Guadarrama, 80 TorreaoN Arnoz (£ 91-6562102
FRENOS ELECTRICOS UNIDOS 7 948-145611
C° de Enamorados, 12 PawpLona [£]948-141418
TALLERES MICROMECANIC = 948-330762
Ctra. Irin,Km.6 OricaN 948-331300
TELMA RETARDER ESPANA = 91-6561512
Apdo.165 Torreson pe Aoz 5] 91-6561600

VOITH IBERICA = 91-6722673
Suiza, 3-PA.L. CosLapa £)91-6707840
ZELU = 948-331061
Ctra. Irin,Km.6,5 Arre (£ 948-331151
RECAUCHUTADOS
DE NEUMATICOS
BANDAGESPARNA = 696-993184
Mostoles, 3-7 3°CFuenLagrapa [ 91-6155774
GEFESO = 91-3706964

Federico Agust, 10 EL Pantio 91-3077485

DUPONT = 93-2276000
Diagonal, 561 BarceLonA 93-2276200
EM.I. @ 972-217045
Genral Mendoza, 3 Girona g 972-212357
EMBRAGUES LAUR = 94-6225566
PI.Eitua, 52 Berriz [5/94-6225699
EQUIPOS V.I. SOLE = 93-6630551
Ctra.Nal-I,Km.599 Pauesa [ 93-6631059
FILTROS MANN = 976-720200
Apdo.5007 ZaracozA ) 976-720216
FRAPE BEHR = 93-3353400

Sector C,C/D, 33 Zona Franca 5] 93-2632903

GKN TRANSMISIONES AYRA = 93-7184015
Pl. Can Salvatella Arraona, 54 Bareera (£)93-7295414
HELLA = 91-8061900
Avda.Artesanos, 24 Tres Canos [F] 91-8061631
IBERICADEINDUSTRIAS QUIMICAS 7z 93-3077708
Marqués de Sta.lsabel, 40BarceLona (]93-3077449

IMIQ = 977-704835
Partida Comes, s/n Awrosta [ 977-704279

RAIMABER = 93-8432384 TOTAL ESPANA = 91-7220840 SCHULZ IBERICA = 976-455151 POLIMOL = 923-190320 HIJOS DE RAMON PUCHE = 968-719901 IMPLEMENTOS LOGISTICOS & 958-522838
Torregassa, 2 L'Ametuia VaLes [F) 93-8432231 Av. del Partenon, 4 Maorio g 91-7220860 Rio Gallego-Pl.MalpicaPuesia Arpen (5] 976-107842 P .Montalvo CasaJosa Sacrapa ] 923-190322 C2 Valencia,Km.99 Yecia 5] 968-790392 C° de Ronda, 77 Granapa  5]958-265560
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REDER SYSTEM = 93-7180994
Arquimedes, 18 Bareera DeL VALLES (5] 93-7183326
TRANSGRUAS = 93-8498388
Ctra.C-17,Km.24 Luca b VAL 5] 93-8496299

INAC CINCO = 968-623328 NORDAUTO IBERICA = 972-525144 TRAPACO = 91-6563427 SCHAUMAN IBERICA = 91-6377182 Z.
Media Legua, s/n Torres bE CorLas ] 968-624640 Carrer Llevant, 15 Viawaua [ 972-525397 Sierra Guadarrama, 4S.Foo.Henares (5] 91-6563427 Av. Com.de Madrid, 35 Las Rozas (5916372563 TERMOGRAFOS
INDUSTRIAS CORRADOS = 976-572427 OLEOHIDRAULICA FERRUZ = 976-410221 TRAXCO 7 976-225517 SERVICAR IBERICA = 948312822 | A CBERICA 2 96-2400149
PI.Malpica, c/E,parc. 31 Zaracoza (5 976-573257 Camino de Enmedio, 110Zaracoza £]976-592402 Doctor Cerrada, 24 Zaracoza 5)976-227206 PI. Talluntxe II,c/E, 15 Noan  [£] 948-312932 Pedro Esplugues, 25 ALz £)96-2400149
IND. DE ESTAMPACIONES MABEL = 93-3451513 ONYARBI = 943-613690 TRUCKTECHNIC IBERICA = 93-8490344 T A C OG R A F O S CONTINENTAL AUTOMOTIVESPAIN 2 91-6572121
Sta.Marta, 20 BARCELONA 93-3452962 PO de Coldn, 33 2°A lrun 5 943-613148 Juan de la Cierva,3 CanoveLLes [ 93-8466977 Sepulveda, 11-Pl. Acosnoas (5 91-6572151
IND. QUIMICAS LOWENBERG =& 91-6278400 PARABUS = 91-6361376 VISERAS SAKALI = 968-808758 CONTINENTALAUTOMOTIVESPAIN - 7 91-6572121 FORESIS = 91-6755980
Avda.S.Pablo, 22 Cosiapa [ 91-6733330 Apdo.10 Las Rozas-MaoriD 91-6372282 Pl. Oeste,parcela 5 Acantariia (5] 968-808608 Sepulveda, 11-PI. Acosenpas ] 91-6572151 Pl.Las Fronteras TorgeJon be Arooz [191-6752162
INMESA = 93-3455960 PARLOK = 91-6361376 ZF ESPANA = 91-4852690 MECANOELECTRO SAN MARTIN = 91-6920029 GLOBAL . 2 91-4589800
Torrente Estadella, 1-17 BarceLona 5] 93-3456086 Apdo.10 Las Rozas-Maprio ) 91-6372282 Avda. Fuentemar, 11 Costapa ) 91-6733931 Aguilas, 2 Pnto-Maorio (£ 91-6915527 Ramén de Santillén, 15-BMaoaio (5)91-4582982
ITT AUTOMOTIVE EUROPE GMBH = 07142/73-0 PARTEK CARGOTEC = 91-6270100 TA B L EROS TRANSMISEVILLA = 95-5630486 GROENVELD o 93-8171822
Postfach, 1763 Bienichem-Bissingen (£]07142/732900 Apdo.8 TorreJoN DE ARDOZ £ 91-6270106 ) C2. Sevilla,8 Arcata be Guapara =] 95-5630891 Llorenc, 36 ViLLarRANCA DeL Penepes 51 93-8172061
KINNEGRIP ESPANOLA = 93-3309900 PLASTECNIC = 987-429969 MA DERA Y TVI EUROPE = 91-6623222 SONDER REGULACION o 93-5884994
Gran Via Carlos Ill, 94 Barcetona 5] 93-3305823 Ctra Canal, s/n Ponrerraa [ 987-429719 CO NTRACHA PA DOS La Granja, 19 ALcoseNDAs ] 91-6623226 Avda. La Llana. 93 Rugi ) 93-5884994
KITS Y CARROCERIAS = 976-788175 POMMIER ESPANA = 93-8181881 -

- i ALKO - ESPANA = 976-462280 TALLERES TOMAS EXPEDICIONES - 977-700815
PLEI Borao, 9~A ALFARN £J 976-788239 Av: Mare de DeuMontsertat, 10 Ourooa £ 93-8181500 Ctra. Logrofiom 13 Ureso ) 976-785241 Ctra .Nac.340-El Galo Awposta (3 977-703113
LAFON ESPARA = 91-6280540 PWP = 0041-266627111 CASTELLANOS INDUSTRIAL = 942-581312

Rio Tormes, 28-PI.EI Nogal Awcete [5]/91-6281552

Rote de NeuchatelPaverne-Suza £]0041-266627540

LEO INDUSTRIA = 93-6926300
Rambla Sant Jordi, 139 Reouer 5] 93-6928706

RADIADORES NAVARRA = 91-6953100
C3 Andalucia,K.13,8 Getare 5] 91-6824916

LORES, TALLERES = 976-571534
Avda. de Cataluiia, 243Zaracoza [ 976-574549

RIU = 93-3037600
Marroc, 211 BarceLonA 5 93-3037610

LUIS GOMEZ HERNANDEZ = 968-891989
C2. Lorca, K. 19 Sanconera La Seca  [F] 968-891989

ROTOPLAST = 93-3778458
Granada, s/n-nave D CorneLLa [F 93-3774405

M. LOP INDUSTRIAS = 976-126013
PI. El Plano Maria be Huerva 5 976-126078

SACHS BOGE ESPANA = 93-7207410
Carles Buigas, 3S.Quirzz peL VaLLes [ 93-7122816

MANDOS A DISTANCIA = 91-8844948
Alamos, 5 AsaLvir-Maorip  591-8843685

SCHULZ IBERICA = 976-455151
Rio Gallego PusLA pe ALFiDEN 976-107842

MASTERVOLI IBERICA = 93-7597090 SERVITRANS = 93-4855496
Pl.Garrofers Viasar be Mar g 93-7595967 Ténger, 51 BARCELONA ) 93-3009723
MECADETOL = 948-314327 SKF CALIDAD = 91-7864200

Tudela, s/n ImarcoaN-NAvarrA £]948-314342

Avda.de Manoteras, 20 Maor 5] 91-3838478

MECANICA ANGLADA = 93-8510829
Fontcuberta, 45 ManLLEU ) 93-8511617

SUMIDECAR = 976-500959
Ctra. Castellon,10 Cartusa Basa [5]976-500749

MECANIZADOS PINA = 976-144456
Buenos Aires, 12 La Muea [ 976-144798

SUMINISTROS BASE = 96-1597505
Acequia de Favara, 1N-Ill,344 Quar 5] 96-1597506

MECANIZADOS RGUEZ FERNANDEZ = 988-519413

TVA. = 943-172150

COMERCIAL AUTO TURIA = 96-1594270
De la Martina-PI.Alqueria Pincava £]96-1594271

ENGUITA = 976-571811
PI. Malpica,C/E,parc. 62 Zaracoza  [£)976-574020
FUSTES ESBA = 972-204081

Ctra. S.Feliu de Guixols, 18Grona 5] 972-214576

IBERICA DE IND. QUIMICAS
= 93-3077708
Marqués Sta.Isabel, 40 BarceLona [ 93-3077449

KOSKISEN ESPANA = 91-8499177
S. Fernando, 6 CotLADo ViLLALBA 91-8499178

MADERAS DE LLODIO = 94-6720100
Altzarraate, 1 Lopio-ALavA £ 94-6720581

MADERAS MEDINA = 91-6061111
Constitucion, 69 FUENLABRADA 91-6068706

MADERAS RIAS BAIXAS = 988-374222
Ctra. de Santiago,K.243 O Viso 5] 988-510832

MADERAS VITORES = 976-297011
C° del Vado, s/n Zaracoza [ 976-294916

Santander-Torrelavega, 6 lcoio 5] 942-581306

GUARDIAN EXPRESS = 900-136136
Jose Matfa, 36 Liobio () 94-6719633

TOLDOS

COMERSITRANS = 945-465964
Zahaldea, 4-P1.Gojain Lecuriano (] 945-465950

AUTOEQUIP IBERICA = 902-119379
Rda. Pedregar,parc 14 Monmmeio £]93-3837306
BARIN = 91-6281428
€3 Madrid-Algete,K.3,5 Atcere ] 91-6291996
ISTOBAL = 96-2997940
Conde de Serallo, 10 L'Accupia  [£]96-2997991

KARCHER = 93-8464447
Dctr. Trueta, 6 GRANOLLERS [ 93-8465505
KRUGER = 948-318405

Ctra. Zaragoza,Km.5 Noain [£] 948-318453
MOTOR MEDITERRANEO, BARNA = 93-3637878
Josep Tarradellas, 100 Barcetona [£]93-4053294
WASHTEC ESPANA = 91-6289150
La Pelaya, 2-nave 8b Awcere  [£] 91-6289151

TELEFONIA

ATIEC, SL = 973-751808
Pl.Torrefarrera c/Ponet TorrerARRERAS]973-751806

AYRA DUREX, SA

Ribera Nueva, s/n Zuvaia GUIPUZCOA
CAR-PHONE, SL = 96-3720005
Duque Gaeta, 47 bajo Vaiencia £]96-3716834
ON CAMPUS TECHNOLOGY = 96-3825400
Historiador Diago, 11 bajo VALenciA

SATLINK, SL = 91-3272131
Valentin Beato, 24 Mabrip g 91-3272169
SIEMENS = 91-6572121

Sepulveda, 11-Pl. Aicosenbas ] 91-6572151

SITELEG, SL = 91-3614128
México, 11 MabrD 91-7263731

MARINO DE LA FUENTE = 942-369006

PAGE IBERICA, SA = 91-8032086

INDUSTRIAL ARCOL = 93-4622222
Joan Miro, 22 S. AoriA Besos 5] 93-4622233
TALLERAUXILIAR DECARROCERIAS =& 976-572427
PI. Malpica C/C, 3 Zaracoza  [F]] 976-573257
TALLERES VELILLA, SA = 93-8493777
P2 de la Ribera, 1 CanoveLLES 93-8499357

TECNOGIRO = 93-3079292
Maresme, 78 BARCELONA £ 93-3072254
TOLDOS ET = 93-7183991

Marconi, 1 Bsaregra DeL VALLEs  [F] 93-7298298

TOLDOS EUROPA = 93-7183991
Marconi, 1 Bareera VALLES 5 93-7295102

TOLDOS GALINDO = 91-7772214
C?. Villaverde Vallecas, 301 Mabrip5)91-7781091
TOLDOS PASTOR = 976-501054

C. Castellon,K.4,8 Zaracoza 976-454810
TOLDOS TEAM SABADELL = 93-7112052

Del Gall, 45 EspLuces pe LLorecaT [£] 93-4990544

PE.Pereiro de AguiarPerero bE Acuiar [5]/988-519404 Zeharkalea, s/n Ervua (5 943-174346 PIl. de Raos SANTANDER ) 942-369002 Av. Industria, 26 Tres CanTos 91-8031804 Martinez de la Rosa, 13 Basce.ona (/93-7004287

MONTCADA 935624450 |  TAFY,INDUSTRIAS L2003 | MURALBA 068-804582 | TELCOM, SA = 916630220 | 1 oo v TAPICERIAS URCA 2 948-312222

Marineta-Pl.Levante Parers Vaues () 93-5624541 Las Cafias, 36-Pl.CantabriaLocrofio £ 941-258031 Américas, parc. 16 AlcantarLLA (] 969-894572 Av. de la Industria, 32 Maoro ) 91-6630230 PI. MoreaNorte, parcela-11Beran J948-312211
NAVARCAUCHO = 948-150093 TECNOGIRO = 93-3079292 SBLF 7 0033-251500525 VALENTIN CUENDE IMPORTS = 93-3102115

PI.C/O, 1 Muriva Basn-Navasea 5) 948-236142 |  Maresme, 78 BanceLona 933072254 |  IdeSnMdatDesPiarmueCoe £ 00515057 | Pza. Palacio, 19 Barmow 593310215 | TOMAS DE FUERZA

BEZARES 2 902-333331

Camara de la Industria, 12 MosroLes [591-6474292

. . . .y COHIDREM 2 93-4984500

G.V. Cortes Catalanas, 1016 Barcrion (]93-4984518

SONCITUQ G SUSCTIPCION a  /veXd ns | -

Incluye 50 ediciones y monogréficos

*Oferta valida hasta fin de existencias. El modelo regalado no se corresponde necesariamente con el de la fotografia

Firma:

Lasuscripcion anual aNEXOTRANS
no solo le permitira estar informado
puntualmente de toda la actualidad
del Sector, desde la coyuntura eco-
némica hasta las Ultimas novedades
en vehiculos e industria auxiliar, pa-

BOLETIN DE SUSCRIPCION ANexotrans

Deseo suscribirme @ Periddico NEXOTRANS durante un afio, recibiendo un megnifico reloj de
pulsera marca Junghans, por s0lo 59 euros (Eurapa, 120 euros; Resto del mundo, 140 euros).

Suscribaseahoraal Periodico
Profesional del Transporte
deMercanciaspor Carretera

NEXOTRANS ofrecealosProfesionalesdel Transportede M ercancias
por Carreteraun regalo excepcional con la Suscripcion al Periddico:
un magnifico reloj de pulsera Junghans de tecnologia alemana.

sando por la vida asociativa o las
Ultimas normativas, sino que ade-
mas e permitiradisponer deforma
totalmente gratuita* de un magni-
fico reloj de pulsera de la presti-
giosa marca alemana Junghans.

Para cumplimentar su suscrip-
cion, envie el Boletin al fax 91
369 18 39 o solicitelaen el telé-
fono 91 369 41 00.

HIDRAULICA SUNFAB
Manuel Tovar, 19 MabriD

= 917294019
£)91-3583315

HYBA IBERICA = 93-8902044
PI.Clot de Moja OterooLa 93-8902867
IDEMA = 91-8703255

PLEl Malvar Arcanpa peL Rev  [F) 91-8703256

INDUSTRIAS J. CORTES = 976-503578
S.José, 69 CuaRTE DE HUERVA 976-503779

INTERSEAL = 93-3706711
Autv. Castelldefells K.5Prar LuosrecaTE]93-3701807

REX ROTH = 93-7186851
C.|.Santiaga Sta.Perperua Mosopa 5] 93-7189862

TRANSMISEVILLA = 95-5630486
Ctra. Sevilla,8 ALcaLA GuaDARA 95-5630891

TORNILLERIAY
REMACHES

BRALO = 91-6928285
Milanos, 12-PI.La Estacion Pinto =] 91-6921007

TEXTRON SISTEMAS DE FIJACION == 91-3416767
Ctra. de ToledoKm.7,8 Lecanes (] 91-3416740

ELESPA = 93-5752464
Pl.Foinvasa Monrcapa | Reixaci [E] 93-5750546
FRIGICOLL = 93-4803322
Blasco de Garay S.Just Desvern 5] 93-4733140
GALUCHO 2z 0035-1219608560-00
Apdo. 4003 Sintra-PorTucL ) 0035-1219608585
GRUKIT, SL = 93-8401562
S.Julia, 266 Pl.Congost GranoLLers [£/93-84101562

Domiciliacion Bancaria
Ruego carguen en mi cuenta los re-
cibos que presente Nexo Editores
SA correspondiente a mi suscripcion

al Periédico NEXOTRANS.
e I O A B
Entidad Oficina D.C. Numero de Cuenta
BaNCO: .oivviiieeeeiee e
TitUlar: oo
[ S
Firma:

HIDREL = 91-6770095
Titanio, 5 TorreJon DE ARboz ] 91-6771250
INDUSTRIAS J. CORTES = 976-503578
S.J0sé, 69 CUARTE DE HUERVA 976-503779
JAULAS GANADERAS = 93-8890059
Tabernoles, 20-PI.Malloles Vic 5] 93-8890826
MAQUINARIA FERRO = 973-560017
C2. Barcelona,K.476,5 Be-Lioc ] 973-560658

MIC = 91-4815757
PI. Esteban Terradas, 14 Lesanes [ 91-6881224
MYCSA = 91-6600460

Sierra Guadarrama, 2-AS.Foo. Henares 916771983

PARTEK CARGOTEC = 91-6270100
Apdo.8 Torrejon De Arboz ) 91-6270106

VALVULERIA Y
EQUIPOS DE
CISTERNA

CAB'S SPAIN

= 93-8708989
PI. Palou Norte GRANOLLERS 5 93-8707170
COHIDREM = 93-4984500
G.V. Corts Catalanas, 1016 BarceLona5]/93-4984518

HYVA IBERICA = 93-8902044
PI.Clot de Moja OterooLa 5 93-8902867
INTERSEAL = 93-3706711

Autv. Castelldefells,Km.5Prar Luorecat [£]) 98-3701807

PANG IBERICA, SA = 91-6665577
PI.Sta. Ana C/Tuerca, 11 Rivas £]91-6665757

REMA TIP TOP IBERICA = 93-5862727
Luxemburgo, 11-Z..Cova SoleraRusi 5] 93-5887292

SYLTONE = 91-6560056
Primavera, 20 TorreJon [ 91-6770496

VENTANAS, LUNAS
Y PARABRISAS

94 AUTOVER IBERCA = 917962013

SNorberto, 19 2°Maoro (] 91-7960198

ARAGONESAS DE PARABRISAS = 976-108494
PI. Malpica C/0lmo,2 PuesLa Auripén £]976-108433

AREVALILLO, TALLERES = 91-5622010
General Pardifias, 98 Maorp () 91-5624461

ARINO DUGLASS = 976-108008
PI. Royales Bajos PusLa Avripen 5] 976-108237

E. DIAZ = 976-454007
Ctra. Castellon, km.6,2. La CarTusa £]976-454013

GUARDIAN EXPRESS = 900-136136
José Matia, 36 LLobio [ 94-6719633

MANUFACTURAS TARRIDA-VIDUR = 93-3710450
Gall, 46 Espuctes pe Liosresat () 93-3717427

MANUFACTURAS VENTAL = 941-255811
Ctra. Laguardia, 95 LosroRo 5] 941-255306

SERVICRISTAL = 943-311025
Av. Zarauz, 45 San SesasTiaN 5] 943-213709

VEPRO = 91-6361376
Apdo.10 Las Rozas-Mabr )] 91-6372282
VISERAS SAKALI = 968-808758
Av. Américas parc.5/14 Acanrruia [ 968-808608
MERCEDES BENZ Espafia = 91-6787127
Mar Egeo, 2 Pol S. Fdo. Maori [ 91-6787128
MITSUBISHI Motors = 91-3877400
Trav. Costa Brava, 6 MabrD 91-3877433
OPEL Espafia de Automdviles = 91-4569200
PO Castellana, 91 Maorip 91-5560000
PEUGEOQT Espafia = 91-3472000
Av. de los Toreros. Mabrip 91-3472243
RENAULT Espafia Comercial = 91-7662200
Av. de Burgos, 89 Maorip [ 91-3028716
TOYOTA Canarias = 928-447600
Diego Vega Samiento, 5 Las Pumas () 928-447621

VOLKSWAGEN = 93-4028167
c/de la Selva, 2 Barceona (5] 93-4025433
VARIOS

EUROPMAN (Distrib. Maquinaria) = 91-6712950
Alcarria, 5 PI. Coslada Costapa [ 91-6715697

GEESINK (Recog. Residuos) = 91-6775495
Estaciones, 11 Torreson Arooz () 91-6775394

JMB (Alquiler mag. limpieza) = 607-400483
P1.104 C? N-1,Km.418 OraerriA [£]943-883587

MEDICION Y TRANS. (Sist. Medida) z 91-7667111
Av. Manoteras, 6 MabriD 5 91-3206017

MOTOR MEDITERRANEO (Ma. lavado) z 91-6636070
Av. Pirineos, 13 S. Sesastian Reves [£] 91-6636071

PLATAFORMAS ROVIRA = 93-8645161
PI.Can Cortés Paay pe PLecamans (5] 93-8645161

TARABUSI (Motores) = 94-6305310
B Urquizu, 58 lcorre ) 94-6306334




Nexotrans | 16 - 29 Febrero 2016

Innovacion »

Firestonebuscair ‘masalladelacarretera’ con la
nuevagamadeneumaticosextraresstentesOn/Off

Gracias a su compuesto reforzado de larga duracion, el nuevo neumatico ofrece un rendimiento extra

Firestone contintiaampliando susli-
mites con unagamacompletamente
nuevade neuméti cosextremadamen-
te resistentes que se pueden combi-
nar parautilizar tanto en lacarretera
como fueraded|a Ofrecenunagran
durabilidad, unalargavida (til y un
gran agarre sobre terrenos dificiles.
Los nuevos FS833 Steer, FD833
Drivey FT833 Trailer llevana seg-
mento ON/OFF lareconocidaserie-
dad y relacion caidad-precio que
caracterizaaFirestone paraayudar a
losnegociosair ‘mésdladelacare-
te'. Losnuevosneuméticos ON/OFF
de Firestoneincluyen lainscripcion
M+S, adecuados para su uso en ba-
rro o nieve, ofreciendo un mejor aga-
rre y comportamiento en la frenada
que los neuméticos estandar.

El FS833y d FD833tambiénvie-
nen con e simbolo alpinoy por elo
son adecuados para su uso en con-
diciones invernales severas. Los
nuevos neuméti cos cuentan con las
Ultimastecnologiascomod 'TieBar',
que permite que |os tacos presenten
unamayor rigidez reduciendo el des-
gaste con diente de sierra. Por €llo,
los neumati costienen unamayor du-
raciony € nivel deruido del neuméa
ticoesmenor. ASmismo, sshan cons-

truido con latecnologia 'Slim Bead'
parareducir € volumen del relleno
del talon. Como consecuencia, €l
peso del neumético sereduce, y esto
ayudaadisminuir € consumo decom-
bustible y aaumentar lacargatrans-
portada. LosnuevosneuméticosON/
OFF de Firestone disponen de una
construccion muy robusta que los
hace idoneos para e regrabado y su
recauchutado dotandoles de unalar-
gavidadtil.

Creados para distintos usos

FSB833 neumético Steer, paracumplir
cond trabajo. Graciasasu compues-
toreforzadodelargaduracion, € nue-
VO heumético de direccion ON/OFF
proporcionaun rendimiento delarga
duracion. El dibujo de la banda de
rodadura ofrece alos camioneros la
manejabilidady €l agarreque neces-
tan, mientras que su construccién
robustaminimizael riesgo de cortes
y perforaciones.

FD833 neumaético Drive, parase-
guir avanzando. Laprofundidady la
anchura de los tacos de la banda de
rodaduraproporcionan unagrantrac-
Citn aeste nuevo neumético detrac-
Cion para rodar durante largas dis-

Ficosacontratara82ingenieraspara
d CentroTecnddgicodeViladecavalls

Ficosa, compafiiaglobal dedicadaa
la creacion de soluciones de vision,
seguridad, eficienciay conectividad
de alto contenido tecnolégico para
laindustria, tiene previsto contratar
82 nuevosingenieros parael Centro
Tecnoldgico deViladecavalls(Barce-
lona) en e transcurso de este afio.
Estas nuevasincorporacionesno
solo se dedicaran a la division de
automocion sino que también irén
dirigidasacubrir posicionesrelacio-
nadas con sectores en expansion
paralacompafiia, como |os equipa-
mientos médicos, la movilidad, la
electrénicade consumoy € indus-
trial. El consejero delegado de
Ficosa, Javier Pujol, aseguraque™é
equipo de ingenieros es un engra-
naje clave para Ficosa, ya que se
encarga de llevar a cabo la activi-
dad de investigacion y desarrollo
detodo € grupo". En este sentido,
destaca que "la creacion de estos
nuevos puestos de trabajo esta es-
trechamente relacionadacon e im-

portante esfuerzo delacompafiiapor
capitalizar las innovaciones y los
ultimos avances que se producen
en €l sector delaautomociony las
nuevas tecnologias'. Los 250 pro-
fesionales de la ingenieria que la
multinacional contraté parael cen-
trodeViladecavallsen el periodo de
201322015, ponen de manifiesto su
firme apuesta por la creacion de
empleo de ato valor afiadido. En
2015 las contrataciones deingenie-
ros ascendieron a 148, superando
con creces los 75 puestos que la
compafiia anuncid en un principio.
Ficosaaumento, en 2015, su planti-
[laanivel global en 900 personas
hastaalcanzar untotal de9.308 tra-
bajadores. El Centro Tecnol6gico de
Viladecavallsdatrabgjoa540inge-
nieros de los 739 que forman parte
detodalacompafiiaaescalaglobal.
Estasinstalaciones, son un referen-
teen excelenciaelectrénicay tecno-
l6gica en areas como seguridad y
conectividad, entre otras.

tancias. Ademés, € disefio delaban-
daderodaduradel FD833 selimpia
durante la conduccién para conse-
guir un rendimiento consistente.
FT833neuméico Traler, llevamés
carga, méslgos. Lasenormes capa-
cidadesON/OFFdel FT833lepermi-
ten abordar cuaquier tipo de super-
ficie con seguridad. Su fuertey ro-
busta carcasale haceresistentealos
cortesy perforaciones. El disefio de
labandaderodaduradel FT833tiene
unagranresistenciafrentea desgas-
teirregular, ofreciendo unalargavida

til. Harald VVan Ooteghem, gerente
deTruck & BusTyresCategory, &fir-
mo: "Lanuevagama ON/OFF es su-
ficientemente resi stente para aguan-
tar distancia, sinfloriturassuperfluas.
Setratasimplemente de neumaticos
degran calidad, desarrollados parair
mésalladelacarretera, conunprecio
gue garantizard que no vayas més
alade tu presupuesto”. Estadispo-
nibleenlasprincipal esmedidas 315/
80R22.5y 13R22.5(F833y FD833)y
385/55R22.5(FT833) entodoslosdis
tribuidores de neuméticos.

Nissan rompe las convenciones

y lanza d primer bobdeigh de
Sete plazas en Innsoruck

Nissan ha trabgjado con expertos
en bobdeigh para transformar un
trineo convenciona decuatro ocu-
pantes en un bob de siete plazas
inspirado en e X-Trail y capaz de
alcanzar 100 km/h y generar una
fuerzaGde45.

El bobseigh imitael atractivo
disefio del Nissan X-Trail conun
frontal distintivoy siete asientos.
Proporciona a los pasajeros una
visién cenital de 360° para obser-
var todalaaccion, igud qued sis
temade camarasdevision 360°del
Nissan X-Trail. Como en el
bobsleigh, € sofisticado sistema
de traccion integral ALL MODE
4x4-i del Nissan X-Trail ayudad
conductor a mantener e control
incluso sobrenieveo hielo. Darryl
Scriven, responsablede Disefio dd
Centro de Disefio de Nissan Euro-
pa(NDE), hatrabajado con el ex-
perto constructor de bobsleigh

Diego Menardi y el asesor depor-

tivo lan Richardson para combi-
nar €l disefio automovilistico con
la aerodinamica olimpica. lan
Richardson y Diego Menardi su-
man entre ambos mas de 50 afios
de experienciaen estaindustriay
han proporcionado trineos y co-
nocimiento a NUMerosos equi pos
campeones en todo e mundo.

"Queriamosofrecer laoportuni-
dad de experimentar la naturaleza
aventurera de nuestros crossover
a través de la emocion del
bobdeghaimpica”, explicaDarryl.
El bob de sete asientos se desa-
rroll6 utilizando dibujos y disefio
asistido por ordenador (CAD). El
detalle del frontal del trineo se di-
sefio utilizando laexpresivaforma
enV delaparrilladel X-Trail y re-
produciendo las esculpidas lineas
de caracter del modelo. Diego
Menardi completé € trabgo con
unaestructuraaligeradadelacabi-
na para siete ocupantes.

Ford desvdara
nuevo vehiculo
paraEuropaen
e MobileWorld
Congress

Ford presentara un nuevo ve-
hiculo para Europa, desvelara
una nueva tecnologia avanza-
dain-cary detallaralos Gltimos
avances del plan Ford Smart
Mobility en el Mobile World
Congressde Barcelona. El pre-
sidente y CEO de Ford, Mark
Fields, anunciaraestas noveda-
des en un discurso de apertura
el 22 defebrero alas 14:00 ho-
rasen el Auditorio 1, Hall 4 del
ConferenceVillage.

Ford participacomo exposi-
tor por quinto afio consecutivo
en el evento de telefoniamovil
mas grande del mundo, que €l
afo pasado atrgjo a94.000 asis-
tentes de 200 paises. Este afio,
Fieldsdestacaralosavancesen
materia de movilidad, conecti-
vidad, experiencia de usuario,
vehiculos auténomos y data y
analiticas.

Desarrollador es

También en el Mobile World
Congress, Ken Washington, vi-
cepresidente de Ingenieria
Avanzada e Investigacién de
Ford, anunciara los ganadores
del Ford Smart Mobility Game
Challenge en el stand de Ford
en FiraGran Via, Hall 3, stand
C20alas10:00 horasdel 24 de
febrero. Estedesafio, quearran-
c6 en Gamescom, invitabaalos
desarrolladoresacrear concep-
tos que pudiesen ayudar a ins-
pirar soluciones de movilidad.
Ford también contard con un
stand en App Planet, en el stand
A38 del Hall 1, donde se dala
bienvenida a los desarrollado-
resque quieran pasar acompar-
tir susideas. Los materiales de
Ford en el Mobile World
Congress estaran disponiblesa
partir del 22 defebrero en http:/
/mwc2016.fordpresskits.com.

Gama Transit

La ampliada y renovada gama
Transit de vehiculos comercia-
les ha alcanzado otro hito en
2015, permitiendo que Ford se
convierta en la marca nimero
uno en ventas de vehicul os co-
mercial esen Europapor prime-
ravez en 18 afos. Los usuarios
europeos adquirieron més de
280.000 vehiculoscomerciales
Ford durante el afio pasado, co-
incidiendo con el 50 aniversa-
rio de la popular Ford Transit,
lo que supone un incremento
del 23% conrespectoa2014. En
Espafia, Ford cuenta con una
cuota que alcanza el 10,1% en
el segmento de vehiculos co-
merciales. En este ambito seha
alcanzado un incremento de
ventasdel 57,6% durante 2015,
frentea 34,1% demediadel to-
tal delaindustria.
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VERICULOS CONVERCIALES
Enero 2016 - FURGONETAS

Enero 2016
6.477 (+22,5%)
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Fuente: ANFAC/Aniacam © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

Arranque mas moderado. el segmento de los vehiculos
comerciales ha comenzado el afio creciendo, misma tendencia que a
finales de 2015, aunque a una velocidad mas moderada. El conjunto
sube un 17%, a pesar de que los furgones mas pesados solo contribu-
yen en un 5%. Los derivados, por su parte, son los mas tiran del seg-
mento, en un afio que se presenta muy competido entre marcas.

AUTORIZACIONES SERVICLO RUBLLCE
ASTURIAS PESADOS
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Nueva subida, pero mas leve. Las dos tendencias posi-
tivas, tanto en las tarjetas de ligero como en las de pesado, se mantu-
vieron en el primer mes del afio, pero también se mantenia la
ralentizacion de dicho incremento en ambos segmentos. El pesado
sube por debajo de 1.000, y el ligero se concreta en Catalufia.

PRECIO INTERNACIONAL DEL GASOLES

" Eurosl/litro (Cambio para paises fuera de la zona euro) a 8 de Febrero de 2016
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El descenso se estanca en algunos paises. segin
los datos de la 62 semana del afo, la media europea cay6 casi cinco
céntimos (1,066 euros/litro) en el dltimo mes, aunque en Espafia solo
dos en la quincena hasta en 0,92 euros/litro. Algunos paises ya repiten.

VESICULOSHINDUSIRIALES
Enero 2016 - RIGIDOS CARRETERA

Enero 2016
189 (+70,3%)

LIGEROS MEDIOS TRACTORAS

1747
60 166 1281
+56, +51, +36,
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Enero 2016

Fuente: ANIACAM © NEXOTRANS (Grupo NEXO)

En la cresta de la ola. Los excelentes registros del afio 2015
se han mantenido en enero por lo que respecta a los industriales. Las
tractoras arrancan el afio con un crecimiento idéntico al del pasado
ejercicio (con Scania a la cabeza de forma provisional), los medios y
ligeros estan por encima del 50%, y los rigidos de carretera suben un
70%, para un rendimiento conjunto dl segmento por encima del 41%.
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2.9, MAS BARNIAS
CASOLEQ A FABITUAL

(Actualizacion: 8 Febrero 2016)

LocALibAb-E.S

ALAvA

Ribabellosa - Eroski
ALBACETE

Montealegre Castilo- Bod. Santiago Apdstol . 0,800
ALICANTE

Petrer - Campsa Express
ALMERIA

El Ejido - Ejidomar
ASTURIAS

Oviedo - Catoa

AviLA

Avila - Simply

Bapasoz

Nava de Santiago - Coop
BALEARS, ILLES

Palma - Petroest
BARCELONA

Olesa Montserrat - Petronieves .. 0,799
Burcos

Burgos - Asebutra
CACERES

Almoharin - Regadhigos
Chbiz

Algeciras - Eroski
CANTABRIA

S.Miguel Meruelo - Agrocantabria. 0,817
CASTELLON

Vinaroz - Simply

CiupaAb REAL
Piedrabuena - SR
CORDOBA

Pozoblanco - Cotravalle
CoRuURA, A

Laraxe - ES Laraxe
CUENCA

El Herrumblar - N8, S2, Estrella ..
GIRONA

Palafrugell - Servioil
GRANADA

Ogijares - Minioil
GUADALAJARA

Cabanillas Campo - ATA
Guipuzcoa / GIPUZKOA
Irin - Alcampo

Huewva

Moguer - Cuna Platero
Huesca

Monzén - Orangutan
JAEN

Los Villares - SCA S. Isidro
LEON

Onzonilla - Paso Honroso
LLEIDA

Ardevol - Petrocat

Luco

Outeiro de Rei - Saras
MADRID

Getafe - Costco

MaALaca

Almargen - S. Cosme y S. Damian ..
Murcia

Jumilla - Cotraju
NAVARRA

Tudela - ES Bardenas
OURENSE

Barbadas - Galp
PALENCIA

Villodrigo - Red Ahorro
PONTEVEDRA

Anta - Outletui

RioJa, La

Bafiares - Coop. Garu
SALAMANCA

Salamanca - Cetramesa
SEGOVIA

Fuentesauco - AN Glus
SEVILLA

Gines - Supeco

SORIA

Soria - Eureka
TARRAGONA

Alcover - Simon Grup
TERUEL

Teruel - Cotratur

ToLEDO

Sesefia Nuevo - ES Sesefia
VALENCIA

Alboraya - Alcampo
VALLADOLID

Langayo - (ninguno)
VizcAva | BizkAlA
Abadifio - Eroski

ZAMORA

Villalpando - Agrinza
ZARAGOZA

Erla - S. Gregorio

© NEXOTRANS
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Agenda

Transhoroscopo Evento Guia Jornada
€} ARES | LIBRA Importancia del | Informacion Dudas sobre
e Z3oeptbre, 220dulre ‘networking’ trangporte porcino | responsabilidad

Eresunapersonallenade energiasy
ambiciones, Usalas con buen criterio
y para hacer aquello que te gusta.

-*- TAURO

L 21deabril - 20demayo
Mercurio sobre el cinturén de Orién
indica que serés propenso a actuar
sin pensar durante esta quincena.

{’. GEMINIS

21 mayo-21dejunio

Tu planeta regente Marte te guiara
entu camino alo largo delasvicisi-
tudes de lavida.

| CANCER
I 22dejunio-22dejulio
En ocasiones tiendes a esconderte
ante los problemasy no los afron-
tas. Debes cambiar esa actitud.

LEO

23dejulio- 23deagosto

Tu forma de ser hace que aveceste
cueste ver € punto de vista de los
demés. Intenta ser mas empético.

¢) virGo

24 deagosto- 22 desepbre.
Tu vida ha dado recientemente un
girode 180°, pero pienseslo que pien-
sesahora, alalargasera parabien.

Lafamiliaesunodelospilaresentu
vida. Aungue no siempre |o sientas,
ellos te agradecen todo tu esfuerzo.

ESCORPIO
I 23 octubre- 22 novbre.
A veces te cuesta centrarte. Debes
seguir atope y sin rendirte con tus
propdsitos para este afio 2016.

SAGITARIO

@. 23denov.-21dedecbre.
Hace tiempo que tienes ganas de
darte un chapricho, porquetelo me-
reces. Esel momento para hacerlo.

F_: CAPRICORNIO

22 dedecbre.-20deenero
Ha llegado la fecha de que mires a
los 0jos a esa persona tan especia y
le digas o que sientes.

ﬁ ACUARIO

21deenero-19defebrero
Tu futuro se presenta brillante s sa
besvalorar € consgjo detus mayores
y las oportunidades que te aparezcan.

PISCIS
L I 20defebrero-20demarzo
Se acercan para ti unas fechas muy
especiales, disfritalaslo maximo po-
sible, rodeado delos queteimportan.

Titulo: 'IRU Spring Cocktail 2016'
Organiza: IRU

Cuando: 2 de marzo

Dénde: BELvue Museum, Place
des Palais 7, Bruselas

Titulo: 'Guia europea para trans-
porte de ganado porcino'
Edita: Unién Europea
Formato: Papel

Idioma: Inglés (prox. castellano)

Titulo: 'Jornada sobre Respon-
sabilidad del Transportista en la
Ley de Contrato de Transporte'

Organiza: Guitrans
Cuando: 18 de febrero

Unirse a los agentes econ6-
micos del transporte |lega-
dos desde todos |os ambitos
politicosy empresariales de
laUnién Europea en el coc-
tel de primavera de IRU es
una buena opcién para ha-
cer contactos. Es el evento
anual que no tienen que per-
derse todos los actores im-
plicados en el transporte del
vigjo continente.

El nuevo manua de la Union
Europeaparaeva uar laaptitud
de los cerdos para su tradado
esel resultado del trabgjo dedos
afos de diversas organizacio-
nesanimalistas, agrarias, gana
deras y de transporte entre las
que se encuentran las ONGs
Anday Animals 'Angels. La
guiahasido diseflada paraase-
sorar'y proporcionar unfécil en-
tendimientoalosprofesionaes.

A raizdeunareciente sentencia
del Tribuna Supremo que de-
termina que e robo de lamer-
canciano excluye laresponsa
bilidad del transportista, desde
Guitrans se hacreido oportuno
organizar unajornadainforma-
tivaparalosasociados, enlaque
aclarar aquellos conceptos re-
feridosalaresponsabilidad del
trangportista, tanto enlanorma
tivanaciona comoenel CMR.

C O N § U 1L

Nex

T I N G

oUDIIC

Lope de Vega, 13. 28013 Madrid. @ 91 369 41 00. Fax 91 369 18 39

w Estudios Estratéegicos.

~ Autodiagnosticos de Empresa.

N Busqueda de socios financieros.

De Profesional a Profesional

Expertos en Consultoria
de Transporte
por Carretera

N Evaluaciones de Calidad.

n: Estudios de Mercado.

N~ Analisis Sectoriales.
N Desarrollos en Internet.

N Fusiones y Adquisiciones.

Solicite Informacion, pre-Estudio y datos sobre Ayudas y Subvenciones a direccion-tecnica@nexopublic.net
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RESULTADOS

A Evolucion

Cumplimos
450 ediciones

No es unaciframuy redonda,
pero también nos llena de or-
gullo. NEXOTRANS celebra
con la que tienen en sus ma-
nos un total de 450 ediciones,
guesignifican el cumplimien-
to (primero semanal y luego
quincenal) de nuestra puntual
citaconloslectores. Son casi
14 afosderelacion estable, de
confianza, deinformacion ve-
raz, demantener unalineaedi-
torial que, como seguro que
ya saben, esta ‘afavor de to-
dosy en contrade nadie'. En
definitiva, de este maravilloso
Sector que compartimos.

LAY )
\\\\\ _I 7,

COYUNTURA /Laratio en pesados alcanza el 3,5y la de ligeros sigue en 1,58

L as autorizaciones/empresa

en pesadosllegan alacota 3,5

Dado que el nimero de tarjetas sigue cre-
ciendo paulatinamente, y que el de com-
pafias de transporte pesado de servicio
publico se ha estancado, la media de auto-

rizaciones por empresa hallegado a la cota
de las 3,5, afianzando un proceso de con-
centracién empresarial a pesar de que €
67% del Sector siguen siendo autobnomos.

INDICADORES NEADTRANS DE COYUNTURA DEL SECTOR

PREGIO DL GASOLEQ
A pesar del ligero
repunte del petrdleo,
€l gasdleo se mantie-
ne en una cotizacion
mas que favorable.

EMPHESAS

Por segundo mes
consecutivo, las em-
presas de pesado no
varian (solo dos nue-
vas) en su dimension.

MATRIGUEAGIONES
El afio hacomenzado
con bien pie, sobre
todo en el segmento
pesado, que elevasus
cifrasun 41%.

Base 100 = 2006

EMPRESAS Y AUTORIZACIONES

. 2011-2016
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Fuente: Ministerio de Fomento

A Ascenso
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Continental sereestructura

Daniel Gainza

El espafiol es el nuevo direc-
tor de Marketing de Continen-
tal Neuméticos paralaregion
EMEA. Daniel seunio aCon-
tinental en 1998. Su cargo més
reciente hasido el dedirector
de Ventas en la organizacion
de negocio de Continental en
Italia, donde era responsable
del segmento de comerciales.

Seguridad ‘poco’ social

Fatima Bafiez

LamodificaciondeUltimahora
introducida por el Gobierno
(parecequesaliente) a respec-
to delas cotizaciones ala Se-
guridad Social esta suponien-
do un verdadero problema
paralosempresariosdel Trans-
porte, queyareclaman indem-
nizaciones millonarias por el
perjuicio sufrido.

¢ En Ruta

El contract
manager

(n

Belén Novellon

ONTAR ADEMAS CON SUSS&Y-
C viciospuedereportar alas

empresasunaseriedeim-
portantes beneficios que lo hacen
incluso aln méas necesario.
Maximizar € éxito econémico del
proyecto; minimizar losriesgos del
contrato, gestionando sistemética
y eficazmentelasaertasy lasposi-
blesreclamaciones, o evitar quelos
problemas se sobredimensionen
con un seguimiento paulatino del
contrato, son sdlo algunosdeéllos.

Contrariamente a lo que podria
pensarse, e perfil del contract ma-
nager no es especifico deprofesio-
naes de laabogacia, lasfinanzaso
laingenieria, sino quedependerade
las caracteristicas de cada compa
fila y los requisitos que estas de-
manden. No obstante, un buen
contract manager deberiamangar
variasdisciplinas, contar con cono-
cimientosjuridicos, financieros, co-
merciales, de operacionesy, sobre
todo, debe saber desenvolverse a
la perfeccion en la gestion de con-
tratos. Resultafundamenta ademés,
queel contract manager tengauna
buena comunicacién, tanto hori-
zontal, interactuando con toda la
organizacion internade su compa:
fiia, como vertical, participando en
todo €l ciclodevidadeloscontra-
tos, desde la deteccion de la opor-
tunidad, pasando por la negocia
cion, firma, administraciony llegan-
do hasta la aceptacion y cierre de
losmismos.

No obstante, unade las grandes
dificultades que se estan encon-
trando las empresas a la hora de
contratar a profesionales en Espa
fladeestadisciplinaradicaenlafal-
ta de experiencia en contract ma-
nager de los candidatos.

Belén Novellon es socia responsable de
los sectores de Ingenieria y Logistica en
Antal International.

su linea directa con Nexoftrans

El Periddico Mexotrans, pone a su disposicion un amplio servicio de correo electronico, con objeto de facilitar la comunicacién entre sus distintos departamentos y sus lectores y
clientes. La lista adjunta presenta las principales direcciones de correo de la redaccion, secciones y departamentos del Periédico y del Grupo NEXO.

administracion@nexotrans.com
publicidad@nexotrans.com
suscripciones@nexotrans.com
facturacion@nexotrans.com

editores@nexotrans.com

direcciqn@nexotrans.com
redaccion@nexotrans.com

coordinacion@nexotrans.com
direccionejecutiva@nexotrans.com
panorama-actualidad@nexotrans.com

opinion@nexotrans.com

coyuntura@nexotrans.com

estudios@nexotrans.com

contacto-vehiculo@nexotrans.com

novedades-vehiculos@nexotrans.com

industria-auxiliar@nexotrans.com
guia-vehiculos@nexotrans.com

directorio-proveedores@nexotrans.com

legislacion@nexotrans.com
consultorio@nexotrans.com
concurso@nexotrans.com
agenda@nexotrans.com

forotrans@nexotrans.com
atencion-cliente@nexotrans.com
base-datos@nexotrans.com
secretaria@nexotrans.com
secretaria@gruponexo.org

mom es un periédico del

Grupo NEXO. Lope de Vega, 13. Madrid
28014. PO.Box 10.119.
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